
茶无极品，对口为上
不必迷恋古树名山茶

品过难得的头春茶，班秋菊觉
得，今年的春茶虽然量少，但质量
比往年好。用通俗的话说，因为芽
发得少，养分反而更集中。量少、
质优，自然值得收藏。

普洱茶的收藏中，必须搞清楚
几种基本的概念：生茶与熟茶、新
茶与陈茶。生茶苦涩味重，性偏
凉，肠胃不好的人不宜饮用，后期
经氧化，苦回甘，涩生津，越放越
值得期待；熟茶是经过“渥堆”这
道工序，人为缩短发酵时间，使滋
味变醇，可提早饮用。两者指的是
加工方式的不同。

新茶与陈茶是另一对相对的概
念。浙东偏爱绿茶、红茶、龙井
茶，都以新茶为贵，普洱与之相
反，老茶较新茶厚、滑、醇，把普
洱新茶的烈性化为柔和。老茶的茶
气不伤胃，能满足“品”茶的需求。

毕卫国出身茶乡，早年收藏着
很多市场上难寻的老茶。他手中最
老的陈茶可上溯到上世纪 70 年
代，之后80年代、90年代的茶都
有。“也不能完全说普洱茶越老越
好，前人加工方式粗略，若保存不
当，很容易有其色而无其味。”毕
卫国说。

另外，普洱茶口味多样，变化
丰富。“俗称60座山头，每处的味
道都不一样，我们的终极目标是把
每座山头的茶都收一遍。”班秋菊
笑说，在当地，普洱也是比较有意
思的树种。哪怕是隔一条河，两边
受雨水、阳光不同，相邻村庄的茶
叶也会显出不同味道。易武茶被称
为“茶后”，主阴柔，初尝香甜滑
口；老班章被叫做“茶王”，主阳
刚，喝起来霸气有冲击力，转口生
津回甘；冰岛茶介于两者之间，很
受追捧。

在出产普洱的 60座山头中，
所谓古树名山茶又格外受市场欢
迎。“大家接受普洱之后，渐渐有
了鉴别力，哪座山的茶喝起来味道
最好，就发展成了名山。云南种植
普洱历史悠久，目前发现最古老的
茶树树龄在2000年以上，古树茶
也是藏家热衷的目标。”名山古树
茶的确价值很高，但班秋菊觉得

“茶无极品，对口为上”，收藏者不
必盲目迷恋名山，迷恋价格，以为
高价茶就是好茶。名山古树茶的价
格最高，造假也最多，没有辨别力
的时候，很容易上当。经验无非多
请教、交流，关键是喝。

见人见事多了，毕卫国、班秋
菊夫妇也从茶叶中学到很多，“品茶
也是品人，有经营的人，也有喝茶
的人。只有茶道精神健康、正面、
长久地存在，我们存茶才有意义。”
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每年春天，毕卫国、班秋菊夫
妇都要回一趟云南，采收普洱头春
茶。普洱茶分春茶、夏茶、秋茶，
其中头春茶最受欢迎，可以说，春
茶的采收顺利与否决定了普洱茶一
年的行情。

往年，毕卫国在3月20日左
右就整装待发了，花二三十天时间
跑山头、收春茶。可今年，他一直
等到4月1日才动身，“因为气候原
因，今年茶树发芽比往年晚了近半
个月，又逢普洱茶小年，头春茶的
产量比去年减产近半”。在此情况
下，2017 年普洱头春茶价格飞
涨，受追捧的冰岛茶涨幅达到
50%以上。

记者 顾嘉懿 文/摄

“去年三月，云南下雪，今
年三月，下了两场冰雹。”在宁
波和云南两地做了10多年普洱
茶生意的毕卫国说，他是越来越
看不懂老天爷了。

天气冷，温度不够，茶树发
芽慢。毕卫国在云南的朋友天天
帮他盯着茶树，“说是一发芽就
告诉我”，结果一等就等了10多
天。聚集在云南的全国各地茶商
更急，毕卫国亲眼在云南见到了
这样的景况：汽车长队排了七八
公里等着收茶。人们在各种茶
铺、茶农间进进出出，打探春茶
的信息。

“一是因为气候，二是因为
小年。”毕卫国介绍说，每逢小
年，农作物生长的自然周期会比
较慢、产量少，即便人头熟悉如
他，收到的春茶量也比往年减少
了三分之一。

与此同时，是头春茶的坐地起

价。云南有三大产茶区，一是临
沧，以冰岛地区为中心，包括云
县、昔归、糯伍、坝歪、永德大雪
山、大户赛、小户赛等地；二是西
双版纳地区，有易武、勐海、老班
章、布朗山、南糯山等，名山云
集；三是普洱地区，山头分散一
些。毕卫国主要跑了临沧和西双
版纳两地，亲见冰岛往年大概2万
2一公斤的毛茶卖到了3万多元，
也听说拍卖场上出现了每公斤32
万元天价的“班章王”。

“茶语网”有一份数据：易
武古六山大树头春茶，同期减产
60% 以 上 ， 平 均 涨 价 40%-
50%；南糯同期减产达40%，大
树 茶 大 部 分 价 格 接 近 上 涨
100%；老班章区域头春大树
茶，同期减产5至6成，与往年
价格相比，几乎涨了4成以上；
临沧茶区同期减产，大树头春茶
价格涨幅接近翻倍……

好不容易冷静两年的普洱茶
价格就这样又来到了风口浪尖，
不过对见惯了市场风云的毕卫
国、班秋菊夫妇来说还不至于措
手不及。一来两人人脉广根底
厚；二来，两人经历过普洱茶价
格十多年来的起起落落。

2006年11月，当时尚未成
婚的毕卫国、班秋菊千里迢迢从
云南老家到宁波参加食品博览
会，发现普洱茶在此很受欢迎。
“普洱是在2003年左右开始得到
宣传的，它可以降三高 （高血
压、高血糖、高血脂），有保健
作用。我们发现在宁波很有市
场，但卖的人还很少”。看准这
一时机，当年次月，毕卫国、班
秋菊就背着两麻袋、价值约几万
元的普洱到宁波落地生根。

当时，两个人来甬暗藏着一
番小心思：在老家，他俩因为年
龄、外表差距大，不被女方父母
看好，班秋菊和父亲“协议”，三
年内一定干出一番事业给家人
看，而后再结婚。于婚姻、于事
业，他们对宁波都寄予了厚望，
当然，这座城市也没让他们失望。

“刚开始，我们在鼓楼租了
一个1.8平方米的小铺位，生意
不错。”班秋菊回忆道，他们碰

上了很好的邻居，喝了她家的
茶后，觉得很不错，天天给他
俩“站台”打广告，帮忙翻译
宁波话，虽然摊子不大，两
人积累了很好的信誉。

经过一段艰苦的创业阶段
后，如今，作为在宁波买卖普洱
茶的第一代云南老乡，毕卫国和
班秋菊堪称“成功人士”。站在
十年后的今天回看，班秋菊觉得
他们推广普洱曾面临两大困境。
一是人们对普洱茶的认识问题，

“宁波人老觉得茶饼像梅干菜
……另外，宁波人有喝新茶的习
惯，不喜欢陈茶，而普洱恰恰是
越陈越好”，观念转变很难；第
二，则是2007年至2013年间，
随着普洱迅速升值而来的假茶、
劣质茶泛滥之风。造假者捕捉到
买家迷恋名山茶、古树茶，又对
普洱本身缺乏了解的心态，以次
充好，对市场冲击很大。

不过这六七年，普洱茶的生
意是真好，价格上每年都有10%~
30%的稳定上涨，甚至从几百元
一公斤到上万元一公斤。夫妇俩
不赶风头，安静做生意，一步步
地在宁波买了房、结了婚、生了
娃，“可以说是普洱成就了我们”。

最近几年，随着市场的冷却
降温，人们对普洱茶的消费回归
冷静。劣质茶价格极速下跌，优
质茶占领高地。班秋菊喜欢这样
的冷静，“大家真正开始有时间
坐下来喝一杯茶了”。

今年春天，随着普洱“茶
荒”，班秋菊预测：“今年头春茶
价格上涨，连带着去年老茶的价
格也上涨，这样的情况可能会持
续一年。”

1982年的生茶柱。

今年临沧大雪山的头春茶，颜色较青。

今年临沧大雪山头春茶压制成的茶饼。
遇冰雹，逢小年
普洱头春茶大幅减产涨价

十年推广普洱茶
经历了创业艰辛和市场风云

1993年的生茶砖。

毕卫国、班秋菊夫妇。


