
福利彩票的宗旨是“扶
老、助残、救孤、济困”，其王
牌玩法“双色球”曾帮助许多
原来生活困难的彩友一举攀
上人生的巅峰。但在2017年
4月27日晚，“双色球”一改
以往的雪中送炭，给宁波彩
友褚先生（化姓）来了一次锦
上添花。次日下午，他与儿
子一道来到宁波市福彩中
心，办理了兑奖手续。

为褚先生带来583万元
大奖的是一张面值6元的单
式票，票面上共有三注号码，
排头的便是中奖号码“05、08、
09、14、15、19+07”。“中大奖
我还是很开心的，但原本可以
省下4元钱。”在宁波市福彩
中心兑奖室，正填写着中奖单
的褚先生忽然抬头瞄了一眼

中奖彩票，然后微笑着摇了摇
头。据了解，褚先生在四年前
听同事说买“双色球”会有几
率中得千万级大奖，便抱着试
一试的心态接触了这款游戏，
然而几次下来摸透了游戏玩法
后，他觉得自己能中大奖的概
率接近于零，“当时打算不买
了，但转念一想我一年也就买
7~8次，每次也就消费2元钱，
让自己的人生多个希望也挺
好。”话虽如此，褚先生在去年
和前年却没有买过一张彩票，
这次消费的6元钱，也是他接触

“双色球”以来最大的投入。
褚先生说，一开始投入

少是考虑自己只是个普通的
上班族，收入有限需要养家，
儿子也已经到了适婚年龄，
有余钱得存着给儿子买房。

但在大前年，褚先生的老宅
被征收，不仅可以分到三套
安置房，还拿到了一笔数额
不小的安置费，由于安置房
还没有交付，在外租房住的
褚先生一家每个月能拿到一
笔租房补贴，生活质量有了
极大的改善。“运气好碰上了
拆迁，儿子婚房有了着落，我
就没有心事了。”说到这里，
褚先生很直接地表示，自己
对如今的生活十分满意，已
经没有了买彩票的必要。

这次投入6元钱买“双色
球”，纯粹是因为同事们的起
哄。4月27日，褚先生与同
事们一道聚餐，酒足饭饱后
有人提议一起去买几张彩票
碰碰运气，他便跟着同事们
来 到 福 彩 33025716 代 销

点。当时褚先生并没有购彩
的打算，但在同事们的一再
起哄下，便向销售员表示自
己要机选1注“双色球”，想不
到话音刚落，同事们起哄更
加起劲了。“他们开玩笑说我
不能这么小气，要买也得买2
注。”褚先生笑着表示，当时
这注中奖号码已经出现在投
注机屏幕上，架不住同事们
起哄的他便掏出身上仅有的
6元零钱，让销售员又增加了
两注，生成了这张中奖彩票。

幸运的是，这一次褚先生
与“双色球”一等奖撞了个满
怀。对于这583万元奖金的
使用，褚先生表示自己已经有
了计划：第一步是给儿子买一
套优质的学区房，剩下的钱则
会去买点保本的理财产品。

“双色球”583万元大奖给拆迁户锦上添花
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农科院科技人员正在景秀
园果蔬专业合作社的科技育种
田里察看嫁接甜瓜。

记者 王元卓 摄

商报讯 （记 者 王 元 卓
通讯员 王虎羽）昨日，在宁
波市鄞州景秀园果蔬专业合作
社里的首批30亩3万公斤嫁接
甜瓜成熟后已全部售空。这些
嫁接甜瓜是用南瓜的身子接上
甜瓜苗，也就是通过甬砧8号
砧木来实现成功嫁接的。嫁接
的甜瓜抗病性强，品质稳定。
据市农科院副院长王毓洪研究
员介绍，嫁接甜瓜今年已在甬
城田头大规模首次亮相，这是
我市瓜类砧木育种创新技术从
实验室走向具体应用的一个新
的里程碑。

记者昨天从宁波苏
宁、国美等多家卖场了
解到，这几天气温急速
拉升，对空调、风扇等
制冷家电的销售拉动效
果明显，与往年5月下
旬开始大幅度动销相
比，今年宁波市场上空
调提前半个多月就进入
了热卖季。

“从销售数据上来
看，5月第一周以来，
空调品类的销售额同比
增加了70%左右。中山
东路店、万达店等几个
大型门店这周末的空调
单店日销量都突破了百
台。”苏宁宁波分公司
有关负责人李娜表示，
往年通常要到5月下旬

才会出现这种热销场
面。为了应对提前到来
的销售高峰，目前已经
增加安排了安装、售后
队伍。

记者采访了解到，
今年的空调销售“拆旧
机换新机”的消费比例
明显加大，这显示出越
来越多购买空调的家庭

对原有空调的更新需
求。

“其实近几年每年
入夏时都会有一个空调
拆旧换新的小高峰，这
主要是由于很多年限较
长的空调经历一个冬天
停用之后，故障会在重
新启用时集中爆发。”
李娜坦言，拆旧换新无

论是工作量还是安装工
调配、新旧机的物流运
输，都对售后服务有着
更高的要求。消费者最
好在刚入夏时先将家里
空调启动运行一次观察
使用效果，如果有故障
可以及时修理或换新，
避开高温天时的高峰
期。

空调提前半个月进入热卖季
中央空调“一拖四”“一拖三”机型最受欢迎

近几天,宁波气温陡然升高,空调销售提前加热。记者采访了解到，进入5月以来空调成为宁波各
大家电卖场主角，热卖季提前了半个多月。

南瓜身子甜瓜苗

甬城首现
“嫁接”甜瓜

记者从多家家电卖
场了解到，今年空调市
场，一方面各种新奇特的
智能设计成为空调的一
大卖点，另一方面低噪、
节能等实用功能，还是宁
波市民最为看重的。

“空调智能化大多
是指将空调与手机相
连，通过手机来远程控
制自带wifi的空调开机
和关机。”李娜介绍
道，目前变频空调已经
成为市场主流，而新加

入的智能化功能已成为
吸引消费者的卖点。

在使用体验方面，
不少品牌的空调还增加
了人体感应功能，可根
据人的体温来调节空调
温度。还有空调品牌还

推出了抗菌、自洁功能
的产品。

“不过，从宁波市
民的购买反应来看，这
些新奇特的智能设计虽
然提现了空调市场的一
种趋势，总体来看接受

度还是比较小众的。而
日常生活中，低噪音、
节能等实用性较强的一
些功能设计，反而是宁
波市民比较关注的。”
李娜介绍。

记者 史娓超

记者采访了解到，
中央空调在普通消费市
场成为今年宁波空调市
场新的增长点。

“在我们这里，中
央空调的增长率甚至已
经超过了100%。并且
中央空调价格高，对于
空调品类整体销售额也
有明显拉动作用。”宁
波苏宁相关负责人李娜
介绍，终端商家也已经
迅速调整品牌布局和展

厅动线，以前中央空调
的展厅所占面积只有
10%，但现在已扩大到
整个空调区域面积的
40%。

为迎合这一市场变
化，空调厂家也在积极
调整产品结构布局，目
前各大品牌都有中央空
调推出，消费者的选择
余地更大。记者在多个
电商平台看到，与往年
大金 （日本品牌）、格

力为主的中央空调市场
相比，今年海尔、美
的、奥克斯等多个国产
品牌都推出了家用中央
空调产品。

“往年中央空调的
主力市场还是在商用方
面。随着市民消费升级
的需求，我们从去年下
半年开始就加大了家用
中央空调的产品线比
重。”奥克斯集团空调
有关负责人马文佳告诉

记者。
据 业 内 人 士 分

析，今年中央空调受
到热捧跟市民的消费
理念变化有关。考虑
到家居档次以及众多
外机无处安放等现实
原 因 ， 目 前 大 约 有
30%-40%左右的市民
新房装修选择购买中
央空调。此外，随着开
发商精装修房的逐步增
多，中央空调的市场需

求也在不断扩大。
据了解，在中央空

调的机型选择上，目前
“一拖四”“一拖三”机型
最受欢迎，以国产品牌
为例，平均价位分别在
2.5万元（含安装）和2万
元左右。以奥克斯一款
4匹一拖三机型为例，使
用面积70-100平方米，
售 价 18600 元（含 安
装），在京东平台上销售
靠前。

中央空调成销售新增长点

低噪、节能仍是最大卖点

“拆旧换新”需求明显


