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一个相声里面有一
段顺口溜：能喝二两喝五
两，这样的同志我欣赏；
能喝半斤喝八两，这样的
同志要培养；能喝八两喝
一斤，这样的同志才放
心；能喝白酒喝啤酒，这
样的同志要调走；能喝啤
酒喝饮料，这样的同志没
人要……

那 么 ， 在 应 酬 场
合，到底是喝还是不喝？
宁波泰英德管理顾问有限
公司创始人葛海平表示，
酒桌文化在中国根深蒂
固，喝不喝确实需要智
慧。不过对于初入职场的
女性来说，最好不要被

“不喝酒就是不给别人面
子，不喝酒就不好混职

场”这样的话误导。喝不
喝主动权还是在自己，而
该不该喝，还是要自己判
断。

在葛海平看来，真
正有实力的人，都是靠
工作能力而非酒量来获
得晋升和尊重的。

葛海平认为，最重
要的是自己要学会总结

经验，怎么样才能在酒
场上既开心的沟通而又
能少喝酒，并且还要想
办法怎么样把需要用酒
杯解决的工作问题，用
正常渠道去完成，一味
抵触或顺从都不是最好
的方式，否则只会令自
己陷入两难的境地。
记者 王婧 劳育聪

中国汽车流通协会发
布的4月份全国二手车市场
分析表明，宁波地区二手车
的活跃度处于全国前茅。
平均成交价、成交数量等都
仅次于北京、上海等一线城
市，处于全国前三。

二手车连锁机构
纷纷进驻宁波

据记者了解，目前宁波
市场有不少外地连锁经营
的二手车商进驻，比如百优
卡、博豪等在业内具有一定
知名度的商家，都在宁波开
设了分公司，在抢占市场份
额的同时，也给宁波本地的
二手车商提供了借鉴的模
式。

洪国富是台州人，他的
先创品牌二手车落户在宁
波途众汽车商城。

“宁波二手车市场的个
人用户方面做得很好，是因
为从一开始就重视个人用
户和充分利用互联网平台
的结果。”洪国富坦言，这点
是值得其他地方学习的。

本地二手车商也有
不少优势

由于二手车的特殊性，
一车一价，属于非标产品，
因此信息的不对称是最大
的问题。

据了解，像汽车之家这
样的专业垂直网站，他们要
求每辆上线的二手车提供
车架号，这样就能有效地避
免虚假信息和重复发布的
问题。

洪国富认为，“二手车”

是一个比较特殊的行业，
“做这个行业，一个靠人才，
另一个靠诚信。互联网只
是一个引流的手段，最终还
是要落地到实体店面上。”

建立体系把更多
二手车卖到外地

途众汽车商城的负责
人翁文森也认为，之所以要
把宁波这些知名的有实力
的二手车商集中起来，就是
要以市场为导向，建立一整
套诚信体系。一旦出现问
题，就可以由商城出面先行
赔付，最大程度地保护消费
者的权益。据了解，宁波目
前一些有实力的二手车商
已经在杭州、上海、北京等
地，和当地的相关商家合
作，更好地拓展异地市场。

“现在，已经有宁波的
二手车商在郑州、成都等中
西部的省会中心城市开设
展厅，他们正在抱团发展，
利用宁波现有的资源优势
和营销手段，更好地为全国
的消费者服务，把更多的车
卖到外地，进而打造宁波二
手车的品牌。”

记者 毛雷君

职场女性如何面对“酒精考验”？

抱团经营，建立诚信体系

宁波打造品牌二手车商

“最近应聘了一家企业，职位是做老板的助理。对于助理要长相漂
亮等条件我还能接受，但是要求必须会喝酒，这让我有点纠结。”日
前，刚大学毕业的张雨（化名）说，她对这家公司挺满意的，但是让她
想不通的是，她是去工作的，凭什么还要陪着老板去喝酒？

采访中，记者发现，很多女性参加工作后，由于工作需要，经常需
要应酬，喝酒也屡见不鲜。那么，在酒场上，女性究竟喝还是不喝，怎
么喝才适度？记者就此进行了一番调查，不妨听听过来人的建议。

方小姐长相清秀，
在一个文化传媒公司工
作。作为一个初入职场
1年多的小姑娘，她时
常被上司拉到谈业务的
酒桌上去撑场面，她苦
笑着告诉记者，这种应
酬的场面通常被戏称为

“抓壮丁”。
平时会喝一点点酒

的她，表示自己其实很
不愿意在这种场合喝
酒，但是由于业务需

要，而且很多时候老板
示意要喝一点，不得已
只能硬着头皮喝。“但是
只要喝了一口，以后就
会变本加厉，会被强迫
敬酒，如果喝了这个人
敬的酒，没喝另外一个
人敬的酒，就说我诚意
不够，而我又不能拍桌
离席。”方小姐说，自己
敬酒也是要挨个敬过
去，如果自己扫兴了，
不仅客户不高兴，老板

也会不高兴。
“有了开始，之后出

去应酬，你如果不喝酒，
不仅领导会不高兴，而且
其他人也会说你矫情。”
方小姐无奈地说，酒就成
了她的“标配”。

“每次应酬，自己不
喝个人仰马翻就是没诚
意，这叫什么逻辑？”由
于经常喝酒，她的胃越
来越不好了，所以她考
虑换个工作。

“我想不是所有的公
司都要求员工会喝酒。
我再换一家公司，就有
经验了，进公司就会有
意无意地体现自己滴酒
不沾。”方小姐说，“在
饭局上，我也会早早声
明自己一沾酒就会过
敏，会影响工作，这样
大家应该也不好意思劝
我酒。”她表示，说这样
的“谎言”是为了更好
地保护自己。

记者还采访到另外
一位徐小姐，她是一
家外贸公司的销售经
理。“同事们都知道我
会喝酒，所以没法撒
谎 。” 她 告 诉 记 者 ，

“遇到应酬的时候，我
一般会选择度数非常
低的啤酒，并且放慢
喝酒的速度，把大多
数的时间放在说话与
交流上。”

她表示，从商业和

洽谈的角度上来说，在
酒场上喝点酒有助于调
节气氛，更能促成生
意。“我个人觉得在酒场
上，女性喝酒，不是比
谁喝的更多，让喝的人
开心才是最重要的。”徐
小姐说。

“多恭维对方的资历
和能力，再轻微小酌一
口。对方未必不知道这
是借口，但面子有了，
一般不会为难你。”她

说。
徐小姐说，很多时

候，酒是躲不掉的，在
酒桌上，没有“怜香惜
玉”这一说。“但喝多了
既会伤害身体，又容易
当众出丑，所以要学会
有技巧的‘躲酒’，比如
喝酒的时候端着酒杯多
说话，用聪明的话语达
到让自己少喝酒的目
的。”

其实，在酒场上，

不喝酒的女性也可以混
得风生水起。朱女士目
前已经是一家公司的高
管，她就从来不喝酒，
但是酒场上却少不了
她，因为大家都觉得她
虽然不喝酒但是能活跃
气氛，很有趣。她认
为，在酒场上，酒量的
好坏不一定起关键作
用，但是高情商却可以
让大家快乐，“这才是应
酬的意义”。

经常被老板拉去酒场“撑场面”

选择度数低的酒

要学会总结经验


