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关于该不该给孩子买保
险，该给孩子买什么样的保
险等的争论，通常伴随着付
出与回报的计算，期望与现
实的落差。大头菜觉得单纯

争论险种的优劣、回报
率的高低是没有意义
的，我们需要从本质

上搞清一些问题。
大头菜曾经问过好几位

朋友，为什么给孩子买保险，
得到的答案五花八门。一个
给孩子买了十年缴分红险的
妈妈说，老公手太松了，为了
防止老公借钱给亲戚，她就
买了这个保险，当强制储蓄
了。一个给孩子买了理财型
保险的妈妈说，孩子的压岁
钱太多，正好有个亲戚做保
险向她推荐，她就买了，当教
育基金存着。还有一个妈妈
说，觉得孩子是最重要的，好
东西都要给孩子，所以全家人
里保险买得最多的就是孩子。
出发点千差万别，但落脚点还
是集中在大众眼中少儿保险
的几个功能上——教育金储
备、风险转嫁、资产升值。

其实，保险的最大功能
就是保障家庭现金流，保障
未来生活不因风险发生而被
彻底改变。本金稳定、风险
管理、投资规划是家庭理财
的三个层次。人的一生都在
消费，而收入只是集中在某
一段特定时期。而在一个家
庭的结构中，收入只集中于
某一个或某几个家庭成员，
但是每个成员都是需要支出
的。以普通三口之家而论，
父母是现金流入的来源，孩
子是单纯的消费者，只有支
出。

为了让孩子的生活教育
不受影响，最实在的保障就
是家庭源源不断的现金流
入，在家庭现金流不中断的
情况下，后续的人生规划才
得以顺利实施。所以谁是家
庭现金流的提供者，谁最应
该得到保障。如果你钱很

多，那没有问题，爱咋买就
咋买。但对大部分人来讲，
没有用不光的钱，所以我们
要在用钱的时候分一下轻重
缓急，精打细算是必需的。
如果钱不宽裕，先大人后小
孩，一定不要本末倒置。

还有一个问题值得重
视。很多人买保险，期望得
到保障和收益上的回报，一
般人的心里预期中，这个回
报没有包括获得的保障。但
实际上，保险是风险管理工
具而非投资工具，我们付出
保费得到的最大回报是那份
无形的保障，而不仅是金钱
层面获得多少回报。

作为风险管理工具，保
障也是需要消耗成本的。从
保险的定价原理来看，无论
消费型、返还型、分红型，
保障部分的成本都是有消耗
的。与社会保障体系不同，
保险公司是商业机构，以盈
利为目的。保险公司最有价
值的地方在于帮助客户在一
定时期内抵御风险，给他们
提供现金流支持。我们支付
保险费，把风险转嫁给保险
公司。保险公司利用大数法
则，制定规则，集众人的钱
去赔付少数的不幸者。

作为一个商业机构，保
险公司开发出五花八门的产
品，以满足不同人的需要。
如果你没有足够的钱，想通
过买保险来实现财务自由是
不现实的。保险的收益精算
师们早就算好了。如果你算
得过精算师，你大约可以被
保险商争相抢夺设计产品去
了。所以以赚钱为目的买保
险，把收益率放在第一位考
虑是不理性的。保险在家庭
理财中是风险管理工具，而
非投资工具。买保险，保障
放在第一位。如果你计划给
宝宝买保险，先把基本的保
障给上了，有余力再去考虑
其他。

买保险的一个基本原则
是保费支出不会给生活造成
压力，保额可以足够弥补家
庭经济收入损失。所以保额
的配备，是优先考虑的级
别，比资金回报更值得重
视。 记者 周静

为什么要给孩子买保险？为什么要给孩子买保险？

给孩子买保险时，
如何防止一些购买误区
呢？

最近，互联网保险
第三方平台慧择网根据
其 平 台 11 年 积 累 的 用
户，根据0~14岁的被投
保人数据分析，发布了

《儿 童 保 险 大 数 据 报
告》。通过这个报告，可
以给那些想给孩子购买
保险的父母不少借鉴。

孩子小的时候，“大病不
犯，小病不断”是很多家长的
共同感受。一旦有个大病，更
是很多家庭难以面对的一道难
题。即便是已经被纳入城市居
民基本医疗体系的孩子，由于
社保报销制度上的比例问题、
药品目录的限制问题等，也无
法从社保体系中获得足额的资
金支持。

为此，除了孩子的意外保
险外，父母还应该关注疾病方
面的保障。

慧择网的调查同样显示，

除了意外保险外，父母关注的
就是重疾和住院医疗保险。

根据报告，家长们选择在
孩子0~6岁时购买住院医疗险
的比率高达93.1%，是6~14岁
的13倍。数据显示，家长们的
选择是“明智”的，在0至14
岁儿童的住院医疗险理赔案件
中，有61.5%的理赔案件集中
在0~6岁的低龄儿童，理赔原
因最多的是支气管炎和肺炎，
其次是手足口病、口腔性疱
疹、发烧、肠胃炎。

保险专家称，为自己的孩

子优先准备一份少儿重疾险，
可以说是有备无患。少儿重疾
险作为重疾险产品，属于“已
经确诊，即可赔付”的给付型
保险，对于疾病种类的限制较
宽，也无需凭就医发票报销。

对于预算不多的家庭，可
以考虑保障20年~30年的消费
型重疾，保障至孩子成人，届
时再重新选择市面上已经更新
换代的好产品。对于预算充足
的家庭，则可以购买终身重
疾，年龄小费率低是很大的优
势。

疾病类的保障不可忽视疾病类的保障不可忽视

儿童作为弱小群体心智尚
未完全成熟，自制能力较差，发
生意外的可能性比成人大，因此
意外伤害保障显得格外必要。

慧择网根据过往的理赔案
例分析指出，“交通意外、溺水、
摔跌伤、气管异物窒息、误服药
物毒药、烫烧伤”是儿童因为意
外而发生理赔的六大主因，其中
交通意外在北方案例显著增多，
而南方则发生溺水意外较多。从
理赔数据来看，6岁以上少儿需
警惕意外伤害高发。

他们进一步的调查数据显
示，52%的儿童意外伤害发生
在家庭，19%发生在街道，
12%发生在学校。当孩子2岁
起学会走路，容易发生摔伤、

磕碰、异物窒息等伤害，3岁
左右进入幼儿园与其他小朋友
玩耍打闹，或者逗玩宠物被咬
伤、抓伤比较多，当孩子逐渐长
大踏入小学校园，因为意外伤害
的理赔案例明显增加，骑车、
爬山等跌摔伤、出去玩水游泳
而溺水以及交通事故频发。

孩子因为天性好动、好奇心
强、非常爱探索，所以防范能力
差，很容易造成意外伤害，而这
也成为了家长们“最担心”的事
情。慧择网的调查数据显示，在
为孩子们购买险种的排名占比
中，除了旅游保险，人身意外保
险是家长的首要选择，占比
17.1%。

华夏保险宁波分公司营销

渠道部负责人李金航建议，家长
在为孩子选择意外险产品的时
候，可以着眼于通过意外险（主
险）来搭配一些少儿意外门急诊
费用保险、少儿住院费用保险等
（通常只能作为附加险形式购
买）。这样的保险组合不但保障
比较全面，而且更经济实惠。

而含有少儿意外、意外医疗
等功能的，可单独投保的综合型
少儿意外险保障计划，也是家长
不错的一个选择。

至于少儿意外险保额选择，
给孩子上高额的意外险，对家长
的意义不大。而且，从防止道德
风险的角度上来说，保险监管部
门也对未成年的身故保障额度
有限制。

意外伤害类的保障很有必要意外伤害类的保障很有必要

相对重疾、意外的不确
定性，教育金是家庭更为确
定的支出项目，资金充裕的
家庭可以为孩子做了这方面
的考虑。

一项调查数据显示，在即
将或有意出国留学的学生中，
家庭年收入在30万元以下的占
被调查人群的52.28%。

不过，与少儿重疾、意外
和医疗保险不同的是，教育金
相关保险产品更大程度上是一

种典型的财务安排工具，不具
有消费型保险的低保费、高保
额的杠杆特征。

保险专家称，少儿教育
金虽然也是一种财务安排工
具，但更像是一种长期的强
制储蓄，“市场上的产品很
多，有的偏重某一阶段教育
金的给付，有的设计成返还
型的两全产品，有长期持续
的生存金给付，但无论哪一
种，都不具有消费型保险的

高杠杆特征。”
市民要注意的是，在给孩

子投保这一类保险时，一定要
注意“保费豁免”条款。一旦
投保人 （孩子的父亲或母亲）
因不幸身故、大病或伤残等原
因丧失交费能力时，根据“保
费豁免”条款，保险公司将免
去投保人从此之后所要交纳的
保费，而孩子仍能继续享受所
有的利益和保障。

记者 徐文燕

儿童保险那些事，您知道多少儿童保险那些事，您知道多少

资金充裕家庭可考虑教育金资金充裕家庭可考虑教育金

给孩子买保险，这样才对


