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1993年，15岁的应
剑锋与父亲一起来到匈
牙利，开始了一段与同
龄孩子完全不同的生活。

“当时，爸爸在一
家餐馆打工，我也开始
了为期 3 个月的打工生
活，主要就是在自由市
场等场所摆地摊。”他表
示，由于一开始来到那
里人生地不熟，语言也
不通，加上高强度的
工作，日子过得比较艰
苦。

当时，应家父子度
过的时光就是中国人在

匈牙利生活的缩影。对
于应剑锋来说，有一件
事情给他留下了深刻的
印象。1997年，匈牙利
有一部描述本土的纪录
片，其中有一段展现了
中国人的生活状态。拍
摄人员选择在自由贸易
市场给了一个男孩3秒钟
的镜头——他穿着小背
心小裤衩，背着一条抹
布，用力拉着一辆装满
17箱货物的小推车。这
个男孩就是应剑锋。

为了改变逼仄的生
活现状，应剑锋与父亲

决定从事贸易。那时，
从中国来的鞋子、服装
十分受匈牙利人的欢
迎。于是，父子俩在当
地成立了应翔集团有限
公司，开始做起从中国
出口到匈牙利的贸易。

最初，贸易并不容
易，由于对外开放程度
比较低，每一次将产品
引入匈牙利境内都需要
一定的配额。在这样的
情况下，父子俩带着企
业小心翼翼地成长着。

经 过 两 三 年 的 积
累，加之政策允许，应

剑锋与父亲决定将量做
大。那时欧洲市场普遍
呈现“有钱没货”的状
态，鞋子和服装产品是
在匈牙利卖得最好的产
品。在不受配额限制以
后，父子俩平均每年从
中国出口10多个柜，出
口额达到50-80万美金。

这样几年的经历，
令应剑锋彻底融入匈牙
利。自此，他在当地通
过国际贸易改变了生
活，也从纪录片里拉货
的小男孩华丽转身为一
个成功的贸易商。

前段时间，第四届中
国机器人峰会在余姚举
行。余姚作为中国机器人
峰会的永久会址，计划将三
七市镇打造成机器人小镇。

近日，记者采访了余
姚机器人小镇建设小组的
相关成员，他们一致认为，
打造机器人小镇，必须在
打造研发平台、激发科研
热情等六大方面攻坚克
难。为此，攻坚小组设计
了最新的“六个一”行动来
盘活智能经济这步大棋。

“一镇”打造引擎

“一镇”，即打造机
器人小镇作为智能经济
的一大引擎。余姚结合浙
江“千人计划”余姚产业
园开发建设，谋划启动了
机器人小镇建设。目前，
小镇道路、供水、供电、
通信等基础设施配套正在
加快推进，10万平方米的
智能制造标准厂房建成，
已落户中科莱恩、绿菱、
川崎机器人、超晶科技等
企业12家，引进以甘中
学为领军人物的机器人及
智能制造领域“国千”专
家21位，项目23个。

“一会”拓宽交流

“一会”，即中国机器
人峰会。打造好一年一度
的机器人峰会，利用这一
国内规模最大、最具影响
力和最有权威性的机器人
峰会平台拓宽行业交流。

通过机器人峰会，
架起学术界、科技界、企
业界、金融界、政府部
门、市场应用单位之间思
想碰撞、信息交流和合作
对接的桥梁。让智能制造
企业，资本投资企业，最
先进的智能经济头脑风暴
都云集余姚，奏响智能经
济的大合唱。

“一院”开发深度

“一院”，即宁波市智
能制造产业研究院。前年
5月，宁波市政府与甘中
学博士团队共同筹建了宁
波市智能制造产业研究
院。通过筑巢引凤、以才
引才，目前已引进“千人计
划”专家18名，最近又新
通过评审专家6名，孙云
权博士的宁波智畅机器人
系统有限公司、刘晓鸣博
士的宁波易淘金网络技术
公司等科技智能企业入
驻，部分产品已经实现市
场化，RFID芯片全自动
生产专机、机器人柔性加

工系统（打磨、焊接）、高性
能机器人控制器、三维视
觉扫描仪等产品一经推出
就受到市场追捧。

“一市”衔接市场

“一市”，即余姚要打
造的中国第一个综合性机
器人展览交易市场。考虑
到机器人市场供需对接的
强劲需求，余姚谋划在高
铁余姚北站附近，筹建国
内第一个综合性、一站式
的机器人展览交易市场，
首期占地面积100亩，远
期可拓展到300亩。

这个市场将借鉴义
乌小商品城转型升级的
经验，与中国塑料城、中国
慧聪家电产业新城、国际
模具城联动发展，线上线
下相融合、售前售后相结
合，汇聚国内外最先进、最
齐全的机器人本体、机器
人零部件、自动化生产线、
定制化解决方案等相关产
品，力争成为中国规模最
大、档次最高、品类最全、
服务最优、辐射最广的机
器人展览交易市场。

“一校”培养人力

“一校”，即余姚正在
建设的中国第一个基于
创新基因的机器人学
院。目前，国内机器人专
业人才缺口达上百万，培
养体系相对滞后。余姚
在考虑能不能仿效美国
卡内基梅隆大学建立机
器人学院的成功案例，建
设一所机器人学院。初
步规划学院选址在三七
市镇田螺山遗址附近，首
期占地面积600亩，远期
可拓展到1000亩。

“一策”筑巢引凤

“一策”，即机器人产
业发展政策。前阶段，余姚
专门制定了《关于推动智能
经济（机器人产业）发展加
快经济转型升级的若干意
见（试行）》，“含金量”很高，
特别是推出了“4个1000
万”，即对国内外智能制造
（机器人）企业迁入余姚的
研发总部，对来余姚设立智
能制造（机器人）产业技术
研究院的国内外知名高校
院所，对入驻机器人小镇的
企业，给予最高1000万元
的奖励或补助，并每年安排
1000万元专项资金用于鼓
励企业采购使用本地智能
制造（机器人）设备。

记 者 王元卓
通讯员 杨 明
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拖车男孩华丽转身贸易商
应剑锋：贸易拉近了国与国的距离

“20年前，我将中国的服
装鞋子出口到匈牙利。今天，我
把匈牙利葡萄酒带到老百姓餐桌
上。”宁波玛珈璐进出口贸易有
限公司总经理应剑锋告诉记者。
这个年轻人在多次往返于中国与
匈牙利间的过程中，逐渐积累了
丰富的国家贸易经验。应剑锋坦
言，在串起两个国度间的贸易流
之后，在他心中，两个国家的距
离因为贸易而被拉近了。

在应剑锋的眼中，匈
牙利的生活环境与当地
朋友是他生命中不可多
得的宝藏。他向记者描
述道：“匈牙利这个国家
山明水秀，当地人很单
纯，我很喜欢与他们玩在
一起。”他举了一个例子，
如果有客人来到，匈牙利
人会用枕头包、黄油、香
肠等土特产热情招待，这
也是当地最高的礼遇。

另外，由于从事贸
易工作，应剑锋在匈牙
利认识了许多酒商，并
与他们成为朋友。平日

里，不同的朋友经常会
邀请他去各大葡萄酒酒
庄游玩，品尝不同种类
的葡萄酒。

不似法国等地区，
匈牙利的葡萄酒产量并
不是很高，这也更加保
证了品质。应剑锋描述
了亲眼所见的酿酒过
程：“匈牙利葡萄酒酒庄
里的机械化程度很高。
首先，果农们会把葡萄一
串串剪下来，放在桶里，
然后被运往一个机器
中。这个机器中间有一
根轴，葡萄在里面自动旋

转，依次分离葡萄梗、葡
萄皮和葡萄籽，最后形成
葡萄汁。葡萄汁在经过
一个过滤的大桶、慢慢氧
化之后进入一个橡木
桶。酿酒的时间各有不
同，1万升的酒可能需要3
个月的时间酿制。”

此外，给他留下深
刻印象的便是匈牙利著
名的国家贡酒贵腐酒。

“11月份，葡萄变成了葡
萄干，果农们将晒干的
葡萄取下进行酿制。”他
仔细地介绍道，“在第一
次品尝的时候，我就在

想，有机会一定要让国
人也尝到这种顶级白葡
萄酒的味道。”

现在回想起来，应剑
锋前前后后走过了30多
个贵腐酒庄园，70多个红
葡萄酒庄园。“几次下来，
我便知道不同葡萄酒品
质的好坏、价格便宜与
否，慢慢在脑海中形成了
一张‘进货单’。”应剑锋
笑言，这样一场场轻松的
聚会，无形之中也给了他
考察匈牙利各大葡萄酒
庄园的机会，为日后进口
红酒打下了基础。

走遍了匈牙利的众多红酒庄园

15岁时与父亲一起去匈牙利

像候鸟一样将匈牙利产品带到国内

余姚“六个一”行动
盘活智能经济大棋

熟 谙 贸 易 之 道 以
后，应剑锋像一只候鸟
一样回归东方，并且将
匈牙利的葡萄酒、苹果
汁、蜂蜜等产品带到了
宁波。而他落户宁波的
契机，竟然源于惊驾路
的海鲜。

2014年，应剑锋应
邀参加宁波中东欧国家
特色产品展。他带着红
酒、贵腐酒等丰富的产
品在宁波度过了 13天。

“白天，我们在1号馆展

示各种样品，到了晚
上，我就带着老外搭档
去惊驾路吃海鲜。”他
表示，作为一个热爱海
鲜的“吃货”，当时他
就被这座城市深深吸
引。

去年1月，他决定在
国内成立公司，着手进
口贸易。于是，应剑锋
与合作伙伴去了上海、
广州、深圳等多个地
区，最终反复衡量之后
还是决定来到宁波。他

告诉记者，这座城市既
有优美的环境，又有好
吃的海鲜，还充满了人
情味，令自己十分难忘。

5 个月后，应剑锋
成立了宁波玛珈璐进
出 口 贸 易 有 限 公 司 ，
并在第二届中东欧博
览会期间于宁波国际
会展中心举行了匈牙
利馆开幕仪式，正式
开启进口贸易。匈牙利
著名的农副产品一来到
宁波，就受到市民欢

迎。记者了解到，去年
该公司销售了7-8个柜
的葡萄酒。

在这一年之中，他
也深刻地感受到匈牙利
在宁波的知名度正在上
升，来自当地的特产成
为越来越多人的心头
爱。作为两个孩子的父
亲，应剑锋笑着说：“我
会凭着自己的良心，把
更多优质的匈牙利产品
带到国内。”

记者 劳育聪

应剑锋（左二）与友人在匈牙利品酒。（照片由本人提供）


