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不知不觉，2017年已经过半。国家统计局和全国各地本周陆续发布了经济运行半年报数据，总体呈现乐观态势。
那么，宁波经济运行情况如何呢？经济增长的动力有没有复苏，新经济新动能表现如何？普通员工对经济运行冷暖感受如何？
今天，本报推出《经济年中报——宁波实体经济微观运行调查特别报道》，从普通员工的感受、企业对市场变化的感知、创新产

品和创新企业对经济新动能的培育等多个角度，以故事来描述这半年经济运行的变化。
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烈日似火，走在宁波的大街小
巷热得让人喘不过气来，而在宁波
凹凸重工有限公司车间里，工人们
正热火朝天地忙着工作。

凹凸重工是一家专业从事欧式
起重装备的研发、制造、维修保养
的公司。“一般情况下，车间需要承
担起重机设备制造的大部分工序，
然后至现场安装、试验。”凹凸重工
生产车间一班班长魏平说。

魏平是四川人，在凹凸重工工
作11年了。

“今年随着订单量增加，我们比
往年要忙碌很多。”魏平说，凹凸重
工今年上半订单同比增长36%，产
值同比增长48%，销售额同比增长

56%。
“虽然订单量增加了，却丝毫不

影响工作进度和生产周期。我们公司
在今年年初对车间部分关键设备进行
了更新换代，淘汰了不少旧机器。”
魏平说，更新设备后，不仅减轻了工
人的工作强度和工作量，提高了生产
效率，也给工人提供了安全保障。

订单增加了，公司效益好了，
员工的收入自然多了。“订单多的时
候，工人会争前恐后主动要求加
班。”据魏平介绍，一般车间工人月
薪5000元~6000元。今年上半年，
车间一线员工月人均工资比去年同
期增长46%，最高月工资达10000
元左右。
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“和去年相比，今年每个月的收
入平均增加了两三千元，做得好一
个月也可以挣到2万元。”集卡车司
机王延平说，不过有时候也挺辛苦
的。

王延平从2015年8月加入卡哥
科技有限公司，常常往返于浙江各
地工厂和宁波港之间。

卡哥科技是一家专注于跨境贸
易的集装箱运输一站式服务平台，
也是国内领先的“集装箱运输无车
承运人”服务提供商。

据王延平介绍，订单是公司在
平台上接的，必须按时到厂装货，
否则会受处罚，因此他往往在凌晨2
点左右就要出发去装货，路上基本
要花费五六个小时。

“一般配货在早上9点左右，装
好货再返回北仑，进入宁波境内基
本是晚上了，货物进仓经常要到次
日凌晨，再马上准备下一个订单作
业，提箱后再回去休息。”王延平
说，日复一日，这样连轴转，工作
强度还是蛮大的。

因为货运业处于产业链的末
端，货车司机几乎没有议价的话语
权。据王延平反映，宁波港集卡车
运价水平从2012年以后几乎就没有
涨过，而生活成本却在逐年增加。
因此，他常常感叹：“幸亏今年的订
单增加不少，收入有所增加，不然
真要考虑改行了。”

记 者 王 婧
实习生 吕梦帧

集卡车司机：一个月最高可挣2万元

市场行情不断走暖

“就如这大热天一样，订单排到
了几个月以后，光是7月份的单月产
值已经破千万元……”昨日，“生意
帮”CEO纪鸿聪接受了记者采访，
说起今年的公司业绩，他笑逐颜开。

纪鸿聪这位毕业于北大的80后
“才子”打造了互联网领域的另一块
宝地。他的平台集纳了1.5万余家中
小制造企业的大数据，并拥有20余
人的专业工程师团队，为制造业企
业穿针引线，让小工厂也能实现定
制化，大大节约成本并提高产能。

“如果说富士康做的是大订
单，我们的目标则是以小博大，从
小订单着力。”在纪鸿聪看来，互
联网技术已将整个制造业产业链条
打碎，传统订单式生产正经历颠覆
性变革。“过去制造业讲究规模和
标准化，以后必然走向个性化、定制
化。拿洗衣机这样的家用电器产品来
说吧，过去一个订单至少上百万台，
现在最多一二十万台，产品迭代速度
大幅加快，大企业生产小批量产品的
成本优势消失殆尽，与此同时，不少
创业企业也需要将好点子快速落
地，这就给了我们机会。”

“生意帮”正在着手为一大型共
享单车平台的供应链服务。纪鸿聪
介绍，该共享单车的自行车市场存
量已经超过250万辆，这些车的车
牌普遍存在污损、褪色等问题，他
们需要在两个月内对存量车进行车
牌升级更换，为此他们紧急定制车
牌，要求每天交货10万个。一般工
厂接到这样的订单，需要扩产能、
添设备、招工人，产能建设就需要3
个月以上，这样漫长的等待等于让
共享单车平台眼睁睁失去市场。“生

意帮”利用1.5万家云工厂的优势，
两天就完成了新车牌打样，五天完
成新车牌的批量生产工程验证，半
个月就组织了10家精雕厂、6家UV
打印厂和3家装配厂，通过“生意
帮”云工厂平台进行网络化协同生
产，仅用18天就达到了日产十万个
车牌的产能要求，有效地满足该共
享单车平台的需求。

这种服务模式可以复制到“生
意帮”所有客户的需求上。

“订单来了，要有适配的、现成
的产能去生产，因此前几年，我们
大部分时间是在一个一个地跑工
厂，摸产能。”纪鸿聪说，如今在

“生意帮”平台聚集了2400多家模
具厂、6500 多家机械加工和注塑
厂、2700家表面处理工厂……客户
通过手机界面就可以清晰地看到其
产品、设备明细、产能、工期、资
信评估等信息。需求商在平台上喊
一声，拥有相应生产能力的供应商
便会第一时间收到信息。

“除对接中小订单收取一定比例
服务费外，‘生意帮’重点向大厂商
提供全程服务——将生产的任务总
包过来，再利用自己的大数据资
源，分包给合适的小型工厂。发
单、验厂、签协议，最快只需3天就
能找到匹配工厂实现下料生产。”纪
鸿聪说。

纪鸿聪充满信心地告诉记者，
今年“生意帮”的产值目标是超过
6000万元，力争2020年前上市创
业板。

记 者 王元卓
通讯员 王虎羽

实习生 傅天力 毕 瑾

订单像夏天一样火热

上半年，宁波全市共实现规上工业总产值7832.9亿元，同比增长16.1%。
全市规上企业累计完成工业增加值1612.2亿元，同比增长9.0%。与此相对应，
上半年工业用电量同比增长12.5%，其中制造业用电量同比增长13.2%。
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