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在淘宝平台，记者
看到一款售价49元的纯
棉便携式睡袋，近30天
的销售量近6000笔，人
气最火爆。记者查看产
品详情，其定位即“酒
店隔脏睡袋”。尺寸也是
依据酒店通用床垫设
计，采用纯棉面料，规
格上有标准单双人、加
宽单双人等4种可选择。

也有商家根据旅行
便携舒适的需求，推出
真丝面料的睡袋，号称

“轻量便携仅130克”“折
叠后仅易拉罐大小”“抗
菌抗敏”，不给旅行增添
负担。卖家介绍称，为
了符合睡袋的功能设
计，采用了防撕丝绸，
增加舒适度的同时，也
增强了韧性和耐用度。

尽管售价不菲，以
一款标准单人尺寸的真
丝睡袋为例，价格在278
元~355元不等，但销量
看起来不错，不少售卖
该产品的店铺近一个月
内售出近百笔。

有用户评价：“很轻
巧，方便收纳携带，比
自己带床单被罩要方
便，以后住酒店也不会
觉得膈应，就图睡个安
心。”

除了“隔脏睡袋”，
借着“酒店不换床单”
事件，各种脑洞大开的

“酒店神器”也扎堆露
脸。

在淘宝平台一款号
称“可折叠至9.5厘米厚
度”的便携式电水壶也
很受关注，一款售价199

元的便携式水壶近一个
月内售出近1000笔。

记者看到，这款水
壶之所以能折叠至小体
积，主要是壶身主体采
用了食品硅胶材质，所
以在收纳时可以最大程
度压缩，不像传统水壶
占用空间。此外，还增
加了双电压设计，境外
旅行入住酒店时也能通
用。

正在为十一亲子出
游做攻略的胡女士昨天
花30元网购了一次性浴
缸套，“酒店的浴缸不知
道如何消毒，怕不卫生
不敢直接用，这种一次
性的浴缸塑料袋，套在
浴缸上隔离了浴缸，每
次泡澡用一个，可防止
交叉感染，就能带着孩

子安心泡澡了。”
此外，解决“酒店

不擦马桶”的一次性马
桶垫、马桶消毒喷雾等
热度也较高。天猫超市
内销售的一款德国进口
马桶消毒喷雾，近1个月
销售了 1269 笔。“对待
外面的马桶，我的对策
是先用消毒喷雾喷两
遍，再用干净的纸巾擦
一遍，基本可以安心坐
下了。”一位用户在评价
中留言。

阿里数据显示，近
期剁手党对“酒店神
器”的地毯式搜索带动
着收纳、户外、旅行、
日用品类店铺流量增
长，部分高关联度产品
的店铺新用户增长达了
九成。

五星级酒店不换床单，朋友圈吐槽一片

脑洞大开的“酒店神器”
秒变出行必备

最近，某测评机构发布的《五星级酒店，你们为什么不换床单》一文，迅速引
发围观，朋友圈吐槽一片。随后，淘宝上各种脑洞大开、全副武装的“酒店神器”
纷纷被刷爆。其中，人气最火爆的是“隔脏睡袋”。

90后群体占比超1/3

有趣的是，阿里数据显示，女
性剁手党对购买“酒店神器”真的
会上瘾。像“浴缸套”这样一类小
众产品，销量一路直线上升。“如果
可以给浴缸套加一个厚度，当然最
好是越厚越好。至于站进去会不会
滑倒，这个主要看个人的平衡能力
了。”有网友说。

在精细讲究方面，90后成为最
关注酒店卫生的群体，群体占比超
过30%。其中高达80%的女性消费
者对居家旅行用品有过关注收藏记
录。“虽然我不会拿酒店热水壶煮内
裤，但自己带着热水壶更放心些。”
一位购买了“便携电水壶”的剁手
党说。

记者 史娓超

谁在买

“隔脏睡袋”销量不错啥最火


