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日前，通过宁波晚报官微，我们就市民
在家装中的偏好、成本、体验等进行了一次
问卷调查，仅仅两个小时，就有375位市民
填写了问卷。

调查显示，尽管有77%的市民选择了
“自购建材，请施工队施工”的半包方式完
成家装，并且在家装前有58%的市民都准备
了预算清单，但最终还是有四成人认为自家
的装修装得不值。据统计，以100平方米为
单位，共有半数市民的家装成本在15万到
30万元之间。

尽管网购大行其道，但是对于家装建
材、家具、家电等大件商品，选择网购的市
民还是占少数。从调查结果看，有50%的市
民选择了传统的家居、建材市场，小部分人
借道家装展会、工厂直销店。

那么，怎样才能花费较少的钱，装出更
舒适的家呢？记者从众多经验人士口中归纳
出一些省钱的门道。

一、装修前务必列一个预算清单，做到
心中有底

在尚未了解各种装修材料的时价之前，
预算清单并不要求太过明细，但清单要体现
出此次家装的整体标准以及各个环节的大致
开支，以及哪个环节、哪块区域应该“重金
打造”。

其实，就装修费用而言，除了人工费相对
透明外，建材的价格是有很大弹性的。工程开
始后，不妨再根据不同阶段做出进一步详细的
预算。倘若你请装修公司出马，最好对主要材
料及人工费用先有大致了解。尽管当前家装的
总体趋势是轻硬装重软装，但倘若将硬装总价
压得过低，装修公司很可能会想办法从别的地
方来赚一点，比如建材以次充好，又比如低报
价高增项，总之，装修公司不可能做赔钱买
卖。

二、建议半包，主材自购
比起全包、清包，更多市民时下偏向于

半包装修，主要建材可以自主选择，无论价
格和质量都更为放心。倘若由设计师或包工
头带你去买，难免因为其中可能存在回扣，
让开支中多了不少冤枉钱。

在购买建材购前最好做足功课，品牌、
颜色、材质、价格等内容都得心中有数，购
买时务必保持主见，有“选择困难症”的人
很容易被忽悠而买错了东西。

三、网购省钱，但最好预先比价
随着越来越多建材品牌开通了网络直销

渠道，网购成为一种可靠的选择，很多时候
也可以为家装省下不少材料成本。但下单前
最好还是先去实体店瞧瞧，比价之余还可确
定颜色、型号。而记者了解到，有些款式、型号
的建材，网购未必比实体店便宜，尤其是建材
类的商品，网络商家倘若不包运费的话，实际
价格或许并无优势。如果是这样的话，还不如
在实体店购买，让对方送货到家来得爽快。此
外，无论是网购还是到建材市场购买，部分建
材如瓷砖等，用剩是否能退这一条款，务必
要事先约定好。

四、施工环节尽量少改
包工头老裘就施工环节提醒大家要注意

几个地方：一是线路设置要合理；二是管道
尽量少改，最好不动；三是安装燃气热水器
和空调时所需的金属软管、三角阀等零配件
多半也是另外算钱的，倘若你事先没有准
备，到时动辄几百上千元的开销，也着实令
人肉疼。

五、橱柜方案提前确定，避免返工
因为今后生活的长期需要，厨房和卫浴

是装修中该花点钱的地方。经验人士表示，
在预算允许的前提下，卫浴尽量要用好的，
以免今后维修更换。厨房则需要好好设计，
巧妙利用空间，合理布局结构。此外，下水
的设计、水处理也都需要提前有所准备，简
单说，橱柜方案、水处理（净水设备等）需
要在水电改造前就确定好，避免返工很重
要，要知道，任何事情，一旦返工，花费的
人力、物力、财力无疑都是加倍的。

六、部分项目不妨进一步细分解决
众所周知，木工是装修工程里利润比较

高的一项，家住海曙区的周小姐则在这方面
有很好的经验和大家分享。“木工开动前，
我先问了工头大概的费用，得知用复合板和
实木价格分别是11000元和15000元左右。因
为预算紧，我决定自购实木木材，将这个活
交由邻居家的木匠按照我的意愿完成。结
果，两个工人做了三天，连材料加人工，总
共才花了我5000多元。”周小姐笑着告诉记
者，要知道，在总预算 16 万元的装修费用
中，一下子节省了 5000 多元，可着实不易
呢。

记者 崔凌琳 谢舒奕

说到装修里的坑，不少
从坑里“爬”出来的人都有一
肚子话想说。装修开始的时
候，会拿着预算表，想着哪里
要省钱，哪里要节约。其实
到最后你会发现，装修里的
各种攻略，最终说的不是少
花钱，而是如何少花冤枉钱，

“学费”多少都是要交一点
的。

那么，哪几种情况更容
易让人掉到坑里，如何避免
花冤枉钱呢？

最重要的是提前要规划
好，如果说家里正在装修，材
料不够了，突击去买，一是自
己不专业，二是赶时间心里
着急，很容易就掉坑里了。
提前规划的要点是啥？大头
菜自己的总结是“一逛二听
三比”。

一是多逛市场。去比较
正规的市场或商场领领市
面，积累目标商品的活动信
息。

二是要多听信息反馈。
在装修群、小区群、论坛等看
看反馈意见，要特别关注负
面信息。比方说你关注了一
个品牌的地砖，挑好了砖已
经到了要下单的阶段，如果
听到有人说不好，那么你就
要看仔细了，是砖的质量有
问题还是销售员在忽悠，是
量房与送货的服务不好还是
与设计师沟通不畅，或者是
售后不负责任、补货和退货
不肯上门服务？如果是砖的
质量存在问题，而且反映的
人很多，那就直接 PASS 掉。
如果说是销售或者设计师的
问题，那就注意是哪家店，尽
量避开。

三比就是在多逛多听的
基础上，比较目标范围内的
哪个商品比较切合自己的需
要，同个品牌中哪个门店服
务更好等信息。

还要注意的是，别因为
销售员说“活动只剩最后一
天或者马上要涨价了”而匆
忙下单，除非你已经调查得
很仔细了，而且马上就要用
到。如果心里还在犹豫，那
就一定要多看看。如果你关
注这个市场的时间久了就会
发现，一些品牌基本上每个
月都有促销活动，什么团购，
什么砍价师砍价，什么总裁
签售，什么店庆让利……商
家永远有名目来搞促销。

你可以仔细询问活动的
优惠方案，最好把内容拍下

来，记住价格，等真的想买
了，再回来砍价。即使原材
料、人工等一些因素会导致
涨价的情况确实存在，但也
不会像销售员说得那么夸
张。而且关键是你要确定自
己的确就选定了这个，别到
要用的时候又喜欢上别的款
式。花钱要花得明白舒服，
不要花了钱自己心里还感到
别扭。

大多数商家都会提供特
殊的套餐服务，但这只是销
售伎俩，你需要注意的是会
不会产生其他费用。比如买
地板赠送20米踢脚线，你算
算这20米踢脚线的费用要五
六百元，感觉占了大便宜。
然后可能出现的情况是，你
家需要80米踢脚线，你用了
商家送的这20米，另外60米
也得买同一款吧，于是这 60
米踢脚线的价格比市场价要
高出不少。

说到优惠，还有一种情
况值得注意，有一些商家喜欢
拉低某一个单项的价格，抬高
其他项目的价格。比如去一
家做门的店买房门，你可能对
同类材质同种规格的门价格
比较敏感，商家报出一个大特
价，木门1999元一樘。你看看
做工，看看款式，看看品牌，都
满意。行，就这家了。别急，
你要想想，你家的门不会跟店
里样品的规格一模一样吧，那
么，加高加宽费用你问了吗？
厕所门想加个玻璃，这个费用
的加价是200元起步，你知道
吗？想选择开放漆需要加多
少费用你清楚吗？还有，买门
的费用包含了五金吗？不含
的话，另购需要多少钱一套？
量门与出设计方案需要另外
收钱吗？上楼费与安装费包
括在门的价格里面了吗？要
享受这个特价还需要其他条
件吗？得几樘门起做？还得
加几个空套？空套的价格如
何？

总之，我们想要性价比，
商家要利润，一分价钱一分
货。如何找到其中的平衡
点，关键是向刚装修完的网
友请教，多做点功课，订合同
时把事项写得清楚一点。最
后，心态要平，装修时大大小
小的问题总会遇到一点，能
圆满解决就好，学费多多少
少总是要交一点的，只是别
在一个坑里掉进去两次就
好。

记者 周静

家装省钱究竟怎么省？ 如何少花冤枉钱


