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678abYEIcdccKd
ABefgEhi
jklmEMnKLJLMLooo
pqFGEHMLKId
451rEAs&t01u

vwxy01

!"#$%&'()*+,-./0
1234564,789:;/<

2017年11月11日 星期六
编辑：胡晓新 朱 尉 组版：余佳维 美编：严勇杰05 视野/广告

每年秋季，对于赵煜来说都是最忙的时节，他的生意与
大洋彼岸苹果公司的一场发布会息息相关。专门从事苹果数
码产品销售的他要抓住新品上市的契机，加价销售到年底，
不过今年这种热度戛然而止。“从苹果手机问世以来，新机
的销售利润从来没有像今年这么低过。”

记者了解到，如今购买手机等数码产品的渠道已经发
生变化，官网直销和网店并行，让很多手机商感受到史无
前例的压力。苹果数码产品的倒卖已经不足以支撑黄牛的
营生，南京数码爱好者的天堂丹凤街上的商家也纷纷转做
维修和配件，“手机黄牛”很可能就此销声匿迹。

记 者 了 解 到 ， 今 年
iPhone8 虽然卖得不好，但是
iPhoneX相比于往年产品进行
了技术革新，卖点还是很吸引
人的，在上市前就掀起了一股
关于iPhoneX刷脸的热潮。

根据以往经验，这往往是
可以走俏的机型。加上上市前
传出各种产能跟不上的消息，
不少分析师认为新品上市的短
时间内，会加价一万元销售，
创下苹果手机的销售最高价。
不过从 11 月 3 日手机上市以

来，实际销售价格却让人大跌
眼镜。

赵煜告诉记者，“渠道商的
手机价格每天都在变化，基本
上一天一个价，其实这些都是
供需关系的反映。11月6日的
价格最低，64G银色版本比官
方价格还便宜200元，而深灰
版本价格稍高，不过也就与官
网价格持平。”也就是说，如果
在之前就预订了大量手机，在
这一天出售不仅赚不到钱，每
一部还要亏200元。

“11 月 8 日价格又有小幅的回
升，普遍比官网价格多了200元到
400元，之前价格低可能是和一些

‘黄牛’抛售有关系。但是，即便价
格趋于稳定，也是倒卖苹果手机历年
来最惨淡的一次，因为一般高价格也
只能持续一个月左右，而之后的趋势
只有跌价一条路。”赵煜说，这代手
机价格普遍低于官网价只是时间问
题。

“网上说‘黄牛’赔到怀疑人
生，这些多数是专业的‘倒爷’，其
实他们并不了解数码市场，只是判断
会热卖就早早去预订一批。这种人通

过各种渠道，从官方预订个几十部还
是有的，这时候要么就想办法退货，
要么就只有赔钱抛售。”赵煜告诉紫
牛新闻记者，手机经销商对市场都会
有预判，在发售前一天就能大概知道
市场价格。

“我们会从各个渠道去打听备货
的量，虽然不知道需求到底是多少，
但是从供给就能大致判断，真正的业
内人士还都是比较理智的。一般是
50部、100部地进，这次赔上万是会
有的，但是和拿货的资金量来说，损
失也没有外界认为的那么夸张。”赵
煜说。

最惨的是那些专业“倒爷”

昨天下午记者来到艾尚天地苹果
官方门店，店内的客户并不算多，倒
是二楼的天才吧坐满了预约维修或学
习的市民。店员告诉记者，现在店内
不直接销售 iPhoneX新机，只接受
预约的顾客来提现货。

“你可以上官网预约，每天早上
8点提供机会，运气好的话，今天预
约明天就可以来店里拿货。如果是官
网送货的话，要等得久一点，大约要
3到 4周，根据现在的货量只会提

前，不会推迟。”
记者在店内遇到前来预约购买的

市民小程，他告诉记者预约并不困
难。“刚发售那几天确实人有点多网
页会打不开，但是昨天就预约上了，
就直接来取货了。”现场也有前来咨
询的市民表示，官网送货的预约时间
不长，完全可以接受。而询问是否接
受加价从黄牛手上购机时，很多人都
表示不能接受，更倾向于原价从官方
店购买。

上苹果官网预约购机不难

“苹果手机加价最多的还是
iPhone4和 iPhone6刚出来的时候，
新发售的手机往往在短期内可以加
价数千元，最抢手的时候一部手机
加价 5000 元都是有的，这也是
iPhoneX价格被高估的原因。”赵煜
告诉记者，供需不平衡是往年能够
加价销售的原因，最早的苹果手机
内地往往不能第一批发售，而供货
量也少得可怜，在消费者高涨的热
情下，加价也就不稀奇了。“现在苹
果越来越重视中国市场，不仅直营
店越来越多，每次内地也都第一批
发售，从 iPhone7 开始，其实利润

就不如以前了。”
业内人士告诉记者，苹果公司的

渠道商今年备货量都非常足，苹果的
直营店也在增加。“三大运营商都不
缺货，一些渠道商也把货备得足足
的，往年的供需不平衡被打破。而渠
道商拿货其实是比官网价格更低的，
这样他们才有利润空间，所以此时才
会出现低价抛货。”

在不少人眼中，如今苹果手机的
地位不断被国产手机撼动，需求热度
自然也在减退。以倒卖手机为营生的

“黄牛”很可能就此消失。
据《扬子晚报》“加价一万”与“倒贴两百”

“江湖”渐远，“黄牛”退隐

囤积iPhoneX
“黄牛”赔到
“怀疑人生”?

从加价数千元到亏本甩卖，
当倒卖苹果新机不足以支撑营生，

“黄牛”退隐已成不争事实


