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奇门奇门 服务市场千牛

无人便利店
（孵化中）专卖店

品牌

智慧门店

天猫便利店
（已落地）

天猫

商家多角色工作台、多元服务拓
展、电商咨询平台。

以消费者为中心

数据驱动

1688

宁波大学中澳MBA项目由宁波大学
与澳大利亚堪培拉大学合作，于2001年经
浙江省教育厅批准开办，并于2010年经教
育部批准，变更为硕士学位教育项目。项
目致力于打造职业经理人培养基地，全力
服务于地方经济和社会发展，至今已培养
了数百名具有社会影响力的高层次管理
人才。项目注重学生工商管理知识技能
的强化，注重学生解决实际问题能力的培
养，更注重于品牌的经营与维护。办学17
年以来，项目形成了与地方经济发展高度
吻合的国际化工商管理人才培养目标，学
生多元、交流渠道多元的国际化办学模
式，与外方联动的国际化教学管理体系，
不断提高的师资国际化教学水平和科研
水平等特色。同时，基于中澳MBA项目

校友会这个平台实现了资讯交流与资源
共享。

近日，宁波大学发展联络处处长万彭
军、商学院院长范柏乃和院党委书记史宏
协等全体院领导、中澳MBA项目创始人
邱妘教授等一行共赴鄞州区文化广场盛
世方舟大厦亲切访问宁大中澳MBA校友
会秘书处。此次走访活动是商学院领导
首次集体出席，可见学院对中澳MBA项
目的关爱与重视。中澳MBA校友会理事
长沈功灿先生、理事会成员以及部分校友
代表热情接待母校老师们。

宁大中澳MBA校友会秘书处位于鄞
州区文化广场盛世方舟大厦内，有着优越
的地理位置以及现代化开放创新的办公
环境。校友会最大的特色在于由一群具

有强凝聚力、阅历丰富、乐于奉献的优秀
校友群体组成。校友会成立于2014年4
月，现有300多名校友会员，设理事长1
名，名誉理事长2名，常务副理事长6名，
各年级理事共计43名。自成立以来，秉承

“正直、激情、卓越、创新、双赢”的理念，本
着以感情为纽带，以活动为载体，加强海
内外校友之间、校友与学校之间的联系，
沟通信息、交流经验、加强合作、增进友
谊，团结广大校友，为学校的建设和发展
服务，为国家和地方经济、社会事业发展
作贡献的宗旨，中澳MBA校友会推出了
一系列卓有成效的举措，开展了丰富多彩
的活动，为中澳MBA校友们提供了互动
交流的平台，增强了校友之间的友谊，提
升了中澳MBA项目的品牌。

2017年10月，校友会接待了澳大利
亚堪培拉大学校长访问团，也是堪培拉大
学代表团首次参观访问国内校友会团
体。代表团对中澳MBA校友活动的多样
性、实践性和高度参与性惊讶不已，给予
了高度的赞扬和充分的肯定。比如：每年
一次的“中澳MBA论坛”成为了校友们文
化聚会大平台。每月的班级轮值活动，分
别由17个年级轮流承办，活动形式丰富，
内容精彩，如亲子活动、品茗会、红酒品鉴
和读书会等，在校友中评价甚高。每月一
次的沙龙，关注时下社会经济热点，共同
探讨企业发展，已成为校友们必不可少的
文化大餐。时代浙商精董班移动课堂、真
人图书馆、亚马逊电商分享会、知名律师
走进中澳MBA等活动深受校友们喜爱。
此外，校友会每月走访3-4家校友企业，

联络校友感情、共谋发展，至今走访的企
业已超过30家。在此基础上，17年开启
了“中澳MBA走进优秀上市公司”系列活
动，深入调研，精准了解校友企业的实际
需求和对校友会发展的期许和想法。校
友会强大的执行力同时也带动了更多的
热心校友积极参与和组织校友活动，如新
书发布会、金融分享研讨会、走进甬股交
等，有效地把MBA课堂所学知识与企业
实际情况相结合，真正实现了“知”与“行”
的融合。

中澳MBA校友会在做好校友工作的
同时，始终对学校保持一颗感恩的心。校
友会每年在招生季为中澳MBA项目做了大
量的宣传和推介工作。近3年，中澳MBA项
目有超过60%的学生都是通过校友们推荐
而来。此外，校友会选拔优秀校友企业成为
宁大留学生实习基地，组织校友企业参加每
年的毕业生招聘会等，为中澳MBA项目和
学校的发展做出了应有的贡献。

中澳MBA校友会自成立以来一直
在摸索中不断进步，已成功创办宁大校友
投资平台公司——宁波澳鼎投资有限公司，
旨在降低成本，纵向扶持年青校友创新创
业，降低道德风险，横向实现校友资源互
利共享，反哺母校，使中澳MBA项目更具
有生命力，实现持续
性共赢。 包佳

更多活动详情，
欢迎关注宁波大学中
澳MBA校友会微信
公众号。

宁大中澳MBA校友会积极开展校友工作 反哺母校 实现共赢

宁波成为“新零售”元年的试验场
记者 张寅

在去年10月的云栖大会上，马云提出
新零售战略，其核心在于用不同方式对各
个领域的零售市场进行数据化革新。回顾
这一年，阿里新零售的理论基础不断完
善，布局明显加速。线上线下巨头也纷纷
入局，新业态新物种如雨后春笋般涌出，
新零售的未来走向和投资机会成为市场关
注热点。宁波也在多条线上对新零售业务
进行探索，成为阿里新零售的试验场。

2016年11月20日，阿里巴巴砸下21.5亿元购入三江购物32%
的股份。作为宁波人家门口的超市，三江购物引进阿里后积极拥抱
新零售，成了新零售的先行实验者。

去年12月21日，淘宝便利店在宁波正式开张，其与三江购物
合作的首期11家便利店出现在宁波用户的手机淘宝页面。宁波淘宝
便利店通过三江购物的服务链条提供配送，并承诺“一小时送达”。

数据显示，今年5月，三江购物的多家超市已完成数字化改
造。7月，相关店面的线上交易金额已超过门店总量的25%，并获
得大量新会员，同时老会员成交额也增长了18%。

2017年1月，三江购物与盒马鲜生共同打造的宁波盒马甬江店
开业。今年3月，阿里研究院给出了“新零售”的具体定义为：以
消费者体验为中心的数据驱动的泛零售形态。而盒马鲜生正好给这
么一个抽象的概念提供了一个具象化的表征。

宁波盒马甬江店选址宁波鄞州区江东北路银亿东岸里B1层，营

业面积4000平方米，有100多个国家空运来的600多种生鲜商品，
还有五星级大厨现场加工。同时还因地制宜地引进了宁波小吃、特
色糕点、日式料理、暖心烘焙、现磨咖啡和现炸龙虾等。

走进盒马鲜生甬江店，消费者可以在线上网购，在线下扫码付
款，会员体系与运营活动一应俱全。顾客可将在盒马鲜生水产区打
捞的海鲜送到厨房，增强体验感。在蔬菜区，所有包装都贴了包装
时间。线上购物只从线下门店出货，30分钟送到。

另外，盒马鲜生集市很有特色，整体空间以“逛集市”的概念
来组织和布局，相较于传统商超“卖场”的形式，更强调乐趣。

盒马鲜生通过实际样板展示怎样以消费者体验为中心，怎样通
过数据驱动提升运营效率，怎样将餐饮等泛零售业态与零售结合起
来，同时盒马鲜生也逐步证明，通过新零售的创新，在盈利模式上
确实能够走通，这让市场对于新零售这个概念有了非常生动形象的
认识。

盒马鲜生：新零售的样板与先锋

阿里在宁波的布局

广告


