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应剑锋：归来仍是少年
记者 薛智谊

我们跋山涉水穿越红尘，抵达的不是远方，而是内心最初出发的地方。饱经的风霜，历练的人事，不过是生
命里温柔的灌溉。

1993年，15岁的应剑锋跟团开始了前往欧洲的旅行，迷惘的行程、沿途的艰辛，那些场景和感受深深地印
在他的脑海。20多年后，回忆起那些生命的过往，年届不惑的应剑锋有恍然如梦之感。在异国他乡的经历让他变
了很多，但不变的是那种率真和坦诚——出走半生，归来仍是少年。

宁波玛珈璐进出口贸易有限公司总经理应剑锋是浙江丽水青田
人，现在是中东欧国家特色产品常年展匈牙利国家馆的负责人，在
宁波国际会展中心10号馆做进口产品生意。

因为父母亲在匈牙利做生意，1993年，15岁的应剑锋就跟团前往
匈牙利和父母团聚。但这一趟旅程走得艰辛曲折，到俄罗斯的时候，由
于管制原因，整个团队在莫斯科滞留了半个多月。到布达佩斯的第三
天，父亲就带他到了当地一个知名度并不高的市场——四虎市场。这
是一个刚刚建好的小市场。不过，上世纪90年代的匈牙利等中东欧国
家，都处在一个商品紧缺的时代，市场将迎来它的黄金时代。

当时应剑锋有两种选择：一是每年交3000多元人民币的学费到
学校念书；一是打工每月挣1000多元人民币的工资。应剑锋选择了
后者，给人打了三个月的临工。“刚到匈牙利，不会外语，和人交流
完全靠手比划。”应剑峰说，每月收入1000多元人民币，相当于当
时国内同等工作3个多月的工资。

打工尝到了甜头的应剑锋和父亲商量一起开了家外贸公司，自
己当老板。没多久，他们在市场租的两个店面就开张了，销售从中
国进口来的鞋子、服装等日用消费品。当时的工作强度很高，日子
非常辛苦，应剑锋几乎每天凌晨5点就起床坐电车去市场，晚上天
黑才回家，每天工作12个小时以上。“那时年轻，不感觉累，而且
每天都有进账，生活感到充实。”应剑锋说。

在匈牙利的这些时光，有一件事给他留下深刻的印象。
1997年，匈牙利有一部描述本土的纪录片，其中有一段展现了

中国人的生活状态。拍摄人员选择在自由贸易市场给了一个男孩3
秒钟的镜头，而这个人正是应剑峰，当时他穿着小背心，脖子上盖
着一条抹布，用力拉着一辆装满了17箱货物的小推车。

当时欧洲国家有些人比较排斥外国人，怕外国人抢了他们的生
意，怕外国人做一些违法的事情。“这个短片放映后，我能明显感觉
匈牙利人对中国人友好多了，也尊重多了。”应剑峰说，

商品短缺的年代，日用消费品往往供不应求。有一天，有外商开
来一辆大巴，问应剑锋店里还有多少件衬衫？应剑锋统计了数量，外商
一扬手，表示全要了。而且要把车厢装满。店里货不够，应剑锋只好迅
速从供应商仓库调货。看到衬衫被一捆捆紧紧地塞在车厢里拉走了，应
剑锋有些激动。当地行业公会看到这一情况，认为要提价应对这种“哄
抢”，衬衫的价格翻了一番，但还是被抢购一空。没多久，又有外商开
着三辆大巴来装衬衫。他只好带着大巴到供应商的仓库提货。衬衫成了
抢手货只是一个信号，中国的轻工业产品，在欧洲广受欢迎。商业嗅觉
灵敏的应剑锋立即与温州、台州的企业联系，销售国内生产的服装、球
鞋等产品。那几年的生意都很好，应剑锋赚取了他人生的第一桶金。

“现在的市场环境变了，人们的需求也变了，我们做销售的，说
话都要好听一些。”应剑锋坦言回国做生意压力大，但不得不转型。
因为匈牙利的市场环境也在变化，中东欧的小商品市场多起来了，
生意不如从前。

“我高兴的是回国后遇到了很多贵人。”应剑锋说，有贵人相
助，事业才会成功。“我卖酒，但酒只是我认识朋友的一个媒介，我
是以酒会友。”应剑锋自豪地说，在宁波的一年多时间里，他最大的
收获是交了1000多个朋友。“做生意，不能急功近利，最重要的是
讲诚信，人无信不立。”应剑锋爽朗的笑声都能感受到他话语中的诚
恳。

2014年，应剑锋应邀参加宁波中东欧国家特色产品展。
他带着红酒、贵腐酒等产品在宁波度过了13天。“每到晚上
我就带着老外搭档去惊驾路吃海鲜。”他说，作为一个热爱海
鲜的“吃货”，当时他就被宁波这座城市深深吸引了。

2016年，在考察了上海、广州、深圳和宁波等多个城市
后，应剑锋决定到宁波发展，成立了宁波玛珈璐进出口贸易
有限公司，着手进口贸易。匈牙利著名的农副产品经他的手
一来到宁波，就广受市民欢迎，2016年仅葡萄酒该公司就销
售了8个柜。2017年第二届中东欧博览会期间，他经营的匈
牙利馆在宁波国际会展中心开门迎客。

“今年我们会注册一个自主品牌，产品会有自己的独立包
装，会打上自己的LOGO。”一谈起2018年的打算，应剑锋

就打开了话匣子，他蓝图清晰，显得胸有成竹。应剑锋说，
他暂不打算对外拓展，只想深耕宁波市场，公司也会把更多
的农副产品带到宁波来，而且在销售中采用搭售的形式，用
老产品带新产品，让更多的人接受新产品。

目前应剑锋经营的匈牙利展馆的产品，主要以红酒、干
白、蜂蜜、零食为主，而受广大市民喜欢的是售价300余元的
贵腐酒（干白）和公牛血酒（干红）。他说，他经营的产品都是
直接和匈牙利厂家合作的“一手货”，价格和品质都能保障。

“我希望凭借自己的力量，把匈牙利好的产品带到国内，带到宁
波。这个月我们会到一批椴树蜜、洋槐蜜。”说起企业经营，应
剑锋笑得很开心，也很真诚，这位在异国他乡多年的游子回到
浙江开心创业又开心交友，他的心里也是甜蜜蜜的。

扎根宁波发展

15岁出门远行

赚到第一桶金

应剑锋有一个美满的家庭，他和妻子育有两个儿子。两
人都是丽水青田人，而且在同一个镇，但相识于布达佩斯，
也在这座古老的城市结婚、生子。说起幸福的过往，这个满
是络腮胡子的男人流露出一丝甜蜜。

“我和妻子是在市场上认识的，我们都经营着一家店
面，而且店很近，我一抬起头，就会看到她的身影。”应剑
锋说，他开始主动追求，但以失败告终。两年后，一位亲
戚介绍他去相亲，本不想去的应剑锋禁不住劝说，去了一
看，相亲对象竟然就是那位女孩。两人一起吃了饭，说了
话，然后告别，应剑锋以为此后会有惊喜，但收获的还是
失望。无论他怎么发短信，对方都不回，打电话也不接。

应剑锋只好作罢，又过了两个月，又有亲戚要他去相亲，
结果遇到的还是这位女孩。应剑锋一阵窃喜，他想，这是
缘份，是上天的安排啊。可是，相亲结束后，女孩还是和
他断了联系，还是发短信不回，打电话不接。后来应剑锋
才得知女孩是受到一些流言蜚语的影响，对他有些成见所
致。

这样又过了一年多，有一天，他们在商场不期而遇了。
应剑锋看到女孩瘦了很多，心里泛出一阵酸楚，使他生出了
更多的怜惜。他再次向女孩表明了心迹，一来而去，终于迎
得了女孩也就是现在的妻子的芳心。两人在异国他乡打拼多
年后，于2007年走进了婚姻的殿堂。

甜蜜爱情故事

“我时常在想，一次一次背离出去，兜兜转转20多年
后，我还是青田人，还是浙江人，直击我心、引起了我共鸣
的，仍是那一句句乡音。”聊起对故乡的情愫，应剑锋多了几
分感慨。

“浮躁与盲目逐利是近十余年来社会的大潮，不少人被利
益驱动，随波逐流迷失了自己。但人会自我反思，我们血液
里的那种坚守梦想，永不言弃的精神也会被再度唤醒。”应剑
锋说，在外漂泊多年，一直忙忙碌碌，辛苦打拼，是时候把
生活脚步放慢，把灵魂重新追上了。

“我们并不缺乏梦想，也不缺乏进取。从改革开放初期，
我们为了生计，过得很忙、很急。趁现在，要适当做些调
整，做些思考，去着眼未来的长远发展，包括对下一代的期
许。”应剑锋说。谈到孩子的教育问题，他则笑称自己还是个
处于摸索阶段的“小学生”。“我是个热爱生命的人，能很快
乐很阳光地活着，喜欢美食，喜欢旅行，喜欢交朋友。”应剑

锋期待孩子能如她一般，敢于不拘一格，敢于“折腾”人
生，能够快乐地前行在逐梦的路上。他要尽量让儿子成为一
个出彩的人，要有梦想，要懂得同他人分享自己的创造力和
有价值的东西。

现在，应剑锋和大儿子在国内，妻子带着小儿子在国
外，聚少离多。今年，他准备把匈牙利的房产全部变卖掉，
全家在宁波相聚。他已经有十多年没有和父母一起过春节
了，今年全家要回青田老家过年。因为两个儿子都出生在布
达佩斯，脑中缺乏对故乡的记忆，应剑锋决定从今年起，多
带孩子到老家农村里转转，从根上找回那最本真最质朴的情
感。人生就是一场修行，树高千尺忘不了根，对一个多年在
外漂泊的人来说，对故乡的依恋曾经是他奋斗的勇气，而回
到故乡于他更是一件幸福的事。

“愿你出走半生，归来仍是少年”，少年情怀总是诗，阅
尽千帆，应剑锋仍不失少年的情怀。

此间的少年


