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40万元招老年产品体验师

记者看见，该招聘提供年薪35万元～40万元，要求年龄在60
岁以上，学历不限，有稳定的中老年群体圈子，广场舞KOL（意
见领袖）、社区居委会成员优先。

这个岗位要做些什么事？阿里的招聘信息是这么说的：以中老
年群体视角出发，深度体验“亲情版”手淘产品，发现问题并反馈
问题；定期组织座谈或小课堂，发动身边的中老年人反馈“亲情
版”手淘使用体验；通过问卷调查、访谈等形式反馈中老年群体对
产品的体验情况、用户需求。

说白了，工作内容就是写写调查问卷，和中老年朋友聊聊天，
简直就是躺着赚钱。

招聘信息一出，广场舞大妈的微信群炸了，应聘者趋之若鹜。
大量网友看到招聘后，纷纷“@”自己的父母辈。有网友说，

“原来我也能有成为富二代的一天”“望父成龙的机会到了”“我爸
不是广场舞KOL，但他是麻将KOL，淘宝你要不要”……热议四
起，不少年轻人惊呼“原来我爸妈这么值钱，果然是家有一老，如
有一宝。”

黄茵是宁波应聘第一人

宁波有多少人参加了阿里的应聘？阿里方面称不方
便透露。但可以确认的是，人称“黄老师”的黄茵是宁
波应聘第一人。

宁波人对“黄老师”不陌生。她不仅是宁波广场舞
联盟的女神级人物，更是宁波水兵舞的“鼻祖”。

黄茵，65岁，从科研单位退休后，用舞蹈充实自
己。她从小对音乐、舞蹈有天赋，三岁就上台表演唱
歌，话筒够不着，就站在椅子上唱。良好的先天条件，
使得她在舞蹈这片新天地里迅速成长。

很多年前，她带领小城春秋的大妈们跳起了广场
舞，组建了小区的舞蹈队。

黄茵的手机上下载了多个视频软件，这些APP上
有很多五花八门的老年人舞蹈视频，是她学习舞蹈的工
具。

两年前，她在网上看到，被称作“马王爷”的马鸿
儒、王淑银创作的水兵舞。该舞蹈节奏明快、富有朝
气，又不乏时尚的元素，既接地气，又不失规范大气。
她一边在网上学习，一边开始在宁波传播这种舞蹈。

为了方便学员记忆，她将每一个舞蹈动作重新命
名，大大提高了学员学习舞蹈的效率。水兵舞男女步不
同，“黄老师”一人学两种舞步，分别教给男女学员。

水兵舞受到了宁波大妈的青睐，除了姜山附近的大
妈，一些镇海、北仑的大妈也慕名而来。

2016年，她带领一百多人齐跳《水兵舞》，跳进了
央视《舞动中国》节目组。

名声在外后，“黄老师”的行程越来越满。她去海
曙、江北，为舞友们开设公益课堂；去东钱湖、文化广
场组织、参加舞蹈演出。

为了公益舞蹈项目，黄茵用坏了好几个手机。每个
跳广场舞的人都想看到自己的演出视频，只要有展演，
她几乎场场不落拍下来，拍着拍着手机就发烫“罢工”
了。

黄老师的热心不光体现在舞蹈上。在做志愿者、社
区工作中，她也是尽心尽职、一丝不苟。黄老师还义务
担任了小区业委会主任一职，一次，物业和业主就停车
费营收起了争议，为了搞清楚小区的汽车数量，她凌晨
2点起床，打着手机去地下车库、小区道路上一辆辆清
点，前后进行了三四次。

她是鄞州区姜山镇文化志愿者协会会长。刚担任姜
山镇文化志愿者协会会长时，为了搞清楚姜山几十个村
的文化情况，她让老伴开车带着她，一个村一个村调
研。

虽然有辛苦，也有不理解的时候，但黄老师仍然兢
兢业业，做着自己认为该做的事情。

儿媳妇@婆婆去报名

19日，肖桂香的儿媳妇也@婆婆，“妈妈，你去试试
看。”紧跟着，是阿里招聘“老年产品体验师”的链接。

肖桂香嘴角上扬，喜上眉梢，迅速回复：“宝贝，妈妈
早已报名啦”。

其实，肖桂香比媳妇更早关注到了这一信息。
16日，阿里发布招聘“老年产品体验师”。当天，肖桂

香的46个微信舞蹈群沸腾了，群友纷纷鼓励肖桂香报名参
加。肖桂香心动了，对照阿里的要求，她每条都符合，就在
网上报了名。

肖桂香，61岁，浙江省江山人，现居住在杭州，1米
65，婀娜挺拔。

她在电话里对记者说，除了智齿，她的牙齿不烂不掉。
“牙好，身体就好。”

从交谊舞、拉丁舞、排舞、秧歌，到如今堪称“广场舞
制霸”，肖桂香“舞龄”已达35年。

如今，她是江山市体育舞蹈协会副会长、浙江省排舞和
广场舞推广大使。她也是江山老年大学的舞蹈老师，有学员
300多名。

多年来，参加了许多演出，获得过无数荣誉。
2016年，代表江山体育局参加全国广场舞比赛，荣获3

个一等奖。2017年，代表杭州妇女活动中心参加全国排舞比
赛，获4个一等奖。连续三年，带领上百人登上江山登高节
的展演主会场。

多年前，带领小姐妹，凭借一支节奏极快的街舞《警察
HIPPOP》，登上央视的《乡村大世界》节目……

除了舞蹈，肖桂香还有一个爱好，上网。肖阿姨家的卧
室、客厅、次卧，都有台电脑，只为能够随时随地上网。从
第一批QQ、第一批微信“玩家”、到淘宝第一批“剁手
党”，她带领身边400多个姐妹紧跟着互联网潮流。

“宝贝们，这可以领免费流量，我试过了，大家赶紧抢
啊。”一有好事，肖桂香就往微信群里分享。

冬天天气冷，单薄的舞蹈鞋踩在地砖上，冷气直往脚底
渗。她知道，脚是全身最怕冷的部位，也有人体“第二心
脏”之称。当脚部受寒，回心的静脉血液就会像“塞车”一
样淤滞在脚踝附近，这样加重心脏的负担。所以，人们常说

“脚冷，冷全身”。
肖桂香打开手机淘宝，几分钟就下了一双冬天版的舞蹈

鞋。新买的舞蹈鞋，保暖又灵巧，她马上把链接发到了微信
群，响应者无数。

“群友说，平时里，他们不随意点开链接，怕有病毒，
但我的除外。”肖桂香说，她在群里推荐的宝贝，亲自用
过，既符合老年人需求，性价比高，很受欢迎。

购买的人多时，肖桂香就帮舞蹈团小姐妹在淘宝团购扇
子、舞鞋、舞衣等。2017年，肖阿姨在淘宝上花了十几万元。

肖阿姨的手机下了很多新潮好玩的APP。她用新生代内
容资讯APP“趣头条”看新闻，还领了250多元奖金。“平
安好医生”是她经常光顾的APP。肖阿姨说，每天走路领奖
金，走1万步领2元，最高的时候，她一天领过4元，现在
已有500多元，可以兑换礼品。

周孟菊忙“村晚”耽误报名

没报上阿里的“老年产品体验师”，周孟菊有些小遗
憾。

最近，她一直忙着村里的春节联欢晚会，等去报名
时，通道已关。

但这，并不妨碍她憧憬那场不会到来的面试：“报名
参加的老年人都是权衡过的，各方面能力都很出色，我
要是去了现场，能大开眼界，而且面试的过程，肯定也
很刺激吧。”周阿姨一边说着，一边发出爽朗的笑声。

周孟菊是一个对新鲜事物充满好奇的“老顽童”，自
称“61岁的年龄，16岁的心态”。

拍照时，她会腾空飞起，或是金鸡独立，也会双手
托住腮帮子拌可爱，还会挥着丝巾在狂风中奔跑。

她也是一位组织能力和号召力极强的意见领袖。
她曾任江北勤丰村的妇女主任、村主任，还被评为

“浙江省千名群众文艺骨干”。
2007年，周孟菊发动村民，组建了勤丰村乡风文明

舞蹈队。当时，舞蹈队只有五六人，但大家热情都很高。
学舞蹈光有热情是不够的。周孟菊四处打听，寻访

“名师”。在“名师”指导下，舞蹈队由简单的广场舞跳
到活泼的现代舞，再到充满韵味的民族舞。这支原本五
六人的小队伍慢慢发展为四十多人的大队伍，并在诸多
文艺演出和比赛中获得佳绩。

为了让全村人参与进来，2008年，周孟菊发起组织了勤丰村的第一
届春晚。一个半小时的联欢会结束，不少村民意犹未尽。

从那年开始，勤丰村的春晚一直延续至今。在周孟菊的组织策划下，
春晚节目越来越精彩，参演人数越来越多，规模也越来越大。

狗年春晚是勤丰村的第10届春晚，也将是江北区“拾”村文化汇十
堂的文艺演出活动之一。据说，到时还会有市、区级领导观看。眼下正是
村民们忙着学习、彩排的时候。

23日晚11点多，老伴已是鼾声如雷，周孟菊还在边上抄歌词。
春晚的压轴戏，他们将借鉴2016年央视春晚成龙演唱的《国家》，一

个人独唱，其他演员打着手语，从舞台边缓缓走来。学手语，要先背会台
词。她背了几遍，感觉不熟练，干脆抄起了歌词。她说，一来给自己加强
记忆；二来也方便演出的姐妹们传阅记忆。

熬夜，对周孟菊来说，是常有的事。有次晚上12点
多，老伴一觉醒来，发现周孟菊还在玩手机，不免有些
心疼和怨言。原来，她要编一个舞蹈队形，一时想不出
好的形式就睡不着觉，正拿着手机学习别人的舞蹈队形
呢。

“总想让节目有更好的演出效果，晚上躺在床上还在
想。”周孟菊说，即将演出的春晚，节目不多，有开场
舞、情景剧、歌伴舞等。但是，她要打造的，是精品节
目。灯光、道具、音效，还是演员的演出，要有与专业
级相媲美的水准。

周孟菊还是个淘宝控。她在淘宝上的购买力，打败
了全国97%的网友。舞蹈队演出的服装、道具、队服、
饰品等，都通过淘宝搞定。

最近，阿里“35万元~40万元高
额年薪招聘老年产品体验师”的求贤
令，刷爆了大家的朋友圈。随后几
天，大批应聘者蜂拥而至。阿里最新
信息显示，这一招聘吸引了近3000位
应聘者。

阿里40万年薪招聘，应聘者是谁？
记者 徐文燕
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