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制造业在资本加持下寻找新机遇

拥抱新变化需要大格局

记者 张寅 国研经济研究院东海分院助理研究员 管如镜

他们是隐形的巨头，亦有可能成为未来的霸主。
小米、滴滴、蚂蚁金服……这些超级“独角兽”，天生就是行业格局的颠覆

者。对马云来说，蚂蚁金服承载着再造一个阿里巴巴的梦想；对于宁波众多企业
来说，与他们的冲撞和交融才刚刚开始——因为在资本的加持之下，行业创新迭
代的速度只会越来越快。
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被独角兽“围攻”的公牛

2017年12月，公牛集团通过官微宣布完成
改制，度过上市准备的第一个关键节点。

“公牛”几乎是插线板的代名词，直至小米
科技创始人雷军认为这个行业的产品设计太差。
有报道称，小米一度还希望公牛帮其贴牌生产。

投行分析人士告诉记者，正是小米的强势让
公牛集团加快了上市步伐。

2015年，小米自主设计的插线板在米粉节
发售当天就卖了 24.7 万个，以“爆款中的爆
款”迅速切入了插线板市场。彼此一番快速冲撞
之后，公牛集团迅速应战，并在小米占优的网销
渠道后发制人。

作为插线板领域的带头大哥，“公牛”在研
发、生产、供应链的实力和快速反应，颠覆了消
费者对一个传统企业的认知。

但硬件的竞争从来都是全生态链的竞争。雷
军曾在多个场合表述，他们会保持专注，这才是
他们投资生态链的目的 。

2016年，小米插线板生产商青米科技母公
司动力未来宣布挂牌新三板，成为小米生态链中
首个登陆新三板的企业。

从京东渠道的现有销量来看，小米“3USB
接口+3孔位插线板”报价49元，销量排名第
一，公牛的形似款报价55元，销量不比小米；
公牛的爆销款是“新国标8+4位套装”，以超优
惠价格排名第二。

小米科技持续发力，借其品牌优势、设计优
势和营销渠道优势，已获取了相当一批年轻消费
者，尤其是“90后”的青睐，逐渐撕开“寡头
局面”的口子。

与此同时，科技巨头奇虎360作为另一家跨
业竞争者，则以“安全插线板”为标签，展开攻
势。已有相当一批好奇的消费者将公牛、小米、
360安全插座在外观、安全性、功能等多维角度
进行了同比测评。

事实证明，巨头来势汹汹并非雷声大雨点
小。

舜宇光学科技为何受资本青睐

公牛集团非等闲之辈。从2017年的收官业绩来看，公牛集团
在其涉足的转换器、墙壁开关、LED照明、数码配件四大业务领
域依然牢牢掌握行业话语权。

据董事长兼总裁阮立平在《2018新春致辞》中公布年度业绩
数据显示，全集团总营收同比增长36%；电商平台销售较去年同
比增长了82%，远远超出了同行的增长率；在新品开发和尝试方
面，G18大面板开关上市不到一年销售额就突破了5亿元，创造
了行业的纪录。

但面对小米科技、奇虎360两大科技巨头已经形成的围攻之
势，公牛适时启动改制上市则被机构认为是占领“天王山”的一
步好棋。

“一旦中国资本市场表现出足够的包容性、灵活性和适应性，
小米科技这样的科技巨头完全可以在资本的帮助下整合产业链，
再次加速扩张。”分析人士认为，公牛集团需要拥抱这样的变化，
而不是偏安一隅。

据了解，此次主导“公牛”融资方案的是一家知名投资机
构，在国内“独角兽”捕获率排行榜上位居前五，帮助传统企业
升级与转型是其核心能力之一。

这家机构的创始人曾表示，要通过寻找最好的商业模式，并
与有大格局的企业家进行对接，发挥资金优势，服务实体经济。

在他们眼中，传统行业通过与新经济结合而产生的更高效
率、更精细管理、更多创新机会，代表着更大的市场空间。

在宁波，已有这样的先例。
据财新网报道，第一批入围CDR(中国存托凭证)名单已出

炉，共有8家企业，除了BATJ四巨头，还有携程、微博、网易
以及香港上市的舜宇光学。前7家企业均是互联网领头羊，惟有
舜宇光学是高端制造业。

“我们被媒体列入了第一批CDR名单，接下来是否要回归A
股，我们也在等媒体爆出新消息！”舜宇光学有关负责人告诉记者。

舜宇光学科技前身为成立于1984年的余姚市第二光学仪器
厂，2007年登陆港交所，现已成长为中国领先的综合光学产品制
造商和光学影像系统解决方案提供商。

变化催生创新，时间创造价值。舜宇光学上市十年涨了50多
倍。今年，舜宇光学科技再度上涨32.53%，继续领跑港股。

公司于2月12日在港交所发布2017年业绩盈喜预告，预期
截至去年底公司股东应占溢利同比取得大幅增加逾120%，主要
由于手机镜头、车载镜头及手机照相模组的出货量同比强劲增加。

舜宇集团有关负责人表示，多年来，国际客户、专业投资机
构通过资本市场了解舜宇，舜宇又通过他们了解前沿技术，资本
和业务，为企业发展提供源源不断的动力。

不少投行认为，产业与资本的纽带关键还在于企业家。只有
不断迎接创新和拥抱变化，发现关键时点的变化趋势，才能形成
价值创造。
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