
B03
2018年4月20日

NINGBO MERCHANT甬商面对面
广告NINGBO MERCHANT甬商B02

2018年4月20日
面对面

责任编辑 诸晓红 美编 严勇杰 照排 车时超 校对 张波

医养护一体化是徐旭昶在日本、欧洲等
地考察后得出的投资方向。2010年，华信进
入了“医养护结合”的大健康关爱产业，在
鄞州区下应街道投资近4亿元建设宁波首家
以“医、养、护”结合为特色的智慧型中、
高端养老机构——华信颐养园。

这所养老中心集养生保健、医疗康复、
旅游文化、学习娱乐、智能关爱于一体，几
乎涵盖了老年人从精神到物质生活的方方面
面。“我们的理念是医养结合，800张普通床
的基础上，还有300张康复床，为老年人提
供贴心的服务。”徐旭昶说。

这只是他养老产业的一部分。他还想将
养老产业进一步扩展，进行候鸟式养老的产
业布局。“让追求品质生活的老年人可以夏
天在青岛、威海等北方沿海城市度假，冬天
去三亚等南方城市取暖，而其他时间可以在
宁波生活。”

这个养老扩展蓝图，事实上也是他的另
一个发展重点——旅游地产。针对国外风景
优美的地产，和养老结合，做大健康地产。

华信和银亿香港公司合作，在韩国济州岛以
股份合作形式取得了300多亩的开发土地。
济州岛项目主要为度假型住宅开发项目，作
为海外扩张的初次尝试，不仅使华信进入了
海外房地产市场，同时也能分享海外市场带
来的丰厚收益。

继打造宁波华信康复颐养院后，徐旭昶又
进军环保产业，投资2亿元在宁波梅山港保税
区成立了中健股份，致力于空气净化设备、负
离子净化人体设备、弱碱性水净化设备、厨房
油烟净化设备等的研发、生产、销售。

“今后，我们会继续加大对‘医养护结
合’的投入，开办全国连锁的高质量连锁

‘医养结合’机构。”徐旭昶表示，下一步，
公司计划将宁波的“医养护结合”模式复制
到其他城市，首先在河北保定建“医养护结
合”的医院和养老院。公司还将投资人工智
能和文化旅游产业，计划在宁波建一座科技
游乐园，在杭州、湖州建国际文创中心和艺
术主题酒店。

徐旭昶：
治企犹如画水墨画
留白也是一种“借势”

记者 薛智谊

徐旭昶饱蘸浓墨在宣纸上运
笔如飞，时而勾勒，时而点皴，
不一会儿，一幅酣畅淋漓的牡丹
图出现了，一朵朵怒放的牡丹姹
紫嫣红，生意盎然。这是怒放的
生命。在徐旭昶20多年的企业
经营中，这样如花的怒放让他的
激情与梦想得到了尽情地挥洒。

地产、教育、工业产业园、
连锁酒店、文创旅游、医养结
合、风投基金……他掌舵的香港
华信集团有限公司的多元化布局
正是一个个梦想开花的过程。梦
想是徐旭昶成就事业的原动力，
激活了他生命中的全部潜力。

徐旭昶声音宏亮、身材高大。他身
上有着深入骨髓的商业进取精神，浑身
散发出一种渴望，时刻准备着行动，具
备吃苦耐劳、精明干练、通晓生意、蓬
勃而坚韧的生命力等“草根精神”。他将
自己成长和创业的过程向记者娓娓道来
——

奉化裘村镇陶坑村，一个美丽的小
山村。农家子弟徐旭昶就出生在这里。
不久前，他还回到老家，看到父亲与少
年时的他辛苦挖山运泥三四年建成的老
屋，他浮想联翩，写了一篇深情并茂的
文章——

“就是这老房子，一个令人无法不去
依恋的地方。也许，不过是几间普通的
房屋。也许，不过简陋平凡的一扇灯
火。然而远远望见，却总是心生温暖。
儿时看到那窗口的灯火摇曳，抚摸着熟
悉的门板，闻到厨房里洋葱炒土豆的香
味，我知道家正等候着我的拥抱。于
是，总是在放学回来的时刻，会心微
笑，喜欢扭开墙门门锁的声音，喜欢特
有的地瓜叶气味，喜欢归来的心情……”

“我偶尔梦回故里，院中还挤满淡粉
的月季，盛开的山茶花。我的家，从那
里开始，我的家，曾经是一座盛开的百
花园。”

在这篇千余字的文章里，徐旭昶深
情地诉说着对家乡的眷恋，也诠释了他
对人生的理解——我们跋山涉水穿越红

尘，抵达的不是远方，而是内心最初出
发的地方。

徐旭昶小时候学习之余，他就常帮
家里干农活。因此，炼就了一颗农家子
弟谦虚谨慎、不怕苦不怕累的上进心。

1995年大学毕业后，徐旭昶和妹妹
移居香港，与在港打拼多年的父母团
聚。那一年，他22岁。徐旭昶在舅舅的
装饰公司谋到了第一份工作，每天上班
要坐几个小时的车，一天至少爬4次50
多层高的楼梯。刚来香港时生活充满艰
辛，但他凭着一颗朴实诚恳的心得到了
香港宁波帮老一辈的认可。1997年，他
在香港几位资深前辈的支持下创办了香
港华信集团有限公司，徐旭昶任董事副
总裁。1998年，徐旭昶受宁波市政府之
邀参加宁波国际服装节，他深深感受到
了家乡的巨大变化和蕴藏的无限商机，
回港后在董事会上提出到内地投资的想
法，得到了大家的一致认同。1998 年
底，徐旭昶带着筹集的5000万港元，踏
上了回乡创业之路。

在香港的历练让徐旭昶有了超常的
眼见和胆识，一个个项目也很快在宁波
落地：奉化的准五星级华信国际大酒
店，北仑的黄金海岸开发项目，镇海的
宁大花园开发项目，余姚的“浙商 1
号”产业园项目，鄞州的华信医院养老
院项目等等……至今仅仅在宁波地区，
就投资了近30多亿元人民币。

2004年，徐旭昶遇到了人生中最大
的考验。那一年，华信投资开发的宁大花
园和宁波大学签订了售房协议，承诺以每
平方米1800元的价格卖给宁波大学的老
师。然而，由于钢筋水泥等原材料价格大
幅上涨，到2005年9月开盘销售时，面
向社会的部分均价是4000元每平方米。

“几位董事极力反对，提出在每平方
米1800元的基础上增加500元公司才不
会亏本。但承诺过的事情怎么能改呢？做
生意最重要的是诚信。”在徐旭昶的坚持
下，公司最终履行了自己的诺言。回忆往
事，徐旭昶说：“当时就是一种情怀，我
想的就是建好宁大花园，不要让老师们每
天上下班跑很远。”

当时，所有资金都投在项目里，春
节，徐旭昶没有回香港与家人团聚，他不
敢去亲戚家串门，就把自己一个人关在房

子里，十余天足不出户，靠电视报纸度
日，备受煎熬。

历史总有许多相似。老一辈“宁波
帮”沈祝三建武汉大学时也是遇到建材价
格不断上涨，但他坚持“毁家兴学”，亏
本24万银元修建了武汉大学最早的一批
建筑。他的公司汉协盛也因此而破产，然
诚信的事迹有口皆碑。

时代不同，徐旭昶的公司当然不会因
此而陷入困境。承受着太多的委屈和痛
苦，徐旭昶没有被打败。随着经济的回
暖，2005 年底，华信集团在河北、广
东、宁波等地的项目相继启动。华信拆借
资金倾其所有参与大开发浪潮中，徐旭昶
将多年来所赚的资金继续扩股，逐渐收购
了其他股东的股份。2005年，徐旭昶在
华信集团的股权从不到20%上升到76%。

人物名片
姓名：徐旭昶
籍贯：宁波奉化
职务和荣誉：香港华信集团有限公司董
事总裁
宁波市侨商会会长
香港华侨华人总商会常务副会长
浙江省国侨书画院院长
浙江省政协委员 浙江省爱乡楷模
宁波市政协委员 宁波市荣誉市民等。
座右铭：踏实做事，诚恳做人

22岁赴港“闯”业A

用情怀建设宁大花园B

作为宁波市侨商会的会长，徐旭昶很多
时间都要花在商会上。记者在采访他时，他
还在为筹备宁波市侨商会的15周年的相关仪
式而忙碌着。仪式上，将颁发首届“侨爱贡
献奖”，浙江省国侨书画院也将挂牌成立。

徐旭昶带领的宁波市侨商会颇具实力，
在前二任会长们努力的基础上，截至目前，
会员企业300多家，年平均生产总值达350
亿元，总投资额达100多亿美元，安排员工

就业近10万人次，上交税收近20亿元人民
币。

“宁波帮精神中，我最看重的就是造福乡
里、报效桑梓。”徐旭昶说。

徐旭昶热心家乡公益慈善事业，多年来
已累计捐赠项目二十余项，捐款近1700多万
元人民币。他带领的宁波市侨商会成立了

“侨爱基金”，启动了公益慈善系列活动，累
计筹得善款逾130万元。

治企如画画
老子云：治大国如烹小鲜。而

徐旭昶则认为治企如画画，他从绘
画中悟出了许多经营企业的道理。

徐旭昶从小爱好书画，对画
牡丹尤为热衷。2017年他还在世
界华人书画比赛中荣获二等奖。

“画画是向内心诉求，它能
让人安静下来。”徐旭昶说，
白天他要到各地各公司处理日常
事务，只有晚上才有空走进画室
去过另一种生活。

徐旭昶喜欢中国水墨画，他
对水墨画中的留白有自己的理
解，留白实际上是一种借势。

“你不需要像油画那样将所有的
油彩都铺陈在画布上，当你手中
的颜料不充分的时候，借着空白
照样能营造想要的意境。”徐旭
昶说，一个人的成功需要顺势而
为，也需要借“势”。

感悟
投资“医养”和环保产业C

不忘初心，回馈家乡D


