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讲述

1980年，改革开
放的春风拂起，18岁
的沈孝年还在四明山
的农村钻研拖拉机驾
驶技术，仅有小学文
化的他却不知未来将
驶向何方。

1997 年，35 岁
的他终于决定离开山
村，踏上创业之路，
至今从未停步。

当努力与时运顺
风顺水时，总有人能
迎来闪闪发光的时
刻。他创办的宁波金
桥广告装饰有限公司
已拿下宁波七成银行
的标识标牌市场，走
上行业之巅。

如今年近六旬的
他，正怀着扎根于故
土的情怀，带着家人
之间的天伦之乐，向
新的商业之光继续前
行。

1962年，爸爸沈孝年出生在余姚大岚镇柿
林村一户普通的农民家庭。

因为开始家里条件不好，爷爷奶奶的几个儿
子出生后不久都夭折了，直到大伯出生后，奶奶
就给他打了一个耳钉，将他当女儿一样宠养，以
求健康平安。现在去丹山赤水，大家还能看到的
戴着耳钉的中年大叔，那就是我大伯了。

爷爷奶奶将爱倾注在大伯身上，以至于在
奶奶40多岁才生下的爸爸，并不是常人眼里备
受宠爱的小儿子。不过，放养反倒让爸爸从小
养成了独立的个性。

年轻时的爸爸非常有想法，许多事情都是
自己做主。1980年，18岁的爸爸便开上了当时
村里唯一的拖拉机，成为十里八乡的“能人”。
那个年代，拖拉机是如神一样的存在，也是农

村最先进的交通工具。凭借这个独门车技，爸
爸赢得了村人的喜爱。

两年后，爸爸买下了奶奶家旁边的一栋房
子，成了“有房有车”的优秀青年。不久后，
他又当上了村里纺织厂的副厂长。

1985年，春风得意的爸爸与我妈妈相识。
妈妈看重的是爸爸热爱学习、上进心强的

品质，所以认定爸爸这支“潜力股”值得她托
付一生。婚后不久，爸爸妈妈就有了我和弟
弟，按爷爷的主意给我们分别起名叫“玉女”
和“金童”。

1992年，爸爸的工作从纺织厂副厂长变成
了电站的副站长，负责基建工作。有了和睦的
家庭和安稳的工作，爸爸令当时的村人羡慕不
已。

上世纪90年代初，农村的文化生活并不丰
富。当时村民的人生轨迹非常单调——上班做
工，下班打牌，周而复始，一成不变。就连

“能人”爸爸也不能免俗：闲来无事的他也爱
上了打牌，渐渐变得有些颓废。

有一天，耿直的舅舅看不下去了：“你这么
天天玩牌什么时候是个头，还是去做点生意吧。”

爸爸听进去了。他决定和沉溺于打牌的消极
状态做个了断，走出山村到宁波闯荡，成就一番
事业。

1997年，爸爸开创了人生中第一份事业：制
作防盗窗。初来宁波创业时少不了他人的支持：
有位朋友资助了他1万元。这让他一直铭记在心，
有恩必报。

与此同时，妈妈也没闲着，帮着做些采购
的活儿。等多年后业务稳定了，妈妈主动选择
退居二线，希望有更专业的人帮助公司发展。
我常常在家里说：“爸爸是扫帚，妈妈是畚
斗”，爸爸的奋斗离不开妈妈的幕后支持。

早期爸爸的工作只是简单的零散加工，用
宁波话来说就是“作陪”。

2006年，一个改变现状的机会降临了：爸

爸原先依附的金桥公司老板，看着他的技术有
所进步，又有了一定的业务量，也有了稳定的
团队，便将公司转让给他。

从此，爸爸正式成为了“宁波金桥广告有
限公司”的负责人。

爸爸接手金桥的时候，我刚上大学，对他
当时的经历了解不多。不过我知道，从仅做传
统的简易装修，到集设计、制作、安装和售后
为一体的专业广告公司，最终成为浙江省标识
标牌协会的副会长企业，爸爸的转型之路是一
条不断改变、不断突破的成长之路。

一开始，爸爸和员工专注于踏踏实实地把
活做好，经常是先做完项目，再结算货款。可
这样一来，不少客户会拖欠货款，严重影响公
司发展，非长久之计。于是爸爸决定调整思
路，专注于服务宁波的金融机构。等到核心技
术不断突破、设计团队开始跟进、客户口碑越
来越好后，金桥的整套产业链才慢慢巩固下来。

从建行，到农行、中行、交行……越来越
多银行认可爸爸公司的服务。如今，宁波70%
银行的标识标牌及ATM安全防护舱都是我们
的产品，这正是爸爸闯出的天地。
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