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方曙光：苔花如米小，也学牡丹开
记者 薛智谊

白日不到处，青春恰自来。
苔花如米小，也学牡丹开。
清代袁枚的这首小诗《苔》，歌颂了顽强的生命力，也象征着

自强不息的人生。在智能家居概念风行多年却难以“飞入寻常百
姓家”的当下，慈溪人方曙光创办了智能家电共享平台——“魔
蛋”，以跨品牌、跨企业的开放性、共享性，追逐着一个智能家
电的平台梦。

“智能就是简单，我们通过一个APP就可以实现对所有家电的
一键控制。”方曙光的言谈中有一种举重若轻之感，而这背后，又挥
洒了多少汗水和泪水呢？

亮相央视A
4月 26日，宁波魔蛋智能科技有限公司总经理方曙光平生第一

次登上了央视大舞台。他参与了央视财经频道青年创业励志节目
——“创业英雄汇”的录制。

在现场，他侃侃而谈，向顶级投资人、助战团嘉宾介绍了正在
打造的“魔蛋”智能家电共享平台项目。但他说得最多的还是行业
的问题：大家电企业智能平台看似高高在上，实则各自为政，互不
开放，把量大面广的小微家电企业拒之门外。“我们要把不同品牌、
不同品类且性价比很高的智能家电都连接到一起，达到数据共享、
互联互通，让人充分享受到智能生活带来的便捷和乐趣。”方曙光
说。

通过项目路演、创业者面见导师和终极谈判的三关角逐，方曙
光和他的“魔蛋”项目终于以赋能小微企业的优势和企业家情怀闯
关成功，赢得了6位投资人的青睐，得到直接融资谈判的机会。

最终，方曙光选择了与懂他的著名天使投资人、起点投资查立
老师签约，意向融资480万元。

“这次能登上国家级舞台，目的不仅仅是融资，最主要的是想让
更多的人了解慈溪、了解‘魔蛋’，为小微企业智能化代言。”方曙
光说，“魔蛋”还很小，但它的最大特色在于跨品牌、跨企业的开放
性、共享性，以及全产业链一条龙服务，这在全国属首创。

空气净化器、智能锁、取暖器、除湿机、风扇、开关……“魔
蛋”引入不同领域的战略合作伙伴，对其产品进行智能化改造，并
接入APP实现各个产品之间的互联互通、场景互动。“魔蛋”还在余
姚高铁站开了一家200多平方米的智能家电体验店。

“我们要联合更多的小微企业，打
造物联网智能家电的‘蚂蚁雄兵’。”
方曙光说，目前，“魔蛋”已与海尔、
AUX、现代、海康威视、卡帝亚、美
善美心、贝联、兆丰、魔凡等30多家
企业开展合作，其中绝大多数是小微
企业。

中国家电业有句俗话：“北有青
岛，南有顺德，中有宁波”，慈溪是宁
波中小家电企业的集聚区，家电产业
链企业数千家。但家电产业也面临困
局，亟待智能升级，抱团发展。

“如果我们自己开发这款智能取暖
器，从APP到线路板至少需要投入20
万元，而且市场风险很大。现在通过和

‘魔蛋’合作，几乎没有什么投入，轻
松实现产品智能化，并且‘魔蛋’还包
销所有产品。”百力电器一位负责人表

示，只要在原有的取暖器中换上“魔
蛋”提供的智能线路板，接入APP，传
统取暖器即可插上智能化翅膀，产品附
加值提升20%。

方曙光说，智能家居产业是个万
亿级市场，“魔蛋”智能家电共享平台
将依托全国家电制造基地的独特优
势，发挥慈溪 2000 多家整机生产企
业、上百万个全国代理商的优势，通
过对家电产品的智能化改造，带动家
电代理商升级。

祈禧股份是新三板创新层挂牌企
业，拥有16年家电控制系统研发和生
产经验。对中国家电业洞若观火的方
曙光，把目光投向了南方而不是大家
电企业所在的青岛、合肥。他计划今
年5月在顺德成立“魔蛋”的分公司，
以辐射全国更多的小微家电企业。

对话
Q：你的衣服上印的“智

能就是简单”这句话怎么理
解？

A：我们倡导的是一键智
能生活方式。智能应该是方
便的、便宜的，符合人性
的，否则就是伪智能。

Q：智能家电或智能家居
说了很多年了，你认为，导
致其发展缓慢的原因是什么？

A:主要原因是智能家电
市场各自为政，大企业都有
平台梦，巨头的智能家电平
台不开放，阿里云、京东的
智能家电平台是开放，但他
们不会为小微企业服务，因
为这很麻烦，是累活、重
活。我来干！

Q：从现阶段来看，智能
家电或智能家居产品没有普
及，主要是价格原因吗？

A：很多人都会有这种想
法：智能家居价格太贵，低
收入家庭承受不起。其实不
然，智能家居之所以还没有
普及，不能简单地将它与
“富人”“豪宅”“奢侈品”等
字眼挂钩，任何新事物的普
及都会有一个过程。智能家
电要比传统家电更便宜，这
是我的理想，而且完全有可
能。

智能“魔蛋”B
“魔蛋”APP安卓和ISO版已通过审核上架。记者通过应用商店搜

索“魔蛋智能”，下载后打开这个APP，操作界面左上角显示的是城市
定位，通过定位能自动获取当地室内和室外的空气指数，包括温度、湿
度、PM2.5等。

记者说了句“请开灯”，系统接到命令后就开灯了，再说句“请关
灯”，灯随即就关了。整个智能家居系统，用一个手机APP就可以控
制。

通过魔蛋APP，还可进行场景设置，如冬天下班途中，可以点击
“回家”场景，APP会根据你预设好的场景，自动打开空调预热暖房，
回家时温度已经调整到舒适温度，不需等待。在准备睡觉的时候，可以
点击“睡觉”场景，魔蛋APP会自动关掉家里的电灯，电视机，客厅
的空调等，不需要下床一个个去关。

通过家电状态列表，可以清楚看到每个家电的状态，如果上班后发
现家里忘记关灯或者忘记关空调，可以通过快捷键一键全部关闭。

人物名片
姓名：方曙光
职务：宁波祈禧智
能科技股份有限公
司董事长
宁波魔蛋智能科技
有限公司总经理

赋能微企C

创办“魔蛋”，并不是方曙光的
第一次创业。此前，他曾卖过塑料机
械，卖过整体浴室，办厂生产过感应
器、饮水机等小家电。

1994年，刚从重庆大学毕业的方
曙光被分配到宁波通用塑料机械有限
公司从事技术工作，但没多久他就辞
职回到慈溪开始创业，代理销售通
用、海太等注塑机，并借此积累了第
一桶金。搞了几年，他又觉得事情太
小不过瘾，想再做大，于是代理了远
大集团旗下的远铃整体浴室。整体浴
室在当时很时髦，但叫好不叫座，市
场销售乏力，此役亏损了 100 多万
元。心情沮丧的他想着再去读书进
修，希望能借此找份好工作。1998
年，复习了2个月后考入了浙江大学
MBA，开始半脱产学习。

在读 MBA 期间，“自信又回来
了”。2001年，不安分的他开始从事外
贸，办厂生产起了红外感应开关。最
多时每月出口20万个，销售收入400
多万元。“那时候的公司叫慈溪迈思特
电子科技有限公司，现在已经改名为
宁波祈禧智能科技股份有限公司。”

2005年下半年，因为看到了国内
市场的前景，方曙光成立了宁波祈禧
电器有限公司，从事无热胆速热饮水
机的生产、销售。12年后的今天，祈
禧已经成为速热饮水机的代名词，得
到行业公认。

2017年，祈禧股份全面布局物联
网业务，在现有 30余人智能技术研
发团队的基础上，又在“慈溪-杭州
飞地”组建了互联网研发团队。2017
年 6月，企业成为阿里云智能生活开
放平台首批合作伙伴。同年，方曙光

创办了智能家电共享平台——“魔
蛋”。

创业这么多年，有成功的喜悦，
也有失败的教训。方曙光总结说，代
理整体浴室的失败是因为迷信大公
司，迷信权威——这让他更加相信市
场。

还有一次失败，则是伤筋动骨。
传统饮水机的一大弊端是“千滚

水”，对人的身体健康有害，2006年
祈禧电器在央视梅地亚中心召开新闻
发布会，方曙光站出来说自己的速热
饮水机可以解决这个问题。一时全国
众多媒体纷纷报道，方曙光和他的祈
禧电器一夜成名。

抓住一个大众关注的点或行业痛
点，喊出自己的声音，这个营销策划
不可谓不成功，但是太过超前。

祈禧电器接到了大量询单，但公
司准备不足，无法满足客户需求，更
何况产品的质量问题尚未解决，客户
投诉层出不穷，这几乎给企业带来了
灭顶之灾，1000 万元的真金白银打
了水漂。

“企业的营销策划是很重要的，
但产品质量是基础。”痛定思痛，方
曙光得到的教训是不可打无准备之
仗。“当时人年轻，做事不沉稳，如
果换到现在，我应该不会这样做。”
方曙光说。

方曙光以创业为乐，喜欢与创业
者分享交流。2015年，他建了一个名
为“创客空间”的微信群，这是一个
慈溪创业者的交流平台，第二年他牵
头创办了慈溪第一家创业孵化器——
创客码头，“你背个包到慈溪，下午就
可以开始创业。”
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