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“玫瑰盛典”多了中国影像
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回到国内，她们迅速注册了公司。两个姑娘开始考虑，如何拿到
OLORISA品牌在国内的独家代理。这一过程一点也不容易。

一开始，她们与品牌方谈得并不顺利。由于在本国卖得一向很好，所
以品牌方并不是很想拿到中国市场。最终，戴茜与王念雪答应他们一个条
件——品牌方只需供货，后期的品牌宣传、营销等一条龙服务都由她们完
成。几经辗转之后，她们拿下了唯一的国内总代理。

第二个挑战接踵而至。国家对于进口护肤品有要求，两个姑娘必须拿
到国家食品药监总局进口护肤品备案后的批文，才可以进行正常的销售。
这就需要她们与保加利亚品牌方、国家食药监两头对接，才可以完成一系
列庞杂的流程。第一次操作这样的流程免不了遇到各种插曲，有时候文件
中一个标点符号的错误，就会导致她们白跑一次北京。直到2016年年
初，她们终于得到了国家的批文。

去年9月初，她们迎来了价值700万元左右的首批货物，包含生态面膜
粉、清洁面膜粉等各类产品，并迅速通过线上与线下双重渠道开始进行销
售。一开始，投入推广的力度还不是很大，主要还是靠亲朋好友带动为
主，却没想到复购率高到惊人。“用过同等价位产品的护肤爱好者们，纷纷
调转枪头爱上了我们的产品，短短3个月内就卖掉了3000多瓶玫瑰水。”戴
茜表示，这对于一个还不被人熟知的品牌来说，可以说是不错的销量了。

当然，在销售的过程中，两个姑娘依然在与品牌方保持密切的联系。比
如，她们会将中国市场的现状反馈给品牌方，并建议他们对瓶子的质感、外
盒的设计进行改进。与此同时，她们也在密切地寻求各区域经销商。在双方
的改进之下，目前产品线已拓宽至面部精华露、面膜粉、眼霜、面霜、精华
油、面膜贴、单方精油等多种品类，每个月销售额稳步增长。

至此，两个女孩粉红色的玫瑰梦，在与中东欧国家之间的贸易中，变
得愈发明艳动人。

去年五月初，陈占飞的二十多幅摄影作品在索非亚
中国文化中心展出。一幅幅未经过多后期修饰的作品在
为期一个多月的展览上，以摄影的艺术语言，为来来往
往的各国人民诉说了他与保加利亚的独特故事。热衷人
文摄影和纪录片拍摄的陈占飞，在两年前深入保加利亚
各地半个多月，寻觅东欧的别样风情，也亲嗅到了这片
土地的芬芳。

独闯保加利亚

陈占飞大学就开始接触摄影，已在这个行业呆了十
几年了。如今他自己在杭州创业，做美食纪录片。此次
来到保加利亚，是与他研究玫瑰精油的朋友同行，一方
面帮朋友拍摄一些玫瑰相关素材，一方面也为寻找有意
思的风土人情和独特可口的当地美食。

为了拍摄，陈占飞尽力缩减了随行衣物和生活用
品，把行李空间留给了他宝贝的索尼微单、佳能5D3、
大疆无人机和一个三脚架，这大约是摄影师们出行最

“麻烦”的地方了。
一下飞机，扑面而来清新的空气，加上脚下陌生土

地带来的实在感和新鲜感，让陈占飞浑身舒爽。
进入城镇后，入眼多是红瓦的楼房。“在索非亚很

难看到像宁波东部新城、南部商务区那样高大的写字
楼，更多的是古老、富有历史感的建筑。”行走在索非
亚的街上，看马路上有轨电车时而驶过，街边的咖啡馆
外坐满悠闲的当地人，偶有穿着得体的街头艺人添上一
段动听的旋律，在看惯了现代建筑和中式建筑的陈占飞
看来更是格外有感觉，处处皆成景。

但由于保加利亚人民几乎只说保加利亚语，陈占飞
一行便约了一位在当地开中餐馆的华人地陪全程陪同，
也因此，他们有缘去到那些一般游客不曾去到过的地
方。

陈占飞印象最深的是那座坐落在卡赞勒克巴尔干山
山脉1441米海拔山顶的废墟建筑——保加利亚冰峰纪
念碑。它是昔日的保加利亚共产党总部，如今四周荒无
人烟，内部也早已破败不堪，但其庞大宏伟的建筑体仍
宣示着它曾经的辉煌。高约107米的飞碟型建筑傲立于
大风呼啸的山头，站在它的羽翼下仰望，一股莫名的寂
寥与崇敬感油然而生。陈占飞立于山顶，将山谷全貌尽
收眼底。这种美，大约只有镜头能真正记录下来，而这
景，不止是入眼的壮观，还有其背后难以磨灭的历史印
记。

传递美好的东西

让陈占飞一提起就忍不住挂起微笑的，竟是一块小小的
面包。在当地一位村民的家里，他吃到了他至今都觉得是有
史以来吃过最好吃的面包。

为了记录保加利亚村民一天的美食，陈占飞请地陪联系
了一户地地道道的当地人。保加利亚的村子不富裕，一个村
仅有一两条路是水泥路面，其他都是最原始的泥路。房屋皆
是低矮的一层，外观有些老旧，一进去却别有洞天。村民家
里干净整洁，配置齐全，极具欧式风格，又点缀着代表主人
心情的鲜花。

当日下午2点多，陈占飞来到村民家里，一起筹备一天
内最重要的晚餐。“我们为他们做了一道中国菜，醋溜鸡块。
保加利亚人也格外热情淳朴，准备了丰盛的烤肉和面包招待
我们。”

保加利亚人自制的酸奶、牛羊肉、烤物、腌制香肠，还
有入口惊艳的手作面包，这一切美食都是引诱陈占飞再次去
保加利亚的“罪魁祸首”。

“保加利亚算是个冷门的国家，语言难通，没有直航，周
围的摄影师也很少有人去过，我回国后便忍不住将这个有美
景、美食、美人的国度推荐给了朋友们。”

回国后，陈占飞将自己拍摄的视频放到了网上，恰被一
位保加利亚媒体人看到并转发。精致的画面，壮丽的航拍镜
头，创意而趣味的剪辑，让保加利亚人民惊叹而自豪。他的
视频在保加利亚火了，还引来了当地媒体采访，也是基于
此，有朋友将陈占飞的摄影作品推荐给了索非亚中国文化中
心。

传递美好的东西，让人多感受到一分世界的美好，这是
摄影师陈占飞最愿意做的事。

跟随研制玫瑰精油的朋友来到这个盛产大马士革玫瑰的
国家，陈占飞自然也不能错过亲嗅玫瑰芬芳的机会。

巴尔干山脉山谷里，入眼是大片的绿色和清丽的花海。
保加利亚玫瑰世界闻名，它们产量大、香型佳、出油率

高，是提取玫瑰精油和生产玫瑰纯露的最佳品种。当地玫瑰
油生产已有300多年的历史了。

五月底，恰逢一年一度玫瑰节期间，陈占飞幸运地赶上
了。游行现场，人潮涌动，保加利亚人民穿着各具特色的民族
服装，手拿乐器、农具，载歌载舞，姑娘们挽着盛满玫瑰花瓣
的篮子，一路抛撒花瓣，庆典当天还会评选出“玫瑰王后”。

两年前陈占飞感受到满满的浪漫与幸福，索非亚中国文
化中心的李洁莹也在今年幸运地体会到了。

去年11月23日，根据文化部和宁波市政府精心部署，在
中国驻保加利亚大使馆的大力支持下，索非亚中国文化中心
在保加利亚首都索非亚揭牌。李洁莹参与了大大小小每一场
文化活动，不知不觉，她在保加利亚已经呆了4个多月了。

前不久，她亲临了玫瑰节盛典，“在现场，鼻尖闻到的是
玫瑰的芳香，口中品到的是玫瑰水的甘甜芬芳，眼里看到的
还有玫瑰王后的美艳动人，简直是一场感官的立体盛宴。除
此之外，现场还呈现了使用传统技艺蒸馏玫瑰水的过程，非
常有趣。”

更令李洁莹惊喜的是，她还听到了不少中国的乡音，在中
国游行方阵路过时，现场反应异常热烈。她说，近年来，慕名
来保加利亚旅行的中国人逐渐变多了，而许多保加利亚人民也
对中国文化格外有兴趣，甚至有些人还会学习中文。

“借助当地这一群众基础极好的活动作为传递中国文化的
平台，或许能达到更好的效果。而玫瑰节也不仅仅是一个简单
的活动，其背后蕴藏的历史文化更值得我们细品。”李洁莹和
陈占飞都认为，在弘扬中国文化的同时，深入了解和体验当地
的文化，才能更好地进行两国文化的交融。

陷入玫瑰“温柔乡”
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两名女孩“玫瑰梦”成真

王念雪的微信头像就如一帧小故事：画中的她头戴一朵玫瑰
花，正在保加利亚的玫瑰花农场接受当地人们给予她的美味。戴
茜的朋友圈中，也总会出现她与玫瑰花护肤品同框的“搬砖”场
景。这两个女孩从大学起就是十分要好的朋友，毕业几年以后，
因为“保加利亚玫瑰”这个特别标签，共同经营着一份进口小事
业——2015年，两人合伙成立了宁波保税区西其国际贸易有限公
司，一举拿下保加利亚高端品牌OLORISA的独家代理，为国内
带来全系列的天然玫瑰护肤品。

两个“冒失鬼”的小幸运

最早萌生念头时，是在2015年。当
时，戴茜刚生完孩子待在家中。当她和
王念雪聊到日常在用的韩国高端护肤品
时，恍然间提出了一个疑问，是否能找
到一些更加天然的护肤品，比如说，以
玫瑰为主要成分的产品？有朋友告诉她
俩，全世界最好的玫瑰在保加利亚。两
人便兴冲冲去网上找相关资料，很可
惜，当时关于这部分的资料与游记少之
又少。

“那索性去当地看看吧。”两个女孩
一拍脑袋，就去办理相关签证，订了当
时最便宜的俄罗斯航空，即刻出发。直
到出发前，她们对当地的玫瑰花田仍然
是一无所知。两人笑笑说，现在想来感
觉当时有些冒失。

但冲动之余，不得不承认她们是幸
运的，并因此少走了许多弯路。

来到保加利亚的城市索非亚，她们
辗转联系到了一家农场，在出发之前，
戴茜的“中国胃”再也忍受不了当地的
食物，拖着王念雪进入当地一家中餐厅
吃川菜。由于中国面孔很少，所以两个
女孩的一言一行都十分惹人注目。

一位店员听闻她们正在急切地寻找
玫瑰花田资源，一拍脑门想到了另一个
人。“这家餐馆是一位北京大姐投资开
的，她拥有许多资源。虽然不知道能否
帮到我们，店员还是在致电大姐汇报工
作时提到了这件事情。”戴茜回忆道。

听闻此事以后，这位北京大姐赶
来。幸运的是，她与保加利亚的一所大
学保持着合作关系，主要从事玫瑰精油
的研究工作，与众多本国资源品牌商也
有联系。她的好友在当地政府部门从事
精油技术相关工作，目前已经退休。两
个姑娘还记得，当时这位姐姐对她们既
佩服又想笑：“你俩的胆子真大，有不少
人来到这里被骗呢。”

就这样，两位姑娘得以对接和尝试
保加利亚的多种品牌以及各大玫瑰花
田。直至今日，她们依然很感谢这位好
心的北京大姐，并一直和她保持着密切
的联系。

走遍花田试遍众产品

找到对的资源以后，王念雪与戴茜驱车从索非亚驱车至卡赞勒克。由
于不精通保加利亚语，她们在与人沟通时，常常要用上所有的肢体语言。

保加利亚花季时的花田令人迷醉。
最令她们记忆深刻的，首先便是种植玫瑰的环境。一般来说，花田都

会坐落在四周环山的位置中，这样可以保持空气中的温度。另外，周围没
有任何污染源，最大程度上保护了玫瑰花的质量。加之以保加利亚独特的
纬度，保证了充足的阳光，令每一朵玫瑰花在光照下饱满娇嫩。

那里的农民一边在里面施马粪，一边告诉她们，这里种植的是大马士
革玫瑰。这是一种可以食用的玫瑰，出精油的时候量极大，可以说是护肤
品的极佳原料，有不少玫瑰被当成顶级原料，被制成精油、护肤品等各种
产品，专供于欧洲的皇室。

戴茜犹记得，热情的保加利亚人，一定要送给她俩两株baby rose。
走访多片花田之后，她们开始接触各种各样的保加利亚本土玫瑰品

牌，想从中挑选出最棒的产品带回宁波。
整个接触过程最简单也最直接。她们会试用每一款产品，不仅涂在皮

肤上，有的甚至还往眼睛里喷，有时遇到含有添加剂的产品，常常会有辣
眼睛的尴尬状况。“不过，这种最直接的方式，也让我们迅速分辨出，哪
一个品牌的产品是优质护肤品。”王念雪说。

最后，她们将目光锁定在了OLORISA品牌。这个品牌，在保加利亚
属于贵价护肤品。

赢得国内独家总代理

A

A B

C

玫瑰国度里的中国乡音


