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亿级融资频现
跨境进口电商要大爆发？
记者 殷浩

宁波作为全国第二批跨境电子商务国家级综合试验区，
目前已经有跨境进口电商企业900多家，2017年进口业务规
模已突破80亿元大关，今年上半年则突破50亿元大关，占
到全国进口额的四成。

别看宁波的跨境进口业务规模庞大，但宁波大部分跨境
电商进口业务由网易考拉海购、京东全球购、天猫国际等大
型跨境电商巨头所贡献，本地跨境进口电商存在规模小、资
源少、业务能力较弱等现实情况，缺乏灯塔型的明星企业。
那么，宁波能否借本轮跨境电商发展的新机遇，打造本土跨
境电商新高地？

未来跨境电商会有很多创新点。中国电子商务研究中心
的报告显示，在跨境电商交易模式结构上，2018上半年中国
跨境电商的交易模式跨境电商B2B交易占比达84.6%，跨境
电商B2C交易占比15.4%。跨境电商B2B模式依然是占据主
导地位的模式。跨境电商B2B所需要的服务门类众多，包括

营销、支付、供应链金融、关检税汇、物流仓储、法律等各
种服务。

“整个跨境电商产业都在突破传统的互联网+零售的老概
念，延伸出很多新模式，跨境电商在上游资源、物流仓储、品
牌运营和服务、区块链技术、供应链金融、下游营销等环节都
有可能实现创新。这些都是行业发展的机遇。宁波能不能抓住
这一波机遇，就看我们自己运作了。”徐杉表示。

张延非常期待宁波能够培育出自己的跨境电商品牌企
业。他表示，现在跨境进口迎来了发展的新机遇，国内政策
加持，宁波有良好的硬件条件，国外一些国家如捷克、匈牙
利、立陶宛以及一些企业如日本雅玛多等都非常看好中国市
场，也愿意借助跨境电商这个渠道把产品输入中国并且在寻
找最佳通道。宁波跨境进口企业应该把握这波发展机会，创
新模式，打造出宁波自己的品牌企业，也把宁波打造成为真
正的跨境电商新高地。

9月 26日，在韵达
控股与正正电商签约现
场，平静温婉的宁波保
税区正正电商有限公司
董事长姚正正保持着往
常的低调，但满脸的笑
容告诉现场的嘉宾，这
是她人生中最为幸福的
一天。随着她和韵达控
股副董事长、高级副总
裁陈立英在战略合作协
议书上的签字，中国物
流巨头韵达与正正电商
达成战略合作，双方将
共同开展线上线下新零
售的创新试验。而韵达
看中的，就是正正电商
所擅长的跨境进口电商
这个行业。

就在同一天，同一
个城市，宁波井贝电子
商务有限公司也举行签
约仪式，宣布获得A轮
投资1亿元。在这个经济
下行压力加大，“资本寒
冬”的时节，亿元级的A
轮融资也迅速在宁波的
一些朋友圈和微信群里
引发了热烈的大讨论。

资本如此看中这个
行业，难道跨境进口电
商大爆发了？

中国物流巨头顺丰、韵达、圆通等对跨境
进口电商的青睐由来已久。2015年，韵达就推
出优递爱(UDA)网上购物商城平台，宣布进军跨
境电商行业。顺丰也推出“丰趣海淘”购物网
站，直接从事跨境电商的进口业务。

但这次的玩法有点不一样。韵达控股直接
与跨境进口电商企业正正电商开展战略合作，
双方还达成了投资意向，未来韵达或将以投资
等形式与正正电商开展深度合作。“目前具体的
投资合作细节，还要等证监会的批准，得到核
准后我们会发布公告。现在还不能透露。”姚正
正表示。

正正电商创设于2013年1月，经过5年的
发展，已经成长为宁波跨境电商的领头雁。而
韵达是国内物流业的巨头。此番合作，也属于
强强联合。显然，整个跨境进口电商供应链，
正走向深度融合。

双方合作的第一枪，瞄准了宁波保税区的
优势商品——进口红酒。双方合作推出品牌名
为“韵味”的三款进口红酒，产地来源于法国
知名的红酒产区卡奥尔。这三款红酒由法国第
一大红酒商卡斯黛乐供货，由正正电商为韵达
量身定制。对于选择进口红酒作为合作爆点，
姚正正表示，正正电商已连续两年跻身中国进

口红酒50强，在宁波进口红酒企业中排名第
二，有绝对的上游供货优势，价格品质都能保
障。而且进口红酒作为消费升级的一大品类，
在中国有着4万亿元的消费市场，双方合作后消
除了各种代理环节，直接以较低的价格直达韵
达的销售系统，把供应链缩短到最短，从而实
现以中档价位走高品质路线，希望能够开创出
跨境电商的新物种。

双方还约定，在尝试进口红酒新玩法的同
时，双方共同开展人工智能等技术在供应链管
理方面的应用实验，利用创新技术升级智慧供
应链，实现跨境电商新的尝试。

姚正正对这次合作充满了期待，“我主要看中
韵达19432家配送网点和20多万的配送大军，可
以助我实现新零售的创新，这才是我需要的点。”

“跨境进口电商涉及到整个供应链，物流只
是其中的一个环节，物流公司直接做电商，在资
金、人才、业务逻辑等领域都会影响到整个集团
公司战略的执行，如何平衡是个很大的考验。而
跨境电商企业在货品选择、营销技巧、定价策略
等方面，比物流公司更有技巧，也有相应的人才
和成熟的运作体系。物流公司与跨境进口电商企
业的深度合作，或许是跨境电商发展的一个方
向。”熟悉跨境进口电商的业内人士表示。

物流巨头首次联姻跨境大佬

资本重仓，亿元融资频现

跨境进口电商并非是一个新生事物，其在宁波和中国的
发展至少已有7年。为何却在此时迎来了资本的大爱？

徐杉给出了自己的答案：符合消费升级的趋势，国家政
策支持，市场大爆发；行业再次进入洗牌期，拥有大量上游
资源的强者获得资本青睐；打法创新的新模式脱颖而出，更
受资本青睐。

巨大的市场想象空间和高速的成长性，是跨境进口电商最
吸引资本的因素。“现在国内消费正在升级，国外进口货物通过
跨境电商来零售，价格也不贵，这也让跨境进口电商呈现出快
速发展的态势。”姚正正表示。据中国电子商务研究中心发布的
数据，2017年中国进口跨境电商交易规模达到1.76万亿元，增
长46.7%；预计到2020年会增长到3亿元以上。今年上半年国
务院决定，再设22个跨境电子商务综合试验区，政策持续加持
促进行业发展，跨境电商成为外贸新增长点。

《中华人民共和国电子商务法》的出台，也令这个行业的
想象空间得到快速放大。“《电商法》对个人代购、微商做出
了限制，这块市场约有2万亿元规模，如果都能够被我们正
规的跨境电商来填补，那也是个大的机遇。”徐杉对此充满信
心，“如果我们跨境电商企业都能够抓住这波机遇的话，每年
增幅保持在30%以上不在话下。”

也正因如此，韵达对跨境进口电商也非常看好。韵达控
股副董事长、高级副总裁陈立英表示，韵达非常看好跨境进
口电商业务高速的成长空间，韵达与正正达成投资意向并开

展战略合作后，将探索更多新玩法，为跨境进口电商探索新
物种。

井贝电商则以实际的年度营收来证明跨境进口电商的高
成长性。井贝电商创立以来，业绩表现堪称惊艳。2014年公
司成立当年完成销售额471万元；2015年，完成销售额7360
多万元；2016年，完成销售额1.3亿多元；2017年，公司开
始实现盈利，全年销售额2.92亿元；公司总经理吴晖表示，
2018年计划完成5.5亿元的销售规模，并实现规模盈利。

宁波天使投资引导基金本轮也投资了井贝电商。该公司
总经理熊仁章对跨境进口电商也非常看好。他表示，跨境进
口电商的成长空间非常广阔，井贝电商不仅面向个人消费者
开展B2C业务，也为其他电商企业提供B2B服务甚至包括从
海外采购，国际货代，报关报检，仓储物流，渠道分销，供
应链金融等完整的跨境供应链解决方案，这就站在了整个行
业发展的角度来思考问题，未来可能发展成为跨境进口电商
的平台型企业，这是一种打法上的创新模式，而且目前业绩
成长也确实可期，所以我们决定投资这家公司。

宁波市商务委主任张延对跨境进口电商也非常看好。他
表示，11月份将在上海召开首届中国进口博览会，国家已经
把进口提高到了较高的高度，同时中国经济进入高质量发展
的阶段，这个阶段的一个特征就是消费进入到比品质、比服
务、认品牌的阶段，全球优质的货品通过跨境进口电商以较
低成本进入中国，会得到国人的青睐，符合当下的发展趋势。

钱“喂”不止为哪般？消费升级

宁波能否打造跨境电商新高地？

看好跨境进口电商的，并不仅韵达一家。
同样在9月26日，宁波井贝电子商务有限公

司宣布获得A轮融资1亿元。由以导购为基础的国
内知名电商生态链平台淘粉吧领投，三拓投资及
宁波市政府天使引导基金跟投。

井贝电商成立于2014年5月，此前默默无
闻，并不为常人所知。高达1亿元的融资也引人瞩
目。公开报道显示，本轮投资的领投方淘粉吧CEO
刘俊非常看好井贝电商的发展。他表示，井贝电商
公司的商业模式清晰，发展空间巨大，全产业链发
展模式竞争力强；特别是其能提供跨境电商全流程
解决方案的服务能力，是保证公司发展壮大的护城
河，且井贝电商在整个行业中已处于头部位置。

井贝电商的亿元融资或许只是宁波跨境电
商亿级融资的开始。昨天宁波保税区淘淘羊电
子商务有限公司总经理徐杉透露，淘淘羊也在
推进B轮融资，目前已经接洽了一些投资方，并
制订了融资计划，规模也将达到亿级。顺利的
话，今年年底会正式发布。

据国内知名电商智库中国电子商务研究中
心在6月13日发布的《2017年度中国网络零售
市场数据监测报告》显示，2017年进口跨境电
商有26起融资事件，涉及金额不低于18.5亿
元，其中豌豆公主（6800万美元），洋码头（数
亿元）、洋葱小姐（1亿元）都获得上亿元的融
资。此外，融资金额千万元以上的有20起。


