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手握两张重磅名片
宁波离特色型航运保险中心有多远？
记者 徐文燕

东海航运保险股份有限公司董事长王
和认为，航运金融的发展，还需要政府部
门对航运金融，特别是海洋经济和航运金
融未来发展趋势有着专业和深刻的理解，
在此基础上完成“顶层设计”，确保专
业，且强有力的持续推动，从而实现航运
市场从“产业链”培育到“生态圈”的升
级。

记者了解到，今年以来，浙江省委省
政府和宁波市委市政府相关领导多次做出
重要批示，要求在航运保险方面加快研究
相应举措，尽快促进宁波航运保险运输的
发展。

下一步，宁波市将以东海航运保险公
司作为龙头，进一步完善宁波航运保险服
务体系。将东海航运保险打造成航运保险
甚至航运金融领域的一个重要核心支撑平
台，在它引领下，在宁波形成更多航运保
险相关服务主体的集聚，比如航运的法
律、审计等相关业态在宁波的完备，为整
个航运业务提供更加完善和专业的服务。

此外，还将进一步完善航运保险发展
的政策支持体系。今年，宁波市抓紧起草
支持宁波航运发展的实施意见，近期将提
交市政府审议，通过后将正式实施。按照
这个政策，宁波未来的航运保险在税收成
本、业务发展等方面能有更好的政策环
境。

创建航运保险创新发展的配套支撑体
系也是下一步要做的事。比如刚刚成立的
航运保险专业委员会也将为今后宁波国家
保险创新综合试验区的创新和研究提供良
好的条件，今后该组织将开展学术交流和
知识普及等科技公共服务活动，促进科技
成果转化及推广，研究本领域业务发展动
向和最新研究成果，承担相关课题研究，
开展教育与业务培训工作，发现培养优秀
人才。

顶层设计助推“生
态圈”升级

11日，中国航海学会航运保险专业委员会
在宁波揭牌。

中国航海学会常务副理事长曹迪表示，全
国第一个航运保险领域的学术组织落地宁波，
是由于宁波兼具“航运”和“保险”两大优势。

背靠全球货物吞吐量第一大港，又是
全国首个国家级保险创新综合试验区，
市场对宁波打造具有国内外影响力的
特色型航运保险中心有了更多期待。

保险创新要打通两大行业

近几年来，航运市场持续低迷，但在推进
宁波国家保险创新综合试验区建设过程中，航
运保险一直是重要一环。

宁波成立了全国第一家专业性航运保险公
司——东海航运保险股份有限公司。尽管“生
不逢时”，却又“恰逢其时”。

航运保险作为金融和航运的重要连接工
具，在高端航运服务业中占据着核心地位。然
而，我国船货险保费收入与我国的国际贸易和
航运地位不相符，航运保险市场存在着巨大发
展空间。

今年以来全球市场掀起的贸易摩擦，以及
客航运物流领域投保需求和风险形势的快速改
变，巨型集装箱船的发展带来累积风险激增和
新兴科技带来的航运业的风险格局的改变，新
的保险需求被激发，保险可以嫁接到航运物流
的空间进一步扩大。

宁波市联运协会会长乐振天告诉记者，宁
波的航运物流企业自我抗风险能力比较弱，特
别是其中的航运服务企业都是轻资产的企业，
有了保险的介入，可以让这些企业走得更远更
快。

在乐振天看来，现在的保险越来越切合航
运物流中的真正风险，可以精准对接企业的需
求，“我们有什么需求，保险公司就设计相应的
保险，很接地气。”

与上海融合发展互利共赢

汪源是TT Club上海办事处的代表，记者在航交会展馆
见到他时，他正忙着跟客人介绍产品。

成立于英国的TT Club，拥有近五十年的承保经验，不
同与一般的商业保险公司，TT Club是以“相互保险”的原
则进行运作，会员之间彼此承保对方的风险，其成立的宗旨是
最大限度的分担会员的操作和经营风险。目前该公司在150个
国家拥有7500家运输企业会员，年会费总收入超过1.8亿美元。

汪源介绍说，他们的保险计划涵盖运输业的各个环节，充
分保障企业的财政风险和损失赔偿，不仅承保无船承运人和提
单责任，还承保各种货代行为、仓储操作、卡车陆运、清关报
关等，覆盖所有的企业操作。在宁波，他们已发展了100多个
客户。

TT Club的发展与伦敦国际航运保险中心的地位密不可
分。

伦敦港的货物吞吐量等“硬指标”并不突出，其国际航运
中心的龙头地位主要是因为拥有世界一流的航运服务，在海运
话语权上占有统治地位。伦敦航运服务业高度发达，拥有数千
家大规模的各类航运服务企业，提供船舶注册、船舶买卖、航
运交易、海事保险等全方位的现代航运服务。据历年来国际海
事组织内部的提案统计情况来看，英国始终作为主导国家保持
绝对优势。可以说，世界航运的大多数规则制定，都是在伦敦
达成，甚至是伦敦“说了算”。

强大的软实力正是伦敦海运竞争力所在。显然，宁波缺少
这种软实力。但是，宁波背靠上海，以上海为龙头的长三角地
区正在合力建设“两个中心”和亚太国际门户，宁波与上海可
以在更高层次和更广领域加强金融合作，实现融合发展。

如在航运保险领域，宁波市政府已经提出，沪甬两地可以
采取一主一副的模式，建立共生共荣的关系。

一方面，宁波要通过承接上海的辐射，吸引优质企业来宁
波设立保险机构或中介服务机构，完善宁波的金融保险服务体
系。另一方面，宁波也要发挥在基础设施、区位条件、保险创
新等方面的优势，为上海航运保险提供后援和配套服务，互利
共赢、携手共进。

距离2019年春节还剩不到2个月，一年一度的春运大幕也将在下个月拉开。
今年，你想好选择怎样的方式回家了吗？在外辛苦打拼，想过今年买张机票坐飞
机回家过年吗？目前，春秋航空在宁波已拥有了23条国内及国际地区航线，其
中，传统热门航线如宁波至乌鲁木齐、沈阳、南宁、贵阳、包头、银川、盐城、
湛江航线，进入一月中旬后报价直线上升。对此，春秋航空提醒，由于春运期间
民航运力相对紧张，计划春节回家的旅客，应尽早预订机票，目前下单春运机票
还有不少实惠。

虽然离明年春节还有不到2个月，根据春秋航空的统计，春节机票报价已呈
直线上涨趋势，个别航线在出行最高峰，也就是春节前一周，已涨至全价，甚至
一票难求。那么，如果现在下单，哪些路线值得推荐呢？

比如，宁波飞盐城，火车无直达，转车前后需要10个小时左右，选择乘坐春
秋航空飞盐城，每天一班，最低120元，节前几天还有220元的特价票，全程只
要1小时20分钟，宁波到淮安，最低100元，节前还有270元特价票，这些机票
价格甚至比宁波到两地的汽车票还便宜。

如果想要在春节期间带上家人，外出走走，选择春秋航空同样有不小的优

惠，国内比较热门如宁波飞重庆，目前最低票价700元起；宁波飞大连，最低票
价390元起，现在下单同样很实惠！

在国际及地区航线上，目前春秋航空春运期间境外游航线机票同样也值得期
待：宁波飞中国澳门、日本名古屋、韩国济州岛、泰国曼谷这些网红航线，同样
热销。今年春节是去泰国看海还是去日韩赏
冬景，都由你决定！

同时，为了鼓励反向出行，春秋航空官
网今年还开展了爸妈往返免费机票抽奖活
动。春运期间，父母去大城市过年，或者年
轻人前去一线城市旅游过年，可以享受到这
一优惠。春运机票销售期间，春秋航空将在
官网发放大量优惠券，春秋航空绿翼会员也
可以用自己的积分抵扣部分票价，详情可关
注春秋航空官网ch.com和春秋航空app，扫
描二维码赶紧下单吧！ 记者 范洪

春秋航空2019年春运机票销售启动啦！
有些机票比汽车票还便宜，还不赶快扫码下单

买机票请扫码下单

2011年 2012年 2013年 2014年 2015年

15亿元

15.8亿元

16.5亿元

17.9亿元

17亿元

紫金保险就是乐振天眼中那家接地气的保险
公司之一。这家总部位于江苏南京的全国性财产
保险公司，成立于2009年，进驻宁波后，从拼车
险到目前另辟蹊径，这家小而美的保险公司在航
运保险领域撕开了一个口子。

“宁波有两个行业特别大，一个是外贸，一个
是港口物流，如果可以从这两个行业中做一些保
险创新，利用保险打通这两个行业，我们的空间
就会很大。”公司总经理朱朝晖说，他们已经将目
光瞄准到这个领域。除了出口货运险等比较传统
的保险外，紫金保险根据企业的实际需求，开发
了多个创新险种。

企业向船公司订舱需要开具银行保函，紫金
保险就和银行合作开发了订舱保证金保险，解决
企业的授信额度问题。

在航运物流中，要用到提单，提单是一个物
权凭证，如果遗失了，会面临很大问题，需要去
向船公司押几倍货值的钱。朱朝晖专门进行了统
计，宁波一年下来，因各种各样的原因导致的提
单丢失，有200多起。这个数字，扩大到全国就更
大，整个行业面临这样的问题。于是，紫金保险
又推出了提单遗失保险，联合中国银行可以为企
业提供银行保函，释放了企业的资金问题。

业内人士认为，通过挖掘航运保险的功能，
嫁接航运物流领域的需求，可以让航运保险和客
户之间产生更大的黏性，进一步推动航运保险的
发展。

要推动航运保险发展，找到出路是关键。东
海航运保险股份有限公司董事长王和认为，航运
金融发展的根本出路在于如何提供专业化的产品
和服务供给，并运用现代科技，实现产品和服务
的创新。

目前，东海航运保险公司正积极建设和创新
航运保险产品，例如海事诉讼保全责任、港口企
业一揽子责任、航道维护保养责任及服务、动态
定价单一责任货运保险等。

2011年至2015年太保财险的货运险保费收入


