
成立才一年多，瑞幸咖啡就启动了上市步伐，要为挑战星巴
克的大力扩张注入新鲜资本血液。

当地时间 4 月 22 日，瑞幸咖啡向美国证券交易委员会
（SEC）递交招股文件，拟最高募资1亿美元，寻求以LK为代码
在美国纳斯达克交易所上市。

值得一提的是，不久前的4月18日，瑞幸咖啡还获得了1.5
亿美元B+轮融资，由贝莱德集团领投，投后估值29亿美元，至
此，该公司已获得4轮共超过5.5亿美元的资金补血。招股书披
露，自2017年10月第一家试运营门店的落地，到遍布中国28个
城市2370家直营店的铺设，瑞幸咖啡只用了1年半的时间；截至
2019年3月31日，瑞幸咖啡累计交易客户数达1687万人次。

报告显示，截至2018年底，就开店数量来说，瑞幸咖啡已
成为中国第二大、成长最迅猛的咖啡零售商。

瑞幸咖啡开设的门店分三类，自取式门店 （Pick- up

Stores）、休闲式门店 （Relax Stores）、配送式厨房 （Delivery
Kitchens），其中自取式门店占据了91.3%的份额，这也是瑞幸的
战略重点。

招股书称，随着自取类门店的增加，顾客可以更方便地从附
近门店自取，因此对配送的需求通常会下降，2018年1季度配送
订单占总订单的61.7%，而在今年同期该占比下降到了27.7%。

招股书显示，2019年1季度，瑞幸咖啡的营收为4.79亿元，
同比增35.94%，净亏损5.52亿元，较去年同期亏损扩大了4.20
亿元；2018年全年，瑞幸咖啡的营收为8.41亿元，净亏损16.19
亿元，归属于公司股东及天使投资人的净亏损达31.90亿元。

从财务数据看，瑞幸仍在亏损，持续疯狂烧钱，但从融资情
况，瑞幸一点“不差钱”。

不久前的4月18日，瑞幸咖啡还获得了1.5亿美元B+轮融
资，由贝莱德集团领投，投后估值29亿美元，至此，该公司已获
得4轮共超过5.5亿美元的资金补血。

从宣布A轮融资至今，瑞幸咖啡的融资节奏飞快：2018年7
月，瑞幸咖啡宣布完成了2亿美元的A轮融资；12月，宣布获得
了2亿美元的B轮融资，如果算上2018年4月份数千万元的天使
轮融资，瑞幸已经获得了4轮共超过5.5亿美元资金。

这样密集的融资节奏在行业内绝无仅有，充足的“弹药”让
瑞幸咖啡拥有大量资金“烧钱”扩张。瑞幸咖啡方面告诉记者，
截至4月15日，瑞幸在全国已经入驻40座城市，今年前4个月入
驻城市就达到了18座。

快节奏的融资、大幅度的扩张，瑞幸咖啡的“高歌猛进”也
让公司估值快速上升，从2018年7月A轮投后估值10亿美元，
到本轮投后估值29亿美元，9个月时间增长了近两倍。

值得注意的是，在去年获得B轮融资时，曾有媒体报道称瑞
幸咖啡9个月亏损超8亿元。彼时，瑞幸咖啡联合创始人兼CMO
杨飞在今年1月份的战略沟通会上表示，通过补贴快速占领市场
是瑞幸的既定战略。 据《21世纪经济报道》

瑞幸，有幸！
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为解决小微、民营企业融资难、融资贵问题，按照《国务院
关于印发推进普惠金融发展规划》（2016-2020年），人民银行宁
波市中心支行建设了宁波市普惠金融信用信息服务平台，现已投
入运行。平台依托金融城域网、政务外网和互联网，与市场监管
局、国土局、税务局等政府部门和宁波市公共信用信息服务平台
建立了自动化的数据交换和共享机制，收录来自17个政府部门、
公用事业单位和63家金融机构4.4亿条信息。设计信息采集范围
涵盖政务、金融、公用事业缴费及商务四大类，信息主体覆盖全
市95万民营小微企业（含个体户）、89.1万农户、11.7万产业工
人及5.2万户普惠人群。已为全市金融机构开通查询用户5200
个，日均查询超过6000次。

平台作为官方网站，是国家级数字普惠金融创新示范区和
“信用宁波”建设的重要基础设施，不以盈利为目的，为企业免
费提供融资对接、客户发现、合同管理、信息管理等服务。企业

“一次都不用跑”， 利用平台可以选择银行，获取便捷、个性化
的金融服务，还可轻松开展日常商贸往来并进行信用管理。运行
4个月来，共有174户企业通过线上提出融资需求，其中153户
成功获得了融资，融资余额25亿元。

平台网址是www.phcredit.com.cn，用户在百度搜索引擎中
输入“宁波普惠金融”，即可搜到平台官网。省内企业无需注
册，利用浙江CA证书即可登录使用平台各项功能。
一、融资对接

平台允许企业在线提出融资需求，为每个融资需求自动匹配
合适的金融产品，通过线上交流互动，打造一个无形、高效、便
捷的金融超市，实现资金供求两端零距离接触。发布融资需求时，
需填写“意向融资金额”、“期限”、“可承受利率”、“融资用途”、

“联系人”、“联系人手机号”及“还款计划”。融资需求既可向全市
所有金融机构公开发布，也可选择金融机构定向发布。在“金融超
市”页面，可看到融资请求所匹配的金融产品列表，选择查看金融
产品详细信息，并与金融机构人员“在线联系”。同时，平台会将
融资需求推送给金融机构，促进融资对接的双向选择。

二、客户发现
输入企业名称或产品关键词，检索宁波市内符合条件的企业

列表。选择目标企业，可查看基本情况、购销合同经验值、合同
履约好评率等信息，今后还可以申请查询目标企业的信用报告。
通过平台站内信件，企业双方可进行交流互动，以便及时捕捉商
机。
三、合同管理

平台借助“贸易无纸化”互联网应用场景，为从未贷过款的
征信“白户”小微企业开辟一条新的征信渠道。利用平台，企业
可与交易对手免费签订产品或服务的电子购销合同（订单），在
线评判交易对手的合同履约情况。同时，允许将线下签署的合同
（订单）要素录入平台，利用平台进行履约管理。在平台的信用
治理机制下，企业的每一次履约情况都将影响今后的融资与商务
往来，从而在全社会营造“弘扬契约精神，积累信用财富”的良
好氛围。
四、信息管理

平台允许用户查询自身的信用报告，并对金融机构或其他企
业的查询请求进行授权。为提高融资成功率，拓宽产品销路，企
业可在线录入并随时维护生产、经营、技术、人才和交易等信
息。对于非自主录入的信息，一旦发现与事实不符，可在线发起
异议处理。平台将异议发送信息来源部门进行核实，在15个工作
日内完成错误更正并答复异议发起人。
五、安全保障

《宁波市普惠金融信用信息服务平台管理办法（试行）》明
确规定：查询信用信息需事先取得信息主体授权，查得信息仅用
于办理普惠金融业务，不得随意向第三方提供。平台遵循G20数
字普惠金融高级原则，采取安全、高效的用户身份识别方案和信
息加密技术，切实保障信息安全。系统日志记录每个用户的访问
路径及操作内容，确保任一操作可追踪、可定位。对涉及商业秘
密的敏感信息，采取脱敏和分权限访问措施，严格控制知悉范
围。 （刘良毕）

弘扬契约精神 积累信用财富
——宁波市普惠金融信用信息服务平台全线助力民营小微企业发展
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