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焦点

赢得加征关税豁免
宁波这家企业给出哪些启示？
记者 严瑾

“我们的产品到港后，进口商
不用再多交25%的关税了，因为已
经得到了豁免！”

君禾股份（603617） 生产的
“花园泵、潜水泵、深井泵”等主
打产品，分别被列入了美国贸易代
表办公室公布的第四、五批对华
340亿美元关税加征的排除清单。

谈及这次“幸运之神”的眷
顾，宁波君禾泵业股份有限公司董
事长张阿华既感到意外，又似乎一
切都在其意料之中。

随着，一批“豁免清单”生
效，这也让宁波企业对6月30日
开始的美国2000亿美元加税清单
排除申请，燃起了希望。

7月上旬以来，申请加征关税
豁免的信息，就在外贸人的朋友圈
内刷屏。

那么，君禾为什么能赢得这场
“豁免权”的争夺？它对宁波外贸
企业有哪些启发？

君禾股份是一家典型的出口主导型
制造企业。据公司年报显示，2018年公
司的直接与间接出口收入为6.14亿元，
占了总营收的九成以上。君禾股份生产
制造的“花园泵、潜水泵、深井泵”等
主打产品，在公司对美出口中占了90%
之多。

张阿华回忆道，在没有获得豁免
前，一家美国客户听说要加征 25%关
税，就打听遍了全球范围内替代商的报
价，“好在客户一问后发现，即使加上关
税成本，性价比还是我们这边更高，还
是选择把订单给我们。因此，关税成本
基本由美国客户承担，我们的对美出口
仍然保持增长。”

话虽如此，但在面对加征25%关税
时，张阿华并非没有过“纠结”。他们也
曾尝试去第三方国家寻找“备胎”，但现
实却没有预想的那么简单。比如，若是
去墨西哥做半成品组装，成本未必会
低；若是去东南亚投资设厂，当地没有
齐全的产业链，一时半会都替代不了。
这时，传来的豁免好消息，为这道难题
带来了思考的“缓冲期”。

“对美国客户来说，一定程度上减轻
了他们的采购压力，也有利于我们在客
户端获得订单的稳定性、增长性；对我
们来说，意味着又回到了原点，可以和
其他地区的制造商公平竞争。列入豁免
清单，也能让客户和代理商，更加认可
我们对美业务的前景。”张阿华说。

无独有偶，位于杭州湾新区的惠康
集团生产的制冰机，同样被列入对华加
征关税的豁免清单。更值得一提的是，
在宁波，获得加征关税豁免可不仅仅是
大型公司的“专利”，一些中小企业同样
有好消息传来。

“我们的客户中，有好几家的产品被
列入了豁免清单。记得我第一次听说的
豁免消息，来自慈溪一家电器企业的电
暖炉。”作为货代公司，宁波网优达供应
链管理有限公司总经理王勇和同事们对
每批货物清关、到港时涉及的海关编
码，可以说再清楚不过，甚至很多客户
还是在他们的提醒下，才意识到自己

“已加入福利清单”。
“我们的客户几乎都在亚马逊上销

售，加征25%关税，对他们来说不过是
直接面向消费者抬价，因此对供应方影
响并不大。”王勇说，“但得到豁免维持
原价，对刺激美国消费市场，确实能带
来利好。”
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