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“剧本杀”催生新经济

“这两年，主打推理游戏的公众号、APP很多，平时我和朋友就是通
过这些渠道玩‘剧本杀’的。”诚诚说。

不过，诚诚直言线上玩剧本杀的体验较差，“大家就对着手机打字，
一些人物的表情及动作，都无法观察，逐渐大家转到了线下体验。”

与诚诚一起游戏的小霞表示，线下“剧本杀”最吸引人的地方，还
在于角色扮演，“换上服装走到特定的场景里，感觉像在拍电影”。这也
满足了不少年轻人的影视梦。

诚诚说，在APP及微信公众号上玩“剧本杀”，多数剧本都是免费
的，少部分剧本需要花钱购买，“也就2元~10元之间，花费并不高，但
线下花费可是线上的几十倍。”

尽管线下体验店费用高出不少，但很多人愿意为此买单。
正是像诚诚、小霞这类年轻人越来越多，各类“剧本杀”线下体验

馆便应运而生。
许栋琰便是“剧本杀”游戏馆的入局者之一。在入局之前，许栋琰在

杭州做着狼人杀的游戏生意。看“剧本杀”热度越来越高，去年他与朋友
合伙，在宁波市中心开了一家名为NINES推理馆的“剧本杀”体验店。

“在宁波，我们的收费为228元和258元一位，以游戏的难度区分，
周末平均单店一天能组织10多场。”许栋琰透露，目前生意还不错，刨除
剧本费用和门店固定开销后，平均月营业额在17万元左右。

因为生意火爆，许栋琰很快就在宁波开出了第二家分店。“第二家
店，这个月就可以开门迎客了。”许栋琰言谈中难掩兴奋。

“虽然我们两家店加起来才7个主题馆，但是剧本有几十种，我们会
根据玩家选择的剧本对房间内的摆设及细节再做出一些调整。”许栋琰表
示，从目前运营的情况来看，晚上场、周末场以及节假日预约的人数较
多。“难度系数较大的主题比较受欢迎，如果他们预约不到，我们也会推
荐其他剧本。”

“实景探案不仅仅是个推理游戏，也是一种社交方式，玩家除了能感
受到推理的乐趣、‘戏精’的乐趣之外，在游戏过程中，大家也更容易互
相了解彼此，体会到交友的乐趣，以游戏会友。”许栋琰说。

诚诚也认同这一观点。他说，目前一个主题游戏，一般需要七八个
人才可开局，面对无法成局的情况下，现场凑人或是朋友带朋友成了不
二选择。而这样也让他们可以快速结识到一批兴趣相投的新朋友。“我现
在认识的新朋友，都是在玩游戏时认识的，大家加了微信，下次还可以
一起玩。”

商业模式尚不清晰

面对未来的商业模式，许栋琰直言尚处于
摸索阶段。

除了传统直营店加盟、智能娱乐系统搭建
等商业模式外，许栋琰正在积极与各旅游景点
合作开发旅游玩乐推理项目，并希望通过原创
剧本授权方式，与一些综艺影视IP合作。

但不论是他，还是蔡金和，都选择先在原
创剧本上下功夫。他们都培养了一批文创团
队，以此为玩家提供新鲜感。

“我们的剧本都是自己创作的，一般创作周
期在3个月左右，之后还要组织工作人员进行
上线反复测试。”许栋琰认为，“剧本杀”的核
心在于优质剧本，而作为一次性消费品，只有
不断输出优质剧本，才能增加玩客的黏性，这
也对从业者提出了非常高的要求。

时下，宁波有越来越多的团队涌入“剧本
杀”的开发中，仅市区已有大大小小20多家。

业内人士表示，这种陌生人社交为品牌植
入带来了利好，但要真正形成气候，除了要有
资本的加持，更需要专业人才的运作。从目前
情况看，尽管一些线上“剧本杀”APP得到了
融资，但体量都比较小，而线下游戏也尚处于
起步阶段，人才将是最大的考验。

那么，这股“剧本杀”热潮，在宁波能火
起来吗？

沉浸式体验受追捧

许栋琰介绍，好的游戏馆会为所有剧
本配置了相应服装和道具，这不仅能给玩
家带来更有趣的体验，也方便玩家们尽快
进入角色。

“一套服饰在300元左右，同时我们为
每个角色提供了2套服装供玩家选择，最贵
的一套服饰达3000多元，就是为了让玩家
有更好的体验。”

除了服装之外，有时候玩家还要针对
剧本进行一些表演，而人物关系和线索都
会隐藏其中。

“每次有需要表演的环节时，玩家都会
玩得很开心，也会很认真地演，所以有些
玩家即使推理能力不太好，他们也能从这
些方面体验到实景探案的乐趣。”小霞说。

为了营造良好的体验感，游戏馆的投
入也不菲。据许栋琰介绍，其第一家店投
入了170多万元，“30万元租金，加上一些
人力成本，其他的钱几乎都投入到硬装与
软装之中，就是为了最大程度的还原剧本
剧情。”

在他看来，在实景店里下“血本”是
值得的。“线下的优势就是让玩家有强的体
验感，谁家的体验感越强，就越能吸引玩
家来玩。”许栋琰说，目前“剧本杀”的玩
家，除了《明星大侦探》的观众之外，还
有不少人也曾是狼人杀、密室逃脱等游戏
的玩家，这部分人群本身就对推理有着极
大兴趣。“我们的回头客比较多，很多玩家
也会把这个游戏推荐给身边朋友。”

蔡金和是宁波XTime 密室馆的创始
人，也是宁波最早涉足“剧本杀”线下游
戏的玩客之一。目前，XTime旗下有着4
家直营馆和11家加盟馆。

“所有主题以及里面的关卡都是由我们
自主设计和研发的，一般都是四五个人一
起来玩，从中小学生到中青年都有。”蔡金
和说，同“剧本杀”游戏馆一样，多数玩
家玩了一个主题之后，很快就会带朋友来
破解第二个主题。
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“剧本
杀”你

玩过吗？

傍晚，诚诚和7个朋
友，来到市区一家装修别
致的游戏店。不同于传统
的桌游吧，他们要在这里
进行一场“烧脑风暴”。

绑起头发、换上旗
袍、手拿道具，平常的嘻
哈少年，转眼间，或反串
成民国“神医”，或化身穷
困学生，还有的穿着外邦
服饰，或拿着警棍……换
装完毕，大家便围坐在一
起开始熟读各自的人物剧
本。

他们将进行得游戏
是，按照剧本中的角色定
位，在不同场景里搜索信
息，最后推理出“真凶”。
这便是时下流行的“剧本
杀”。而这种游戏新模式正
在宁波街头涌现，并进入
年轻人的娱乐圈。

1
2

3
记者 谢斌


