
理财 B09
2019年10月25日

FORTUNE财富FORTUNE财富B08
2019年10月25日

理财

银行牵手互联网平台
传统定存越来越“年轻”化
记者 周静

互联
网平台卖银行存
款，不算新闻，因为
民营银行的产品不少就
是借着互联网平台的引流才
飞入寻常百姓家的。

不过，最近微信牵手工
行的消息还是在业界引起大
震动。

一方是流量巨头微
信，一方是号称“宇宙行”的

工行，这将意味着什么？
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近期，微信钱包入口上线新功能——银行储

蓄功能。据悉，该功能目前仅对部分用户开放，
用户只要同意“工商银行定存相关协议”可免费
开通工商银行存款账户，选择存入存款，三年期
利率3.85%，随时可取，并且不需要跳转到工商
银行就可以操作。

分析人士认为，本次微信和工行的“牵
手”，表明传统银行也在向互联网流量巨头获取
流量，甚至可以帮助其揽储。

据相关人士透露，该产品目前是深圳地区牵
头在做，预计还会开放几个城市试点。而根据已
经曝光的产品页面来看，工行在微信上推出的这
款储蓄产品为智能存款，特点是不设具体存款期
限，靠档计息，储户存多久就能拿相应期限的利
率，各期限利率的上浮比例均为40%，高于工行
实体网点的存款利率，低于大额存单利率。

如果对标工行的定期存款，这款智能存款的
优势还是非常明显的——利率更高，流动性也更
强。同时，银行定期存款的最大优势在于安全性
极高，保本保息，在存款保障范围内，即使银行
破产，单个账户 50万元以内的存款也能得到
100%赔付，且长期存款利率要高于零钱通和余
额宝的收益率。

融360大数据研究院分析师刘银平表示，目
前，工行的这款存款产品还在小范围测试阶段，
何时、能否正式全面上线还不确定。但是，以微
信的用户量，此款产品正式上线的话，应该会有
更多的银行接入，毕竟银行揽储压力较大，拓展
第三方的流量渠道是开放银行大势所趋。而微信
选择与工行合作推出存款类产品，意味着银行与
互联网平台在理财业务方面的合作更进一步，以
前都是民营银行、城商行之类的小银行会选择与
互联网理财平台合作，现在国有大行也加入合作
行列。

记者发现，其实这并不是微信第一次联手
商业银行，在其理财通的银行产品中，已有上
海银行的结构性存款产品入驻。

事实上，民营银行早就在互联网平台上线
了自己的存款产品。近年来，连一些中小银行
也尝试通过互联网平台来销售自己的存款产品
或者理财产品。

比如，富民银行最早火起来的一款富民宝
活期产品，就是通过京东金融等平台发售的。
记者10月24日15点半登陆京东金融的银行精
选栏目时发现，有10多家银行的数十款储蓄产
品在销售。如新网银行的360天一付息的储蓄
产品年利率是4.8%；华瑞银行一个月的存款产
品年利率是4.2%……

以富多利为例，其靠档计息分段灵活，1-
3天的年化利率是2%，4-13天的是3%，14-
29天的是3.8%，30-89天的是4.2%，90-179
天的是4.5%，180-364天的是4.7%，365天到
5年以内的是4.75%，满5年的是4.8%。

看这个产品，对于那些攒着一笔买房首付
款，打算一年内买房，却又没合意目标的人特
别合适。存足4天以上，收益率就超过余额宝
了。存入服务是9点到23点半，存入当日起
息，不管是不是工作日。而且，随存随取，持
有期限靠哪一档就按哪一档计息。

度小满平台也是民营银行存款产品的扎堆
的大本营之一。记者10月24日16点登陆度小
满，在其银行精选中有10来家银行的40来款
存款产品，这些产品与京东平台的重合度较
高，收益率水平也差不多。

在支付宝的理财平台上，也有如廊坊银行
等民营银行的产品出售。

在互联网平台购入银行的存款产品，虽然
不用跳转到该银行APP，但是，一般需要开通
这个银行的电子账户才能购买，有的银行会规
定一定要先把款项转入这个电子账户才能使款
项用于购买这家银行的产品，也有的银行可以
直接从其它银行的卡上扣款以购买产品，不过
也需要开通过这个银行的电子卡为前提。

为什么一定要开通呢？平台方面的解释
是：银行直接提供产品和服务，通过电子账户
与银行直接进行交易，资金安全有保障。

“我在实体银行网点里的存款只有活期
账户上的几百元，但我在互联网平台买了比
较多的存款产品。”投资者胡女士告诉记
者，“因为这些平台上的产品与我们一般在
实体网点里看到的存款产品不一样，计息方
式更灵活，收益率也相对较高，感觉比一般
银行的低风险理财产品还要划算呢。”

记者在采访中发现，互联网平台的存款
产品，之所以能吸引投资者，主要是其有下
面几个特点。

首先，比较人性化的是，无论是几年期
的存款产品，大部分都设置了分档计息，存
满哪一档期限就按哪一档计息，不至于没存
到期限就全部按活期利率来算；

其次，比较吸引人的是，收益率相对我
们在银行里看到的一般产品要高一些。一般
来说，不少产品能达到一年期4.8%、半年
期4.6%、三个月4.5%、一个月4.2%这样的
水平。

即便目前低调地向部分客户开放的微信
平台的工行存款产品，也沿用了互联网平台
上比较流行的智能存款设计，比其实体网点
的对应期限产品要更为灵活与亲民。

还有比较有优势的一点是，互联网平台
上汇集了多家银行的产品，而各家的主推产
品会进行一些差异化的设计，使得有不同闲
置预期的资金“总能碰上一款适合的”。

比如，之前我们说的富多利，明显是对
闲置期不太确定，但闲置时间又不太会超过
一年的资金更有吸引力。如果是要存5年
的，它的5年期4.8%的收益率并不占优势。

而一款蓝贝贝，虽然在1年以内的分档
计息上，每一档都不如富多利，但选择蓝贝
贝，持有3年到5年，收益可以达到5%。
如果资金闲置期将超过3年，显然买这一款
更为合适。

如果资金闲置期确定更长的，则可以选
择亿联智存，5 年期满期复合利率可达
5.68%，但它存期如果不满一年的话，最多
也只有1.77%。所以，短期闲置资金肯定不
合适买它。

“感觉像个超市，我可以依据自己未来
的资金安排，选择最适合自己的产品。”投
资者马女士这样评价。

“我在互联网平台是尝试性地买了一些存款产品，即
便收益率给的再高，我也不敢在一家放超过50万元的资
金。”马女士告诉记者，她在互联网平台买银行产品，已
经2年了，但还是浅尝辄止。主要是因为平台上挂的那些
银行，大部分是她之前从来没听说过的。也有些小的城商
行，看到过，但接触也不多。不过，如果是工行这种大银
行，即使给的收益率低一些，她也会买，因为“更放心
嘛”。

记者在采访中了解到，实际上，网点有限的民营银行
与互联网巨头合作，以此来引流的方式揽储已经存在已
久。由于这种揽储模式往往都存在于民营银行和部分中小
银行，且银行通过互联网揽储的方式，受众群体往往是关
注互联网平台理财的年轻人。而此次号称“宇宙行”的工
行与腾讯的合作，似乎也发出了一个信号：传统银行开始
关注到互联网平台理财和存款的年轻受众。

“这是工行主动向数字化、线上化推进的一种尝试，
为了提高存款产品吸引力，银行存款会向利率定价更灵活
的方向发展。”业内人士向记者表示，传统定期存款的利
率低、存取不灵活，传统定存的客户越来越少。不过，定
存产品的保本保息特性依然受到一些投资者的偏爱。显
然，银行与互联网联手后，上线的定期存款产品已经变得
更加灵活、多样化，更对年轻化客户群体的胃口。

如今，国有大行也加入合作行列，而互联网理财平台
的用户中年轻人占比较高，说明大银行重视开拓年轻客户
群体。

此外，微信理财用户年龄层偏低，而工行储蓄客户年
龄层偏高，微信推出这款智能存款不仅能为工行带来一定
的存款增量，更重要的是可以为工行吸引年轻用户，优化
工行客群结构。

业内人士认为，商业银行与互联网平台的合作会成为
趋势，双方各有所需。一方面，银行拓宽了融资渠道，增
加了存款；另一方面，流量公司也丰富了其线上产品，增
加客户好感，提高客户粘性，促进流量变现。
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