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奢侈品购买力惊人

存款减少，贷款增加。居民们手上有了钱，都是怎
么花的呢？记者对此做了一番调查。

今年五一，孙女士在和义大道LV专卖店抢到了
心心念念很久的neverfull老花经典款包包。“这款包
一直断货，去年找过代购，在海外也没买到。今年疫
情来了，代购都停工了。五一我去LV店碰碰运气，
店员说因为疫情海外生意不好，热门款都往大陆门店
调，五一刚到了一批新货。”听店员这么一说，孙女
士丝毫没犹豫，果断刷卡抢了一个。

提到奢侈品消费，以往宁波人多数会选择在上
海、杭州消费，或是在境外旅游及代购渠道购买，但
因为疫情，本地商圈奢侈品消费大幅增长。据统计，

和义大道4月的销售额，同比增长33%。

“5月1日至24日，销售业绩同比增长70%。特
别是5月，多家品牌都加大了调货的力度，补充货
品，满足市场需求。我们分析，海外代购渠道阻隔和
本地婚庆需求是业绩提升的重要原因。”和义大道有
关人士对记者说。

记者了解到，520活动期间，入驻和义大道的诸
多奢侈品牌业绩冲进了全国前十的行列：

Cartier卡地亚销售业绩同比增长205%，单店销
售成绩达到了全国前十；

Louis Vuitton路易威登销售同比增长120%，
复工以来的总体业绩较去年同期增长了46.13%，是
全国10家超额完成月度指标的店铺之一；

Bvlgari宝格丽和Tiffany蒂芙尼是5月业绩同比
增长率最高的两个店铺，截至5月20日，这两个品
牌 的 销 售 数 额 ， 同 比 分 别 增 长 了 81.05% 和
105.70%。Bvlgari宝格丽和义店在全国26家店铺中
位列12，Tiffany蒂芙尼和义店在区域店铺内业绩排
名第四，增长率排名第一，完成率排名第二。

楼市婚宴市场强势回升

值得关注的是，4月我市住户部门中长期贷款余

额为4543.87亿元，比3月增加85.16亿
元。据介绍，居民中长期贷款以个人住房按揭居多。

与住户贷款增长相呼应的是，4月宁波楼市也出
现了明显的回暖迹象。市房管中心数据显示，市六区
商品住宅，4 月份共销售 5061 套，环比大增近
52%。市六区二手住宅，4月份共成交6036套，环比
也有约30%的增幅。

除了买房，婚庆消费也是家庭大宗支出。刚办完
喜宴的李燕，算了算香烟、酒水与婚宴的支出，前前
后后花了60多万元。

“4月起我们酒店陆续接待婚宴，5月初有一波小
高峰出现，生意好的门店5月婚宴接待量有1300多
桌。婚宴的顾客大部分都刷卡结账，平均下来一场婚
宴的流水至少十多万元。”宁波一家本土综合性酒店
集团营销部总经理林女说。

“目前南苑集团经营恢复了约7成，5月南苑饭店
接待250桌婚宴，南苑环球大约接待350桌婚宴。当
前婚宴是酒店比较大宗的业务，以顾客需求来看，刷
信用卡、借记卡的都有，很少有人会支付现金。”南
苑集团相关人士告诉记者。

来自宁波市统计的数据，4月份，全市实现社会

消 费 品 零 售 总 额 285.9 亿元， 同 比 增 长

1.7%，增速由负转正，比3月份回升10.9个百分

点，其中限额以上单位社会消费品零售总额118.9亿
元，同比增长4.7%，比3月份回升18.3个百分点。

从5月份商家数据看，消费还在持续回暖。

理财需求同步大增

随着经济逐步恢复，消费增加，个人投资理
财也同步增加，居民手中的钱以各种形式进入了
理财渠道。

5月21日，由宁波银行托管的汇添富优质成
长证券投资基金提前结束募集，首募115亿元，
仅宁波银行渠道18日当天开售仅38分钟就破11
亿元。

“上月家里一部分存款我提出来投了ETF基
金，做了两年基民，手中持有的基金平均业绩
10%，两只特别好的业绩达50%。”基民老余对记
者说，他近期又新增持了几只基金。

为了拓客，不久前一家城商行支行的理财经理
建起了客户微信群。一个多月来，理财经理们在群
里频发推荐起了各种基金。“近段时间我们主推养
老FOF基金和权益类基金，产品信息发到群里，
客户的咨询量挺大。”这名理财经理说，业绩好的
QDII三天就结束了募集期，基民想买都得靠抢。

民生银行首席研究员温彬表示，目前资本市
场走势比较稳定，基金发行规模增加，不少储蓄
资金开始流向到基金、理财、资本市场，这也是
储蓄下降的重要原因。

他指出，从历年数据来看，每季度后第一个
月居民存款出现下降，这跟银行理财产品发售时
间安排有很大关系，通常理财产品在季度末的3
月、6月、9月会出现回表，回到银行存款，过完
时点后又流向理财。

4月份，宁波非银行金融机构存款减少35
亿元。不过，存款直接向股市搬家的迹象在宁

波还不明显。
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宁波银行专栏

永赢租赁
奋进五载共绘蓝图 聚力转型再谱华章

2015年5月，宁波银行全资子公司永

赢金融租赁有限公司（简称“永赢租赁”）在

宁波成立。五年来，永赢租赁坚持走专业

化、特色化、差异化发展之路，创新发展、稳

健经营，逐步成长为一家具备专业影响力

和特色辨识度的现代化金融租赁公司。

围绕租赁本源 服务实体经济

永赢租赁积极响应供给侧改革、“中国

制造2025”等国家战略，充分发挥金融租

赁融资融物的优势，立足宁波、放眼全国，

积极拓展小微租赁、智能制造和公用事业

三大业务领域。截至2020年4月末，公司

租赁资产规模突破400亿元，租赁业务累

计投放超720亿元，其中宁波地区累计投

放超150亿元，共获得123家金融机构授

信超1000亿元，缴纳各类税收近9亿元，

主要经营指标在全国同期成立的同业中稳

居前列。

升级业务模式 深耕普惠金融

随着我国经济进入新常态,中小企业

在转型升级过程中面临的“融资难、融资

贵”问题日益突出。为此，永赢租赁组建小

微租赁专职团队，根据小微企业需求特征，

创新应用“惠租赢”（售后回租）、“智租赢”

（直接租赁）、“厂租赢”（厂商租赁）等特色

产品。同时，积极运用科技力量提升业务及

商业模式，着力打造集约化获客、标准化产

品、模型化风控、制式化流程，以精准、高

效的租赁服务，纾解中小企业在资金、设

备等方面的困境，畅通融资通道。开业以

来，永赢租赁累计服务中小企业超1300

户，管理设备资产超20000台（套）。

强化担当意识 践行社会责任

在实现自身发展的同时，永赢租赁始

终以感恩情怀回馈社会，积极开展结对帮

扶、志愿服务、宣传教育，践行社会责任。

新冠肺炎疫情发生以来，永赢租赁积极行

动，通过延缓收取租金、延长租期、租息优

惠等措施，努力为抗击疫情贡献力量。

耕耘五载，永赢租赁受到了社会各界

的广泛赞誉，先后荣获“年度最佳普惠金

融服务机构”、“年度优质服务金融企业”、

“优质中小企业服务品牌”、“中国快速成

长金融租赁公司君鼎奖”、“鄞州区大力鼎

奖”等奖项。

追逐梦想，勇毅笃行；叩问初心，任重

道远。永赢租赁将秉承稳健经营、科学管

理、特色发展、高效服务的经营理念，聚焦

业务转型，增强风控能力，加速科技赋能，

致力于为中小微企业提供更加优质的金

融服务，为区域经济发展和产业升级注入

新动能。 包 佳


