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最近，宁波魔凡智能科技有限公司在小米优
品平台推出的一款便携式饮水机成了爆款，每天
能卖出500多台。

“这是我们独创的产品，可以放在包里随身携
带，使用时将小瓶装水放到机子上就可以插上电
源烧水了。”公司董事长方曙光谈起新国货这个话
题时信心十足，“新国货的崛起是必然的，它的基
础是企业的研发和创新。”

“新渠道有两个特征，一是利用互联网，二是
重视年轻人。我们要关注年轻人，没有年轻人就没
有未来。”方曙光说，年轻人对老品牌并不熟知，在
他们眼里，大品牌、小品牌、老品牌、新品牌差不
多，这是一个机会。

“魔凡”亲近年轻人的一个途径是和小米合
作。“我们和小米合作有好几年了，小米优品平台
对我们的产品越来越认可，给我们赋能很多。”方
曙光说，“魔凡”到目前为止在小米优品平台上了
3款产品，都卖得很好。

今年4月，公司上线了小米众筹，头几月的销
售每月只有几十万元，但后来一路飙升，公司又启
动了在天猫商城、京东商城、拼多多等平台的全网
营销。今年9月，网销品牌为“魔凡”的小家电系列
产品的全网销售额增加到400多万元，预计10月
份的销售额将达到500多万元。

“互联网时代是流量经济，通过抖音引流很重
要。”方曙光说，产品为基、渠道为王，有了好产品
还要有好渠道，企业在发展传统渠道的同时，要重
视新的渠道。

今年疫情期间，方曙光就做起了直播。通过直
播，公司的经销商对产品更有信心了，一些人慕名
而来成为了新的经销商，公司的经销商队伍下沉
到了四五线城市。

方曙光感叹说，做新渠道与之前借助经销商
卖货完全不同。在电商平台上看数据、做推广，或
是利用社群找种子用户、洞察消费者的细微需求，
对于他来说也是新鲜的。好在美妆、服饰等品类更
早之前就已成为新品牌的富矿，小家电厂商可以
跟着学习微博、小红书或是抖音、淘宝直播的玩
法，以及如何在这些媒介渠道做广告投放，最终做
出爆款。

在互联网已经成为了基础设施的当下，很多
传统企业学会了新的打法，并且主动发起了进攻。
方曙光认为，传统产业要学习变道发展实现弯道
超车，关键是速度和创新，创新是支撑新国货品牌
发展的核心因素。

“新品研发一定要先做好市场调研，要知道市
场的痛点在哪里。”方曙光说，他从事制造业20多
年，研发过许多新产品。而成功的新品都是充分考
虑消费者的需求，帮它们解决实际问题的。像便携
式饮水机，产品体积更小，但功能不减，满足了消
费者的需求，一推出就非常亮眼，很受许多年轻人
和商旅人士的喜欢。

“在中国，做实业虽然很难，但我们要知难而
进、迎难而上。”方曙光深有感受地说，在打造新国
货的路上，现在只是取得了些阶段性成绩，公司要
长远发展，必须持续创新，不断迭代。

▲ 魔凡推出的
便携式饮水机。
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宁波银行专栏

宁波银行3000万补贴百万“工惠保”参保人
在宁波推出“工惠保”之际，宁波银行

出资3000万元，向通过宁波银行APP渠

道购买“工惠保”的每名客户补贴30元，将

惠及100万人。

“工惠保”全称宁波职工普惠型补充医

疗保险，只要是宁波市基本医疗保险在保

人，不限年龄、不限健康状况，均可参保，同

年龄段同价同保障。其中50周岁及以下保

费价格是68元，50周岁以上保费价格是

168元。保障期限自保险合同生效之日起，

期限一年。

“工惠保”既保医保目录内，又保医

保目录外，覆盖住院、门诊特殊病种及癌

症处方外配药，其中癌症处方外配药责

任是全国同类产品中的首创，保障被保

险人在宁波市基本医保定点医院因住院

（含门诊特殊病种）、癌症处方外配药（由

宁波市内二级及以上定点医院医生开具

处方）发生的合理且必须的费用，在基本

医保、大病保险等报销后进行理赔。目录

内、外费用分别设置起付线2万元，目录

内2万元以上部分报销100%，目录外2

万元以上部分报销75%，最高保障金额

200万元。但被保险人在保险合同生效前

已经罹患5种特定疾病既往症导致的医

疗费用不予理赔。

个人可通过“宁波工惠保”微信公众

号、“甬工惠”APP等渠道线上购买，仅需

姓名、身份证号、手机号就能参保；个人

也可以由所在单位统一投保。值得一提

的是，宁波地区的宁波银行客户可以通

过宁波银行APP购买，购买成功者能获

得宁波银行的 30 元补贴，限额 100 万

名。

宁波地区的宁波银行个人客户登录

宁波银行APP后，在首页点击“工惠保”投

保页面，填写、确认个人信息，提交订单后

付款，成功投保“工惠保”，即可享受30元

补贴，限额前100万名客户。

在第二年参保期到来时，投保人可密

切关注“宁波工惠保”微信公众号了解项

目动态，及时参加续保。

宁波市基本医疗保障体系总体比较

完善，保障水平较高，但医保报销范围以

外，存在医疗费用高、目录外项目多、经济

负担重等问题，成为重特大病患者因病致

贫、因病返贫的重要因素。工惠保通过“政

府协同指导、工会组织发动、群众小额付

费、商保参与承办”方式，探索建立宁波重

特大疾病补充医疗保障方案，在宁波城镇

居民基本医保、宁波职工医疗互助保障以

外，助力宁波第三支柱保障体系建设。宁

波银行作为本土法人银行，协助推动“工

惠保”产品进一步普及，为完善宁波医疗

保障体系、减轻政府和百姓的负担发挥一

定作用。


