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金励君：
东南商报为
宁波软件业代言

2010年，宁波软件和
信息服务业收入刚刚突破
100亿元。今年前三季度，
宁波软件业营业收入达
708.2 亿 元 ， 同 比 增 长
18.4%。今年将大概率突破
千亿元营收，翻越特色型中
国软件名城的“硬杠杠”，
完成 10年 10 倍的高速增
长。而数据之外，宁波软件
业也在发生“润物细无声”
式的蝶变。

“商报对宁波软件业变
化的观察细致入微，为宁波
软件的普及和推广贡献了巨
大助力。”宁波市软件行业
协会秘书长金励君说。

从2018年宁波宣布开
始创建特色型中国软件名
城起，商报就花了巨大篇
幅报道了宁波软件业的发
展。在工业软件方面，包
括中之杰、文谷科技、第
元信息、创元信息、图灵
启点等一大批企业通过商
报走进了大众视野；再
如，蓝卓工业互联网发布
SupOS工业操作系统，云
科 智 造 发 布 工 业 大 脑
Brain matrix，这些最新
技术的发布和应用，东南
商报都第一时间进行报
道，为行业读者展现了前
沿动态。

此外，商报还深度挖
掘那些低调却又出色的企
业，如悟空识字、易哈
佛、森浦融讯、草料网等
准独角兽软件公司，为经
济主管部门掌握产业发展
情况提供了第一手素材。

“未来是软件定义一切
的时代，希望商报继续关
注软件信息服务业的新锐
创业者，为宁波软件代
言。”金励君说。

叶朝伟：
让更多人认识文谷
认识数字化工厂

智能制造是宁波制造
业高质量发展的切口与抓
手，作为本土最早成长的
智能制造专业解决方案供
应商的文谷科技，是东南
商报报道的一家智能制造
典型企业。通过对文谷科
技和公司总经理叶朝伟的
采访，宁波智能制造企业
的风采也一点点展开。

2017年，智能制造方
兴未艾，专业的解决方案
供应商也是小荷才露尖尖
角。通过市经信局介绍，
商报记者第一次采访了文
谷科技总经理叶朝伟。这
也是宁波媒体首次以科普
的方式，阐述当代智能工
厂和工业互联网理论的报
道。

叶朝伟将智能制造的
特点归结为安全、透明、
可控，详细介绍了数字化
改 造 中 的 人 、 机 、 料、
法、环五大因素，以及
MES（生产控制）系统在
制造中的应用等内容。许
多本地中小企业通过东南
商报的报道，开始真正了
解智能制造的定义和意义。

有了这次报道后，叶
朝伟走进了东南汇创业分
享会，与更多志同道合者
分享自己的创业经历和对
工业智能制造的理解。后
来，文谷又与东南汇携
手，带领东南汇会员走进
博格华纳宁波摩斯链条智
能工厂，近距离感受标准
化汽车零部件数字工厂的
先进性和魅力。

“感谢东南商报多年
陪伴，也希望东南商报未
来能让更多人认识文谷，
认识数字化工厂。”叶朝伟
说。

与新锐创业者一起成长
如今，创新能力和创业氛围，已成为一座城市是否具有吸引力和未来可塑性的关键指标。关注

新兴领域创业者，挖掘新锐甬商的新鲜故事，是东南商报一直努力坚持的方向。许多新锐的宁波创
业者，通过东南商报开始走进大众视野，东南商报也因这些新锐甬商的故事而变得更为精彩。

记者 乐骁立 王心怡

程小军：
商报的报道
扩大了“搜布”影响力

东南商报最早对“搜布”APP的报
道是2014年9月。那时候，这款帮助面
辅料买卖双方实现快速匹配的软件才上
架4个月，商报也成为当时全国范围内
第一家关注这个O2O项目的媒体。

谈到“搜布”平台的灵感来源，
创始人程小军表示，这是市场化的产
物。当时，他们正在打造一个3D面料展
示软件，接触了许多面料商。全国最大
的两个布料市场分别位于绍兴与广州。
在那里，买家拿着一块布料奔走在几万
个档口的市场中逐个比对产品、询价，
已经成为司空见惯的事情，撮合买卖双
方的“搜布”应运而生。

“报道发布后，不少宁波的服装企
业找上我们，像狮丹努、凯信服饰、
杰纳思等都是通过商报报道来的，为

‘搜布’扩大了影响力，也为后续的吸
引融资带来了利好因素。”在程小军的
回忆中，彼时，平台的用户数才刚刚
突破1万大关。

而时至今日，“搜布”的用户数呈
现指数级爆发，平台上累计共有18万
家服装厂、2万贸易家公司和6万家面
料商。2017年，他们还对国际流行趋
势机构T100完成了收购并增资，平
台上入驻的设计师也从20万激增到了
60万人，设计成为他们除面料外向产
业链延伸的重要一环。

在与商报团队长达6年的接触过
程中，程小军感到，这是一支专业又
充满激情的团队。他说：“接受商报记
者的采访，他们总能提出一些高质量
的问题，这说明，他们对整个行业和
商业模式的理解都比较透彻。也正因
为这样，我们和商报团队的交情一直
延续到现在，甚至私下里能成为很好
的朋友。”

近两年来，商报的自我革新和转
型同样被程小军看在眼里，他只要有空
就会去参加商报组织的诸如创业分享
会、12A财经沙龙等线下活动。他认
为，创业者的自我学习和资源链接非常
重要，“通过这些线下活动，我认识了不
少跨行业的人，也带给我来自不同行业
的新思考。”
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