
王阳博士毕业于哈尔滨工业大学，其创建的聚
嘉新材料，是国内少有的研发、生产LCP注塑级
材料、LCP纤维和LCP薄膜的新材料企业。

LCP中文名称液晶聚合物，是一种新型的高分
子材料，制备成薄膜后，在微小电子器件中起到极
佳的绝缘作用。随着5G时代的到来，手机天线模
组收发频率、功率越来越高，天线模组器件也越做
越小，对于绝缘材料性能的要求也越来越高，普通
的材料已经无法满足，因此LCP薄膜材料成为了
未来产业的首选。它像是“大白兔”奶糖外面的透
明糖衣，包裹住天线，使信号不发生干扰，实现准
确传输。

除了通讯器件，在目前最热的远距离无线充电
领域，这种材料也将大展身手。

“远距离无线充电，使用的是毫米波技术，毫
米波是高频高速的超短波，要在一间房间里向一台
任意位置的手机精准充电，就必须杜绝非常多的干
扰因素，LCP材料的特性在这个环境中就能完美体
现。可以说，没有LCP薄膜，远距离无线充电就
无法实现。”王阳介绍。

同理，只要手机能实现远程无线充电，未来汽
车、电脑、家电都能实现。如果LCP材料产量足
够，未来家里没有一根电线的时代就有望到来。

但因为高性能 LCP 材料和薄膜制备难度极
大，目前只有日本的可乐丽、村田制作所、千代田
等几家公司能够制备，国内尚无企业具备量产能
力。而日本公司的产能也非常小，目前全球市场一
年能提供的薄膜级LCP材料仅仅250吨左右。

而聚嘉将彻底改变这个产业格局，目前聚嘉年
产8000吨LCP树脂项目已落户北仑芯港小镇，并
于3月16日开工打桩，预计于明年6月完工投产。
加上之前其中试、小试的产线，届时，聚嘉在宁波
的LCP年产能力将达到10000吨，将目前全球市
场的总供给量整整提高25倍，为5G、新能源车等
多个行业注入宁波新材料的力量。
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战新产业人才为何热衷于扎根宁波？
记者 乐骁立

广告

上周，宁波聚嘉新材料的创始人王阳博士又获
得了一项属于人才的礼遇，农行宁波市分行为他们
提供了7000万元的授信额度，可用于企业的研发
投入和扩大生产。这是我市推行《宁波市金融支持人
才创业创新实施意见（试行）》以来，本土金融机构向
双创人才提供的首批贷款服务。

一系列的政策红利，让王阳等一大批在甬投身
战略新兴产业的创业者更加坚定地扎根宁波，创造
出一项又一项改变行业的成果。
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中国·宁波新材料行业大赛现场

宁波银行专栏

宁波银行秉持初心，“用双脚丈量大

地，用专业创造价值”，在服务实体经济过

程中不断展现出新的作为，其最新发布的

2020年年报显示，公司总资产约1.6万亿

元，各项存款超9200亿元，各项贷款超

6800亿元，实现净利润约150亿元。

金融如水，唯有始终秉持服务实体的

初心，方能因势利导润泽万物。2020年，

宁波银行认真贯彻落实各级政府和监管

部门的决策部署，加大实体经济支持力

度，助力企业复工复产，落实“六稳”“六

保”工作任务；充分保障重点领域融资需

求，持续加大信贷支持力度，民营小微企

业、制造业、中长期贷款等重点领域投放

超额完成，全年贷款投放新增超1500亿

元创下新高。

宁波银行定位于“服务地方经济、服

务小微企业、服务城乡居民”，持续深耕经

营区域。宁波银行确立了以长三角为主

体，以珠三角、环渤海湾为两翼的“一体两

翼”发展策略，经过多年的耕耘和积累，已

基本实现经营区域网点全覆盖，金融服务

覆盖面持续扩大，2020年末，宁波银行对

公客户总数46万户，较上年末新增7.7万

户，其中90%以上都是小微和民营企业。

目前，宁波银行在银行板块形成了公

司银行、零售公司、财富管理、私人银行、

个人信贷、远程银行、信用卡、投资银行、

资产托管、票据业务、金融市场、资产管理

12种金融服务模式，拥有永赢基金、永赢

租赁、宁银理财3家子公司，围绕客户全方

位金融服务需求，运用小微贷、科创贷、出

口微贷、小微租赁、跨境电商等专项金融

产品，为广大实体企业客户提供综合金融

服务，为客户创造更多价值。

宁波银行在服务实体经济的同时，始

终敬畏市场、敬畏风险，坚守审慎经营的

风险管理文化，加快金融科技赋能，推动

全面风险管理的智能化、数据化，守住银

行经营的风险底线，确保银行稳健可持续

发展。截至2020年末，宁波银行不良贷

款率0.79%，继续保持在较低水平。

面对行业科技化浪潮，宁波银行聚焦

“智慧银行”金融科技发展愿景，建立“十

中心”的金融科技组织架构和“三位一体”

的研发中心体系，实施系统化、数字化、智

能化的金融科技发展策略，推动金融与科

技融合发展，以金融科技驱动商业模式变

革，不断为业务赋能、为客户赋能。

面对当前复杂多变的宏观经济环境

与国内外形势、更加激烈的行业竞争格

局，宁波银行将继续把握商业银行发展的

“危”与“机”，在行业的加速分化中提升差

异化的核心竞争力，在坚持服务实体经济

中努力为客户创造更多价值。

宁波银行发布2020年报：
服务实体经济展现新作为

王阳博士


