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增速领先全国外贸大市

宁波外贸人敢抓先机，让宁波进出口额在全国的表现
可圈可点。今年1-3月，宁波以41.2%的进出口额同比增
幅，在全国外贸排名前十的城市中遥遥领先，超过了“北
上广深”，以及苏州、东莞、厦门、青岛等开放型经济大
市。

值得注意的是，宁波的出口额仍保持全国第5，进口额
也取得全国排名第6的佳绩。而进口额和出口额的比值，也
从以往常见的“三七开”，转变成“四六开”的格局。“进
出口不平衡”现象，在今年一季度出现了改观。

但在全球流动性宽松、市场需求复苏、短期供给短缺
等背景下，国际大宗商品价格“涨声一片”，也抬升了宁波
大宗进口贸易的货值。今年一季度，宁波金属矿及矿砂进
口大幅增长，进口额达115.8亿元，同比增长93.2%。

运力不足掣肘外贸增长

尽管一季度表现颇为乐观，但目前宁波外贸仍面临
“订舱难，运价涨”的“老大难”问题。宁波航交所数据显
示，4月17日-23日，宁波出口集装箱运价指数(NCFI)达
2409.8点，较上周上涨2.8%。其中，21条航线中有20条航
线运价指数上涨；美线的港口拥堵、欧线的爆仓甩柜等局
面均将对“五一”期间运力构成较大压力。

“今年4月开始，我们又遭遇‘一箱难求’。不仅5月预
定不到集装箱，而且，美西航线一个集装箱索价9000美
元，比去年年底涨了近一倍。工厂年初接的订单，均等着
出货。”作为一位跨境电商卖家，宁波万物生长供应链管理
有限公司总经理李娜不禁直呼“太难了”。

据李娜所知，今年高涨的运费已经让一部分资金紧张
的“小卖”们开始观望，宁愿减少出货。她坦言，虽然一
季度公司销量高达1600万美元，但利润反而同比下降了
15%左右。如今，应对海运成本的办法，恐怕只有面向消费
终端适当涨价了。

与跨境卖家不同的是，大多数宁波传统外贸企业都是
由海外买家承担高昂运费，但运力不足的烦恼仍是“牵一
发而动全身”。

李娜估计，从目前情况来看，6月中下旬后，运力才会
慢慢恢复。

一季度增速远超“北上广深”

宁波稳居“中国外贸第六城”！

“‘道生一，一生二，二生三，三生万
物’，我们结合传统文化起承转合的笔法，设
计的‘道一’系列钢笔，让国际客商产生了
浓厚的兴趣！”

在4月24日结束的网上广交会上，作为
国内文具龙头的宁波贝发集团，通过10天24
小时的200多场直播，累计获得全球客户点
赞超60万人次。据宁波贝发集团品牌文化总
监安江介绍，今年一季度，贝发出口额创下
同比增长133%的纪录。

贝发集团的“国潮”出海，正是宁波外
贸一季度“开门红”的缩影。据宁波海关统
计，今年1-3月，宁波实现进出口额2591.5
亿元，同比增长41.2%。这一增速不仅跑赢
全国12个百分点，还超过了“北上广深”、
苏州、东莞等外贸大市，更让宁波稳居“中
国外贸第六城”的位置。

记者 严瑾 通讯员 秦超群 洪莹

夺回“消失的2月”

许多外贸企业今年之所以“逆袭”成功，正
是由于提早谋划，夺回了往年因春节而“消失”
的2月。

“今年2月，客户对我们产品的需求特别大。
春节期间，我们想方设法多发出了100多个集装
箱的产品。当时，不少集卡车司机都已回家过
年，我们宁愿花费比平常多一两倍运费，也要把
那段时间利用起来。”提及年初赶着出货的经历，
宁波家联科技股份有限公司副总经理董晓磊不禁
长舒了一口气。

宁波家联科技股份有限公司生产的一次性塑料
餐具，在10年间打败了所有美国竞争对手，更是
凭借环境友好型的生物降解原材料，成为沃尔玛、
宜家的重要供应商。今年1-3月，该公司平均每月
出口约550个集装箱产品，销量同比增长40%。

今年春节期间倡导“就地过年”的特殊形
势，也让一部分“早起的鸟儿”尝到甜头。往
年，宁波鄞州纽维制衣有限公司的“年”大多要
过上半个月，今年，该公司正月初四就复工，全
厂150位员工中有60人留在宁波，产能恢复至平
时的一半。
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