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不知不觉，农村淘宝进入奉化已是第三个年

头，农村淘宝在我区生根发芽，也取得了一系列的

成就：水蜜桃上行成为全国农村淘宝上行典范，帮

村民代购业务各项主要指标位居全省农村淘宝前

列……但是，不可否认，如今农村淘宝已经过了刚

开始时的“激情期”，进入了稳步发展的“平稳期”，

此时，找准未来发展的方向尤其重要。

农村淘宝功能定位的转变是发展之基。最

初，阿里巴巴设立农村淘宝的目的在于打开农村

市场。但是，地处东海之滨的奉化，与内陆省份的

农村大不相同：快递几乎能送达所有村庄。加之

生活成本远高于内陆省份，如果仅是发展代购业

务，无疑是一条死路。笔者认为，唯有跳出这点，

扎根奉化本土，发展具有奉化特色的农村淘宝，才

是继续发展的源泉。这其中，上行是重中之重。

在我区，基础农业已不是发展重点，特色农业才是

发展方向，水蜜桃、芋艿头等是传统的特色农业，

无花果、蓝莓、火龙果、猕猴桃等新兴特色农业也

层出不穷，这就更需要“村小二”深入农村一线发

掘。同时，更要转变理念，从“村民种什么我卖什

么”向“市场上什么好卖村民就种什么”转变，真正

实现以市场为导向，推动农村供给侧结构性改革。

这之中，政府的扶持引导是必不可少。在正

常扶持上，我区先后出台了《关于进一步推进电子

商务发展的若干意见》《关于印发促进电子商务产

业发展实施办法的通知》和《关于推进奉化市农村

淘宝项目的实施意见》等。但是，从一线“村小二”

的反馈情况来说，扶持力度仍然不够。今年，被选

为宁波人大代表的“村小二”宋小赞在宁波两会上

提出：希望政府加大对返乡创业青年的帮助和扶

持力度，让他们安心扎根农村，并通过他们带领农

村发展，让农村更美好。不过，俗话说：“授人以鱼

不如授人以渔”，比政策扶持更重要的是政府引

导。今年，区商务局主办了首届奉化水蜜桃·网络

文化节，通过聚划算、网红直播等一系列活动炒热

了水蜜桃线上销售氛围，也让参与其中的“村小

二”获益良多。笔者认为，在特色农产品上行旺

季，政府理应举办更多的大型线上促销活动，营造

浓郁的线上销售氛围，吸引“村小二”加入其中，切

实增加“村小二”收入，同时打响奉化特色农产品

品牌影响力。

找准发展
农村淘宝的着力点

记者手记

发展至今，农村淘宝已不仅是面向

村民的网购服务站，更是成为了政府政

策下放的基站，承担起了诸如“剿灭劣Ⅴ
类水”“最多跑一次”等重任。

“我已经四次将水质样本送到农村

淘宝站，请他们送到相关检测站检测。”

家住上林华庭的网友“海燕”告诉记者，

前三次水质样本检测结果都已反馈，本

周二送去的水质样本还在检测中。

据悉，3月以来，我区积极畅通民间

治水监督渠道，将辖区内 124个村淘点、

邮政储蓄点升级为村级水质监测收集

点，配备治水宣传材料和水质监测收集

箱，鼓励村民到附近的站点领取水样采

集瓶，采集水样，随时随地了解家门口河

道的水质情况、监督剿劣工作。当天，收

集点工作人员就会将水样采集瓶装入水

质监测收集箱，投递至环保部门进行监

测。检测结果会在五个工作日内反馈给

村民，如发现劣Ⅴ类水体，将第一时间启

动治水治污程序。

除了承担“剿灭劣Ⅴ类水”的重

任，部分农村淘宝站还成为实现“最多

跑一次”的帮手。近日，在王溆浦村的

农村淘宝站，记者发现站里多了一块牌

子：“农村淘宝证照代办服务点”。原

来，日前区市场监管局对部分“村小

二”进行了相关培训，让他们掌握了注

册登记所需的资料、表格文书填写规范

和审查标准等要求。“村小二”王骆平

告诉记者，如今，村里人想要工商注册

企业商铺等，只要到挂有该牌子的农村

淘宝站，“村小二”就会免费帮助开展

代办服务。

团区委也没有忽视这片处于农村一

线的基站。奉化农村淘宝还成为了奉化

青少年综合服务平台的村级服务点，将

青年创业与服务当地结合，不仅延伸了

共青团服务青年的“触角”，还成了互联

网模式下奉化农村的另一个“青年之

家”。在这里，可以办理团籍接转、社区

队日活动，与上级团组织对接志愿服务

项目，发布培训、就业信息等。

也有不少“村小二”自发地为农村淘

宝站添加了额外服务。锦屏街道外应村

的“村小二”应国安就是其中一位。今年

63岁的他，并不愁钱花，他的女儿是一

家奉化知名企业的创始人。开设农村淘

宝站，应国安只是单纯地想为村民提供

服务。于是，他自掏腰包，配备了复印

机、照相机等额外设备，还自制了一个服

务清单：免费复印、免费拍证件照、免费

小车送急病村民去医院……

“在各相关部门和‘村小二’的共同

努力下，农村淘宝在奉化正呈现出崭新

的面貌。”区商务局局长卓海峰表示，农

村淘宝为返乡青年提供了良好的平台，

改变了他们的思维，而他们，正在用热情

和赤诚，改变传统农村的方方面面。

改变之

农村电商助推美丽乡村建设

“村淘改变了我们，我们改变了农村！”
——农村淘宝进入奉化第三个年头纪实

夕阳西下，两位老人相互搀扶，走进了村中的

农村淘宝站。不一会儿，又相互搀扶，走出了农村

淘宝站，脸上洋溢着幸福的微笑。可能，他们买到

了村中买不到商品；可能，他们买到比村中便宜些

许的生活用品；也有可能，他们儿辈们田中收获的

粮油蔬果，通过农村淘宝，售向了城市。但无论如

何，他们脸上洋溢的幸福，是一样的。

自 2015年 4月 15日，首批 24家农村淘宝站在

我区开业后，越来越多的农村淘宝站在各个农村

落脚，也吸引了越来越多的“村小二”回到农村。

发展至今，已有160个“村小二”（包括淘帮手）开设

了160家农村淘宝站，分布在百余个行政村。这些

农村淘宝站改变了这些年轻的“村小二”，而他们，

正在改变祖祖辈辈生活的农村。

􀴁记者 俞加北 王红雨 通讯员 苏进

电商发展已成为当下的主旋律，但

是电商人才匮乏，始终是阻碍发展的最

大瓶颈。在农村，电商还处于拓荒阶段，

一般的运营操作人员已非常匮乏，更遑

论电商战略人员或者先进技术（例如大

数据分析人员）的操作人员。农村淘宝

的发展，为我区农村培养了一批青年电

商人才。

正如奉化村淘运营中心负责人邱剑

虹所说：“农村淘宝给予返乡青年一个平

台，让他们能够回到农村，不必从事耕

作，而能从事一个比较‘高大上’且他们

愿意从事的职业。这个职业让他们成为

沟通农村与城市的桥梁，实现‘工业品下

乡、农产品进城’，最终改变农村。”

杜永达是尚田镇杜家村的“村小

二”。2015年，他放弃了从事4年的工业

配件销售工作，回到了家乡，开起了农村

淘宝站。“父母一开始是强烈反对的，儿

子好不容易走出了农村，进入到城市，现

在却要放弃工作回到农村，这让他们感

觉儿子辜负了他们的期望。”杜永达告诉

记者。

但是抱着对家乡的热爱，怀着改变

农村的愿望，以及对这一职业前景的看

好，杜永达还是回到了杜家村，当起了

“村小二”。如今，已是杜永达从事农村

淘宝的第三个年头，初时，在“村小二”中

并不突出的他，却已飞速成长为佼佼

者。在刚结束的奉化水蜜桃线上销售

中，杜永达专攻高端市场，村里的奉化水

蜜桃被他卖上了每盒 168元的高价，也

为他带来了近 20万元的利润。“2015年
水蜜桃销售时，我只能给其他‘村小二’

的网店当客服。2016年，我已经可以独

立帮村民在线上销售水蜜桃。”杜永达告

诉记者。

今年，杜永达还将奉化水蜜桃卖到

了香港。其中，最令他感到兴奋的是，香

港特别行政区原行政长官董建华也出现

在了收货人名单中。“大概董建华也吃到

了我们村的水蜜桃了吧。”说起来，杜永

达一脸的自豪。

尚田镇冷西村“村小二”宋小赞是一

名 80后的大学生。对冷西村而言，她只

是一个嫁到城里的媳妇。但是 2015年，

当她看到村里的草莓烂在地里卖不出去

时，毅然辞去在宁波的外贸工作，返乡当

起了“村小二”。她告诉记者。“当初回家

做‘村小二’完全是出于对农村的情怀，

自己出生于农村，想为农村尽一份微薄

之力。”

在两年多的时间里，宋小赞在村里

已是无人不晓。她以农村淘宝为基础，

在村里搞起了小型的“田园综合体”。在

她的努力下，在草莓季，冷西村形成了采

摘、销售、观光、休闲、餐饮等为一体的草

莓采摘游。下一步她还计划在村里开设

民宿，让外来游客能够尽情地领略冷西

村的乡土风情。

改变之

农村青年电商渐露头角

买一台电视机，不必再离村去镇

上、城区购买，只需走进农村淘宝

站，让“村小二”帮助挑选购买，或

是打开手机淘宝APP，绑定村里的农

村淘宝站，自行下单购买。随后，只

要在家等待，电视机就会如期送到农

村淘宝站。

对此，溪口镇新建村“村小二”俞

红波深有感触，在村里还经营着一家

小超市的她对村民购物习惯的改变有

着深刻的认识：“村淘服务站开业后，

网购的村民越来越多，从衣服到大件

家电，从化肥到食用油，购物的范围也

越来越广。以前村民买东西都去小超

市，现在更喜欢来村淘服务站。”

被改变的不止是村民的购物习惯，

还有他们销售农产品的途径。刘雷飞是

尚田镇冷西村的一位普通农民，年过百

半。与该村大部分农民类似，她种植了

近 4亩的大棚草莓，此外，还种有零星的

奉化芋艿头。8月 30日，刘雷飞将购来

的草莓苗种到地里进行缓苗，当看到宋

小赞从田头走过，连声招呼：“小赞，明年

的草莓销售全靠你了哦，另外今年我家

种的芋艿头，你看看到时能不能也帮我

上网卖一下。”

对此，宋小赞已习以为常。她告诉

记者，两年前，刘雷飞连网购是什么都不

知道，如今，她田里的出产几乎已被宋小

赞全包了。而刘雷飞，也已经好几年没

挑着草莓去菜市场兜售。

王骆平，是江口街道王溆浦村的“村

小二”。春季卖油焖笋、夏季卖水蜜桃、

秋季卖芋艿头……经过两年多的摸索，

王骆平已经为当地农产品制定了一张

“销售时间表”。如今，结束水蜜桃销售

的他，早已奔波在江口街道王溆浦村、周

村，萧王庙街道前葛村、傅家岙村等地，

寻找奉化芋艿头种植户，商讨线上销售

事宜。“本村种植的奉化芋艿头我全部揽

下进行线上销售，其他几个地方的奉化

芋艿头我将帮助销售 3成左右。”说起今

年奉化芋艿头的销售预计，王骆平信心满

满地告诉记者。

线上销售不仅是让农产品多了一条

销售途径，对稳定农产品价格、保证农民

收益也有着举足轻重的作用。区商务局

商贸发展科负责人告诉记者，以奉化水蜜

桃为例，今年全区总产量在4万吨以上，其

中大部分都在两个星期中集中上市，其价

格虽然比起去年有所下降，却没有出现当

初担心的价格跳水。其原因之一就是电

商，虽然线上销售的比重只有 15%，但是

线上销售的价格偏高，也让电商收购水蜜

桃时给了桃农相对较高的价格，进而稳定

了全区水蜜桃的售价。

改变之

传统农村跨入电商时代

村淘服务站提供免费量衣服务
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为水蜜桃线上销售做线下准备


