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城市名片 吉 达
吉达是沙特阿拉伯的第二大城市、重要的商业中心

和金融中心，市区面积 1200 平方公里，人口 300 多万，
其中外籍人口约占1/3。作为沙特阿拉伯的外交首都，吉
达在沙特阿拉伯政治、经贸领域地位重要。沙特阿拉伯
国王、王室成员和政府各部大臣每年夏季在吉达办公和
居住，每年一半以上的重大国事活动在此进行。政府各
部在吉达设有分部。

本报记者 易鹤 成良田
摄 影 易鹤

认识塔拉有些偶然，那天中
国朋友有事，不得已请同事塔拉
带我们去采访。

白色长袍，红色方格头巾，
穿着一双皮拖鞋……那天早上，
塔拉身穿典型的沙特阿拉伯服饰
出现，张嘴却是让人“惊艳”的
沙特阿拉伯版普通话，让我们倍
感亲切。

塔拉在中国留学 7 年，先后
在山东大学、厦门大学读完本科
和硕士。两个月前，硕士毕业的
塔拉从中国回到吉达。

在吉达靠近海边的一家星巴
克，塔拉坚决拒绝我们付钱，请
我们喝了两杯咖啡。他说，“在吉
达，我是主人，你们是客人，你
们来我很高兴，应该我请你们。”

我们坐在咖啡厅的一角，聊
起了吉达，聊起这个神秘的国家。

“现在都 9点多了，外面的路
灯还亮着，有点浪费啊。”我们不
禁“吐槽”。

“确实是这样，跟中国相比，
沙特阿拉伯在城市管理上有很多
方面有待提升。”塔拉点了点头，
有些无奈地说，“这个国家现在有
很多问题，管理上的、发展上的
……但我们的国王已经提出了

‘2030 愿景’计划，令人期待，
现在需要时间来实施。”

言谈中，塔拉会不时找出祖

国的“痛点”。显然，中国的留学
经历，让这个阿拉伯青年有了新
视角来重新审视自己的国家。

“我听说过宁波，还有杭州湾
跨海大桥，希望有机会去宁波看
一看，向举世闻名的‘宁波帮’
学习做生意。”塔拉说。

当然，沙特阿拉伯的好也多
得说不完。塔拉说，在沙特阿拉
伯，看病不用花钱，上学也是免
费的，大学期间国家还会发补
贴。“我读大学时拿到 1000 多里
亚尔，到中国留学也是国家资助
的。”

高福利政策也让一部分沙特
阿拉伯人变得有些懒散。塔拉
说，在沙特阿拉伯，有三分之一
的人口是外国人，主要来自埃
及、巴基斯坦、孟加拉、菲律宾
等国家，脏活累活都被他们承担
了。

不过，塔拉是个勤快、上进
的好青年。回国不到两个月，塔
拉已经在一家中资企业上班了。
不仅如此，他还开办了自己的公
司，提供咨询、管理等业务。他
把这家公司命名为“沙特黑马服
务中心”。

“ ‘ 一 带 一 路 ’ 倡 议 非 常
好，中国和沙特可以优势互补，
大家一起合作，一起发财。”塔拉
说着，哈哈大笑起来。

吉达小伙子“深情表白”：

我想去宁波看一看

中沙合作进入“蜜月期”宁波机遇在哪里

“我认为，未来中沙两国经贸
关系还有巨大发展，两国之间的合
作将会愈发协调，也将给包括宁波
企业在内的中国企业带来全新的发
展机遇。”威瑞泰默赛多相流仪器
设备有限公司总经理王建荣说。

2011 年 ， 在 与 BP、 威 德 福 、
艾默生等全球顶尖大公司同台竞技
5 年后，宁波保税区的威瑞泰默赛
多 相 流 仪 器 设 备 有 限 公 司 终 于

“苦尽甘来”，不仅成功通过全球最
大的石油公司——沙特阿美石油公
司的验厂，并拿到这个世界石油

“大亨”第一笔多相流仪器的订
单。

“ 沙 特 阿 拉 伯 有 6000 多 口 油
井，由于多年开采，许多油井中水
分的含量由原来的 20%至 30%，上
升到现在的 50%甚至 60%以上，生
产同样纯度的油必须分离更多的
水，威瑞泰公司所掌握的是世界石
油工业领域最先进的技术，可以为
沙特阿拉伯提供最适合的解决方
案，并且作为沙特阿拉伯国家战略
储备技术。”王建荣介绍，虽然近
年来受石油价格波动影响，该公司
在沙特阿拉伯的业务进展不快，但

相信随着沙特阿拉伯持续推进“东
进”战略，“一带一路”倡议和

“2030 愿景”计划相对接，该公司
与沙特阿拉伯的合作有望迎来一波
新的高潮。

王建荣的“淘金梦”，折射出
中沙合作的美好未来。去年 4 月，
沙特阿拉伯批准“2030 愿景”计
划，希望改变长期以来单纯依靠能
源出口的“石油经济”，转而通过
促进其他领域尤其是科技创新领域
的发展，结合私有经济，促进国内
经济发展。而作为世界经济的重要

“引擎”，以中国为代表的亚洲国家
的经济高速发展，让沙特阿拉伯看
到了经济合作的机遇。

沙特阿拉伯的“2030愿景”计
划，其重心之一就是要求沙特阿拉
伯与包括中国在内的广大亚洲国家
加强合作关系。而中国所提出的

“一带一路”倡议，实际上也与沙
特阿拉伯的“2030愿景”计划形成
互补。目前，中国是沙特阿拉伯对
外贸易中最大的出口国和第二大进
口国，但中国-沙特阿拉伯的合
作，仍然以能源出口为主，中国的
石油进口中有三分之二来自于沙特

阿拉伯，而在美国海外石油需求减
少的背景下，中国不断增长的能源
需求，成为沙特阿拉伯传统石油行
业不可或缺的重要市场。

在“2030愿景”下，沙特阿拉
伯也在积极寻求来自于中国各方面
的支持。在通信、汽车和基础设施
建设领域，中国投资正在沙特阿拉
伯逐渐扩大影响力。当前以华为为
代表的中国品牌，在沙特阿拉伯通
信市场占有重要地位；与此同时，
沙特阿拉伯国内的基础设施建设领
域，更是出现了不少中国企业的身
影，这其中也包括宁波的建筑企
业。据介绍，当前在沙特阿拉伯总
共有 175 个中国企业承包的在建工
程。

“作为肩负为‘中国制造’探
路使命的宁波企业，应该乘着‘一
带一路’的东风，加快走出去步
伐，开拓深耕‘一带一路’沿线市
场，这其中就包括沙特阿拉伯市
场。”沙特哈里喜展览公司负责人
哈迪·哈里喜说，“宁波制造”享
誉世界，不少甬企是隐形冠军，他
们愿意通过自有的网络资源和平台
资源，大力推广“宁波制造”，推

动 宁 波 企 业 、 宁 波 产 品 “ 走 出
去”，助推宁波走向世界，促进宁
波开放型经济发展。

沙特阿拉伯的消费能力惊人，
是中东地区最大的终端消费市场。
据悉，中东进口商品有60％在沙特
阿拉伯进行终端消费。由于当地的
工业薄弱，95%的产品依赖进口。
宁波家电、宁波服装、宁波文具等
在沙特阿拉伯均有较大的发展空
间。

有专家指出，在沙特阿拉伯，
不仅日用消费品市场潜力巨大，在
文化消费领域，同样潜藏着诱人
的 市 场 。 今 年 年 初 ， 一 部 名 为

《孔小西与哈基姆》 的动画片在沙
特阿拉伯首映，受到了不少沙特
阿拉伯小朋友的喜爱，这是中沙
两国联合制作的第一部动画片。
来华“取经”的沙特阿拉伯视听
管理总局局长班达尔·阿斯里则
表示，沙特阿拉伯首都利雅得正
准备打造一座“媒体城”，并寻求
与中国企业在文化产业方面进行合
作。对正在努力成为全国一流文化
大市的宁波而言，其中蕴含着难得
的合作机遇。

深耕沙特市场 为“中国制造”代言

8 月初，沙特阿拉伯吉达市
穆罕默德王子路，宁波奥克斯家
电外销中东大区的经理张行峰行
色匆匆。

这是吉达繁华的商业大街，
也是很多大公司的驻地，街道两
旁现代化商店林立。在一栋十多
层高的写字楼里，张行峰将和当
地的销售代理商 Fawaz 公司的高
管见面，商谈营销事宜。

红海东岸的港城吉达，此时
像个大火炉，40℃+的高温让这
座城市的人备受“煎熬”。不过，
这样的天气对空调制造商来说，
却是巨大的商机。

在 Fawaz 公司的一间会议室
里 ， 副 总 经 理 Talal 掏 出 手 机 ，
向我们展示了各大空调品牌在
中东和沙特阿拉伯地区的销售
榜单。

手机上这个电子表格，寥寥
几行数字却折射出“中国制造”
的实力：销量前六名全是中国品
牌，几乎垄断了中东的家用空调
市场。而奥克斯则以近 30万台的
销量名列第二，其中，仅沙特阿
拉伯一地就卖了10万台。

“沙特阿拉伯西部高原属地中
海气候，其他地区属热带沙漠气
候。夏季炎热干燥，最高气温可
超过 50℃，这里一年四季要用空
调，需求量很大。”张行峰说。

“这几年业务发展很快，每年
以 30%以上的速度增长。记得刚
开始的时候，到吉达出差一年也
就一次，现在一年要来五六次。”
张行峰说。

今年 2 月 28 日，张行峰已经
来过吉达一次。那时是为了举办
第二届奥克斯中东峰会，当时中
东各国的 380 余位经销商代表参
加峰会，把当地一家酒店挤得满
满当当。

“一年前的首届峰会，仅有
70 多人参加，可见奥克斯发展速
度之快。”张行峰说。

据介绍，奥克斯每年有 2000
多个集装箱从宁波港出发，经过
海运 20天后到达沙特阿拉伯第一
大港吉达港，然后从这里销往沙
特阿拉伯全国各地。

而今，奥克斯品牌已在沙特
阿拉伯打响，受到经销商和消费
者一致欢迎。

从吉达港进入

奥克斯空调热卖沙特阿拉伯

吉达巴勒斯坦大街 817 号，一
幢10多层高的大楼，在普遍低矮的
楼房中，显得卓尔不群。

不过，最惹眼的不是楼宇的高
度和体量，而是它的名字——“中
国城”。

8 月 16 日，当我们在陌生的街
道上寻找“中国元素”时，一个写
着“中国”字样、颜色鲜红的广告
牌，让我们倍感兴奋。

走进“中国城”一楼，看到的
是装修施工的场面，大量门店被装
修的围挡遮得严严实实，仅有几家
服装、床上用品店在营业。

“‘中国城’已经筹备一年多
了，我们想把它打造成一个汇集中
国商品的航母。在这里，不仅商品
全是中国制造的，所有的老板也
是。”沙特 （吉达） 中国城副总经
理、行政总监田永智说。

在遥远的异国他乡，把商城命
名为“中国城”，这是对“中国制
造”的信心，底气源自祖国的影响
力。

“中国是有名的‘世界工厂’，
‘中国制造’已经遍布世界，在沙
特阿拉伯更是如此。”田永智说，
这里盛产石油，但生活、建材等大
量用品严重依赖进口，而其中最多
的就是来自中国。

这个拥有10万平方米商业面积
的项目，一期规划面积 4 万平方
米，有 25 平方米至 55 平方米的店
面 600余间，室内外停车位 2000余
个。

“一楼商铺有服装、鞋帽、玩
具、文体、电子产品以及超市，二
楼规划有家用电器、窗帘布艺、建
材、汽车配件等。”田永智说。

不仅规模大，它的位置也非常
特殊：对面几百米就是美国驻沙特
阿拉伯领事馆，周围是大量接待外
宾的高级宾馆，后方不远处是国王
夏宫，300 多米高的“世界第一
高”喷泉，也尽收眼底。

实际上，黄金地段的这座“中
国城”的由来，和当地投资政策密
切相关。

田永智说，外国的个人在沙特
阿拉伯做生意，很难获得独资地
位，要先找当地人做保人，请他
做“法人代表”，这也让投资变得
复杂，且不易操作。“以前有个浙
江老板，就是与保人产生利益纠
纷，最后好好的生意做没了。”

“中国城”项目正是为了解决
这个痛点而产生的。在“一带一
路”倡议下，拥有中方公司管理权
和经营权的“中国城”，可以做中
国商户的总保人，所有商户的财产

和身份受沙特阿拉伯的法律保护，
还可以为商户提供工作签证、货物
运输、报关清关、仓储物流等一系
列服务。

经过在国内一年多时间的招
商引资，目前已经有 400 多个客
户签约入驻商城。其中，浙江客

户占总签约客户的 19%，而浙江
的 意 向 客 户 则 占 总 意 向 客 户 的
30%以上。

田永智说，宁波有闻名遐迩的
“宁波帮”，也是我国的制造业重
镇，非常欢迎有更多宁波商人加盟
沙特 （吉达）“中国城”。

吉达闹市区有座“中国城”
近20%的签约客户是浙商

奥克斯吉达代理商与十四城纪行采访小组合影。

吉达吉利汽车销售中心夜景。

沙特吉达中国城一角。


