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见习记者 金鹭

网络消费贷受年轻人热捧

“打开手机点击几下，几秒钟
就能到账，还能分期付款。以前是
找不到借钱的途径，现在是衡量各
种成本选择向谁借。”家住高新
区、刚刚毕业的“90 后”小伙子
刘正阳感叹道。他刚刚在淘宝上
通过支付宝“花呗”购买了一款
价值 3000 多元的限量版耳机，而
他 一 个 月 的 实 习 工 资 只 有 1200
元。

近年来，互联网消费贷市场
快速发展。据了解，消费贷主要
指房贷、车贷以外的“无担保、
无抵押”个人消费贷款。中国人
民银行公布的 《金融机构人民币
信贷收支表》 显示，今年前 7 个
月，全国住户贷款中的短期消费
贷款新增 1.06 万亿元，是去年同
期的 3倍。

消费贷凭啥这么火？据分析，
目前消费贷客户的年龄大多为 18
岁到 36 岁，以无收入学生、进城
务工蓝领、低收入白领为主。这类
客户通常有超出收入范围的短期性
消费需求，面额通常为几百元、几
千元，向传统银行申请贷款肯定不
现实，而小面额、借还便利的消费
贷正好填补了这一空白。

旺盛的需求令消费金融成了电
商巨头、互联网金融公司、小贷公
司的“必争之地”。淘宝、京东、
微信钱包相继推出了“花呗”“白
条”“微粒贷”等消费金融产品，
聚美优品推出“颜值贷”，新浪、
凤凰这些门户网站近期也上线了类
似产品。

小心身陷“高利贷”泥潭

因为期限短、借款便利，很多
客户对利率并不敏感，消费贷隐藏
的高息却变成了放贷机构的“现金
奶牛”。

笔者发现，在使用支付宝付款
时，付款码的下方会出现“一键
开通花呗”字样，在手机上简单
操作确认后，2万元的消费额度便
到手，界面上却没有任何关于逾
期费用的信息。笔者在咨询客服
后才得知，“花呗”的逾期利息为
每日万分之五，看似非常低，但
换算成年利率竟高达 18%。在宁
波，银行的房贷基准利率也只有
5%左右。

正规平台尚且如此，那些缺

少完善风控机制的小型放贷机构
又会怎样呢？宁波一家银行相关
负责人告诉笔者，有些互联网平
台的利率甚至突破 36%的高利贷
红线。“这些平台往往只从身份证
获取借款人的年龄信息，而对借
款人的职业、家庭背景、历史信
用记录、资产等了解很少，坏账
率通常在 20%以上 。”该负责人
说，在这种情况下，这些平台只
有利用高利率覆盖高违约风险，
才能实现持续盈利。

虽然借贷金额只有几千元，但
客户在借款消费的诱惑下，极易突
破负债能力的极限，陷入多头借
贷、借东家还西家的恶性循环之
中。如在“大学生贷款买苹果手
机，3万元滚成70多万元”这个著
名案例中，湖北大二学生柳晨面对

债务，拆东墙补西墙，不断地去找
小额贷款公司贷款还债，结果给家
庭带来了沉重的负担。

银行要提高服务覆盖
面和可得性

宁波市滨海城市文化研究院
副院长、浙江省金融工程学会常
务理事朱友君表示，目前消费升
级仍在持续，消费金融的发展还
有很大的空间，对此应该持鼓励
和支持的态度。在监管层面，应
从利率管制着手，防止消费贷变
成高利贷。

此外，商业银行应承担起社会
责任，积极挖掘细分领域的潜在
客户，提供多样化产品。“有了银
行‘正规军’，消费者自然不会选
择有风险的融资渠道。”朱友君
说。

笔者在走访中获悉，针对客户
短期消费需求，如出境旅游、房屋
装修等，宁波各大银行机构近年来
不断推出各种信用消费贷产品。以

“白领通”为例，借贷人在一定时
间内可以随借随还，年利率在 8%
左右，与互联网消费贷年利率相比
要低很多。

但与互联网消费贷“动动手指
就能借款”的模式不同，银行借贷
的门槛依然较高。银行专职人员需
登门拜访，当面核实房产证、税单
等。有些银行甚至只向事业单位和
国企央企员工提供相关贷款。

“在保证风险控制的前提下，
甬 城 各 银 行 机 构 应 利 用 自 身 优
势，借助大数据、云平台等互联
网技术加强产品创新，进一步提
高服务覆盖面和可得性。”朱友君
建议。

近年来，互联网消费贷大热，以小面额、快捷的借款模式，迅速
抢占了学生、蓝领、低收入白领等银行“照顾”不到的客户市场。而很
多贷款人在享受“一键贷款”的便利时，并未意识到自己可能已经陷
入高息泥潭——

消费金融呼唤银行“正规军”

“80后”“90后”逐渐养成了贷款消费的习惯。 （金鹭 摄）

本报讯 （记者张正伟 通讯
员屠黎黎） 笔者近日从宁波银监
局获悉，今年前三季度，全市银
行业金融机构向好发展，资产规
模小幅增长，不良贷款继续下
降。

据统计，截至 9 月末，全市
银行业金融机构本外币资产总额
达到 27892.28 亿元，比年初增加
575.96亿元，同比增长5.53%。本
外币不良贷款余额 376.16 亿元，
比年初减少 59.4 亿元；不良贷款
率为 2.15%，比年初下降 0.48 个
百分点。

前 三 季 度 ， 工 行 宁 波 市 分
行、农行宁波市分行、中行宁波
市分行、建行宁波市分行和交行
宁波市分行等 5 家大型银行资产

总额为 7658.33 亿元，同比增长
4.33%；股份制商业银行资产总
额 为 5069.78 亿 元 ， 同 比 增 长
1.17%；城市商业银行资产总额
为 8432.96 亿 元 ， 同 比 增 长
7.22%；农村合作金融机构资产
总额为 3284.49 亿元，同比增长
10.21%。

分机构看，前三季度，全市
大型银行不良贷款余额为 172.59
亿元，不良贷款率为 2.32%；股
份制商业银行不良贷款余额为
99.30 亿 元 ， 不 良 贷 款 率 为
2.67%；城市商业银行不良贷款余
额为 36.02 亿元，不良贷款率为
1.80%；农村合作金融机构不良贷
款余额为39.26亿元，不良贷款率
为2.39%。

资产规模增 不良贷款降

宁波银行业向好发展

本报讯 （记者单玉紫枫 通讯
员王一圣）“以前从来没接到过
阿根廷、保加利亚的订单，这次
参展的阿根廷客商二十几万美元
的 订 单 现 场 说 下 就 下 了 。” 昨
天，第 122 届广交会二期进入第
二天，中基集团副总经理应秀
珍 对 新 兴 市 场 的 反 响 感 受 很
深，“但客观上存在贸易风险。
没有中国信保的支持，我们还
真不敢接这笔订单。”

作为专门防范信用风险的国
家政策性金融机构，中国信保一
直在构建“走出去”的“安全
网”，为企业开拓“一带一路”
市场保驾护航。今年前三季度，
中国信保宁波公司在“一带一
路”沿线报损 3827.2 万美元，同
比 增 长 16.5% 。 前 三 季 度 承 保

“一带一路”出口业务 26.6 亿美
元，同比增长 10.1%；向宁波外
贸企业批复“一带一路”新买方
信用限额 4778 个，对应额度 22.1

亿美元，同比分别增长 13.1%、
28.8%。

“相对传统市场，‘一带一
路’市场业务风险比较高，出口
信用保险的保驾护航不可或缺。
下一步，我们将进一步加强与中
国信保的合作。”世贸通相关负
责人表示。这是世贸通第 12 次
参加广交会，其信用保险已涉及
全球 65 个国家和地区的出口业
务。

据中国信保宁波分公司总经
理陆栋透露，为方便宁波企业更
好地了解广交会上认识的新客
户，特别是“一带一路”市场的
新业务，中国信保将免费提供
1200个海外买方资信调查额度。

市商务委相关负责人表示，
这几年中国信保不断加大对宁波
外贸出口的支持力度。未来我市
将加强政策的针对性，帮助企业
增强风控意识，支持企业接大
单、接长单。

助力甬企勇闯“一带一路”

中国信保将免费提供1200个
海外买方资信调查额度


