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见习记者 孙佳丽

从无设备、无技术、无厂房
的 “ 三 无 ” 工 厂 起 家 ， 45 年
来，陈启惠带领宁波惠康国际工
业有限公司抢抓改革开放大机
遇，目前已成为中国最大的制冷
家电出口基地之一，其中家用制
冰机占全球市场75%的份额，是
家用制冰机领域的“单打冠军”。

千辛万苦拓业务

惠康的前身是 1972 年成立
的红卫空调设备厂，由于没有销
路，经营亏损，工厂濒临倒闭。
陈启惠“临危”受命，并从杭州
制氧机厂“挖”来了上任后的第
一笔业务——生产空气调节器。

业务有了，但厂里一无设

备、二无技术、三无厂房，怎么
办？陈启惠搬来了农村用来盛放
猪饲料的石槽，自制土制设备，
带领工人们一次次地试验。经过
三天三夜埋头苦干，终于掌握了
产品的生产工艺，顺利完成了第
一批订单。

初尝甜头后，在每年为杭州
制 氧 机 厂 加 工 零 配 件 的 基 础
上，陈启惠想到了制氧机整机
部件的组装。于是陈启惠坐车
30 多个小时，千方百计从广州
氮肥厂拿到了整机部件组装图
纸搞起了研究，并凭借产品较
高的性价比，顺利拿到了整机
部件的订单。

随着企业快速发展，瓶颈
也随之出现。由于受自身规模限
制，要打开更大的市场困难重
重。“当时我就想到与上海大企
业联营，借他们的声誉打响自己
的品牌。”陈启惠说。他很快把
这个想法付诸行动，并实现了产
品开发、市场销路、企业声誉的
全方位腾飞，同时开始涉足冰
箱、冷柜、制冰机等业务，为企
业大规模涉足制冷家电领域打下
了基础。

千锤百炼成就“冠军”

2001 年，我国加入了 WTO，
陈启惠趁机搭上“顺风车”，成
立了宁波惠康国际工业有限公
司。在欧美等地考察后，他发
现家用制冰机这一领域商机无
限。

“在欧美等地，消费者普遍
热衷于冷饮食品，冰块还被广泛
应用于对创伤的冷敷以及退烧
等。但无论是国内市场还是国外

市场，当时有几十公斤甚至上百公
斤的商用大型制冰机，普通冰箱的
制冰速度又无法满足家庭对冰块的
需求，家用小型制冰机成了当时的
行业空白。”陈启惠说。

于是，陈启惠当即拍板，决定
研发家用制冰机，开拓国际市场。
2003 年，惠康凭借自身在制冷技
术上的优势，开始生产家用制冰
机。

“制冰机的核心是快，通过程
序控制快速实现制冰、脱冰、取
冰。”陈启惠说，对此，惠康引进
各类专业人才，不断研发更强劲的
制冷系统，最终将出冰速度从最初
的15分钟缩短到6分钟。惠康的家
用制冰机一诞生，便击中了国外消
费者的“痛点”，快速打入北美大
型超市，第一年销量突破10万台。

据统计，今年前 8个月，惠康
出 口 到 北 美 的 制 冰 机 达 到 36 万
台，占据了80%左右的北美制冰机
市场份额，并已成为全球制冰机产
销量第一的企业，是家用制冰机领
域名副其实的“单打冠军”。目
前，惠康已成为中国最大的制冷家
电出口基地之一，同时也是通用电
气、伊莱克斯、海尔等世界家电巨
头 的 战 略 合 作 伙 伴 。 2015 年 以
来，该公司外贸出口额年均增速保
持在10%以上。去年，惠康还获得
了“中国出口质量安全示范企业”
称号。

千方百计谋创新

“做企业就要坚守匠心，把产
业做实。”陈启惠说，做产业，就
要 研 究 产 业 ， 深 挖 产 业 。 2008
年，欧美遭遇金融危机，惠康也受
到了很大影响。同时，各家电品牌

巨头和中小企业也开始瓜分家用制
冷机市场。在巨大的压力和竞争面
前，陈启惠没有转而开拓其他领
域，而是采用差异化策略，调整产
品结构，迈出了由大到强的关键一
步。

不只是调整了出口产品结构，
陈启惠还适时改变了企业发展战
略，从主攻海外市场向内外销市场
并举转变。在产品种类和产品性能
上，惠康在掌握制冰机相关核心技
术后，加大产品自主研发力度，平
均每年推出两款新品。如今，惠康
已研发了 10 多款制冰机新产品，
获得了30多项专利。

除优化产品结构和产品品质
外，早在 2008 年，陈启惠就已看
到了电子商务隐藏的巨大商机。如
今，惠康在天猫、京东等电商平台
上开设了沃拓莱、惠康两家旗舰
店，年销量达14.2万台。

“如今，惠康正大力开展技术
创新和技术改造，促进企业向价值
链高端提升，同时利用技术、管
理、产品等优势，获取更大的发展
空间和优势。”陈启惠说，为了实
现从惠康制造向惠康智造的再腾
飞，把握智能制造大机遇，惠康正
向“制冷+智能”家电和装备发
力，在制冰机的基础上以家用冰淇
淋机引爆国内外市场。

点 评

从一家濒临倒闭的村镇小厂发
展成今天下辖多个全资子公司的大
型综合性国际集团公司，惠康的每
一次飞跃，都凝结着集团董事长陈
启惠的才智与心血。陈启惠为惠康
的发展根植了坚守实业的匠心和勇
立潮头的初心。
——宁波市工商联副主席 石兰

陈启惠：
坚守匠心 做实产业

图为宁波惠康国际工业有限
公司董事长陈启惠。

（胡欣子 孙佳丽 摄）

向第一代
民营企业家致敬

本报讯（记者董娜 通讯员
赵悦辰 王宇青） 甬城市民购买
进口商品迎来新一轮关税优惠。
笔者昨日从宁波海关获悉，今天
起，187 种消费品的进口关税进
一步调低，其中婴儿尿布及尿
裤、部分配方婴幼儿奶粉等日常
消费品进口关税降为零。

根据《国务院关税税则委员
会关于调整部分消费品进口关税
的通知》，12 月 1 日起我国以暂
定税率方式降低部分消费品进
口关税，此次降低进口关税的
消费品涵盖食品、保健品、药
品、日化用品、衣着鞋帽、家
电设备和日杂百货等 187种消费
品，平均关税税率由 17.3%降至
7.7%。其中，配制酒降税幅度最
大，进口关税由 65%降至 14%。
此外，不少消费品降税幅度超过
50%。

笔者查阅《部分消费品进口暂
定税率调整表》发现，此次降税与
市民日常消费关系密切，其中绝大
部分是消费者“海淘”的热门商
品，且降税幅度较大。例如，婴儿
尿布及尿裤、部分配方婴幼儿奶粉
的进口关税分别从7.5%和20%降为
零；冻大西洋鲑鱼 （俗称三文鱼）
的进口关税从10%降至5%；电动剃
须刀、电动牙刷的进口关税从30%
降至10%；智能马桶盖、咖啡机的
进口关税从 32%降至 10%；矿泉水
的进口关税从 20%降至 10%；香
水、唇膏、眼影等部分化妆品的进
口关税从10%降至5%。

宁波海关相关负责人表示，此
次降低消费品进口关税，紧紧围绕
消费需求旺盛、国内一时供给不上
的优质产品和特色产品，在促进消
费升级的同时，也有助于引导消费
从海外回流至国内。

今起187种进口消费品下调关税

纸尿裤等享进口零关税

本报讯（记者金鹭） 昨日下
午，一款带有共享属性的预付卡
产品“SPC共享卡”与宁波市民
见面。

预付卡如何实现共享？据
推 出 该 项 目 的 康 存 网 络 科 技

（宁波） 有限公司相关负责人介
绍，用户只要在“九百岁”平
台上购买预付卡，或将先前闲
置的预付卡在平台上绑定，通

过网络平台将自己的预付卡“共
享”出去，就能邀请他人一同消费
卡里的余额。“消费的钱款将会以
微信红包的形式发送给持卡人。”
该负责人说。

不愿意充值办卡、单次消费的
用户，可以从平台上寻找其他已办
理预付卡的客户，获得一个专属二
维码，到店扫一扫消费，就能轻松
获得相应的折扣和VIP待遇。

预付卡也能“共享”了

本报讯（记者殷聪 通讯员
胡文琪） 笔者昨日从市电子政务
办获悉，在“2017互联网+智慧
中国年会”上发布的 2017 年政
府网站绩效评估结果显示，宁波
市政府门户网站在省会及计划单
列市中排名第二位。

据介绍，此次 2017年中国政

府网站绩效评估范围包括25个国务
院组成部门、49个国务院其他组成部
门、31个省（市、自治区）、32个省会及
计划单列市、302个地市，实际评估总
计436个政府网站。除绩效评估在省
会及计划单列市中排名第二位外，宁
波市政府门户网站还荣获政务公开
领先奖、在线服务领先奖。

2017中国政府网站绩效评估结果发布

宁波市政府门户网站喜获佳绩


