
B3 NINGBO DAILY风向标

开放传真

2018年4月20日 星期五
责任编辑/包凌雁

听 潮

本报记者 单玉紫枫
通讯员 姚 波

腾挪：东边不亮西边亮

广交会开幕当天，短短2个多
小时，宁波欧达光电有限公司展
位已经来了 100 多位客商。“今年
客 商 特 别 多 ， 尤 其 是 ‘ 一 带 一
路’沿线的采购商。”该公司经营
副总裁朱晓蒙说。对于最近的中
美贸易摩擦，该公司表示所受影
响有限。“近年来，美国频频对光
伏产品设置贸易壁垒，中美之间
在光伏产业领域曾有过上百亿美
元的贸易摩擦。在不断应对过程
中，反而倒逼我们自我革新，加
速从制造业向制造服务业转型，
进一步开拓海外市场。”他说，一
季度公司出口呈两位数增长，下
一步，将重点开拓印度市场，同
时加大中东、南美、北非等地的
布局开发力度。

“通过增加产品附加值，合作
建立生产基地，进行技术输出，
目 前 我 们 的 出 口 市 场 已 辐 射 到

‘一带一路’沿线的 20 多个国家，
占比超过 50%。”宁波乐士进出口
有 限 公 司 总 经 理 邱 富 忠 告 诉 记
者，近年来，洗衣机出口利润逐
年变薄，但与此同时，他们发现
许多发展中国家对于发展工业有
着强烈的渴望，这让他们萌发了
打包出口的念头：以技术先行，
帮助对方建立配套生产线，以点
带面，扩大市场份额。“以集装箱
为例，以前 16 个柜，可以装洗衣
机散件 2000 套，但通过在目的地
国设立模具工厂，现在装 3000 套
也只需要6个柜，仅一个柜就省下
了物流成本 1500 美元，这还不算
更大头的进口关税成本。”思路一
变天地宽，从传统的产品出口升
级到整体技术及生产线出口，邱
富忠告诉记者，得益于这一市场
开拓策略，一季度公司出口增长

15%，预计全年洗衣机板块增长幅
度在10%到15%。

市商务委相关负责人表示，
宁波外贸的一个重要特点，是市
场开拓早且出口到全球近200多个
国家和地区，这客观上为外贸发
展造就了较大的腾挪空间。“在传
统市场份额趋稳或者有所下降的
情况下，与‘一带一路’等新兴
市场的贸易空间在扩大。”

转向：国内“买手”崛起

在 家 电 巨 头 奥 克 斯 的 展 位
上，搭载多项智能科技的艺术空
调吸睛无数。这款外形时尚、简
洁大气的空调，不仅可以用天猫
精灵声控连接，与上一代产品相
比，更为高效环保，更加便于安
装。奥克斯空调海外销售管理部
经理周海红告诉记者，一季度公
司的空调出口业务增长了 30%以
上，势头不错。但是由于原材料
价格上涨，加上汇率单边波动，
毛利压力非常大。“美国不是我们
的强势市场，本来想发力，但由
于中美贸易争端，所以目前仍处
于观望状态。未来或将在东盟设
厂，深耕‘一带一路’市场。”相
比于外销市场的诸多不确定性，
她 告 诉 记 者 ， 随 着 国 内 消 费 升
级，供给侧与渠道端双双发力，
内销市场增长势头异常迅猛，“内
销一季度原定销售目标4亿元，结
果做了 20 亿。另外，光是在 4·12
奥克斯京东超级品牌日当天，仅
仅 8 分钟，电商平台销售就破亿
元。”她笑称，“内销好声音，让
外贸压力倍增。”

无独有偶，在此次参展中，
众多中小外贸企业也有着类似的
感受。“广交会新动态，国内买手
多于老外！”圆满结束一期征程
后，宁波万泓科技有限公司总经
理王梓宇在朋友圈这样写道。他
告诉记者，今年，随着即热式饮
水机在市民认知度、接受度上越
来越高，网易严选、苏宁易购、
聚美优品、唯品会等国内电商大
牌也开始到广交会上寻找ODM模

式的贴牌代工。
“几年前，公司自主研发的这

项3秒速热技术，在国内外取得了
多项专利认证，经过不断更新，
技术一直居于市场领先地位。”
王梓宇说，放眼国内，能达到日
本即热式饮水设备要求的企业只
有万泓一家。参展广交会,本意
是拓展更多海外业务,谁知误打
误 撞 中 ， 进 一 步 开 拓 了 内 销 渠
道。现在不仅已经占领了日本市
场，为国内安吉尔、沁园等一线
品牌提供即热技术解决方案，或
许未来还将入驻大型电商品牌方
卖场。

“现在公司内销比例虽仅为
5%，但我相信，随着国内消费升
级 红 利 释 放 ， 这 块 市 场 将 ‘ 钱
景’光明。”王梓宇表示。

风控：锁汇、信保与结算

成交为王，风控第一。对外
贸而言，尤为如此。

广交会上，众多宁波企业坦
言，相比贸易摩擦，“心电图”般
波动的人民币汇率对企业当前订
单影响更大。

“之前不敢锁汇，怕锁亏，现
在 不 管 亏 还 是 盈 利 ， 先 锁 掉 再
说。”慈溪一家大型外贸公司负责
人告诉记者，比如今年一季度境
内 人 民 币 对 美 元 汇 率 就 升 值
3.9%，大大超出了市场预期。汇
率 判 断 一 旦 失 误 ， 导 致 反 向 操
作 后 ， 损 失 将 直 接 传 导 到 成 本
上。她建议，企业不应赌汇率的
方向，应当树立好汇率风险中性
的意识，控制好风险敞口。“锁定
汇 率 ， 先 求 稳 ， 专 心 赚 贸 易 的
钱。”

与此同时，不少中小企业也
寻 求 多 种 金 融 手 段 规 避 汇 率 风
险。慈溪冠登科电器有限公司总
经理骆剑彪告诉记者，公司两年
前，就开始采用人民币结算。目
前人民币结算量占比近 15%。“当
时，是南非、东欧的客户主动提
出用人民币结算的，这在同行中
算是比例比较高的，另外，我们

公司在银行的锁汇比例也达到了
30%。”

此外，由于对贸易摩擦不确
定性增强，外贸企业对美投保需
求在同步增长。“在第一批加征关
税清单内有产品的企业，已投保
的希望尽快赶在窗口期出货，没
有涉及清单的，也希望未雨绸缪
提出投保。”中信保宁波分公司总
经理陆栋表示，为帮助相关外贸
企业，中信保将实行对美业务积
极承保政策。

据悉，今年一季度，中信保
为我市 70 亿美元出口提供风险保
障，同比增长 21.3%；为出口企业
提供买方信用限额 4483 个、合计
21.1 亿美元，同比分别增长 10.9%
和 15.2%；支付保险赔款 915 万美
元，追回海外欠账1500万美元。

创新：方可立于不败

作为我市百强企业之一，卓
力电器再次携新品入选了广交会
产 品 设 计 与 贸 易 促 进 中 心

（PDC），利用广交会这一世界级
平台进行“全球首秀”。“比如这
款智臻增压智能整烫系统，它的
智 能 化 操 控 功 能 和 蒸 汽 漩 能 技
术，这两项创新为产品筑起了技

术 护 城 河 ， 不 仅 远 远 甩 开 了 同
行，还走出小家电产品同质化的
怪圈。”卓力负责人告诉记者。

自主品牌的打造，同样有赖
于创新。“拥有自主品牌的产品可
以获得十倍于代工欧美品牌的利
润。”宁波泛太机电有限公司董事
长傅意桥感慨道，“ 欧 美 的 大 客
户需要 OEM，因为他有自己的
品 牌 力 和 团 队 ， 他 需 要 的 只 是
你 的 代 工 生 产 。 这 样 的 弊 端 在
于 利 润 空 间 做 不 大 。 在 ‘ 一 带
一 路 ’ 这 些 新 兴 市 场 ， 他 们 的
后 续 服 务 跟 不 上 ， 这 就 要 求 企
业 从 出 口 商 变 成 供 应 商 ， 这 个
过 程 中 我 们 不 但 要 转 变 自 己 的
观 念 ， 各 方 面 的 能 力 也 急 需 提
高，这就需要创新引领。”他直
言 ， 中 小 客 户 需 要 的 是 一 揽 子
的 解 决 方 案 ， 而 不 是 其 中 一
环 ， 这 是 做 品 牌建设和做 OEM
最大的区别。

“当前市场下，企业要想寻找
增量空间，必须另辟蹊径，自我
革新，通过产品设计、自动化、
智 能 化 水 平 的 提 升 ， 满 足 个 性
化、多元化的消费需求，引领增
量消费。”市商务委相关负责人表
示，经济环境风云变幻，
企业只有守住创新，才能
立于不败。

从中国第一展探宁波外贸走势

通讯员 谢 挺 姚 璐

最近，中美贸易摩擦颇受关
注。在美国贸易代表办公室建议向
中国征收 25%额外关税的项目中，
涉及汽车领域的有不少，汽车马
达、电动驱、柴油机等多种零部件
被卷入其中。这对于汽车零部件制
造商来说，将影响他们未来进口供
应商的选择。

近年来在新能源车行业频频发
力的宁波旭升汽车技术股份有限公
司，主要出口汽车变速箱箱体等产
品，出口国为美国、欧盟等。作为
特斯拉核心供应商之一，旭升机械
目前各个生产工厂依旧忙碌，生产
线上员工都在抓紧工作。4 月 9
日，旭升股份发布公告，美国征税
清单对公司无重大影响。公司目前
涉及个别产品的零部件在需征税的
清单上，根据 2017 年数据，清单
内产品销售约占公司全部销售收入
的10%，对公司销售和盈利没有重
大影响。截至目前，客户未与公司
就产品关税事项进行协商。

贸易战没有赢家，因此在不少
企业家看来，伴随着中国实力越来
越强，这次美国挑起的贸易摩擦也
终将伤及美国自己。浙江华朔科技
股份有限公司副总经理张正来认
为，现阶段中美之间贸易摩擦对中
国的铝合金汽车核心零部件的影响
微乎其微，因为美国经历产业转移
之后，其国内的铝合金压铸行业已
经衰微，而中国已经取代美国成为
全球最大的铝合金压铸制造基地。
如果美国政府单方面对铝合金压铸
行业实施贸易限制措施，将会伤及
美国自身利益。

中美贸易
摩擦升级
汽车零部件行业
是否受到影响？

昨天，第123届
广交会一期展览在琶
洲展馆落下帷幕。

在这个中国最大
最现代化展馆中，进
出口贸易的每一丝波
澜经由这里被放大，
数以万计的外贸企业
借此捕捉世界经济的
脉搏。

宁波外贸如何突
围？怎样预判全年走
势？记者发现，1300
多家外贸甬军借助打
响自主品牌、大力开
拓“一带一路”等新
兴市场寻求增量发展
的同时，正通过多种
金融手段，锚定汇
率、控制风险，多措
并举为“宁波制造”
铺就更为广阔的空
间。

本报记者 董娜 通讯员 史军

随着“一带一路”建设的稳步
推进，宁波梅山保税港区凭借独特
的区位优势和优良的营商环境，吸
引众多企业纷纷落户，注册企业已
突破两万家。在梅山，一大批新技
术、新制造、新产业如雨后春笋般爆
发，经济发展的新动能节节攀升，
不断培育壮大，这背后离不开税收
优惠的有力支持。

作为高新技术企业，浙江信电
股份有限公司享受企业所得税减按
15%征收的优惠政策，财务主管傅敏
云算了一笔账，“现在研发费用加计
扣除比例提升到了75%，高新技术企
业也能按15%的税率减征企业所得
税，企业获得的实际优惠超百万元，
这些优惠政策为我们的发展提供了
更大空间，企业的底气更足了。”

支持小微企业的税收优惠力度
逐年加大。现在，小微企业只要符
合相关条件，便可享受减半征收企
业所得税的税收优惠。统计数据显
示，今年一季度梅山共有 398家企
业享受小微利企业减半征收企业所
得 税 优 惠 政 策 ， 合 计 减 免 税 额
784.72 万元，户均减免税额近 2 万
元，政策受惠面达100%。

梅山国税局依托互联网政务平
台，打破一座座信息孤岛，让纳税
人“一次都不用跑”。“以出口退税
电子平台为例，数据采集上传一体
化，减少了人工录入带来的错误，
又 节 省 时 间 ， 要 给 国 税 部 门 点
赞。”浙江物产化工集团办税员王
雪儿说，通过该平台，出口退税全
程无纸化，无需再报送纸质材料，
还享受到了更为便捷的退税服务。
去年浙江物产化工集团全年享受出
口退税超过 5000 万元，大大增加
了资金流动性，为企业的高质量发
展扫除了障碍。

梅山税收优惠“组合拳”
助企业轻装上阵

本报记者 单玉紫枫
通讯员 何 坚

第四届中东欧博览会召开在
即。昨天，我市 17 家中方企业代表
组成的经贸代表团，走进本届博览
会主宾国拉脱维亚，举办拉脱维亚
—宁波专场经贸合作洽谈会。

拉脱维亚作为“一带一路”
沿线重要国家、欧盟最具发展活

力的国家之一，拥有良好的投资
环境和劳动力资源，对宁波投资
者具有特殊的吸引力。据了解，
近年来，宁波以中国-中东欧国家
投资贸易博览会为平台，不断加
强与拉脱维亚的友好互利合作，
2016 年拉脱维亚投资发展署宁波
代表处和中东欧国家特色商品展
拉脱维亚馆揭幕，为双方进一步
拓 展 交 流 合 作 打 下 了 扎 实 的 基

础。2017 年，宁波与拉脱维亚贸
易额 1.2 亿美元，进口连续 3 年增
速达20%以上。

拉脱维亚-宁波经贸合作交流
洽谈会作为 2018 中东欧·宁波周
期间的一场重要主场活动，也是
宁波“16+1”经贸合作示范区贸
易促进工作的重要组成部分。会
上，市政府秘书长张良才表示，
宁波将进一步密切与拉脱维亚在

经贸、港口、物流、文化、旅行
等领域的交流互助，鼓励双方企
业利用当前贸易便利化举措，开
展各种形式的双边贸易。

随后，拉脱维亚外交部国务
秘书Andrejs Pildegovics表达了对
宁波代表团此次到访的热烈欢迎
和对今后经贸合作的殷切期望。
宁波市商务委员会主任张延推介
了第四届中国-中东欧国家投资贸

易博览会及“16+1”经贸合作示
范区建设情况。

本次经贸活动得到了拉脱维
亚经济部、投资发展署，中国驻
拉脱维亚大使馆、经商参处等的
大力支持，共有120多家宁波、拉
脱维亚及立陶宛企业参会。项目
洽谈对接期间，中外方参会嘉宾
围绕多个双向投资合作项目展开
了充分交流和深入对接。

我市经贸代表团赴拉脱维亚“相亲”

图为第123届广交会一期展会现场。 （单玉紫枫 摄）

图为宁波企业与外商洽谈中。 （单玉紫枫 摄）


