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记者 单玉紫枫

产经速递

2020“寻找宁波最具投资价值
企业”活动延续了火爆势头。截至 5
月 29 日，活动组委会累计接到 234
家企业报名，一周新增 100 余家。

活动组委会加强与孵化园区、
银行机构、投资机构互动，通过多
种渠道吸引企业报名参赛。海曙区
金融办、慈溪市“留创园”、中信
银行宁波分行等单位与机构积极推
荐企业报名。从报名企业区域分布
来看，海曙、慈溪、鄞州暂列前三
位。

据统计，目前，科创型企业占
报名企业总数的 80%，其中不乏宁
波新芝生物科技、浙江佳贝思绿色
能源、宁波捷创技术等拟上市企业。

本 届 大 赛 报 名 截 止 到 6 月 19
日。区县 （市） 有关部门、行业协
会、园区孵化器、众创空间等可以
推荐意向企业，企业也可直接将报
名 表 格 发 至 组 委 会 邮 箱 （nb-
mve@china-nbee.com）。活动详情
及报名材料可从宁波股权交易中心
官 网 （www.china- nbee.com） 自
行 下 载 。 咨 询 电 话 ： 87159085、
87159063。 （张正伟 王叶妮）

“最具投资价值企业”

报名数突破200家

在韩岭，每天都能看到孩子的
身影。日前，宁波小诗人学社的
20 多名小朋友来到东钱湖韩岭采
风，在旖旎湖光山色中构思创作，
度过了难忘的一天。

（张正伟 江梦蝶）

文化+亲子，景区更宜游

虽然 5 月份的海关数据尚未公
布，但各家外贸企业已是冷暖自
知。此前，由于境外疫情扩散蔓延
势头不减，国际市场需求严重萎
缩,国际产业链供应链受到严重冲
击，外贸面临的不确定性、不稳定
性因素显著增多，下行压力较大。

进入 6 月，随着欧美国家陆续
开始复工复产，大环境已然露出曙
光。但众多外贸企业表示，纵观疫
情 带 来 的 经 济 及 需 求 疲 软 ，“ 曙
光”传递到终端尚需时日，当前订
单形势仍十分严峻。未来数月，利
用空档苦练内功、线上线下融合、
外贸转内销等将是企业应对风险，
降低损失的有效措施。

部分企业遭遇接单难

世贸通副总经理孔泽昊告诉记
者，平台随机选取了 516 家中小微
企业进行抽样调查。统计显示，疫
情期间，除食品、宠物用品、小家
电、玩具、日用品等的外贸企业实
现逆势增长，其他品类均出现不同
程度的下降，其中纺织品、汽车配
件、机械设备等跌幅居前。

“比如江北一家做毛毯出口的
企业，此前每月出口额在 50 万至
60 万美元之间。原本有票货要在 4
月份出口，但客户突然要求改到
11 月再出。这期间，不仅意味着
客户减少下单，公司也将面临新的
资金压力。”孔泽昊说。

今年 2 月份起，国内各类企业
陆陆续续复工复产。但在实际复工
复产过程中，中小微企业反应速度
明显更慢，受到的影响也更大。在
国际供应链和产业链深度融合的背
景下，中小微外贸企业体量小，单
量少，缺少话语权。产能、订单恢
复起来尚需时日。

“前 5 个月，海外需求以生活
必需品及防疫物资为主，消费类、
汽配类订单需求显著减缓；一些国
外客商出现经营困难，部分订单被
延后或取消；再加上展会、出访等

常规贸易渠道停摆，加剧了新订单
获取难度。”孔泽昊分析。

各方携手，共克时艰

来自中国信保宁波分公司的一
组数据显示，截至 5 月底，全市已
有 71 家重点出口企业加保出口前
附加险，批复适保金额 35.24 亿美
元。

相关负责人表示，为应对疫情

带来的冲击，中国信保积极发挥政
策性出口信用保险的服务保障作
用，全力服务“稳外贸”。以外贸
企业最为关注的海外买方信用限额
为例，今年 1 月至 5 月，宁波分公
司累计新批复海外买方信用限额
13368 个、计 64.36 亿美元，同比
分别增长 55.37%和 50.06%，平均
限额满足率达 87.3%，超过市里要
求的 85%。

今年以来，宁波区域的中国信
保 平 均 出 险 率 达 1.39% ， 高 于 全

国、全省平均水平。其中，5 月份
的出险率接近 3%。他表示，下一
步，中国信保将继续采取有效措
施，支持企业发展。

“做外贸这么多年，我最大的
感受是，外面形势越不好的时候，
企业得到关怀是越多的。”中基集
团副总裁应秀珍感慨道，尤其今年
以来，虽然外部形势面临严峻挑
战，但来自政府方面的好消息不
断：市里连续出台外贸“惠企 12
条”和稳外贸“新十条”，真金白
银扶持企业，出口退税更快了，海
关监管政策优化了，尤其跨境电商
监管模式上有了新的突破⋯⋯这些
看得见、摸得着的便利，向企业释
放了暖意，“剩下的就要看我们企
业怎么努力。”

中基集团旗下的中基惠通平
台，是一家综合型第三方外贸公共
服务平台企业，通过为广大中小微
外贸企业提供线上线下一体化全程
服务，平台规模逐年壮大，目前已
经拥有企业客户 1 万多家。

“之前，对于外综服务平台到
底要往哪里走，我一度很迷茫。但
经历了这次疫情，我反而重新拾起
了 信 心 ， 明 确 了 方 向 。” 应 秀 珍
说，疫情以来，发现平台的客户从
来没有这么团结过，平台也从来没
有这么被需要过。以往，外综平台
竞争很激烈，稍有不慎，客户就到
其他地方去了。但这次人心很齐，
黏合度很高。虽然业务量有所下
降，可客户数量一直在上升。“客
户的需要在哪里，你的竞争力就在
哪里。多方携手，相信困难是暂时
的，前途是光明的。”

多措并举，主动作为

面对海外疫情冲击，外贸企业
的应变举措考验着企业抗风险能
力。

“疫情没有也不会改变申洲在业
内长期存在的比较优势。如果应对得
当，反而可能成为进一步发展的机
会。”王存波说。虽然疫情给纺织业造
成较大的冲击，但在全球顶级客户供
应链里，申洲所占份额仍是最高的，
受影响程度也最轻。他介绍，过去几
年，申洲一直在做技改，但因订单需
要，产能不能停。今年三季度，公司会
进行面料改造，并在旗下的申洲管理
学院对员工开展技能培训，苦练内
功，促进产品端继续提升。

办法总比困难多。今年一季
度，新晋“外贸一哥”舜宇光学增
速喜人。但进入二季度，也不可避
免地遭遇了外贸冲击。舜宇集团有
限公司相关负责人介绍，“外需萎
缩后，舜宇对华为、小米、OPPO
及 VIVO 的 手 机 镜 头 做 了 订 单 回
补，现在内销占比比较大。”

⋯⋯
疫情之下，环球同此凉热。企

业发展的机会就蕴藏在换挡升级的
结构变化之间。市领导勉励广大重
点外贸企业，“越是艰难的时刻，
宁波外贸越要贡献力量，担当作
为。各级政府做好专班服务，金
融、信保、海关做好配合，出现问
题第一时间解决。大家奋
战一个月，全力稳住外贸
基本盘。”

练内功 促融合 转内贸

稳住外贸基本盘，宁波在行动
6 月 3 日，宁波大学与莫斯科

国立罗蒙诺索夫大学签署合作协
议。双方将在人员互访、学术交流、
学术研究、课程开发等方面开展合
作，促进教育与科研合作共赢。

“此次签约是宁波大学实施国
际化高攀计划的深化与落实，为宁
波大学与莫斯科大学的合作打通了
通 道 。” 宁 波 大 学 校 长 沈 满 洪 表
示，启迪控股是促成此次合作的

“桥梁纽带”。
启迪控股是依托清华大学设立

的 科 技 投 资 控 股 集 团 。 2017 年 ，
该公司在镇海投资打造宁波启迪科
技园。今年 1 月 15 日，启迪控股与
莫斯科国立罗蒙诺索夫大学共建的

“启迪-莫斯科大学（中俄）创新联
合体”项目揭牌，该项目旨在联合中
俄两国创新资源，共同打造“基础科
学-应用科学-科技成果产业化-科
技金融”全链条科技服务平台。在此
次活动中，宁波大学与莫斯科国立
罗蒙诺索夫大学确定了基础力学领
域的合作方向并签署协议。

去年 6 月，中俄两国元首共同
确定 2020 年至 2021 年举办中俄科
技创新年，这次合作是这项工作的
阶段性合作成果之一。启迪控股董
事长王济武表示，愿意发挥自身独
具特色的科技创新体系和全球创新
网络优势，一如既往地与宁波大
学、莫斯科大学、俄罗斯“国家智
力资源基金会”等合作伙伴共同推
进中俄科技创新合作，为“中俄科
技创新年”贡献力量。

莫斯科国立罗蒙诺索夫大学，
简称莫斯科大学，是俄罗斯联邦规
模最大、历史最悠久的综合性高等
院校，是全俄学术中心。2020QS
世界大学排名榜显示，莫斯科大学
列世界第 84 位。

（俞永均 胡益明）

中俄科技创新结硕果

宁大牵手莫斯科大学

宁波科博通信技术有限公司接到来自土耳其订单，加班加点赶制。 （王岚 干亚萍 摄）

金鑫轴承借助自动化、智能化改造闯出了一条新路。 （殷聪 摄）

记 者 殷聪
通讯员 刘青 陈晓露

“目前，我们仍是国际上率先
采用微波合成分子筛膜技术，且实
现分子筛膜连续性生产的企业。”日
前，浙江汇甬新材料有限公司创始
人 李 砚 硕 自 豪 地 对 记 者 说 ，作 为
2018年参与“创客中国”大赛的企业
之一，公司落户江北区后便建成了
行业内首条配备全自动检测系统的
分子筛膜生产线，年产能达 3万平方
米。“今年一季度，我们已实现销售
额逾 500 万元。面对分子筛膜的巨
大市场，我们有信心成为宁波膜产
业发展的一颗新星。”李砚硕说。

在宁波，像汇甬新材料一样，
借助“创客中国”大赛这一平台落

户宁波，展现创新力量的企业还有
很多。

宁波江丰生物信息技术有限公
司研发的自动数字切片扫描仪，最
大载片量达 400 片，只需扫描 25
秒，便可通过该设备将图像畅通无
阻地传输给身处各地的医生，打破
了时间与空间的限制，提高了切片
诊断的精准性。

宁波艾特米克锂电池科技有限
公司研发的纳米纤维隔膜不仅可以
经 受 200 摄 氏 度 高 温 ， 还 可 实 现
100%回收再利用，大大提升了锂
电池的安全性能。其代替传统聚烯
烃多孔隔膜后，还可以将电池的容
量提高 20%左右。

据悉，自 2017 年我市启动第
一届“创客中国”大赛以来，已有

1186 个项目借助赛事在宁波落地
生根、开花结果。数据显示，千余
个创业创新项目 2019 年平均销售
额比上一年增长 8.92%，展现出喜
人的发展潜力。

“从专门制定各类筑巢引凤政
策，到对重点开展的科技项目给予
择优支持，宁波为创新型初创企业
提供了资金支持和人才保障。”在
李砚硕眼中，宁波已然成为研发与
创业的热土。

他告诉记者，自 2018 年汇甬
新材料参加“创客中国”大赛后，
公司的实力与潜质赢得了业界的广
泛认可，并引发众多资本关注，企
业获得较快发展。“我们已于去年
上半年完成融资。可以说‘创客中
国’大赛是我们得以千里驰骋的伯

乐。”李砚硕说。
艾特米克锂电池科技创始人谢

明十分赞同李砚硕的说法。他告诉
记者，尽管当时公司研发的纳米纤
维隔膜有效解决了动力锂电池隔膜
普遍存在的安全性、循环性差，生
产成本过高等问题，但他的创业并
非一路坦途。

“最困难的时候，企业账面上
现金只够发放一个月的工资，我不
得不靠亲朋好友接济勉强支撑。”
谢明说，正当他们陷入困境时，参
与“创客中国”大赛获得的奖金以
及 项 目 申 报 专 项 资 金 拨 付 到 位 ，

“这好比干涸的土地迎来一场‘及
时雨’，企业得以维系，并最终等
来融资，摆脱了困境。”

“举办‘创客中国’大赛，初

衷就是激发宁波中小企业的创新能
力，集聚创业资源，营造创业创新
氛围，发掘和培育一批优秀项目和
优秀团队，催生新产品、新技术、
新模式和新业态的发展。”市经信
局相关负责人说，宁波乐于见到

“创客中国”大赛成为创业创新项
目了解宁波、认识宁波、扎根宁波
的重要平台。

按照计划，下一步全市经信部
门将更加注重“小而精”企业、初
创型小微企业以及创客的培育。据
悉，参加“创客中国”大赛的团队
进入宁波区域赛或全国大赛总决赛
后，除了可以获得政府部门给予的
资金奖励，还能获得创业辅导、融
资支持、落户优惠、培育辅导等一
系列政策扶持。

3年千余个项目在甬茁壮成长

“创客中国”走出小微“双创”宁波路径


