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记者 孙佳丽

30 秒可以用来做什么？在奥
克斯，30 秒可以成为普通人徒手
拆解空调的时间上限。据了解，今
年 6 月初，奥克斯的“机芯可拆洗
空调”已经面世，目前正处于市场
推广阶段。

这款产品最大的特点就是机芯
可拆洗。别看产品外观平平无奇，
跟普通空调并没有很大区别，但一
打开空调外盖，轻轻扳动暗扣，内
部的风机、风道等组件就能像积木
一样，被轻易拆卸、安装，而且这
些组件都做了专业的防水防漏电处
理。这从源头上解决了空调内部清
洗难的问题。

“当初这个产品立项的时候，
我们就想做一款消费者可直接拆洗
的空调。”近日，他告诉记者，正
是奥克斯在品质、效率及用户体验

上的极致追求，最后成就了这款颠
覆现有空调整体内部结构的“机芯
可拆洗空调”。

据介绍，空调在运行过程中，
因为静电作用，灰尘、冷凝水、人
体代谢物等会牢固地吸附在空调的
风机、风道上，不仅会影响空调的
制冷、制热效果，还会滋生许多霉
菌。这些霉菌在一定条件下会快速
分散到室内空气中，影响人体舒适
度和健康。因此，根据测算，空调
每年应该被清洗至少一次。

但是，如何清洗空调是现有空
调市场一直存在的瓶颈问题：一方
面是难拆，就算请专业人员来清
洗，也无法保证清洗后的空调不漏
水、不产生噪声；另一方面是难
洗，传统空调内部风机、风道均无
法单独拆卸，只能局部擦洗，将空
调内部彻底洗净成了“伪命题”。

“之前固有的空调结构限制了

空调的清洗，我们就全部推翻、重
新设计，我们的日本研究所团队，
在结构设计方面攻坚克难，历经 2
年，终于根治了拆不了、不好拆、
易拆坏、难洗净等‘老大难’问
题，突破了无数个技术难点，这才
有 了 这 款 拥 有 1300 项 专 利 的 产
品。”卓森庆说。

作为一款颠覆性的产品，相关
技术领域全是空白，给研发团队带
来了极大的挑战。光是排水管和需
拆洗部位的连接方案，就前前后后
被推翻了数十次，设计团队不分昼
夜，加班加点，寻找不漏水和易拆
洗之间的平衡点。

近些年，奥克斯始终坚持战
略、产品、管理三大创新，始终围
绕用户需求，在品质、创新、智能
制造、信息化、人才等领域，持续
不断加大投入。仅在品质创新上，
奥克斯近 3 年就投入 30 多亿元。截
至目前，奥克斯已累计拥有 10857
件专利授权量，清芯净、57℃高温
杀菌等一系列创新产品相继面世，
在海外 27 个国家中市场占有率第
一。

下一步，奥克斯将始终坚持以

用户为中心，继续深挖客户需求，
从外观、节能、舒适、健康、智能
五大维度打造自带流量的精品。

点 评

富有之谓大业，日新之谓盛
德。26 年征战商海，奥克斯已成
长为国内空调品牌领军企业，“大
块头”的心脏正是企业与日俱增
的创新实力。近年来，面临传统
空调行业高端化、品质化、个性
化的变革发展契机，奥克斯不断
加速布局国际化战略，拓展海外
市场，连续斥巨资建设新的生产
基 地 和 研 发 中 心 以 实 现 自 我 突
破，展现“鄞州智造”实力。奥
克斯是制造业依托科技创新转型
升级赋能的缩影，企业唯有抢占
创新高地才能立于不败之地。科
技 部 门 将 大 力 打 造 “ 热 带 雨 林
式”创新生态系统，激活人才、
政策、资金、平台等各个创新要
素协同发力，为企业开疆扩土、
扬帆海外创造优良环境。

（鄞州区科技局相关负责人）

奥克斯：别出心裁引导行业变革

聚焦高企研发投入

贯彻全会精神 当好“重要窗口”模范生

前天，市民在绿岛公园步
道天桥上，观看从姚江船闸通
过的船只，感受大运河文化。
据 了 解 ， 姚 江 船 闸 建 成 于
2005年，设计通航能力 300吨
级，一次可以通过 8艘船，是
船舶通过京杭甬大运河全线的
必经之地。

（记者 丁安 摄）

感受
大运河文化

本报讯（记者孙吉晶 宁海县
委报道组蒋攀 通讯员季律彤） 品
尝手工农家糕点、喝浓香扑鼻的桂
花茶、体验布艺香囊的制作⋯⋯昨
天，来自各地的游客纷纷打卡“网
红村”宁海县大佳何镇葛家村，教
授路、仙人掌酒吧、桂语儿童乐
园，葛家村的角角落落都被搬上了
朋友圈，“网红村”又火了一把。

昨天上午 9 时 30 分，宁海县
（大佳何） 第二届融合设计乡村艺
术节在葛家村桂语广场开幕。艺术
节以“艺术振兴乡村 设计激发活
力 ” 为 主 题 ， 包 含 “ 佳 人 有 技 ”

“佳人有梦”“佳人有味”“佳人有
情”“佳人有行”“佳人有约”六大
活动。

因为艺术，葛家村捧回全国乡
村旅游重点村的荣誉，村民变身

“乡建艺术家”，成了其他村建设
发展的“导师”。去年 4 月，宁海
县实施艺术振兴乡村行动，中国
人民大学丛志强副教授团队入驻

葛家村开展“融合设计 艺术赋
能”，通过融合设计理念激发村民

“内生动力”改造家园，就地就近

取材、培养本土“乡建艺人”、挖
掘 乡 愁 元 素 、 壮 大 农 旅 产 业 经
济，不仅让葛家村成为全国“网

红 村 ”， 带 动 周 边 村 庄 连 片 共 建
“乡村艺术谷”，还将经验模式输
出到鄞州区城杨村、贵州晴隆县
定 汪 村 等 地 方 ， 不 断 书 写 “ 赋
能、财富、友好”的艺术振兴乡
村“宁海模式”。

昨天上午 10 时 40 分，宁海巧
娘工作室大佳何工作站揭牌，“佳
人有技”——手工艺特色庭院展评
活动引来国内外游客驻足观赏。在
一家叫“线在”的小店里，一件件
村民钩编的毛线手包、可爱小人让
游客爱不释手。“我们的入驻就是
帮助葛家村的妇女进一步提升审美
品位，创作出更具乡村特色的作
品。”宁海巧娘工作室主理人缪素
青说。

“艺术和美在神奇般激励着村
民更有创造力、创新力。”来自波
兰的学者玛格达莱纳夫妇认为，因
为艺术，葛家村的村民把爱、友谊
这些看不见的抽象东西转化成能看
见的真实具象的艺术品。

宁海这个“网红村”又火了一把

融合设计乡村艺术节开启美好生活

游客正在选购村民编织的钩编作品。 （蒋攀 摄）

本报讯 （记者黄合 通讯员
印晨瑶） 长期在机关大院待着、岗
位经历相对单一，这样的干部如何
历练？今年起，奉化区启动中层干
部“双向交流、实战赋能”，分批
分期选派 930 多名中层干部跨岗跨
部门交流历练，意在补足中层干部
经验、经历短板，全面提升中层干
部队伍执行力、战斗力。

3 个月前，马蓓蕾从奉化区供
销社被派至松岙镇进行短期跨岗交

流，初期的陌生忐忑和长年在机关
养成的“两点一线”生活习惯，让
刚到基层的她一时无从下手。为了
打破僵局，她积极向老乡镇请教、
跟着联村干部熟悉村情民情，从中
找出契合自身职能特长的工作着力
点。

在推进基层农合联省级党建试
点创建工作中，马蓓蕾和镇农办的
工作人员探索以支部连接产业、党
员引领先锋、合作推动发展的农合

联党建工作模式，最终得到了该镇
党委的认可。

奉化区针对长期在区直机关或
镇 （街道）、基层站所 （学校、医
院） 工作的中层干部，开展短期的
跨岗交流，帮助他们快速积累岗位
经验、拓宽工作思路；选派 600 多
名中层干部担任“驻企专员”“村
社 指 导 ”“ 项 目 经 理 ”“ 街 巷 跑
长”，主动深入一线跑企业、跑村
社、跑工程、跑街巷，将“三服

务”落实到底。
与此同时，当地还将交流人员

选派、培养等有关情况纳入年度组
织工作目标管理考核和干部作风整
治考核评价指标，针对跨岗交流干
部明确提出参加 5 次夜学夜访活
动、开展 1 次“中层干部上讲堂”
活动、参与 1 项重点项目或专项工
作、帮助解决 1 件实际问题、记录
1 份 “ 跨 岗 交 流 日 记 ” 等 具 体 要
求，确保他们沉下心来做实事。

如何提升中层干部“硬核力”？

奉化探索“双向交流、实战赋能”跨岗历练

本报讯（记者孙吉晶 通讯员
方彦东） 眼下正是黄瓜上市的季
节。日前，吉林延边州和龙市三河
村张子忠一家采收秋黄瓜，大棚里
洋溢着丰收的喜悦。“今年引种了

‘思壮 111’黄瓜嫁接苗，现在一
天可以采收近 200 公斤黄瓜。”张
师傅笑着说，采用嫁接技术，黄瓜
亩产量比之前提高了三成，一亩地
可增加 1000 多元收入。

今年，在东西部扶贫资金的支
持下，延边州加大了对嫁接黄瓜的
推广力度，无偿为 8 个县市的农户
提供“思壮 111”黄瓜嫁接苗 68 万
株，累计示范面积 140 亩，带动当
地 50 多户农户种植，其中 10 余户
是建档立卡贫困户。

为加快脱贫攻坚步伐，早在
2010 年，延边州就投入基础设施
建设，大力发展黄瓜产业。然而，两
三年后，张子忠等种植户发现黄瓜
自根苗的产量和成品瓜质量迅速下
降，同一地块连作障碍现象严重。

在 延 边 州 科 技 局 的 对 接 下 ，
2018 年，宁波市农科院专家赶赴
延边查找原因。大家经过讨论，决
定采用嫁接技术，帮助当地种植户
破解难题。

黄瓜嫁接技术是黄瓜生产栽培
中克服连作障碍、减少病害发生的
一项主要技术措施，其过程是将黄
瓜幼苗接穗至抗病性更强的南瓜砧
木上。

延边和宁波相隔千里，宁波带
去的品种会不会“水土不服”？

带着疑问，宁波市农科院的科
研人员联合延边州农科院开展了长
达 9 个月的品种对比试验，最终筛
选出适宜当地气候和种植条件的优
质砧木品种——“思壮 111”。经
过试种发现，嫁接“思壮 111”砧
木的黄瓜苗不仅抗病良好、长势旺
盛，成熟后的黄瓜更是个头粗大、
口感清脆，亩产量与之前的自根苗
相比提高近 30%。

去年以来，宁波市农科院多次
选派技术专家到延边为当地种植户
和农技人员开展培训，进行实地指
导，帮助他们尽快掌握技术，少走
弯路。

如今，延边当地的嫁接黄瓜正
是采收期，亩产超 5000 公斤，按
照市场平均售价每公斤 3 元计算，
每亩产值超过 1.5 万元，纯收入可
达 1.3 万元，种植嫁接黄瓜的农户
心里乐开了花。

宁波市农科院高级农艺师应泉
盛表示，他们将继续做好项目跟
踪，走访试验农户，和当地农技人
员一起，共同破解嫁接育苗、田间
栽培以及砧木品种等存在的问题。

我市一项技术
破解延边黄瓜连作难题
亩产量提高三成，亩收入增加1000多元

通讯员 姜鹏 记者 陈朝霞

昨日一早，一辆冷链运输车驶
进三江购物的仓库，车上装载的是
产自贵州省黔西南州的 185 箱 3500
公斤红心猕猴桃。“终于等到这批
猕 猴 桃 ， 心 里 的 石 头 可 算 落 地
了。”宁波贵客商贸有限公司的总
经理陆孟匀查看着猕猴桃的情况，
长舒了一口气。

陆孟匀心里的“石头”，源自
这车猕猴桃“坎坷”的运输过程。

“10 月 3 日发车，本来第二天就能
运到，没想到堵了这么久。”陆孟
匀说，运输车被堵在高速路上，让
他焦急万分，“我每隔半天就联系
一下驾驶员确认位置。堵在路上这
么久，怕出现损耗，影响猕猴桃的
品相。”

据了解，陆孟匀作为一名贵州
人，始终心系家乡，参加了海曙区
多场消费扶贫活动，努力为贵州的
农特产品寻销路、拓市场，帮助贵
州农户增加收入。眼下，正值贵州
省黔西南州红心猕猴桃的采摘旺
季。9 月 28 日晚上，贞丰县挽澜镇
挽澜村思云凡种养殖农民专业合作
社的负责人给陆孟匀打来电话，说
合作社里有近 5000 公斤的红心猕
猴桃等待销售，请他帮忙拓展销
路。

陆孟匀立即各方奔走。宁波市
商贸集团和三江购物的相关负责人
得知消息后，第一时间进行协调对
接，最终三江购物于 9 月 30 日敲定
了采购 3500 公斤红心猕猴桃的计
划，将在作为线下扶贫产品销售点
的 20 余家门店上市。

假期消费扶贫不“打烊”——

3500公斤猕猴桃远道而来

记 者 黄程
杭州湾新区报道组 高博雯 赵春阳

国庆中秋长假期间，杭州湾新
区诸多重点企业不停工不停产，工
人们依然坚守工作岗位，对标对表
赶进度、增效益。

昨天上午，在吉利汽车杭州湾
第二生产基地，加班人员正在自己
的岗位上聚精会神地完成指定工
作，分工明确、有条不紊。在总装
车间，工作人员配合维修人员对设
备进行维修和保养，为新车型星瑞
的生产做好设备保障工作。在内部
停车场，质量部的工作人员正在配
合进行日常发车的检验，从天窗到
底盘、从车头到车尾，不放过任何
一个细节，并详细记录。

在慈星厂区的智能化车间内，
百余台电脑横机的编织器件正在轨
道上不停地来回穿梭，各种颜色、款
式的毛衣产品源源不断地从设备中
生产出来。据了解，慈星从 10 月 2 日
开始加班赶制一批总量为 10 万件
的毛衣订单。企业高效的生产和高
质的产品获得了市场的青睐。企业
相关负责人表示，目前，生产线能
够实现月产量约 10 万件的产能。

兴业盛泰、方太集团、群芯微
电子有限公司、大发化纤有限公司
等重点企业的生产线在假期里持续
运作；圣宇瑞医疗器械有限公司的
呼吸面罩生产线于 10 月 5 日恢复生
产；金田新材料年产 35 万吨的高
导高韧铜线项目的生产线经过几天
短暂修整后，也于昨日再次开启。

杭州湾新区
重点企业“双节”不停产

昨天上午，在宁波中体 SPORTS 城举办的首届宁波市小篮球联赛江
北赛区正式开赛。大赛分为 U8 男子组、U10 男子组、U10 混合组、U
12男子组。据了解，本次比赛将持续至10月7日。（王鹏 翁晨丹 摄）

小篮球 大梦想


