
汽车电动化早已不是新名词。
在以特斯拉为代表的新造车企业冲
击之下，发展 130 多年的汽车产业，
开始了前所未有的深刻变革。这场
变革始于行业洗牌，凡是仍停留在
燃油车时代抱残守缺的车企，或许
终将面临被淘汰的命运。

于是我们看到越来越多的国际
车企开始大象转身，以坚定的信心
转型电动化。11 月 3 日大众中国携
两个合资伙伴南北大众一起，发布
了 两 款 诞 生 于 MEB 纯 电 平 台 的

“ID.4 孪生车型”。目前，大众已规划
电动出行以及数字化领域投资 600
亿欧元，预计到 2025 年纯电动汽车
比例将达到 20%，2025 年后将至少
推出 80 款新能源车型。

加速转型的不光是大众，丰田
规划 2025 年完成超过 100 万辆电动
车，2030 年电动汽车销量超过 550
万辆；宝马规划 2021 年 25%是电动
车，2023 年之前至少推出 25 款电动
车型，2025 年电动汽车的销售量每
年增长 30％以上，到 2030 年 10 年
内 销 售 700 万 辆 电 动 车 ；奔 驰 在
2019 年发布的“2039 愿景”则是：至

2030 年，电动车型将占据奔驰新车
销量一半以上的份额。

“可以预见，未来几年电动车产
量将迎来集中释放，届时行业优胜
劣汰的竞争必然加剧，宁波整车制
造企业需要加快转型升级。”业内专
家表示，值得庆幸的是，在向“新”而
行的大环境下，宁波整车生产“双子
星”早早地开始了电动化的布局。

作为国内汽车自主品牌的龙头
企业，吉利汽车的优势早已被世人
所知，其销量已连续 3 年位居国内
自主车企之首。在总销量稳步提升
的同时，新能源汽车是吉利汽车的
一大亮点。吉利汽车最新的公告显
示，该企业 9 月及 10 月新能源汽车
的销量分别为 6092 辆与 5826 辆；出
口销量分别为 8068 辆、10531 辆。其
中，9 月出口销量同比增长 203%。

在逐步推出帝豪 GSe、吉利博
瑞 GE 插电混动等新能源车型后，
吉利历时 4 年，投入超过 180 亿元，
推出了以用户出行体验为核心的纯
电原创架构。10 月底，领克首款纯
电 动 豪 华 轿 跑“ZERO concept”
的首台白车身在杭州湾新区 SEA

工厂下线，标志着该新车已正式迈
出 量 产 第 一 步 。按 照 计 划 ，领 克

“ZERO concept”将 于 2021 年 下
半年实现量产上市。与此同时，超过
16 款新能源车型也已启动研发，布
局不同的细分市场，均将于 2021 年
起投放市场。

“双子星”中另一颗启明星同样
闪亮。5 月 28 日，上汽大众宁波分公
司地产豪华 MPV“威然”重磅上市。
截至 9 月底，该款车型累计销量 1.5
万辆，为杭州湾新区贡献产值 40.42
亿元。

宁波整车制造企业早早地进入
新能源汽车领域值得庆幸，但也有
业内专家给出了 不 同 的 意 见 。据
不 完 全 统 计 ，目 前 国 内 市 面 上 的
新 能 源 产 品 已 接 近 200 款 。但 随
着 新 能 源 汽 车 新 品 的 不 断 增 加 ，
其 销 量 并 没 有 显 著 的 提 升 ，最 终
反 而 被 特 斯 拉 Model 3 这 个“外
来 和 尚 ”拔 了 头 筹 。种 种 迹 象 表
明 ，“ 多 生 儿 子 好 打 架 ”的 产 品 策
略并不一定适用于新能源汽车领
域，只有放慢脚步，沉淀技术，才能
更好、更健康地发展。

传统车企电动化热火朝天
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风口已至风口已至
宁波汽车产业向宁波汽车产业向 而行而行

领克首款纯电动豪华轿跑“ZERO concept”将在杭州湾新区量产。
（受访单位供图）

“今年前 10 个月，我们累计销
量已达 1.69 万辆，超过去年全年销
量 总 和 。其 中 ，10 月 单 月 销 售 量
3003 辆，同比增长 46.1%，创年内新
高。”威马汽车公关部相关负责人告
诉记者，以威马首款纯电 SUV——
威马 EX5 为例，该款车型累计销售
量已接近 3.9 万辆，稳居“造车新势
力”单一车型销量冠军。

在该负责人看来，《规划》中提
出，到 2025年，新能源汽车新车销量
达到汽车销售总量的20%左右，是对
新能源汽车产业的重大利好。据她保
守估计，即使整体的汽车销量不再增
长，按照 2019 年 2576.9 万辆的销售
规模计算，新能源汽车的市场规模将
超过500万辆，是目前的4倍至5倍。

宁波洛兹比亚迪 4S 店市场经
理陈明浩同样对新能源汽车的发展
充满期待。他告诉记者，自今年 9 月
以来，其所在的 4S 店销售量明显增
加，每月新能源汽车的销售量已超
过 80 辆。其中，比亚迪宋的销售量
占比超过一半。

在陈明浩看来，随着充电桩等基
础设施的不断完善以及充电、停车、
通行等使用环节优惠政策的陆续出
台，消费者的体验会更加舒适，对新
能源汽车的认可度也将随之提高，智
能新能源汽车有望走进千家万户。

“就像智能手机一样，新能源汽
车是未来的发展趋势。”在东部银泰
城，小鹏汽车的销售员汪世东告诉
记者，目前小鹏汽车东部银泰城店

单月的销售量在 60 辆左右，销量明
显回升。

在销售量节节攀升的同时，消
费者对新能源汽车的认可度明显提
升。性价比、绿色化、智能化等因素
让新能源汽车异军突起。威马汽车
公关部相关负责人给记者算了一笔
账 ，以 威 马 EX5 为 例 ，其 搭 载 的
Living Motion 三电动能系统，具
有高达 93%的电能转化效率，高续
航里程、低电耗优势，使其每公里行
驶的最低成本仅需 4 分钱。

11 月 11 日中国汽车工业协会
发布的数据显示，中国 10 月份汽车
销量 257.3 万辆，同比增长 12.5%；
今 年 前 10 个 月 ，我 国 汽 车 销 量
1969.9 万辆，同比减少 4.7%。

消费市场春江水暖鸭先知
兵马未动，粮草先行。面对市

场的变化，宁波汽车零部件企业纷
纷向电动化转型。8 月 10 日，华翔
在互动平台表示，该公司已有产品
配套恒大汽车。一直以来，华翔可
谓大众、宝马、奔驰等老牌车企的

“带刀侍卫”，此次进入恒大产业
链，是华翔迈出的重要一步。

除了华翔，均胜电子为蔚来
ES6、蔚来 ES8 分别提供了 360 度
摄像头硬件与前视摄像头，为理想
ONE 提供了安全气囊、安全带等
安全部件等；容百新能源进入了多
款新势力造车的 PACK 电池包供应
链；拓普集团则为小鹏 P7 提供悬
挂系统。

在特斯拉的供应链上，宁波企
业的表现同样亮眼。其中，均胜为
其提供 BMS 电池管理系统、方向
盘元件、人车交互系统以及汽车电
子传感器；旭升提供了变速箱壳
体；华翔供应内饰件；拓普提供
NVH 零部件和底盘结构件等。东
睦、继峰、双林、爱柯迪等也直接
或间接成为特斯拉的供应商。

借助新能源汽车的发展势头，
拥抱风口的宁波汽车零部件企业发
展势头迅猛。以旭升为例，得益于
特斯拉、采埃孚等客户需求的不断
增长，旭升交出了一份亮眼的成绩
单。今年前三季度，旭升实现营收
11 亿元，同比增长 42.2%；归母净
利润 2.3 亿元，同比增长 69.72%，
增 速 与 上 半 年 相 比 分 别 提 高 了
10.14 个 百 分 点 和 3.75 个 百 分 点 。
上半年，公司对特斯拉销售额约
3.26 亿元，同比增长 25.14%；对采
埃孚销售额约 4870 万元，同比增
长 186.38%。随着特斯拉现有车型
的 进 一 步 爬 坡 以 及 国 产 “Model
Y”等新车型的量产，旭升销售额
有望进一步跃升。

除了已经进军电动汽车领域的
零部件企业，在记者采访过程中，
也有不少企业表示虽然目前尚未在
新能源汽车领域布局，公司产品主
要用于传统车型，部分产品在混合
动力汽车上有一定的运用。但随着

新能源汽车市场的逐渐扩大，公司
也会积极投资跟进产业内的优质项
目。

“ 《规划》 的出台，从提高技
术创新能力、构建新型产业生态、
推动产业融合发展、完善基础设施
体系、深化开放合作等方面，为新
能源汽车产业未来 15 年的发展提
供了指引，目标指向就是要增强

‘自我生长’能力和国际竞争力。”
市经信局相关负责人说。

随着 《规划》 的落地实施，新
能源汽车销量将逐渐增长，对汽车
零部件行业内的企业有直接的拉
动作用，同时也将直接促进传统
汽车零部件企业转型，以便未来
能为新能源汽车提供所需的汽车
零部件。

零部件转型升级紧随其后
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到2025年，我国新能源汽车新车销量占比达到20%左

右；坚持电动化、网联化、智能化发展……11月2日，国务院

办公厅印发《新能源汽车产业发展规划（2021-2035年）》，

为我国未来十五年新能源汽车产业发展指明了方向。

在我们慨叹未来已来之时，汽车行业用一款款不断

刷新消费者认知的炫酷车型告诉我们，这是一个汽车定

义不断进化的时代，也是一个充满创新的时代。

作为我市万亿级汽车产业重要组成部分之一的新能源

汽车产业，迎来高质量发展机遇的同时，也面临着巨大挑

战。风口已至，宁波汽车产业向“新”而行，值得期待。

““新新””

吉利在余姚的生产车间。 （吉利汽车供图）

记者 殷聪 实习生 戴卓佳 刘怡

鼠浪湖矿石中转码头试靠全球最大40万吨矿船“铁矿巴西”轮。
（资料照片）

记者 俞永均

11月12日上午，宁波舟山港
股份有限公司与淡水河谷国际有
限公司组建合资公司建设和运营
舟山鼠浪湖西三区项目签约仪式
在杭州举行。根据协议，双方各

出资50%组建合资公司，负责项目
建设和运营。

淡水河谷公司是世界上最大的
铁矿石生产商，淡水河谷国际是其
全资子公司。此次签约，意味着淡
水河谷公司在中国投资最大单一项
目落户宁波舟山港，预示着世界第
一大港口与世界第一大矿企正在迈
向深度合作。

“这将巩固宁波舟山港世界第一
大港的地位”“此举有助于淡水河谷
降低整体供应链成本”……对于两

大巨头的强强联合，业界和资本市
场一片看好，极尽溢美之词。

那么，在疫情大考之下，宁波
舟山港与巴西淡水河谷的深度牵
手，究竟透露出哪些积极信号？

这是一次优势互补的强强联
合。宁波舟山港连续11年成为全球
货物吞吐量第一大港，其下属的鼠
浪湖矿石中转码头拥有交通运输
部、国家发改委明确可接靠全球最
大40万吨矿船的7个泊位中的2个，
为全国拥有可接靠40万吨矿船泊位
最多的码头。淡水河谷是世界上最
大的铁矿石和球团矿生产商以及世界
上最大的镍金属生产商，同时还生产
锰矿石、铁合金、冶金煤和动力煤、
铜、铂族金属、金、银和钴，业务遍
布世界五大洲。

这是外资巨头看好中国经济的
一个强烈信号。国家统计局发布的

数据显示，前三季度中国国内生产
总 值 按 可 比 价 格 计 算 同 比 增 长
0.7%，疫情大考下今年中国经济已
实现正增长。这其中，以浙江为代
表的长三角地区是中国经济复苏的
强劲引擎，前三季度浙江经济同比
增长2.3%，宁波回升幅度更是居全
省第一。毫无疑问，在全球经济还
在负增长的背景下，没有哪家外资
巨头能忽视中国市场和浙江市场，
越早布局就越能分享中国经济增长
的成果。

从港口发展来看，今年宁波舟
山港的靓丽成绩令人瞩目：前三季
度完成货物吞吐量 88709万吨，同
比增长 4.9%；完成集装箱吞吐量
2136万标准箱，同比增长0.5%。下
半年以来，宁波舟山港集装箱吞吐
量的同比增幅呈现加速增长态势，
10月份预计完成270.4万标准箱，同

比增长21.1%。对于这位合作伙伴的
惊艳表现，想必淡水河谷也是羡慕
不已，深度牵手意愿强烈。

这是积极响应长三角一体化战
略的体现。长江沿线分布着中国最
多的钢铁厂，包括宝钢、马钢、武
钢、南钢、杭钢、重庆钢铁、攀枝
花钢铁等。宁波舟山港是长江经济
带龙头的“龙眼”，地理位置优越，
是我国重要的原油、铁矿石、煤
炭、液化石油气的仓储中转基地。
从商业角度考量，淡水河谷作为世
界上最大的铁矿石生产商，借助宁
波舟山港发达的海铁联运、江海联
运、河海联运等多式联运体系，就
能大大降低整体供应链成本，增强
竞争优势。对宁波舟山港来说，牵手
淡水河谷提升舟山鼠浪湖铁矿石中转
码头的作业能力，就能进一步巩固自
己在大宗散货储运中的功能地位，降

低临港产业物流成本，增强在共建
“一带一路”、长江经济带发展、长三
角一体化发展等国家战略中的“硬
核”作用。

这是适应开放新体制新机制的
需要。9月21日，《中国（浙江）自
由贸易试验区扩展区域方案》对外
发布，浙江自贸区正式拓展到宁波
片区。在宁波片区“一区三中心”
的建设中，宁波舟山港具有核心作
用，要加快建设集装箱干线港和大
宗能源、原材料中转运输港。此
前，上港集团已入股宁波舟山港，
在携手建设上海国际航运中心集装
箱枢纽港、构建长三角港口群业务
一体化运行体系方面迈出了坚实的
一步。此次宁波舟山港和淡水河谷
的深度牵手，在巩固鼠浪湖矿石中
转基地地位的同时，也势必加快推
动其谋划建设铁矿石分销中心。

世界第一大港口牵手世界第一大矿企

对外透露了啥信号？


