
临近中午，浙江易锻精密机
械有限公司技术总监梅碧舟刚刚
结束了与西北工业大学相关负责
人的研讨。“大深径比变截面空
心薄壁细长轴内孔精密成形工艺
及装备研究”，这个双方共同研
发的创新项目刚刚完成中试，即
将从图纸走向现实。

“大深径比薄壁细长轴类零
件，在中小型航空发动机中占有
重要的位置，轴类零件的尺寸精
度要求苛刻，是航空发动机的关
键制造技术之一。”梅碧舟说，
完成技术储备后，易锻精机的核
心竞争力将进一步提升，产品矩
阵越发完善。

事实上，这并非易锻精机第
一次与科研院所共同攻克技术难
题。在象山县科技局科技大市场
的牵线搭桥下，短短 3 年内，易
锻精机已成功攻克近 10 个关键
技术难题。

在高科技的赛道上，企业崛
起既需内部积累，更需外部推
动。如何为他们“扶上马、送一
程”？与高校院所深度合作，为
企业注入持续不断的创新动力，
是科技大市场的主要职责之一。

近年来，在科技大市场的协
助下，易锻精机与浙江万里学院
成功牵手，双方共同研发的智能
冲压管理系统，解决了该企业的
远程运维难题。通过物联网感知
及大数据分析，现在易锻精机的
工程师不去现场也能解决客户的
生产难题。

不仅如此，与中国矿业大学
共同研究的“热平衡供给装置的
仿真模拟与优化设计”项目，进
一步改进了易锻精机冲压工艺，
让冲压机产品更具竞争力。

“通过‘科技红娘’的牵线
搭桥，宁波科技成果正加速走向

‘应用场’。”市科技局相关负责
人说，科技成果转化难，难就难
在信息不对称，缺少专业化的

“中介服务”。为高标准建设国家
科技成果转移转化示范区，集聚
高端创新资源，构建完善的技术
交易服务体系，加快我市科技成

果转移转化，2016 年，由市科
技局牵头建设的宁波科技大市场
正式亮相。

经过多年的发展，宁波科技
大市场累计发布技术需求 1 万余
项 ， 自 主 发 布 科 技 成 果 2763
项，促成产学研合作项目 1036
项，成交合同金额 9.55 亿元。

今年以来，宁波科技大市场
携手分市场、专业市场、入驻机
构举办各类线上线下科技合作交
流活动 109 场。其中，技术供需
双向对接会 43 场，挖掘技术需
求 423 项 ， 发 布 科 技 成 果 706
项，线上达成产学研合作项目
27 项 ， 实 现 合 作 金 额 2951 万
元；指导全市认定登记技术合同
2067 项，今年上半年，全市实
现技术交易额 453.68 亿元，同比
增长 128.9%。

“随着新一轮科技革命与产
业变革的加速融合，我们也在与
时俱进，不断提升服务水平，为
宁波打造全球智造创新之都贡献
更多力量。”该负责人说，在技
术交易需求量不断增长的当下，
宁波为进一步提升对接转化效率
和智能化、精准化程度，优化升
级原有基础架构，大市场 3.0 版
应运而生。

通过创新底层架构、扩充四
大资源库、开发智慧对接系统、
打造智慧对接子平台和区 （县、
市） 大市场子平台，大市场 3.0
版将为企业创新需求与大院大所
创新成果产业化提供更优质的服
务，打造“产学研金”对接大平
台，加快打通创新成果转化“最
后一公里”，为我市产业升级转
型提供科技创新服务支撑。

近日，“浙里好成果”平台
建设暨浙江创新馆启动仪式在杭
州未来科技城举行，宁波科技大
市场积极配合市科技局组织会
议。由市科技局推荐的 161 件科
技创新成果成功入选浙江创新
馆。这些科技成果涵盖生物医
药、新材料、新能源、智能计算
和人工智能、智能控制和先进技
术、种业创新等领域。

搭平台
唤醒实验室“沉睡”成果

在技术市场有这么一群人，他们既能身着白大褂，读懂实验室里的
硬科学，又能西装革履，游走于市场、企业之间，让技术成果走出实验
室，应用到产品中去。他们就是成果转化领域的主力军——技术经纪
人。

如同在婚恋中牵线搭桥的红娘，技术经纪人的作用就是破解供需双
方信息不对称的难题。当企业有难题、专家有技术时，技术经纪人要做
的就是将难题与技术精准匹配。因此，在业界他们也被称为“科技红
娘”。

多年来，宁波科技大市场联合各分市场专业市场，充分发挥市场这
只“无形之手”的力量，通过区（县、市）级科技大市场专业化运作及
出台精准激励政策，在成果供需两端布局专业化科技服务队伍，一批既
懂技术又懂市场的“技术红娘”快速成长，助力宁波科技成果加速走向

“应用场”。

“自我们‘基于微通道连续流技术
的药物连续生产装备和过程控制系统
的研发和产业化’项目入选 2022 年度
双碳科技揭榜挂帅十大项目后，我们
新项目的推进十分迅速。”这两日，宁
波九胜创新医药科技有限公司总经理
郑赞胜有些忙碌，对接客户、安排订
单，忙得不亦乐乎。

从替米沙坦中间体系列产品快速
转换至微通道新赛道后，九胜创新近
年来在新兴领域快速发展。这一切源
于微通道项目的成功申报。

将时间拉回至 2021 年，彼时的九
胜创新刚刚进入微通道赛道。抱着试
一试的态度申报了年度双碳科技揭榜
挂帅十大项目，但由于缺少申报经验，
当年项目并未成功入选。

“对于我们企业来说，创新是头等
大事，申报项目本身就是锦上添花，当
时也没有太在意。”郑赞胜说，但没想
到的是，北仑区科技局了解到九胜创
新的新项目后，第一时间找到了企业，
鼓励企业继续申报，政府部门反而成
了企业申报的助推器。

去年，在政府部门的协助下，九胜
创新微通道项目成功入选年度双碳科
技揭榜挂帅十大项目。但让郑赞胜没
想到的是，申报后微通道项目迎来了
跨越式的发展。

特别是在科技大市场举办的中国
创新创业大赛宁波总决赛上崭露头角
后，九胜创新得到了业界的广泛关注。
社会投创机构纷至沓来，投融资对接不
断；同和药业、九洲药业、复星医药等行
业龙头企业也纷纷抛来橄榄枝。数据显
示，去年九胜创新微通道板块实现营收
1000万元。

在宁波，九胜创新的故事并非个
例。

众远新材料科技有限公司生产的
增材制造粉末材料曾一度面临“卡脖
子”难题。通过自主创新，该企业先后
突破多个技术壁垒，逐步掌握先进制
粉装备技术。目前，众远新材料已获得
10 多项专利，累计掌握 4 种以上制粉
工艺。其中，众远新材料生产的高温合
金粉、铝合金粉等产品的性能已赶超
世界水平。

宁波芯速联光电科技有限公司，
主攻光通讯关键高速光芯片的设计与
封 装 制 造 。目 前 ，其 设 计 、制 造 的
AWG 光芯片已从主流的 100G 成功提
升至 800G，提前布局的 400G 硅光收
发芯片已完成技术储备与行业标准机
构认证。不仅如此，芯速联光电研发的
8 寸芯片性能已达到全球领先水平，
解决了国内此类芯片“卡脖子”技术及
自主供应的难题。

据了解，中国创新创业大赛是目
前国内同类赛事中水平最高、规模最
大、影响最广、最具权威性的全国性赛

事。从 2012 年首届开办以来，已经成
为我国催生新发展动能的重要工作平
台，吸引了大量企业、创业者与投资机
构慕名而来、踊跃参与。

今年，第十二届中国创新创业大
赛宁波赛区启动报名以来，注册企业
已达 1212 家，参与报名企业首次破
千，已达 1128 家，较去年增长超 35%。
本届大赛重点围绕新材料、工业互联
网、关键核心基础件三大科创高地建
设，全面助力我市产业集群发展和新
兴产业的高级化和产业链现代化，助
力科技型中小企业快速发展，为宁波
经济社会高质量发展提供强劲动力。

为做好第十二届中国创新创业大
赛宁波赛区赛事组织工作，进一步挖掘
参赛企业技术潜力，提高参赛项目品
质，有效推进参赛进程，第十二届中国
创新创业大赛宁波赛区赛前专场培训
会在宁波科技大市场顺利举行，近 150
名参赛企业代表线上线下参加培训。培
训聚焦商业计划书撰写、路演答辩技
巧、赛事流程及规则等方面内容，进行
了重点讲解和经验分享，帮助参赛企业
理清思路、掌握技巧，更好地了解赛事
进程和有关注意事项。参会企业代表表
示，将认真做好准备，进一步完善有关
材料，争取在大赛中取得优异成绩。

宁波作为省级独立赛区，已经成
功举办了 11 届创新创业大赛，为赋能
甬城双创生态、走深走实高质量发展
之路贡献了重要力量。累计报名参赛
项目近 4000 项，其中获得全国总决赛
一等奖 3 个、二等奖 7 个、三等奖 7 个、
全国优秀奖 125 个，参赛企业对接投
融资 46 亿元。参赛企业中上市企业累
计有 5 家，进入上市培育库企业 19 家，
独角兽企业 1 家，瞪羚企业 64 家，创新
创业工作社会经济效益显著。

为促进技术要素资源跨区域流
动，宁波科技大市场建设长三角成果
转化合作平台，积极承接杭州、蚌埠等
城市优质创新资源溢出成果；不断创
新跨区域联合技术攻关、院企对接等
科技交流合作组织形式，加速推动科
创要素双向流动，共同提升区域创新
能力。

今年以来，宁波科技大市场积极
组织甬江科创区、产业技术研究院、相
关领域科技企业及科技服务机构 30
余人参加杭州“百千万”系列活动之

“杭绍甬科创要素对接会”。来自杭绍
甬的代表围绕“双城记”重点任务和发
展规划进行深入探讨，积极探索高效
科技成果转移转化路径，为后续更好
的区域合作夯实基础。

与此同时，随着国内宁波周暨甬
蚌科技合作双向对接洽谈会成功举
行，共发布两地科技成果和技术需求
173 项，促成两地产学研意向合作项
目 22 个，意向合作金额近 5000 万元。

扩影响
借助双创大赛闯名堂

“国有资产”管理的束
缚，是掣肘科技成果转化的重
要障碍之一。随着省科技厅会
同省财政厅联合开发的“安心
屋”应用场景成功落地，该应
用场景将职务科技成果与普通
国有资产区别开来单列管理，
并为全省高校院所搭建了统一
的成果转化内部审批通道。在
该应用场景上，所有审批节点留
痕存证，在国内率先实现职务科
技成果“内控管理—转化审批—
公开交易”全流程电子化。

数据显示，全省有150余
家高校院所、公立医院入驻

“安心屋”，近5万项科技成果
实行单列管理。科技成果转化
内部审批部门减少三分之二，
审批时长缩短一半。

目前，宁波科技大市场正
以“安心屋”推广为契机，全
面推动职务科技成果赋权和单
列管理改革在全省推广落地，
引导高校院所健全成果转化内
控制度，打消科研人员“不敢
转”顾虑。

“安心屋”推动“安心促转”全省覆盖

一个地区经济越活跃，产
业越富集，技术需求就越高，
但同样也需要服务能力更强的
技术经纪人。

“一名成熟的技术经纪人
可以从各种科技成果中，匹配
到合适的购买方，再根据市场
行情、相关政策法规与卖方议
价，引导谈判，还可以在交易
和成果转化的全过程中提供指
导和咨询服务。”浙江清华长
三角研究院宁波分院产业发展
部部长舒展告诉记者，虽然从
表面上看，技术经纪人干的是
中介的活，但技术成果不像一
般的商品，拆开包装就能直接
使用，技术从实验理论走向市
场，有太多的工作需要技术经
纪人去协调和公关。

完整的技术转移转化过程
相当复杂，涉及调研需求、匹
配 专 家 、 技 术 判 断 、 市 场 调
研、商业策划、法律协议、实
地 考 察 、 持 续 沟 通 等 诸 多 事
务，一名合格的技术经纪人既
要懂技术，又要懂市场，还要
熟悉相关法律法规。

因此，该行业门槛高、培
养周期长，从业者稀缺。按照
欧美科技强国技术经纪人的比
例 ， 每 100 个 科 研 工 作 者 中 ，
至少要有 4 名技术经纪人，目
前国内技术经纪人行业还处于
初期阶段，远远无法满足当前
的市场需求。

为 改 变 这 一 现 状 ，今 年 3
月，科技部火炬中心研究制定
了《高质量培养科技成果转移

转化人才行动方案》，方案中提
出，到 2025 年，全国建成人才培
养基地超过 50 个，培养科技成
果转移转化人才超过 10 万人。

宁波科技成果转移转化人
才培养启动较早，自从宁波市
生产力促进中心建设运营国家
技术转移人才培养基地（宁波）
以来，我市已举办初级技术经
纪人海曙专场、江北专场、镇
海专场、奉化专场、象山专场
及长三角专场等多场活动，目
前 基 地 初 级 技 术 经 纪 人 已 达
490 人，中级技术经纪人已达
108 人，累计培训技术经纪人
598 人，全市技术经纪人总量
已达 1401 人。

“高素质、专业化的技术转
移人才队伍是促进科技成果转
化和技术转移的基础支撑和重
要保障。”市科技局相关负责人
说，作为国家技术转移人才培
养基地，宁波继续按照分层培
养原则，着力打造初、中、高三
级科技成果转移转化人才梯队
体系。

与此同时，我市将通过进
一步扩大技术专业人才培养广
度，提高配置精度，组建科技
成果转移转化智库，充分调动
高校院所、医疗卫生机构、科
技型企业等主体参与科技成果
转移转化人才队伍建设的工作
积极性，全面提高从业人员的
专业素养和实践能力, 构建高
水平、专业化技术转移人才队
伍，营造推动技术转移转化人
才队伍建设的良好氛围。

提能力
精炼技术经纪人队伍
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宁波科技大市场善搭鹊桥
科技成果加速走向“应用场”
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▼越来越多的
科研团队通过科技
大市场为宁波企业
赋能。

▲第十一届中国创
新创业大赛现场。

在宁波科技大市场的牵线搭桥下，大连理工宁波研究院负责人前
往企业解决难题。

NINGBO DAILY4

近年来，甬蚌科技合作不断加深。


