
助力民营经济 实现共同发展

张正伟 杨蕾 王静芬

2023年是民生银行落地甬城的第21个年头。自成立以来，民生
银行宁波分行立足“民营企业的银行、敏捷开放的银行、用心服务的
银行”战略定位，以持续创新的金融产品和服务，迈出高质量发展坚
实步伐，支持实体经济发展。

金融是实体经济的血脉，为实体经济服务是金融的天职和宗旨。
民生银行宁波分行认真学习贯彻中央金融工作会议精神，深入践行金
融工作的政治性和人民性，做好科技金融、绿色金融、普惠金融、养
老金融、数字金融“五篇大文章”，以金融之力推动宁波高质量发展。

创新科技金融
护航专精特新

创新是引领发展的第一动力。近
年来，民生银行宁波分行立足宁波区
域特色，大力发展科技金融，成立专
精特新企业敏捷服务团队，创新设计
专精特新中小客群数字化智能评分模
型，优化审批流程，提升风控水平，
打造科创试点支行样板间，支持科技
创新和产业升级的力度持续加大。截
至 11 月末，专精特新企业贷款余额
超 50 亿元。

“民生银行‘易创 E 贷’线上申
请手续简便、资金随借随还、纯信用
这三个特点，有效解决了我们中小科
创企业在融资方面普遍存在的融资
难 、 融 资 贵 、 担 保 条 件 苛 刻 的 痛
点。”在民生银行宁波分行首家获批

“易创 E 贷”授信额度的一家专精特
新企业的财务总监说。“易创 E 贷”
是 民 生 银 行 今 年 9 月 发 布 的 新 产
品，是专门针对科技型中小企业轻

资产属性而打造的全流程线上化授信
产品。

与此同时，民生银行宁波分行积极
整合行业资源，如邀请毕马威私人与家
族企业服务总监举办金税知识讲座；引
入民银国际产业基金，与外部产业基
金、投资基金开展合作，引入 PE、VC
等投资机构，为科技型中小企业凝聚发
展合力。

聚焦绿色金融
践行ESG理念

民生银行宁波分行积极推进绿色低
碳发展，从支持宁波区域公共交通建
设、新兴清洁能源开发，到传统企业绿
色升级、生态环境治理，深入践行 ESG
理念。截至 11 月末，绿色信贷增速达
130%，远超各项贷款增速。

在支持光伏产业新能源发展方面，
民生银行宁波分行为某低碳园区建设工
程项目提供贷款 3 亿元，支持完善园区
智能化及供电系统设施，助力构建新能
源供给体系。

在支持绿色技术升级、改善环境质
量方面，民生银行宁波分行为某热电公
司量身定制综合金融服务方案，提供中
长期技术改造贷款 1.5 亿元，专项用于
热电联产升级改造二期项目建设。项目
建成后，将有效提高能源利用效率，减
少煤炭消费量，大幅削减烟气污染物排
放量，提高空气质量。

在保护生物多样性、推进生态文明
建设方面，民生银行宁波分行制定生物
多样性保护信贷政策，发放首笔生物多
样性保护贷款 1.5 亿元，用于改善湿地
生态功能和生态服务功能，创造可持续
发展的生态社区。

深耕普惠金融
擦亮为民底色

自 2008 年率先开展小微金融探索
实践活动以来，民生银行宁波分行始终
将普惠金融作为战略业务全情投入，持
续加大对普惠金融的支持力度。截至
11 月末，普惠小微贷款余额近 130 亿
元，占各项贷款比重超 20%。

“民 生 银 行 效 率 真 高 ， 全 流 程 线
上办理非常快！”蔡先生赞不绝口的
是 民 生 银 行 今 年 新 上 线 的 “ 民 生
惠 ”， 这 是 一 款 依 据 大 数 据 智 能 决
策，专门为小微企业提供的全线上信
用 贷 款 产 品 。 民 生 银 行 宁 波 分 行 为
1500 余 家 小 微 企 业 提 供 了 超 5 亿 元

“民生惠”授信支持。
今年以来，民生银行宁波分行着

力推进小微业务向“线上化、智能化、
法人化”转型，以综合金融服务护航普
惠小微企业成长发展全周期。针对供应
链上下游小微企业，提供信融 e、采购
e、订单 e、订货快贷等生态金融产品；
针对宁波区域特色产业核心企业，搭建

小微“蜂巢”，形成小批量可复制的业
务模式，提升服务效率。同时开展“伙
伴银行”“走万企 提信心 优服务”

“园区万里行”等活动，上门提供差异
化综合金融服务方案及税务筹划、法律
咨询等服务，已通过走访活动将普惠金
融服务送达近万家企业。

发展养老金融
用心用情用力

“小赵，谢谢你们哦。每次参加活
动都能学到东西，今天又学会了在手
机上缴纳水电费。最近流感高发，老
师还教了冬季养生知识，你们真是太
用心了。”杨阿姨是民生银行宁波分
行 “ 老 年 科 普 工 程 ” 活 动 的 常 驻 学
员，每次来都要和工作人员分享学习
心得。

为帮助老年人搭乘智能手机高速
发展“快车”，民生银行宁波分行在
2019 年启动智能手机课堂，打造“民
生悦享”品牌，为老年人增添智慧生活
乐趣。2020 年以来，联合宁波市科学
技术协会等单位实施“宁波市民生实事
项目”老年科普工程，进一步提升活动
内涵。这一暖心工程现已涵盖了智能手
机普及、反诈科普、健康科普、艺术美
育、公益互助等内容。该行开展千余场
活动，覆盖 12 万余人次，为老年人跨
越“数字鸿沟”、畅享美好生活提供了
有效支持。

网点是老年人办理金融业务的第一
选择，该行坚持社区金融战略，推进社
区金融升级，将社区支行打造成为老年
人服务的重要窗口，当好老年人的“社
区管家”，打通金融服务“最后一公
里”。同时，深入开展个人养老金政策
宣传，丰富悦享款储蓄、专属理财、养

老金年金保险等产品服务，满足老年人
的理财需求。

转型数字金融
丰富生态场景

员工流动性大、员工分散难以聚
集、无法集中开立一类账户⋯⋯这是某
互联网平台企业一直以来面临的难题。
民生银行宁波分行运用“云·钱包”，
落地“一个平台、N 个公司、海量个
人”场景，实现企业全平台跨区域员
工账户统一管理，员工账户服务、货
币 基 金 、 信 用 卡 等 存 投 汇 贷 “ 一 站
式”解决。

为加快数字化转型、持续优化银
行服务模式，民生银行宁波分行持续
探 索 落 地 生 态 服 务 场 景 ， 运 用 大 数
据、大模型，持续推出中小微企业全
流程线上化授信产品，打造上游供应
链信票、下游经销商订货快贷两大产
品线，提供“1+N”链上大中小微客
户一体化服务。同时，为特色客群设
计数字化智能评分模型，提升业务办
理效率和客户满意度，为实体经济提
供更多便利化服务。

去年，因为企业应收账款回收周
期较长，处于供应链上游的供应商黄
先 生 一 直 在 为 缺 乏 资 金 犯 愁 。 但 现
在，民生银行的信融 e 帮他盘活了应
收 账 款 ， 不 用 发 起 授 信 就 能 获 得 融
资，而且还是全流程线上办。黄先生
对民生银行宁波分行的服务连声称赞。

下一步，民生银行宁波分行将深
入学习贯彻习近平总书记关于金融工
作的重要论述，贯彻落实中央金融工
作 会 议 精 神 ， 坚 定 不 移 服 务 实 体 经
济，走中国特色金融发展之路，为新
时代新征程推动金融高质量发展贡献
力量。

民生银行宁波分行：

做好做好““五篇大文章五篇大文章”” 提升服务实体经济质效提升服务实体经济质效
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记者 何峰 通讯员 吴志庆

前天，南海舰队官方微信发布
《寒 冬 里 的 温 暖 ： 一 条 围 巾 连 着
“岛与礁”》，讲述冬日里的温暖
故事：连日来，赤瓜礁守礁官兵家
属陆续收到围巾和慰问书信。

这个温暖的故事还要从 12 月
13 日说起。当天上午，在北仑大
榭海城社区，一批柔软精致的围
巾手套和深情款款的书信，满载
大榭人民对赤瓜礁守礁官兵的深
情 厚 谊 ， 发 往 祖 国 的 四 面 八 方 。
这是继去年之后，八一八爱国拥
军联合会联合海城社区、大榭中
学等再次发起向赤瓜礁守礁官兵
家属寄送围巾活动。

甬派客户端以 《一针一线满是
爱，大榭为赤瓜礁守礁官兵送温
暖》 为题，独家报道了这次“温

暖行动”，阅读量很快超过 20 万。
南 海 舰 队 官 方 微 信 的 文 章

说，南沙群岛赤瓜礁仍是艳阳高
照，北方的大陆已是寒冬，守礁
的官兵无法让南沙的暖阳照到自
己的家乡，但此时此刻，一份份
温暖已从大榭岛出发，来到了官
兵家属的手中。

就在围巾寄出的第二天，家
在浙江省衢州市开化县山村的叶
宾母亲就收到了这份温暖。“我这
边是乡下，住的都是老人家，很
少有快递过来，今天收到了围巾。
我很惊喜，也很喜欢，戴在脖子上
很暖和，我很感谢来自大榭岛的
慰问，我也希望远在南沙的儿子
能够好好工作，不要担心家里！”

在南海舰队官方微信的文章
中，守礁战士向大榭人民表达谢
意。“寒冬来临，收到你们的特殊

礼物，心里倍感温暖，犹如远方
朋友的问候，我代表我的家人向
你们表示衷心的感谢！”守礁战士
孙兆林写下一封饱含深情的感谢
信。

孟小辉是一名“老班长”，经
历 了 赤 瓜 礁 的 变 迁 ， 也 目 睹 了

“ 岛 与 礁 ” 的 涓 涓 之 情 。 他 说 ，
“在我们的心中，南沙的沙土上铺
洒了青春和热血，也孕育着我们
心中的迷彩梦、强军梦。我们一
定不忘初心、牢记使命，斗志昂
扬，让鲜艳的国旗永远在祖国的
南大门上高高飘扬”。“每逢‘八
一’、春节、元旦等重要节日，大
榭岛都会给我们发来慰问，满足
官兵家庭需求，巩固发展军民团
结，为我部官兵提供了强劲的精
神 支 撑 ， 推 动 形 成 了 ‘ 军 爱 民 、
民拥军，军民团结一家亲’的良

好局面。”赤瓜礁一分队指导员李
长威如是说。

南海舰队官方微信文章还回
顾了 35 年的“鸿雁传书”：35 年
前 ， 在 赤 瓜 礁 海 战 精 神 的 激 励
下，大榭中学师生给赤瓜礁守礁
官 兵 写 去 了 第 一 封 信 ； 35 年 来 ，
一届又一届学生与赤瓜礁一批又
一批守礁官兵“鸿雁传书”，300
多 封 书 信 相 互 牵 挂 、 相 互 勉 励 ，
架起了跨越 20 个纬度“军爱民、
民拥军”的桥梁，温暖着前方的
将士，也激励着学子健康成长。

南海舰队官方微信文章最后
说，军民鱼水一家亲，同舟共济
齐并进。守礁官兵和大榭中学师
生各自书写着优异成绩，他们将
继续传承发扬“鸿雁传书”的传
统，激励彼此为实现中华民族伟
大复兴作出新的贡献！

寒冬里的温暖

一条围巾连着“岛与礁” 记者 陈冬冬 张璐

这两天，“速冻”模式开启，
甬城各地气温骤降。但与此同时，
今冬甬城的“第一把火”已经蓄势
待发⋯⋯

时间就在本周末，地点在宁波
文化广场万人广场。届时，博洋家
纺·甬派首届青年交友节将在那里
开启。这是一场年轻人线下面对面
的户外交友派对。

为给甬城广大未婚青年创造更
多更好的“脱单”机会，甬派自今
年 3 月以来，连续推出了 6 场公益
相亲活动，有千余人参加，已经帮
助不少青年男女“脱单”。

此次活动甬派携手博洋家纺为
爱助力，推出这场大型广场公益相
亲活动。活动由宁波市总工会、团
市委、市妇联和宁波日报社指导，
甬派、宁波民生 e 点通承办，众多
企业、公益红娘组织支持，为期 2

天。一如既往，活动纯属公益，还
有礼品等你来领。

据了解，活动现场还将设置千
名男女嘉宾资料主题墙、“心动邮
箱”、才艺展示区、盲盒 CP 一日挑
战 （爱情保龄球、翻滚吧爱情等六
项男女配合的互动游园活动） 等。

活动时间：12 月 23 日、24 日
10:00—20:00。

活动地点：宁波文化广场万人
广场 （科学探索中心门口）

报名方式：
1.扫描下方二维码，进入甬派

页面，根据指引报名。
2.打开甬派 App，在底部“服

务”板块进入“甬派交友—活动”
报名。

3.本活动接受
企事业单位、社会
组织集体报名。报
名 及 咨 询 电 话 ：
81850000。

甬派首届青年交友节
本周末开启

采摘草莓。 （许天长 摄）

记 者 许天长 孙肖
通讯员 沈琼云

眼下正是草莓上市的季节，在
北仑梅山的盐碱地上，本地产的白
草莓也进入成熟期。昨日下午，记
者来到北仑绿土蔬果种植基地，一
批批刚采摘下来的白草莓正在被打
包发往宁波市区。

“ 盐 碱 地 的 土 壤 有 机 质 含 量
高，浅层水丰富，非常适宜草莓生
长。”基地负责人李欠土介绍，除
了传统的“梦之娇”“梦之芙”系
列白草莓外，今年该基地还引进了

“建德白露”“越雪妃”两款省农科
院研发的新品种。该基地白草莓种
植总面积达到了 6.5 亩，产量 3500
公斤左右。

“白草莓的可溶性固形物含量能
达到 12%，果肉软糯，细腻，香味
浓郁。”北仑区农业农村局农艺师
葛芙蓉介绍，与常规的红色系草莓
相比，白草莓口感毫不逊色。

宁波产盐碱地白草莓抢鲜上市宁波产盐碱地白草莓抢鲜上市 记者 徐卓蔚

最近，不少消费者反映，近期
收到银行推送的消费贷优惠短信愈
发频繁了。临近年底，银行消费贷
营销“价格战”再次打响。多家银
行纷纷推出优惠券、折扣券等各种
活动“花式”揽客。贷款利率也一
降再降，最低已经跌破 3%。

记者了解到，近期甬城多家银
行正开足马力推广贷款业务，贷款
利率也“卷”出新低。例如，浦发
银行“浦闪贷”在本月推出利率 7
折优惠，折后年化利率最低可至
3%，额度最高 50 万元。招商银行
针对在本月申请“闪电贷”并成功
获批额度的客户，发放不同折扣的
利率优惠券，最低利率可至 3%，
额度最高 30 万元。

交通银行推出的最高贷款额度
为 5 万元的现金分期业务，对 12 期
及 24 期的利率给予优惠，相当于
年化贷款利率最低为 2.97%。

整体来看，目前银行消费贷利
率优惠后普遍在 3%至 3.7%之间。
值得注意的是，多家银行均向记者

表示，消费贷的贷款利率因人而
异，要申请到最低利率，有一定门
槛和条件，并非人人能享受。

比如最近在市场上走红的宁波
银 行 “ 宁 来 花 ”， 推 出 利 率 低 至
1.1%的消费贷产品。记者咨询宁波
银行客服人员得知，这款产品是为
了揽新客推出的限时福利，获得这
份优惠并不容易，要满足条件后抽
奖领取。

今年以来，消费贷利率一路下
行，从年初的 4%左右降到现在的
3%。

在业内人士看来，银行之间的
这场消费贷业务竞争愈演愈烈，对
消费者来说却是件“好事”。优质
借款新户大有可能申请到低于3%的
利率，这个利率水平已经低于 5 年
以上住房公积金贷款利率（3.25%），
对居民消费来说是较为“划算”的。

“消费贷利率持续走低，一方
面与银行业机构资金面较为充足有
关；另一方面，当前居民消费支出
趋于谨慎，对消费贷的需求没有那
么强烈，这也加剧了银行对贷款客
户的争夺。”该业内人士分析。

临近年末

银行消费贷优惠“扎堆”


