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在昨天下午举行的宁波市第11届小
微企业融资洽谈会暨小微企业三年成长计
划实施推进会上，银行企业对接洽谈。

记者 刘波 摄

据组委会统计，昨日参加融资洽谈会
的企业有五六百家，涵盖的行业很广，有
能源类、文创类、科技类、服装类、机械
类、教育类等。资产规模既有注册资本10
万元左右的微型企业，也有注册资本超亿
元的中型企业。大部分资金需求量在50万
元到500万元之间，也有一些融资需求数
千万元的。

“我明显感觉参与这两届融洽会的企业
增加了不少，比之前至少多了三成。通过这
几年的参与，我们也积累了经验，现场登记
小微企业的融资需求，初步了解企业情况，
然后发给就近的网点进行跟踪服务。”一家
国有银行的小贷部负责人说，“因为首贷客
户占了相当大的比例，有的甚至只是带着融
资意向来到现场，因此，我们需要进一步了
解情况，给出合适的融资服务。”

丁先生带着房产证来现场进行咨询，不
过他最希望能找到免抵押的融资产品。“我
是做环保相关产品的，公司还很小，现在资
金缺口也就五六十万元，我希望能有一种随
借随还的循环贷款产品，给我定个额度，我
用多少借多少，利息按实际借的额度和期限
来算。”丁先生说，现场不少银行有这样的
产品，洽谈会后他将和相关银行进一步沟
通。

还有一位女士带着文创项目来现场寻求
融资，她说，“靠自有资金只能小打小闹，
形不成规模。我想过抵押房子，但家里人不
同意，所以我来现场看看，没想到还真找到
一家银行能提供针对性的产品。工作人员安
排了专门的客户经理在会后与我联系。”

宁波市市场监管局相关负责人表示，小
微企业融资洽谈会已成为银企对接的一个重
要途径，也是推进小微企业三年成长计划的
重要内容，深受市民营个体协会会员企业主
的好评。

小微企业资金需求旺盛

近期钱荒之说备受各界关注。银行间资金价格上
升，使得贷款额度紧张。但昨日记者在现场采访发
现，似乎钱荒并没有对小微企业贷款产生明显影响。

“在我们这里，小微企业的贷款额度是单列的。”
工行高级客户经理黄先生说。在接受记者采访前，他
刚刚接待了一名汽配企业主的咨询。

从现场反馈来看，银行业机构对小微企业贷款的
平均贷款利率较基准上浮20%到30%，这与之前没有
太多差别。有一些产品的利率定价仅较基准利率上浮
10%到15%，按银行客户经理的说法，“几乎与二套
房贷款价格一样啦”。

业内人士表示，市场资金价格变化反映在利率定价

水平上会有一个传导时间，不会那么快；另一方面，扶
持小微企业发展是普惠金融的一个方向，很多银行都单
列了小微企业的贷款额度，而且这个额度还在逐年增加。

据宁波银监局透露，截至2016年年末，宁波银
行业小微企业贷款余额5761.08亿元，较年初增加
341.30亿元，高于各项贷款增速0.69个百分点；小微
企业贷款客户18.81万户，申贷获得率91.07%，分别
较年初增加6451户和5.27个百分点。2017年将努力
实现“三个不低于”目标，即小微企业贷款增速不低
于各项贷款平均增速、户数不低于上年同期户数、申
贷获得率不低于上年同期水平，切实提升小微企业信
贷总量、服务覆盖面和满意度。

记者在现场发现，不少小微企业前来寻求的是无
抵押、不担保的纯信用融资产品。“这类产品有，但是
这类产品大多需要附加一些增信手段，而且最常见的
是信用贷款和其他贷款进行组合形成的套餐。比如
说，企业在银行有抵押贷款或者担保贷款，中间又有额
外的资金需求，银行就会根据其资信状况，搭配一定额
度的信用贷款。”一位业内人士坦言，如果是从来没跟
银行发生过业务关系的新客户，又无法提供比较有力的
财力证明，光凭一张嘴就想申请信用贷款，是不太可能
的。“主要还是因为目前国内信用体系不健全。”

“老实说，目前我们行有信用贷款产品，但主要面
向合作企业以及有比较稳定职业背景的人群，这主要
是防控风险方面的考虑。”一位不愿具名的银行人士

说，他们筛选客户，不是看企业规模大小，主要还是
看其发展前景和还款能力，因此小微企业如果想获得
贷款，应该把重点放在如何让银行信任自己的还款能
力。而相对规范的财务制度，与生产能力相匹配的银
行流水，良好的纳税记录，甚至是企业的水费单电费
单以及企业主个人的财力证明等，这些因素都很重要。

市经信委相关负责人表示，为了帮助更多的小微
企业获得融资，从分担风险的角度促使银行放低门
槛，去年我市出台了《关于促进融资担保行业加快发
展的实施意见》《宁波市融资担保代偿基金管理办
法》等重要文件，要求建立“政银担”风险分担机
制，通过设立、运行融资担保代偿基金，建立“政银
担”合理分担风险。 记者 周静

周先生有一家服装厂，原先主要做外贸，近来要
开拓国内市场，建立渠道需要资金投入。“我有套别
墅，是贷款购买的，还没有还清。不知可否二次抵
押？”周先生在工行的摊位前咨询。

工作人员建议他尝试申请信用贷款，把别墅作为
增信手段之一。“打个比方，你这个别墅值300万元，
其中200万元是贷款。如果单独申请信用贷款，可能
最高只能拿到100万元，但把别墅作为增信手段之
一，可以把信用贷款额度提高，如果增信手段丰富，
我们的小微企业小额信用贷款最高可以到500万元。”

记者发现，融洽会现场不仅融资产品丰富，根据客
户需求自由组合搭配更是客户经理的拿手好戏。浙商银
行工作人员表示，目前针对小微的融资类产品有几十
种，根据客户的不同需求，可以把具体的产品进行组合。

兴业银行工作人员则以该行三个拳头产品的组合

来举例说明：假设客户自有住宅，按传统方案抵押贷
款，抵押率一般不超过70%，一般期限为一年，到期
后必须全额还款。如果该客户以房产作为抵押物，获
得抵押贷款，再配合“连连贷”产品，一年到期“无
需还款”连续使用，可减低转贷成本。企业通过结算
向银行归集方式形成稳定的银企合作，在后续需要额
外资金支持时，银行还可为其提供信用免担保的“交
易贷”融资支持额度。

业内人士表示，尽管目前针对小微企业的产品比
较多，但要想更好地满足企业需求，还需要量身定
制。小微企业的需求是动态的，针对不同企业，要制
定出不同的“套餐”。正是出于这方面的考虑，在融
资洽谈会现场，银行大多没有立即给出具体的融资结
果，而是留下小微企业的联系方式，通过就近的网点
进行后期的跟踪服务，以满足企业需求。

利率普遍较基准上浮20%到30%

方式灵活，套餐可按个性化组合

新客户纯信用融资有点难

宁波市第11届小微企业融资洽谈会
暨宁波市小微企业三年成长计划实施推
进会昨日在南苑饭店举行。本次融洽会
由宁波市市场监督管理局、宁波银监
局、宁波市经济和信息化委员会、宁波
日报报业集团主办，宁波市小微办、宁
波市民营企业协会、宁波市个体劳动者
协会、宁波股权交易中心和东南商报承
办。

融洽会原定下午2点开始，但记者在
现场看到，不少小微企业负责人提前1小
时就围在银行展位前，其中有不少是从
象山、余姚、宁海、北仑等地专程赶来
的。这场融资洽谈会既是深化精准服务
企业的一项具体行动，更是为金融机构
和小微企业搭建了一个相互了解、相互
信任、相互支持的平台，促进产业与金
融融合发展。
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第11届小微企业融资洽谈会昨举行

小微企业要想获得贷款
关键是让银行相信你的还款能力
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