
A09A09 广告 2017年7月18日 星期二广告 2017年7月18日 星期二 责编/董富勇 朱志莹 美编/严勇杰 照排/陈科责编/董富勇 朱志莹 美编/严勇杰 照排/陈科热 线热 线

!"#$%&'()*+,-./#01
234567&8$%&'9:;<=>?
@A#BC&8DEF+G./#$%HI'
J9KLMNMMOP&:QRST;UVW1T
;LVWXT;YNVW3T;UUYVZ[T;
\NNV#$];^\\_ǸLa?
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15岁的黄思晔是慈溪锦纶初中的初二学生，
外婆家在著名的水蜜桃之乡慈溪古窑浦，有几十
亩桃林。今年暑假，他回外婆家看望老人的时候，
意外地发现外婆家辛辛苦苦种植的桃子，因为卖
不出去不少都烂在树上。在暑假里已经报了几个
培训班的他，就想利用剩下的空余时间，力所能及
地去帮外婆卖点桃子。

“我想帮外婆一把，不想让她整天对着渐渐烂
在树上的桃子难过。”黄思晔告诉记者，一开始的
时候，他也学着外婆那样把桃子挑到集市上去
卖。但很快发现，集市上虽然客源多、需求大，但

是竞争也激烈，而且还非常耗时间。假期里，他可
是报了好几个培训班的，根本没法这样一整天一
整天地都待在集市上。

在市场里帮外婆卖桃子的这几天里，黄思晔
一直在想怎么样找到一种更适合自己、又能帮到
外婆的好办法。“后来总算让我想到了。”黄思晔
说，当时，说来也巧，有个客人来买桃子，但是没有
足够的现金付钱，客人提出要用微信付款。“这一
下子就给了我灵感。我也可以试着在微信上卖桃
子，这样一来，既不用为此耽误学习，也可以随时
帮外婆卖桃子。”黄思晔带点小骄傲地说。

“我来做微商，帮外婆卖桃子！”
初中生小黄这个暑假很忙，但是很充实

暑假，本是学子们放松心情，自己合理安排学习和娱乐的漫长假期。跟众多学子一样，
慈溪的一位初二学生也在假期里报了几个培训班，不过，除了上培训班，他还放弃了其他本
可以打打游戏娱乐一番的空余时间，不仅到市场上帮外婆卖桃子，还把这生意做到了网上。
虽然比其他同学辛苦了不少，但他收获了更多的快乐和充实。

三天前，他刚开始在微信朋友圈里卖桃子的
时候，着实有点紧张。“虽然平日里我也跟一些微
商买过东西，但和真正自己做微商还是不一样的，
当时我很担心桃子卖不出去。”黄思晔说，就在这
样的忐忑中“熬”了半个多小时，没想到，终于让他
等来了第一位客人。而让他更想不到的是，这第
一位客人竟还是自己的老师。当老师得知黄思晔
是在帮外婆卖桃子后，开心地夸他是个好孩子，还
慷慨解囊，买走了一大箱桃子。这给了黄思晔极
大的鼓励和信心。

记者还得知，黄思晔其实是个很细心的孩子，
他从卖桃子到摘桃子再自己送桃子，提供的可是

“一条龙”服务，这其中的每一个步骤他都要求自
己认真对待。摘桃子的时候，他会一个个挑选出
那些饱满且品相好的桃子；给桃子包装的时候，他
把桃子分开装入保鲜袋中；而且，离得近的客人，

他都是自己骑着自行车顶着三伏天的酷热一次次
送过去的。

已经是第二次光顾黄思晔生意的回头客陈先
生这样夸奖他：“这孩子卖的桃子不仅品质好，而
且还很为顾客考虑，有生意头脑。”

记者随后还了解到，自从得知黄思晔在帮
外婆卖桃子，他的同学、好友就纷纷帮他在微信
里转发卖桃子的消息，现在他已经帮外婆卖出
去了七八十箱桃子。这个数字虽然跟外婆家种
的大片桃林没法比，但他通过自己的努力，力所
能及地帮助了外婆。而且，在做微商的这些天
里，黄思晔得到爸爸妈妈和外婆的赞许，也收获
了不少课堂上学不到的宝贵经验。“这也是我以
往玩游戏的时候体验不到的快乐和充实。”黄思
晔说。

记者 吴震宁 通讯员 杨贯 黄凯

“小微商”做得有模有样

“我不想外婆因为桃子卖不出去难过”

“李鬼”龙虾店上了外卖平台
“李逵”老板浑然不知

本报讯（记者 毛雷君 通讯员 邹聪 孙晓
丽）“实在是太感谢你们了，要不是你们及时处
理，我们店的金字招牌就要被那家冒牌龙虾店搞
臭啦！”近日，在象山丹城步行街开龙虾店的杨老
板专程送锦旗到象山县市场监督管理局丹东市场
监管所，以此表达自己的谢意。

杨老板在丹城步行街开的这家十三香龙虾馆已
有七八年时间，现在一天可以卖掉500多斤龙虾，丹
城不少吃客吃龙虾只认他家的。 今年5月底，有个老
顾客来店里，因为相熟，一碰面就“埋怨”杨老板：“老
杨，你们店在外卖平台卖的龙虾便宜是便宜，不过口
味实在是差了点，我宁愿多花点钱也要来你店里吃。”
杨老板一听一头雾水，细问之下才知道在“饿了么”平
台居然也出了一家“十三香龙虾（步行街店）”。

“我并没有上‘饿了么’开店啊？”杨老板傻了，为
一探究竟，他立即登录“饿了么”平台，搜索发现确实
有一家龙虾店，店名为“十三香龙虾（步行街店）”。
仔细比较一番，这家龙虾店的龙虾均比自家店要便
宜。再看看平台上顾客这家店的评价，只有4.4分。

这岂不是要毁了自家店的金字招牌？杨老板
越想越不对，赶紧联系“饿了么”客服，要求将这家
冒牌龙虾店关停。但是平台客服却解释说，关停店
铺只有等象山的区域代理核实清楚后上报名单给平
台才能操作。平台不能直接关停，象山的区域代理
又不认识，正当杨老板束手无策之际，监管部门主动
找上了门。

有监管部门出面，令杨老板头痛多日的问题立
马就得到了解决。就在第二天，丹东市场监管所工
作人员就联系了“饿了么”象山区域负责人，督促其
立即关停了平台上的这家冒牌“李鬼”店铺。

丹东市场监管所工作人员表示，已督促“饿了
么”平台尽快解决后台漏洞问题，并要求其进一步
加强对入网商家的审核。另外，对涉案的虚假宣传
行为也正在进一步调查处理中。


