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本报讯（记者 徐文燕）由太平人寿宁波分公司
与宁波晚报、宁波博文教育培训学校共同举办的“少年
中国说·太平演说家”宁波赛区海选活动吸引了不少甬
城中小学生的关注。

按照此前海选的要求，报名参赛的选手需要先报送
一份演说的视频参加海选，记者在主办方收到的一份份
视频作品中看到，选手们实力不凡，声情并茂的演讲，配
合生动的肢体语言表达，还有着对古诗文独到的见解。

尽管活动对参赛选手年龄做出了一定的限制，可
还是有许多幼儿园的小朋友踊跃报名，这些小朋友的
演说轻松自在，稚嫩的声音诉说着孩童的独到见解。7
岁的蔡逸楠小朋友今年下半年就要上小学了，他讲述
的一个《谦虚过度》的小故事，通过角色扮演，将这个故

事蕴含的为人处世的道理娓娓道来，获得了海选评委
的一致好评。

最终，一共有20位小选手成功晋级复赛，这20位
优秀的选手将会参加复赛。届时，宁波分赛区的活动
将会产生一、二、三等奖，两位获得特等奖的小选手，将
获得前往北京总决赛的资格，于8月中旬赴北京与全
国各地的优秀选手共同角逐。

据介绍，为丰富“太平家文化”品牌内涵，传播家国
情怀文化理念，推动文化建设，让更广大的客户享受到
专属、优质的服务，提高客户对企业品牌的认知，打造
精品服务体验，太平人寿宁波分公司在总公司客服节
方案的统筹引领下，结合属地资源与特色，开展了“少
年中国说·太平演说家”活动。

5月1日12时起，我市5094艘渔船全部返港休渔。根据农业部和浙江省相关
规定，除钓具外的所有作业类型都要进行休渔。其中帆式张网、拖网和其他杂渔具
作业渔船的休渔期最长，为4个半月（其中拖网和其他杂渔具作业休渔期比去年延长
1个月）；张网（不含帆式张网）作业渔船休渔期3个半月（比去年延长半个月）；灯光
围（敷）网、拖虾、笼壶和刺网作业渔船的休渔时间为3个月（比去年延长1个月）。

昨天，来自市海洋与渔业局的信息显示，8月1日出海的渔船占了全市近一半
渔船，将开赴禁渔线外的东海海域进行捕捞作业。

今年在每种渔船作业开捕前，执法人员会逐艘核对所辖备航渔船的实际作业
类型(方式)、携带网具等，按照“一船一档”的要求登记检查。

南海休渔期到8月16日12时止，届时来自南海的水产品也将补充宁波海鲜市场。

2200艘渔船出海捕虾蟹

今天起部分渔船出海捕捞海鲜
新鲜海产品供应量将增加

今天中午 12
时起，我市 2200
艘捕捞渔船将结
束为期 3 个月的
海洋伏季休渔，出
海开捕。这些开
捕渔船包括围敷
网 作 业 渔 船 70
艘、桁杆拖虾作业
渔船329艘、笼壶
作业渔船40艘和
刺 网 作 业 渔 船
1761 艘，主要来
自象山、宁海、奉
化和鄞州等地。

5 月 1 日，今
年东海海域伏季
休渔期开始，有些
作业渔船禁渔期
从 5月 1日 12 时
到 9 月 16 日 12
时，长达 4 个半
月，这是从 1995
年实行海洋伏季
休渔制度以来最
严 格 的 伏 休 政
策。休渔期间，三
疣梭子蟹、大黄
鱼、小黄鱼、鲐鱼、
龙头鱼、濑尿虾等
8种野生活体和冰
鲜海鲜禁止销售。

昨日下午，张斌桥菜市场内的摊主介绍说，这些黄鱼属于半野生，口味和野生货很接近。

往年7月下旬起大量上市的舟山淡菜，今年在菜市场并不多见。一位长期做小
海产生意的摊主告诉记者：“这些都是福建淡菜，舟山淡菜估计下周可大量上市。”

除了淡菜，往年进入八月份，养殖对虾上市量也很大，而最近，记者看到菜市场
内养殖对虾的数量并不多，一位摊主说，今年象山港养殖的对虾才上市，最近起捕
量不大。

戎永敢告诉记者，预计8月5日起舟山淡菜可大批量供应宁波市场。另外，本
地海水养殖的南美白对虾，估计8月中旬起开始可以批量投放市场。这两种养殖
海鲜，味道鲜美，供应量大，价格相对实惠。 记者 鲁威 谢昭艳 文/摄

本地对虾本月中旬起可批量捕捞

江东水产批发市场负责人戎永敢介绍，最近进场交易的都是冻品和养殖品，冻
品包括东海货和进口货，品种主要为鲳鱼、带鱼、鳗鱼等，而养殖货主要为福建产的
大黄鱼。而最近的日进场交易量仅100多吨，均价为每公斤26.56元。对此，戎永
敢解释，秋季开渔后的日交易量可以达到五六百吨。目前的交易量降到了一年中
的底部，不过和去年同期基本相同。供应量少，交易价格并未上涨，因为这段时间
供应的都是价格较为平稳的冻品和养殖品。

昨日，记者在张斌桥菜市场看到，很多海产品摊位上摆放的海鲜品种较为单
一，数量也较少。多数为鲳鱼、带鱼、鸦片鱼头及养殖黄鱼等。

目前水产批发市场价格平稳

“少年中国说•太平演说家”宁波赛区活动报名结束
20位小选手成功晋级

江苏的聂某专程到宁波来买豪车，以152
万元的总价购买了一辆保时捷，提车的时候却
发现车辆存在仪表盘更换、抛光等情况，于是
他拨打了12315投诉。事后，市场监管部门工
作人员调查后了解到，这辆车并非新车，而是
一辆试驾车，不过，4S店在销售时已向消费者
说明。

汽车厂家每投产销售一款新车，4S店就
要装备一款试驾车，而这些试驾车最终都会流
入市场。那么试驾车到底能不能买？又该如
何买呢？记者为此咨询了业内人士。

152万元买的车有维修记录

今年02月26日，聂某从江苏前往宁波的
保时捷4S店，以152万元的总价签订了一份
白色保时捷Cayenne Turbo B5车辆的销售
合同。当日提车时，他发现车辆存在仪表盘更
换、抛光等情况，双方产生纠纷协商无果，遂于
隔日拨打12315请求帮助。

鄞州区市场监管局新河市场监管所接到
该投诉后，即前往保时捷4S店了解情况，商家
表示，消费者购买的此款 Cayenne Turbo
B5保时捷是易手车，即保时捷4S店内所使用
的试驾车，服役期满后以二手车的形式出售。
并且4S店在销售时已向消费者说明，此车价
格也明显低于同款新车价。

4S店相关负责人还表示，在出售前有对
该车进行整备以恢复到新车状态，抛光记录就
是在该过程中产生的，消费者以此为由要求退
车实属无理要求。

面对4S店这样的答复，聂某表示难以接
受。“我在购买时4S店销售人员并未告知车辆
维修情况，侵犯了我的知情权，并且这辆车其
他部位有没有过维修，我也不知道，现在也表
示怀疑。”他强烈要求4S店退车。

面对双方的各执一词，新河市场监管所向
4S店调阅了该款车辆的流转和维修记录，以
期明白事实真相。

经过一番调查，执法人员证实该车确系商
家所言属易手车，车辆信息曾放在保时捷易手
车网站上用于销售。但就消费者是否知情一
事，商家无法提供有效证据，仅以售价低于同
款新车价为由推定消费者知情，显然证据不
足。买卖双方签订的汽车销售合同中标的物
情况一栏仅写明了品牌、型号、编号、配置和总
价，未列明是否为易手车。

最后，4S店表示，合同中未列明易手车确
系商家过失，愿意就此承担相应责任，给予消
费者退车处理并补偿经济损失人民币36566
元。

如何购买试驾车？

一位业内人士告诉记者，试驾车基本上都
是高配车型，价格一般也比新车低不少，一般
情况下是新车价格的8折左右。

“试驾车并不是什么洪水猛兽，只需价钱
合理，车况良好还是能够考虑的。”该业内人士
说。不过，对于车商来说，卖这种车，一定要将
相关信息及时告知消费者。而对于消费者来
说，购买前一定要和汽车销售商签订书面购买
合同，包括车辆的状况，以便在车辆出现问题
时更好地维权。

消费者也可以在支付完车款后，将车开到
专业的二手车行进行全车评估，如果发现车辆
有事故嫌疑，可要求经销商换车。

业内人士还提醒，想买试驾车的消费者，
一定要清楚该车是否还在厂家规定的保修期
内，如果没有就需要向经销商提出，让经销商
在一定的期限内进行保修。一般情况下，试驾
车都可以延长保修期。 记者 朱锦华

买试驾车
会不会遭遇陷阱？
听听业内人士怎么说


