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办一张不能透支的银行卡
出售给别人可得到150元

用你的身份证办张银行卡，只有储蓄和转账功能，不能透支，这张银
行卡你敢出售给素不相识的陌生人使用吗？

一些卖卡人贪图每张卡150元的小利，但他们或许还没意识到，新办
银行卡出售给他人使用，隐患远非个人信息泄露那么简单，这很可能涉及
洗钱等不法行为，甚至会被追究法律责任。

日前，记者以兼职办卡人的身份，全程体验了银行卡交易的过程。记
者发现，从办卡人员的召集，到手机卡和银行卡的办理，再到银行卡的买
卖，都已形成了一条完整的利益链。

“办卡高薪兼职，安全可靠，帮公司大客户刷单刷流水，4张就有600块，多办
多得，欢迎致电报名。”

“招银行兼职办卡人员，年满18周岁，本人自带身份证，办理一家银行150
元，多办多得。”

在甬城的各兼职平台，常发布此类兼职广告，吸引了不少有兼职意向的年轻
人。

这究竟是份什么样的兼职，办理银行卡背后有啥玄机？一个多月前，记者开
始关注这类兼职，发现这样的兼职办卡信息发布者多达数十人，兼职人员聚集的
地点都在东门口天一广场一带。

记者随机联系了一位兼职信息的发布者，询问办卡何用，有无风险。对方信
誓旦旦，所办银行卡只有储蓄和转账功能，不能透支，资金安全不用担心。他们拿
这些银行卡也只用于给商家刷单刷流水，因此绝对安全，对本人也没有任何影
响。再者，所办银行卡也不会长期使用，三个月后当事人即可将卡注销。

咨询中记者获悉，每天上午九点半开始后，他们都有人在民光影院楼下开明
街联通营业厅值班，等待前来兼职办卡的人到那里集合。

第二天，根据对方的约定，记者以兼职办卡人的身份，前往开明街中国
联通营业厅。

因为事先已经通过电话，记者到达店里后，一名男子来到门口迎接。
“你们公司在哪里啊，不会就在这里办公吧？”记者开门见山询问。
“我们和联通公司签了协议，每天都在这里的。开户前要先办电话卡，

所以在这里方便。”该男子边说边把记者带到了柜台前。
记者看到，柜台上放了一叠《合作合同协议书》，已有两人签过字，并按

有手印，甲方签名均为阮xx。
“你就是阮xx？”记者询问。
“是他。”领着记者到店里的那名男子指着旁边的同伴说。
姓阮的男子接过话茬告诉记者，他们是网络科技公司，办卡的目的是给

大客户刷流水，炒作信用。只要在“四大行”（工商银行、中国银行、建设银
行、农业银行）和两家地方银行（中信银行、浦发银行）没有办过银行卡的，都
可以办理。“四大行”的银行卡收购价为150元，地方银行的为130元。

得知记者只有工商银行的储蓄卡，阮某说，今天人少，顺利的话早上能
把三大行的办完，下午再去办另外两家。要是双休日的话，来这里办卡的
有二三十人，一天时间可办不了那么多。

随后，阮某告诉记者，晚上6点到8点之间，他们会把钱转给办卡人，几
个小时七八百元轻轻松松就到手了。

“这卡给你们没有风险吧？”记者再次向阮某确认。
“我们是给淘宝和美团刷单用，账户流水不大，都是1000元以下，安全

可靠。办的卡100天内不能注销哦，100天以后会通知你注销的。”阮某
说，“我们很正规，办理业务前都要先签一份协议。”

阮某在引导记者签订协议时，拿走了记者的身份证，交给联通营业厅
一名工作人员，“你给他开四张。”

记者了解到，阮某所说的银行卡为三件套：手机卡、银行卡、U盾。每
一张银行卡都附带一个独立的手机卡和U盾。手机卡提醒资金流出，U盾
则用于网上转账。

就在记者填写协议书时，又来了两名兼职办卡人。阮某看了下手表，
先对着工作人员喊，“先给他开两张好了。”然后对记者说，等下有人带你们
几个过去，先把建行和农行的卡办好。
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近年来工行宁波市分行积极适应客
户对跨场景、便捷化支付服务的需求，加
大创新力度提升商户收单支付服务水
平，快速构建起连接商户与个人客户的
安全支付生态圈。据统计，工行宁波市
分行已为超过两万户宁波商户提供覆盖
线下、线上、全场景的安全收单支付服
务，2017年交易额突破430亿元。

工行宁波市分行在已有的开放式
收单支付平台上增添并完善了聚合功
能，能同时受理微信、支付宝等第三方
支付，并支持各家银行APP等银联标
准二维码，不仅方便个人客户根据自身
偏好选择支付方式，而且统一了商户对
账出口，大大简化了商户端的日常操作
环节。

此外，工行宁波市分行还投入专项
费用，与商户联合开展系列促销活动，将
实惠带给商户及个人客户。2017年工
行宁波市分行推出了“爱购周末”“爱购

扫码”等刷卡、扫码优惠促销活动，分别
在银泰百货商场、第二百货商场、陆龙兄
弟海鲜连锁超市、中石油各加油站、麦当
劳餐厅、屈臣氏等商户开展随机立减、满
额立减等形式的促销，年交易笔数超过
33万笔。2018年，工行宁波市分行将进
一步推广移动便民支付的广泛应用，从
公交地铁、商超购物、公共缴费、校企园
区等支付场景入手，继续通过丰富的回
馈活动，让更多持卡人享受到移动支付
的便捷、安全和高效。工行宁波市分行
将推进工行信用卡“爱购周末”“爱购扫
码”和“云闪付APP新年红包”等系列回
馈活动，围绕智慧出行和快乐购物为客
户提供更多支付便和优惠。未来，工行
宁波市分行还将依托Ⅱ、Ⅲ类电子账
户，基于地铁、公交、校园等移动支付便
民场景，开展更多支付立减优惠活动，
为客户提供有温度的普惠金融服务。
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工行宁波市分行让移动便民支付“有温度”


