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“我相信长板理论，做好自己最擅长的，打通
自己最擅长系统的各个环节，然后融会贯通，才
有发散性思维的基础。”1980年出生的沈沈壹，现
在已是浙江泰阳集团有限公司总经理。这个毕
业于浙江财经学院的省级优秀毕业生，在离开校
园之初入职中国外运股份有限公司，做了三年的
白领。也正是这三年，教给了沈沈壹现代化企业
的管理理念和通盘考虑事物的思维方式。

在跨界进入建筑领域之后，沈沈壹改变传统
建筑公司的挂靠模式，开启了直属经营的新发展

模式。在当时镇海还无人敢尝试的情况下，他率
先以BT建筑模式，定向开发房地产项目。2013
年，为了进一步打通融资渠道，他又一次剑走偏
锋入股了镇海农村商业银行，实现了“让项目跟
着资金走”。

从骆城华苑、联兴二期、宁海第一医院等大
型项目，到2016年抓住“五水共治”的战略机会，
开始介入水利行业……沈沈壹接手父辈事业时，
公司只有几千万元的产值，而到了2017年，浙江
泰阳集团有限公司产值已经达到了2.06亿元。

开栏语：
努力见证奇迹，创业书写传奇。为充分发挥创业典型的示范引领作用，激发创业热情，突出展示

我市不断创业创新、跨越突破的年度先进榜样，由宁波市创业指导服务办公室、宁波市青年创业创新
协会、宁波创业联盟与本报共同主办的2017年度宁波“创业成长之星”评选活动正在火热进行中。评
选对象是在甬注册企业三年以上，任企业法定代表人或占企业股权30%以上的1980年及以后出生的
青年创业者。今起我们特辟这个栏目，聚焦这一创业创新领域的年度盛事。

春暖花开是旅游踏青的好时节，汽车
销售又开始回暖，相应地二手车交易也进
入了活跃期。宁波的二手车市场在全国具
有很高的知名度，在成交均价、品牌效应和
硬件环境上均处于全国同级城市的领先地
位。在途众汽车商城里，记者了解到，在新
的一年里，以实体车商为代表的二手车从
业者，将联手打造“阳光消费”新时代，树立
让消费者“花更少的钱，买更好的车”这样
一个服务理念。

“一条龙”式服务：
打造全新全产业资源平台

去年5月份途众汽车商城重装上阵之
后，引领了宁波二手车的全新格局。据悉，
途众汽车二期商城也将在今年9月份开
幕，届时将入驻二手车经销商及市场服务
商户约150家，预计年交易车辆6万-8万
辆，年交易额70亿-80亿元。

商城负责人表示，“在机动车检测站和
市车管分所入驻途众汽车商城后，消费者
可以在商城里办理检测办证业务、机动车
和驾驶证业务、金融保险服务、新车上牌服
务等。对于车商和消费者来说，不用来回
跑腿，原先需要花3个小时甚至一整天的
时间，现在在途众汽车商城内花1个小时
就能搞定，可以大大地提高交易效率。”预
计“一条龙”式服务也将给商城带来更多的
交易量。

“阳光消费”承诺：
认证体系严控二手车源

一直以来，二手车市场的信息不透明
是制约行业健康发展的最大障碍。为此，
在宁波的二手车市场，从经营者到有关管
理部门，都在通过各种渠道打造一个信息
透明、合理消费的平台和途径。

为了给消费者提供一个透明健康的二
手车平台，途众汽车商城向社会作出了“阳
光消费”的承诺，其中一个重大举措就是严
控车源。据悉，商城自有的鉴定认证机构
——途众认证严格参照国家标准，将通过
114项车辆项目检测，帮助商家从源头上
避免收购到泡水车、重大事故车、火烧车等
有安全隐患的二手车。

“先行赔付”措施：
30天保退购买无压力

除了在车源上把控品质，商城还力推
“购认证二手车·享30天保退”服务。途众
汽车商城负责人表示，“我们将以刚性的制
度，确保这些优质商户店内卖出去的每一
辆车都是认证车、严选车，如果有问题，我
们商城30天内包退购车全款。”

据悉，目前已有近50家商户率先成为
“先行赔付”合作商家，覆盖车辆已经有
1000余辆。今年，途众汽车商城将实现场
内车辆认证全覆盖。

“3·15消费者权益保护日马上就要到
了，我们希望二手车行业的每个参与者，都能
本着诚信原则，共同把市场做大做好，切实保
护每个消费者的利益，真正实现‘花更少的
钱,买更好的车’这个愿景。”途众汽车商城负
责人这样对记者表示。 记者 毛雷君

本报讯（记者 边城雨 通讯员 包静琴 胡成
燕 应健）不少市民在驾车通过桥梁的过程中可
能遇到这样的烦恼：在上桥或下桥时，车子会突
然颠簸一下，给行车安全及舒适性都造成了一定
的影响，老百姓将此现象称为“桥头跳车”。近日
记者从我市市政管理处了解到，全市城市道路上
的161座桥梁都将陆续实施桥面接坡改造，逐步
解决“桥头跳车”的问题。

前天上午，记者在惊驾路三号桥的“桥头跳
车”整治现场看到该处的桥面与路面的落差有
30-40厘米，由于地面沉降、车辆碾压，该衔接处
路面还开裂形成了龟裂纹，极大地影响了道路美
观和车行安全。

据鄞州区城管市政部门介绍，该整治点位施
工面积为2800平方米，由于工程在主干道上，边
上又是宁波市第三中学，于是决定避开高峰在夜
间进行维修施工，以减少交通压力和对周边居民
环境的影响。

据了解，本次整改面积最大的是潘火高架桥
南侧“桥头跳车”整治点，达到5000平方米。而

“桥头跳车”现象最明显的是天宫桥，落差有70-
80厘米。“由于宁波地处软土地基，容易沉降，造
成‘桥头跳车’现象发生，所以我们一直在开展阶
段性的维修整治工作。此次排查出来的问题桥
梁，将于6月份全部整改完毕。”鄞州区城管市政
部门负责人告诉记者。

《孙子兵法》有云：“成功出于众者，先知也。”而要成为实业界的“先知”，更多时候要用扩
散性的全局思维去“武装”眼界，方能在业界拔得头筹，让企业踩准节拍。作为新一代的弄潮
儿，宁波的80后创业者中，有不少正是以这种战略性的思维方式，为自己和企业赢得了更强
的竞争力。

事实上，扩散性思维为企业带来的，不仅是
现阶段的营收，还有通往远期效益的通衢。出生
于1987年的何挺，现任宁波永熙机电有限公司总
经理。在短期利益和企业长期发展的取舍中，31
岁的他已经用扩散性思维为公司布局谋划出一
条在未来更具竞争力的道路。

“我们现有的磁业技术在全国已经处于绝对
领先地位，但客户稳定并不代表企业一定能顺风
顺水。想事情的格局要大，看得要远，才不会被
时代丢下。”公司成立4年多，业绩每年都在快速

递增，2017年销售额增加到2682.5万元，但这个
年轻的老总并不满足。他以年轻人对时代的敏
锐嗅觉，继续选择优势行业扩展。“新能源汽车行
业已经是看得到摸得着的未来趋势，所以我们前
两年就开始介入这一行业。一来，我们长期配合
电机客户做组件，有丰富经验；二来，我们自己有
强大的技术团队，对新能源永磁电机关键点很熟
悉。”何挺说。从磁业转向新能源汽车，看上去是
跨了个领域，但何挺却用自己的长远目光，找到
了那条能插得上手的暗线。

一样在用纵向思维寻找下一个突破口的还
有乐凯杰。毕业于中山大学管理学院的他，在
2009年一连创立了宁波乐彩塑业有限公司和浙
江乐虎实业有限公司，那年他才27岁。

也许是初生牛犊的勇气，也许是判断时代需
求的天赋，乐凯杰从最基础的为订单件做注塑、
表面处理，发展到生产覆盖家电、汽车乃至医疗、
通讯领域的产品。虽然一直没有离开主业，但乐
凯杰几乎每隔三年就将思路往本领域更深更大

处推进一点。“不仅做人家让我们做的，我也常在
想这个时代还有什么可以做的。”如今，乐彩专注
产品生产、乐虎倾向销售链条，两家公司互为掎
角之势，2017年带来了超过1.6亿元的产值。而
在未来，依托主业的产业结构延伸还在继续。“在
乐彩的强大支撑下，乐虎的定位是更进一步的研
发和销售，最终达到上市目的。”乐凯杰纵向深挖
思维的优势，正在慢慢得到体现。

记者 黎莉

建筑入股金融——80后财经高材生成功做大事业

从磁业转向新能源——31岁年轻小伙着眼未来

一个做产品一个做销售——27岁时他创立两家公司

我市161座桥梁实施桥面接坡改造
“桥头跳车”将消失

善用扩散性思维，
让企业产值从几千万元向几亿元裂变

这几位80后老总眼界不一般
途众汽车商城
引领汽车“阳光消费”新时代


