
晚经观察

2018年9月19日 星期三 广告
责编/顾华达 胡晓新

美编/雷林燕 照排/陈鸿燕
经济 A11

!!"#$%&'( )*+,-./012
-345 6789 3:;<=

!"#$%&'()*+,-./012
345$678*9:;<=>*?@ABC
;*78DEFG2HIJK2LM%NOP
QR

S&*T9UV5#$WXJYZ[2\
]78*̂ 78_`abcdIef*ghij
kcl;78mnopqrgh\jIst
u8bvw8bxy8bzn8b{I8|\jk
c78mc}lB;%~!"#$%$&R
JK'(lB;)*%\]+,78R

!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$!"#$%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&%&'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()'()
*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01*+,-./01

>?@A=
BC-./0123*45678*9:;;3<*=>6?|DC@ABCDE?FG01

FG@H@I|ECJh3<;KBLMN@AOPQAbRSTUV*W45MXYZ\r
[b\]^_[u|FC̀ a@Ab3<c%def3|-b:ghhAi*L@LjR
GHIJ=KLBKMNKLDBM OPQRSETUBBSETVWQBSTTUXSETY
Z[\]S!"#$%&#'!"(#) &#*(+*")
^_S̀ abcdRdefg)hiBRTEjklmnopqrstuv
wxc]SECKCBBCBXCDdCXByCXTXCyEKCKTBCKBDCBBBCBRTCBBdNBCBTRCBBdCBEBC
BEXCBEXNBCByTCEXFCEXdCDKBCEXyCXBECdXEVz{|}Vj~!x"W

!"#$%&'()*+,-./

#
$
%

$!
&
'
(

!)*!+,-./)>0=
BC1234567 89:
DC;<=-.> 8?:
EC@ABC.D EFG
FCHIEJ.K 8LJ
XCMNOP.Q 8R:

颜值高环境好
目标群体很吃这套

优质书店成
商业体导流

很长一段时间以来，甬城综合商业体的配置都只有服饰、
餐饮、影院、教育等业态。不过近来记者发现，在越来越多的商
圈里也开始有了一个新身影：书店。并且这些装修风格颇有调
调，不仅能买书、文化周边产品，还能坐下来喝杯咖啡慢慢看书
的书店，大都在“人气”上表现不俗。那么在餐饮、亲子之后，书
店的引入是不是各大商业体下一个“导流神器”呢？

上周三，记者来到江北来福士广场的西西弗书店。这家还没
有满月的新店是西西弗在宁波的第二家也是全国的第153家门
店，装修风格上沿袭了西西弗一贯的英伦风情。店里根据图书品
类和对象的不同，分割成几个各有特色的区域，除了可以购买到
书籍、文创，消费者还能点上一杯饮品坐在阅读区里慢慢看书。

尽管是工作日，且售书旺季的暑假也已经过去，但店里的客
人依旧不少。工作人员告诉记者，现在每天客流在1500人左
右，刚开业那会几乎是天天爆满。记者在店里遇到一位手上已
经拿了三本书的年轻男士，本来并没有买书打算的他，因为在隔
壁的商务楼约了人，来早了就随意逛逛，结果就发现了这么一家
书店。“风格有点像诚品，进来看看挺有意思，灯光、氛围也营造
得很好，不像以前的书店，书堆得像仓库一样密密麻麻。现在宁
波这种‘款式’的书店好像多起来了，对喜欢看书的人来说是好
事，对原来不喜欢看书的更是好事。”这位男士笑着说。

同样是在工作日的下午，记者来到1844艺术生活中心发
现，虽然这个时间段逛商铺的人很少，但在该中心的上海三联书
店·筑蹊生活，人气却不低。在记者停留的一个小时中，陆续有
市民进来选购书籍或点一杯饮品在阅读区里看书。

如今甬城很多商业体都和各品牌书店结成了“盟友”。除了
上述的来福士广场，还有天一广场开设了开明书院和天一书房、
南塘老街有本土著名的枫林晚和知名连锁猫的天空之城、环球
银泰城有启华未来书店、北仑银泰城有读一书店、海港城有年轮
书店……这些书店无一不是所在商业体里人气超旺的场所。

更有意思的是，向优质书店抛出橄榄枝的除了商业广场，还
有在建的楼盘。近日，记者在江北一个楼盘的售楼处看到了江
苏凤凰出版传媒股份有限公司旗下以颜值著称的“不纸书店”。
据悉，8月26日开业的这家不纸书店占地达1200平方米，分为
上下两层，目前拥有超万册图书，双休日更是24小时营业。这
也是宁波首家和售楼处相结合的书店。

对此，该楼盘的相关负责人茅女士表示，自从引进了不纸书
店之后，确实有许多家长经常会带着孩子们来书店阅读，对于他
们的项目更是充满了兴趣。“开放的头一周里，将近有1000组客
人到访，特别是晚上时段和双休日，好多人都带着朋友们来售楼
处参观，了解楼盘和看书买书两不误。”

客观来说，近几年宁波的不少商业体日子并不算好过。除了多
年来受到来自互联网的冲击外，业态高度重合、营销手段玩不出新花
样等原因也让很多消费者对逛街没有了太大热情。

一位业内人士告诉记者，目前很多商圈都是靠“吃饭”“遛娃”的
相关业态支持撑着流量，但这些司空见惯的配置已经不太能刺激到
消费者更多的停留，并且这样的业态过剩对商业体来说也是件危险
的事情。而留得住人且能提高二次消费的高品质书店的出现，在某
种程度上挽救了这种尴尬。

西西弗书店宁波区域负责人夏春燕告诉记者，他们发觉在现代
商业综合体中，书店是能在增加客群黏度上发挥重要作用的业态。
一家拥有丰富产品的精品书店不仅能为商业体带来广泛的客源，同
时也能通过精品的引导性，增加客群忠实度。

对于商业体来说，当顾客的停留时间超过两个小时，一般都会有
二次甚至三次消费的可能，所以消费者喜闻乐见的书店的存在，同时
也在很大程度上为商业体留住了客流的消费概率。负责1844艺术
生活中心招商工作的杨可杰表示，今年第一季度1844艺术生活中心
的有效消费人群已经达到了74万人次，而在上海三联书店·筑蹊生
活进驻之前这个数字只有24万。“尽管这其中也有其他业态完善等
因素，但是我们还是认为书店的存在，确实起到了很大的促进作用。”

当然，书店和商业体的融合也是一件相互成就的事情。独立生
存具有多重风险，但是借助商业体的优渥土壤，书店也能获利不少。
很多商业体给予进驻书店的租金都是很低的，依托知名商业体，书店
开始融入到人流密集的区域中拓展版图。

记者 黎莉 受访者供图

商业体里书店人气不低

售楼处里也开起了书店

书店进驻给商业体带来活力

开在1844艺术生活中心的上海三联书店·筑蹊生活新新““神器神器””


