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寿全斋
中秋送礼 选百年品牌 结百年情缘

《宁波晚报》养生汇•寿全斋精品礼盒 6.5折起

吉祥富贵8克装：原价2560元 优惠价1792元

吉祥富贵12克装：原价4800元 优惠价3360元

十几个规格，2560元~20000元，全场7折

石斛礼盒125克装：原价 378元，优惠价245元

铁皮礼盒100克装：原价 1080元，优惠价706元

铁皮礼盒288克装：原价2880元，优惠价1876元

松龄礼盒58克装：原价345元，优惠价242元

寿全斋礼盒200克装：原价 958元，优惠价672元

花旗参礼盒150克装：原价1180元，优惠价826元

寿全斋礼盒30克装：原价3240元 优惠价2268元

太妃燕礼盒30克装：原价2880元 优惠价2280元

太妃燕礼盒50克装：原价4800元 优惠价3600元

松龄鲜参礼盒3支装195元起，胡庆余堂方格灵芝孢子粉398元/盒起

活动地点：《宁波晚报》养生汇•寿全斋店 鼓楼永寿街6号 0574-87228361

那曲比如冬虫夏草中秋特惠

您献爱心 我让利

铁皮枫斗

西洋参

冬虫夏草

燕 窝

青海虫草特价：118元/克起

“中国虫草看那曲，那曲虫草看比如”。今
年夏天，在宁波援藏指挥部牵头下，宁波晚报
社前往那曲比如县对接虫草货源，帮助当地藏
牧民开拓虫草销售新渠道，实现脱贫致富。

9月20日，宁波援藏指挥部将授牌《宁波
晚报》养生汇•寿全斋店为那曲比如优质农产
品（冬虫夏草）助销点，门店所售虫草，销售额
按一定比例捐赠那曲比如县。

你献爱心我让利。9 月 17 日~9 月 30 日，
正宗那曲比如虫草特惠如下：

精品断草：138元/克

4000条（左右）王品：198元/克

3000条（左右）王品：240元/克

（30克以上，228元/克，100克以上，218元/克）

2000条（左右）王品：298元/克

5天之内
4次飞行谈判

拿下世界级项目
“争”字当先

奉化招商“加速度”结硕果
从第一次会面，到决定落户宁波，5天；从签订框架协议

到完成企业注册，1个月；从产业园选址到开工建设，2个月；
从项目初次接触到产品下线，预计1年……这是奉化在“六
争攻坚，三年攀高”行动中最为典型的一次“狙击战”。5天
内4次飞行谈判，这样的办事效率，让美国科罗拉多大学终
身教授杨荣贵感慨万分：这是高铁之外的另一种中国速度。

“争”字当先的工作方式在奉化成为主流。一年多来，奉
化四面出击找项目，千方百计上项目，放眼长远谋项目，交出
了漂亮的成绩单——2017年度，奉化区首次获得浙商回归
工作金奖。

5天内4次飞行谈判，拿下世界级项目
因为一项被评为“2017年度全球物理十大突破”的辐射

制冷超材料技术，美国科罗拉多大学终身教授杨荣贵和他的
团队，成为各国争抢的焦点。去年下半年以来，仅中国大陆，
就有近30个城市竞争这一项目。

奉化招商引资团队一直跟踪着事态的发展，并做足了功
课：降温薄膜是用特殊处理的膜，从现实功用上来说，这项技
术可运用于节能建材、冷链产业、光伏产业等各个领域。

今年1月3日，降温薄膜团队去江苏考察，在奉化区的竭
力邀请下，临时决定顺路到宁波去“看一看”。

这是一次颇有共鸣的会面，特别是奉化区主要领导的诚
恳和敬业，给团队成员留下了深刻印象。会谈结束后，该团队
一行继续北上。出乎意料的是，1月5日，他们刚刚回到深圳，
宁波市副市长陈仲朝就登门拜访。双方谈技术，谈市场，谈环
境，谈前景，不知不觉到了后半夜。

1月6日一早，正在深圳参加港澳台海外宁波乡贤招商联
谊活动的宁波市委书记郑栅洁再次约见团队成员，盛情邀请
他们来宁波创业。宁波人的热情感染了团队每一位成员。当
天下午，降温薄膜团队5名核心成员从全国各地飞抵宁波，开
始对宁波进行正式考察。

2月12日，宁波瑞凌辐射制冷科技有限公司顺利完成注
册，崭新的营业执照送到杨荣贵教授手中，一个世界级项目在
奉化宣告诞生。

一份专业调研报告，半路上“截”下了项目

去年7月11日，奉化区主要领导
得知：国内玄武岩纤维基复合材料项
目取得重大突破。玄武岩纤维基复合
材料是一种强度高、韧性好、体量轻还
有价格优势的材料，能在许多领域代
替钢筋等材质，运用于海水里的建筑
也能抗腐蚀，甚至应用在我市许多小
区的海绵工程改造中，市场潜力极大。

当时，奉化区招商团队正在上海
参加一次汽车项目的对接会。赶不及
回奉化，他们匆匆飞往成都，一直洽谈
到深夜。与此同时，奉化区发改局局
长张传仙邀请中科院宁波材料所专家
组成专业团队，以及专业的市场调研

团队，编制了一份专业级的调研报告。
这份报告对该项目最终落户奉

化立下汗马功劳。四川航天五源复
合材料有限公司董事长曹柏青带队
来奉化考察时，一下就被打动了。“奉
化帮我们把市场调研都做好了？现
在能对相关技术有专业认知的招商
团队太少了。”曹柏青感慨地对张传
仙说。

去年10月14日，曹柏青再次带
队来宁波洽谈。这回，他还带来了一
位深耕航空产业的生意伙伴。10月
24日，双方成功签署了框架合作协
议，谈判过程只用了不到3天。

奉化“加速度”，让“争项目”成为常态

今年2月，瑞凌辐射制冷科技公
司顺利完成注册，一个世界级项目在
奉化宣告诞生；4月，锋成石墨烯纳米
材料应用产业园系列项目签约，为宁
波抢占全球“石油三采”技术制高点奠
定了坚实基础；5月，“重组人纽兰格
林”项目落户，作为国际心衰治疗领域
里程碑式的原创新药，该项目投产后
面对的是一个百亿美元级的市场。

5月26日，奉化最大的商业综合
体——万达广场正式开业。“从拿地
到开业，前后不到两年时间。”这样的

“奉化加速度”，让业内人士普遍觉得
不可思议，但在奉化，“倍速倍增”上
项目已经成为常态。

“用环境和市场吸引项目，用专
业和诚意赢得项目，用服务和效率留

住项目。”这句话，已经成为奉化区招
商团队成员的普遍共识。

今年 4月，美国休斯敦大学教
授、美国发明家科学院院士任志锋领
衔的创新团队与奉化区签订石墨烯
纳米材料应用时曾表示，“尽管与宁
波、奉化的接触只有两个多月，但这
里良好的投资环境、服务效率、产业
基础都深深打动了我，项目落户只是
水到渠成。”

据了解，奉化区还细细梳理“家
底”，将各地闲置土地集中纳入招商
资源库，并就项目信息、在谈项目、落
地项目等专门建立了数据库，使招商
部门对“我有什么”“我要什么”“我能
给什么”等问题有了清晰的答案。

记者 马涛 通讯员 严世君
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