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10月，宁波市第二医院将举办5场
健康讲座活动，涉及肾内科、内分泌科、
骨科等多个专科，欢迎广大市民踊跃参
加。

1.肾脏病专题讲座
地点：7号楼2楼康复诊疗大厅
时间：10月11日（周四）下午200
内容：肾内科周芳芳主治医师主讲“发

现血尿怎么办”，许灵苍主治医师主讲“发

现蛋白尿怎么办”。

2.华美健康之声系列讲座
地点：7号楼2楼康复诊疗大厅
时间：10月20日（周六）下午100
内容：黄臻主管护师主讲“浅谈中老年

人日常运动”。

3.骨质疏松专题讲座
地点：4号楼3楼会议室

时间：10月26日（周五）下午200
内容：余霄副主任医师主讲“警惕潜伏

在身边的沉默杀手——骨质疏松”，届时还
有免费超声骨密度检查，专家面对面答疑
活动。

4.糖尿病足讲座
地点：6号楼11楼骨四科病房
时间：10月28日（周日）上午900
内容：王婧楠主讲“糖尿病足健康教

育”，课后将提供免费的足底压力测试及
高危足筛查。

5.华美糖尿病俱乐部
地点：4号楼3楼会议室
时间：10月30日（周二）下午230
内容：内分泌科周珊主治医师主讲“糖

尿病治疗的注意事项”，由糖尿病专科护士
进行“糖尿病运动治疗”，届时免费测量血
糖、血压。 郑轲 房伟

10月市二院将举办5场健康讲座

财财
理理

在理财产品销售方面，引入不少于24小时的投资冷静期要求，并进
一步提高了条款表述的针对性和准确性。冷静期明确只适用于私募理财
产品，不适用于公募理财产品。

那么啥是私募呢？在理财新规中提到：根据募集方式的不同，可分为
公募产品和私募产品，而私募产品是非公开发行的。对购买私募产品的
投资人，也作出了明确的界定，并不是所有人都可以买私募产品。一是具
有两年以上投资经历，且满足家庭金融净资产不低于300万元人民币，或
者家庭金融资产不低于500万元人民币，或者近3年本人年均收入不低于
40万元人民币；二是最近1年末净资产不低于1000万元人民币的法人或
者依法成立的其他组织。所以说，私募理财产品的起点还是比较高的。

此次新规，就私募类产品设置了冷静期。“对于私募理财产品，银行应
当在销售文件中约定不少于24小时的投资冷静期。冷静期内，如投资者
改变决定，银行应当遵从投资者意愿，解除已签订的销售文件，并及时退
还投资者的全部投资款项。”也就是说，购买私募产品24小时之内你可以
选择反悔，银行会解除合约，把资金退还给你。

另外，还明确规定商业银行理财产品不得直接或间接投资于办法第
三十五条所列示资产之外，由未经金融监督管理部门许可设立、不持有金
融牌照的机构发行的产品或管理的资产，金融资产投资公司的附属机构
依法依规设立的私募股权投资基金以及国务院银行业监督管理机构另有
规定的除外。

办法过渡期要求与资管新规保持一致，过渡期自本办法施行之日起
至2020年12月31日。在过渡期内，银行新发行的理财产品应当符合办
法规定。同时，可以发行老产品对接未到期资产，但应控制存量理财产品
的整体规模。过渡期结束后，不得再发行或者存续违反规定的理财产品。

记者 周静

银行理财产品门槛
银保监会发布《商业银行理财业务监督管理办法》

据银保监会官网消息，银保监会9月底发布《商业银行理财业
务监督管理办法》(下称“办法”)，作为《关于规范金融机构资产管
理业务的指导意见》(下称“资管新规”)配套实施细则公布，自公布
之日起施行。办法与资管新规充分衔接，共同构成银行开展理财
业务需要遵循的监管要求。发布实施办法，既是落实资管新规的
重要举措，也有利于细化银行理财监管要求，消除市场不确定性。

记者梳理发现，对于前期市场较为关注的一些问题，办法均作了明
确解答。如公募理财产品可否投资股票问题，根据办法，公募理财可以
通过公募证券投资基金投资股票。明确非保本理财产品为真正意义上
的资管产品；保本理财产品按照结构性存款或者其他存款进行规范管
理。同时，办法在附则中承接并进一步明确现行监管制度中关于结构性
存款的相关要求。

对普通投资者来说，银行理财产品的门槛将大幅降低，由5万元降至
1万元。根据办法，公募理财产品销售门槛由5万元降至1万元，私募理
财产品购买门槛和资管新规保持一致。

经常买理财产品的人都知道，之前银行一般理财产品的投资门坎都
在5万元以上。大部分人只能把闲钱放进活期账户中，待攒到一定数额
后才能进行理财。2013年余额宝出世，这种观念才被打破。之后，主打
低门槛的互联网理财开始兴起，各种宝宝类货币基金、P2P理财产品走进
了大家的生活。不过进入2018年以来，情况悄然发生改变。货币基金方
面，随着监管的趋严，其具有的便利属性趋弱，流动性大大降低。银行理
财选择在这个时候大幅降低购买门槛，无疑是及时雨。可以预见的是，
接下来将有更多人的目光放在银行理财上。

银行理财产品门槛降了80%

私募理财有了“后悔药”

“现在想找个年化收益率5%以上的产品真心不易。”投资
者胡女士告诉记者，她有一笔闲钱从8月底开始放在活期类产
品中，一个多月来她一直关注理财产品的走势，希望买个一年
期的理想产品，结果一直没有对上眼。“感觉收益率越来越低，
早知道8月底就买了。”

融360发布的理财周报显示，国庆节前一周，银行理财产品
平均预期年化收益率为4.57%，与前一周环比持平，这是自去年
10月初以来银行理财创下的最低收益水平。8月末以来，银行
理财收益率已连续3周下跌，节前暂时止住连跌趋势，主要受季
末因素及部分银行推出收益率稍高的“双节”特供理财影响。
不过由于流动性整体充裕，仍未出现收益季末反弹的现象。

从产品类型来看，保证收益类理财平均预期收益率下滑最
严重。数据显示，9月最后一周该类理财平均预期收益率
3.95%，比上一周的4.12%下降0.17个百分点；而保本浮动收益
类和非保本浮动收益类理财平均预期收益率环比基本持平，分
别为4.08%和4.78%。从产品期限来看，3个月内短期理财和
12个月以上较长期限理财平均预期收益率环比分别下滑0.07
个百分点、0.2个百分点至4.38%、4.81%；而3~6个月、6~12个
月理财平均预期收益率环比基本持平，均为4.60%。

融360分析师表示，这主要是流动性宽松、市场资金利率走
低所致。预计节后流动性会继续保持合理充裕状态，银行理财
收益率很有可能重启下跌模式。在银行理财上可以考虑选择
现金管理类产品，这类产品在资产配置中对现金和存款有较高
要求，所以收益也比较稳定。结构性存款作为目前保本理财的
替代品，风险厌恶型的投资者可以考虑。 记者 周静

节后银行理财收益率
大概率继续走低

9月最后一周，74只互联网宝宝产品的平均七日年化收益
率为3.07%，较上一周略微下降了0.01个百分点，连续12周下
跌，并创近两年新低。

据融360监测的数据显示，从不同销售平台来看，这一周第
三方支付系宝宝平均七日年化收益率为3.23%，依旧遥遥领先；
银行系宝宝和基金系宝宝平均七日年化收益率分别为3.07%、
3.04%，差别不大，分列二、三位；代销系宝宝平均七日年化收益
率为2.86%，排名垫底。第三方支付系宝宝在收益率、应用场景
方面都占据优势，最受年轻用户青睐，中老年群体则更倾向于
用银行系宝宝。

在全部74只宝宝中，有1只在4%~5%之间，48只在3%~
4%之间，25只在2%~3%之间，大部分宝宝收益率仍在3%~4%
之间，但是收益重心在逐渐下移，今后越来越多的宝宝会跌破
3%。理财师提醒，货币基金不能单看某一日或某几日的万份
收益，也不能看短期的七日年化收益率，而要看中长期的七日
年化收益率。

过去半年多货币基金收益率一路下跌，有1/3宝宝已经跌
破3%，然而今年存款类产品收益率却逆势上涨，包括定期存
款、大额存单、智能存款、结构性存款等，利率甚至已经超过了
货币基金。投资者是时候该转换一下理财思路了。 记者 周静

上月末互联网宝宝
收益率跌至3.07%


