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特色化优势解决小微融资难题
贷款额度最高可达1000万

党的十九大报告指出：“要深化金融
体制改革，增强金融服务实体经济能
力”。作为国内首批成立的股份制商业
银行，广发银行主动承担起服务实体经
济、助力小微发展的社会责任，以创新谋
发展，不断丰富小微贷款产品体系，延伸
拓展服务的广度和深度，为解决小微企
业融资难题，提供了“广发经验”。

“抵押易”是广发银行专门为小微企
业主定制的，以申请人家庭房产为担保
的个人经营贷款解决方案，致力于解决
小微企业“融资难、融资贵”的难题。针
对生意中遇到的资金短缺、周转不灵问
题，“抵押易”业务以特色化优势，助力客
户轻松拿下好生意。

为解决“融资难”问题，“抵押易”业
务打造了额度高、期限长、成数足等竞争
优势，贷款额度最高可达1000万，期限
最长可达20年，抵押率最高达7成；通
过对接工商、税务等第三方数据，“抵押
易”业务大幅减少贷款资料，实现化繁为
简，让客户省时省心；此外，广发银行为
该业务推广配备了专职的客户经理团
队，在接到客户申请后可快速响应，提供
上门服务，为客户贴心制定个性化贷款
方案。

针对“融资贵”难题，广发“抵押易”
业务采用直客式服务，没有任何手续费、
评估费、登记费、保险费等附加费；与此
同时，“抵押易”业务设计了灵活的还款
方式，支持等额本息、等额本金、按月付
息到期还本以及超期月供、本金休假、按
月付息分期还本多种还款方式，可大幅
缓解资金周转压力，客户可根据自身经
营特点随心选择。

科技再造零售信贷流程
打造行业新标杆

传统银行经营类贷款普遍存在流程
长、效率低、成本高、无纸化程度低等问
题，影响客户服务体验。为改善这一痛
点，广发银行依托业内领先的金融科技
实力，自主研发了“随申贷”系统。通过
该系统，可实现资质预审与进件环节的
移动化、自动化、无纸化，流程效率大幅
提升，“抵押易”业务最快1个工作日内
即出审批结果，5个工作日内实现放款。

广发银行客户经理通过该行自主研
发的“随申贷”APP进行第三方信息查
询时，可通过实时资质预评，在短短几分
钟内全面、系统地判断客户资质,并给予
最适合的授信方案。资质预审通过后，
客户经理还可通过“随申贷”APP采集
客户资料移动进件，通过对贷款资料现
场拍照并上传，将现场调查和资料收集
整理环节合并，打破上报环节时间、地点
限制，大幅减少贷款在途时间，提升流程
时效。

这一智能系统，实现了零售信贷流
程再造，优化了客户体验，是广发银行发
力金融科技的又一突破，打造了行业新
的标杆。

宗乐新表示，作为服务实体经济与
推动业务发展的结合点，广发银行“抵押
易”业务将进一步推动“助力小微、支持
双创”战略落到实处，让政策的红利落地
开花，打通金融活水流向小微企业的“最
后一公里”。2018年上半年，广发银行
新发放贷款4000多亿元，一半以上贷款
投向了民营和小微企业，为践行普惠金
融、服务好实体经济交上了一份靓丽的
成绩单。

“以‘不惟所有制，只惟客户’为原
则，对接宁波‘中国制造2025’和‘凤凰
行动’，优先支持宁波‘3511’行业，优先
支持主业突出、盈利模式清晰、经营稳健
的实体民营企业，优先支持民企技改项
目，优先支持配套产品创新，优先支持核
心企业供应链条企业”，这是建行宁波市
分行近日出台的“支持民营经济和小微
企业发展的若干措施”中支持民营经济
和小微企业发展，扩大合作范围的“五个
优先”，成为分行近年来着力打造“建行
模式”，积极破解民企融资难、融资贵的
又一有效举措。

分行不仅在此次推出的三十条措施
中明确了“五个差别化，有效提升金融服
务可获得性”，并且分行为全面提升服务
民营经济和小微企业的水平，充分调动
经营机构的积极性，又配套了“五个加
大，激发基层行愿贷敢贷的内生动力”、

“五个整合，发挥经营合力，筑牢客户基
础”、“五个提升，提升民企金融服务水

平”、“五个加强，建立长效发展机制”的
具体推进落实措施。

据了解，分行今年已启动民营企业
“攻坚攀高”大营销大走访，建筑业银企
座谈会等系列活动，主动搭建与民营企
业定期联系的长效机制，倾听民营企业
对银行金融服务的意见和建议，拓展金
融服务民营企业的广度和深度，全力支
持民营经济做强做大。数据显示，截至
11月底，分行当年新增投放普惠金融贷
款近12亿元，增量和同比增速居全市金
融机构前列。其中，信用类“小微快贷”
当年累计投放20多亿元，户均贷款约
63万元，实现了信贷服务小额化、标准
化，贷款利率持续下降，切实解决小微企
业“融资难、融资贵”问题。近期，分行又
创新推出一站式平台“建行惠懂你”
APP，实现普惠金融贷款的在线测额、预
约开户、在先办理、智能风控。目前，已
有近3000户小微企业客户体验了“建行
惠懂你”系列产品。 石志藏 彭秀丹

12月10日，新华保险在京召开发布会，宣布“附加特定心脑血管疾病
保险”（以下简称“附加心脑血管保险”）于12月12日正式上市销售。这是
目前公司首款针对特定心脑血管疾病提供专项保障的保险产品。

公司表示，保险的本质是风险保障，这款创新产品不仅一定程度上填
补了目前心脑血管疾病方面保险产品的市场空白，而且是公司升级风险
管理服务、完善风险管理产品链条的重要内容。

【附加特定心脑血管疾病保险介绍】
附加特定心脑血管疾病保险是新华保险针对特定心脑血管疾病提供

特护保障的创新产品，主要面向18-60周岁、关注自身健康、有特定心脑
血管疾病保障需求的人群，特别适合中老年人。该产品具有以下特点：

“专”——专项特护，心脑血管。产品责任针对性强，覆盖33种高发的
心脑血管轻重症疾病，包含15种轻症与18种重疾，属于新华创新产品。

“惠”——感恩回馈，价格实惠。产品提供特定心脑血管疾病专项保
障，因此价格实惠，以40岁女性为例，购买10万元保额，首年保费仅需
154元，满足续保条件下最高续保年龄80周岁。

“广”——组合搭配，新老皆宜。产品组合更突显优势，该附加险与主
险均可搭配，适合新老客户购买。比如，搭配防癌险，针对中老年客户群
需求，提供专项疾病保障；搭配年金险，兼顾精英人士的资产配置和健康
保障双重需求；搭配健康险，加固心脑血管保障，适合广泛客户购买。

新华保险推出首款
特定心脑血管疾病专项保险

针对民营企业发展面临的痛点堵点难点，工行宁波市分行提出要开展
“资金优先保障”“工银普惠行”“服务集成升级”“救急帮困”“互联网+”等
“五大行动”，多措并举支持宁波民营企业的发展壮大。

目前，工行宁波市分行支持宁波民营企业的贷款余额已高达707亿
元，此次该行提出的开展“资金优先保障”行动，将通过加强货币政策传导，
支持实体经济补短板、强弱项、稳预期。在“工银普惠行”行动，则打通信贷
资金流入实体经济远端末梢的“经脉”，推动小微金融增量、扩面、平价。同
时开展的“服务集成升级”行动，通过完善内部体制机制，进一步提高金融
服务效能。在开展“救急帮困”行动中，坚持雪中送炭，针对性、差异化帮扶
困难企业。在开展“互联网+”行动中，工行宁波市分行将加速“互联网+金
融+实体经济”的融合，帮助企业“触网”、“上线”。 沈颖俊 吴娟

工行宁波市分行
“五大行动”深化民企金融服务

为防范打击假币犯罪，净化人民币流通环境，维护广大市民权益，近
日，中行宁波鄞州下应支行走进美康生物科技股份有限公司开展人民币反
假宣传活动。结合最为关注和关心的反假币知识需求，该行向企业员工进
行“面对面”答疑、讲解，达到反假币宣传直观、易懂、牢记的效果。

该行工作人员向企业员工分发宣传材料，并通过“看、摸、听、测”四字
诀来对比真假人民币差异；同时该行进行反假币法律法规宣传与普及，宣
传假币收缴规定以及金融机构的假币收缴义务，积极传导“宁肯自己吃点
亏、不让假币再害人”的反假观念，倡导收到假币后积极配合银行人员工
作，积极上缴，不做假币传播者，主动阻断假币传播途径，净化货币流通环
境。

此次活动向企业员工普及了反假货币知识，提升了识别人民币的能
力，也体现了中国银行的“担当”价值观。 包佳

中行宁波鄞州下应支行
开展反假币宣传活动

近日，国家税务总局宁波市奉化区税务局莼湖税务所邀请当地曲池村
老书记、百琪达智能科技（宁波）股份有限公司原董事长王国培，给税务干
部上了一堂以“40年风雨路，一部创业史”为主题的党课，了解创业者的打
拼和不易，感受老党员创业的艰苦。他的奋斗历程着实让税务干部感受到
了民营企业在发展经营中的不易，民营企业家这种“不忘初心，矢志不渝”
的精神，也激发了税务干部内心解放思想、干事创业的热情。

据悉，这是该所助力民营经济发展的又一举措，通过打造学习教育与
宣传的平台，分享自身建设经验，拉近税企之间交流的距离。一直以来，该
所始终以“强实力，增合力”为目标，加强与民营企业的互动交流，提振信
心，增强使命，助力民营经济发展。 张峰 杨羚

深化金融创新 答好“时代命题”

广发银行“抵押易”业务
助力小微企业可持续发展

建行宁波市分行
服务民营经济和小微企业出实招

强实力 增合力
助力民营经济发展

如何回归本源，服务好实体经济，满足实体经济有效融资需求，强化小
微企业的金融服务，是时代提出的一道新命题。广发银行分管零售业务的
副行长宗乐新认为，“商业银行针对小微企业推出专属个人经营贷款产品，
为客户提供量身定制的融资服务，既是响应政策要求，主动提高金融服务
实体经济质效的责任与使命，更是一次调整战略布局，激发转型内生动力，
走好普惠金融特色之路的发展良机。”


