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春节临近，抢票、抢年货回家过年成
为返乡游子们的头等大事。在外拼搏一
年的游子们，为了给家人们带份好礼物，
也是绞尽脑汁。苏宁易购超市店帮他们
省去了烦恼。

今年年货节，苏宁易购超市店打破常
规促销打折玩法，利用互动体验方式，把
购物变成了一件既有趣又好玩的事情。

高管挥毫赠春联 年味飘溢送祝福

“过大年，贴春联”是象征吉祥、表达
人们向往美好生活的民俗。为迎接新春
佳节，营造喜庆祥和的节日气氛，苏宁易
购各地高管来到当地苏宁易购大润发超
市店现场挥毫，为顾客送上新春对联和
对消费者的新春祝福。

这项活动还吸引了很多当地的书法
家，他们来到现场与消费者进行互动，还
有手把手教小朋友写春联。现场洋溢出
浓浓的节日氛围。

年近70岁的顾客陈奶奶拿到苏宁高
管为她写的对联后连连称赞，“苏宁易购
的领导们不仅会做生意，还很有文采。”她
希望苏宁易购能够多搞些这样的活动。

免费空气洗 服务暖人心

除门店互动活动外，苏宁易购超市门
店利用线下购物场景和产品优势，为消费
者提供免费清洗活动。门店的工作人员
介绍说，空气洗可以将衣物上的异味、灰
尘等去除，并起到一定的除菌效果。空气
洗完的羽绒服也会更加蓬松保暖。

据了解，年货节期间，苏宁执行“四
不”承诺，包括门店不打烊，春节期间线
上线下经营如常，继续提供诚意满满的
购物体验；售后不休息，春节期间服务标
准如常，用户安心过大年；物流不停运，
无论是生活用品还是大家电，苏宁负责
让期望绝不落空；客服不下线，春节期
间，咨询永不落空。为给用户更快更方
便的购物服务，苏宁打出了一套高效组
合拳。

在这场全民购年货盛宴中，苏宁遍
及全国的线下店能起到至关重要的作
用。据悉，今年春节期间全国近500家
大润发、欧尚苏宁易购超市店，春节期间
门店不打烊，始终为消费者提供最好的
服务，让消费者安心过好年。

让春节更有温度

苏宁易购超市门店“年味”十足
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太平人寿保险有限公司宁波市北仑支公司刊登于2019年1月28日宁
波晚报A07版的变更营业场所的公告，原处误刊登为“经中国保险监督管理
委员会宁波银保监局备案通过”，现更正为“经中国银行保险监督管理委员
会宁波监管局备案通过”。
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如何理财是每个人在生活中都会遇
到的问题，通过适当的理财规划，可以提
升我们资产的收益率，进一步提升家庭
所拥有的财富。

总的来看，年轻的时候，由于家庭的
负担较轻，赚钱能力较强，因此应该保持
较为激进的投资策略，年轻就是资本，可
以保证充足的试错空间；而中老年的时
候，由于家庭的负担较重，同时随着年龄
的增长，赚钱的能力也逐渐下滑，因此应
该保持较为保守的投资策略。

从家庭收入主导者的年龄划分，所
有的家庭大致可以分成青年家庭、中年
家庭和老年家庭三种，其中青年家庭指
的是家庭收入主导者的年龄在35岁以
下；而家庭收入主导者的年龄在55岁以
上则被称为老年家庭；介于青年家庭和
老年家庭之间的为中年家庭。

青年家庭主要以增加收入为主

从理财需求上来看，青年家庭主要
以增加收入为主，同时还要为以后的生
活积累打拼，以解决未来家庭中的车、
房、育儿、养老等多重规划。可以说，青
年家庭需要负担的支出较少，可以积攒
一定的资金进行理财，而寻求财富较快
的增长是符合青年家庭的理财目标的。
因此，青年家庭可以将刨除日常开销后

的余款进行理财，适当增加高风险高回
报的投资项目。虽然投入到创业、基金、
股市等领域可以带来高的收益，但同时
也有很高的风险，因此应当根据自己的
实际情况量力投入。

中年家庭更注重财富的增长

中年家庭可以说是压力最大的，因
为上有老下有小，不仅有大量的消费支
出，还要对自己未来的养老进行适当的规
划。因此，中年家庭不能像青年家庭那样
单纯地以增加收入为主要的理财规划目
标，所进行的理财项目应该选择风险适中
但同时又有不错回报的项目。由于中年
家庭的支出项目是最多的，所以往往可以
进行理财的余款十分有限，因此在青年时
代我们应该提前做好充足的准备。

老年家庭更注重财富的稳健

老年家庭的主要理财需求则是稳
健。老年家庭没有了青年家庭和中年家
庭那样很多的后顾之忧，所需考虑的理
财问题只有自己的养老规划和财富的传
承。老年家庭没有必要再去博取很高的
收益，仅需要保障财富可以稳定增长即
可。所以，我们往往看很多在银行网点
进行存款和理财的客户都是年龄偏大的
叔叔阿姨。 悠悠

不同的人生阶段 不同的理财策略

今年春节期间，在为宁波700多万
个人客户和近5万对公客户服务的工行
宁波市分行，根据客户金融服务需求的
特点，全面整合柜面、智能、网银三大服
务渠道资源，推出“工迎新春”服务活动，
努力为宁波市民提供方便快捷、丰富多
彩的节日金融服务。

“换新钱、过新年”，考虑到新年客户
喜爱使用新钞的习惯，工行宁波市分行
在去年春节投放16亿元新钞后，今年春
节又投放18亿元新钞。

在安排网点的营业时间中，该行
166家网点中有76家网点春节期间正
常营业，64家的网点正月初一至初三休
息后恢复正常营业。

春节是居民消费和出行的高峰期，
也是电子银行渠道最为繁忙的时期。今

年春节期间，工行宁波市分行的手机银
行、网上银行、电话银行等电子银行渠
道将继续提供24小时不间断服务，296
家自助银行正常运行，客户可以方便地
办理存取款、转账、汇款、理财购买、
手机充值以及缴纳公用事业费等各类业
务。

对于急需现金又没有随身带工行卡
的客户，工商银行推出的扫码取现功能
可以解燃眉之急，客户只要在工商银行
ATM机扫描二维码就可取现。

此外，工行宁波市分行的投资理财
服务春节期间也不间断，工商银行的个
人外汇买卖和个人账户黄金买卖服务将
照常进行，有外汇和黄金投资需求的客
户在节日期间也能进行操作。

包佳 沈颖俊

工行宁波市分行

精心安排春节金融服务

建行宁波市分行在总行与海尔集团
签订战略框架协议后，前期分行积极对
接海尔当地公司，对“建行裕农通+海尔
日日顺”项目合作进行沟通。18日上
午，建行宁波市分行联合海尔集团宁波
中心成功举办了“建行裕农通+海尔日
日顺”普惠金融服务平台宁波区域启动
会。个金部负责人、海尔集团宁波中心
负责人及相关人员出席启动会。

启动会上，相关人员对裕农通业务产
品进行了具体介绍，海尔公司相关人员对

“日日顺乐农”平台，净水项目以及卡萨帝
高端电器品牌进行了介绍。双方就合作

的具体事宜开展交流与讨论，并一致认为
“建行裕农通+海尔日日顺”项目的开展具
有广阔的合作空间和良好的社会效益。
会议现场，镇海支行、鄞州支行与“海尔日
日顺”相关服务点进行了对接工作。

“建行裕农通+海尔日日顺”项目能
够在服务客群、渠道建设以及服务种类
等方面进行优势互补，共创双赢。下阶
段双方将在宁波区域内对20余家海尔
中心网点进行“建行裕农通+海尔日日
顺”项目对接，在农村社群场景上展开强
强合作，共同打造契合宁波地区的“裕
农小顺”服务点。 陈梦 石志藏

建行宁波市分行

开启“建行裕农通+海尔日日顺”
普惠金融服务平台项目

近日，在鄞州区委经济工作会议上，
2018年鄞州区百强企业榜单揭晓，榜单
分为大力神鼎、大力鼎、实力骨干企业、
创新成长企业 4个梯队，以及其他在
2018年度获得省级以上“重量级”认定、
奖项的企业。鄞州银行蝉联2018年度
鄞州区“大力神鼎”奖，这是该行自2014
年起连续5年获得该奖项。

“大力神鼎”和“大力鼎”奖是鄞州区

为发展经济设置的两大最高奖项，主要
考评因素是实缴税金、研发投入、正向增
长等体现发展质量的指标。此次获奖是
鄞州区政府对鄞州银行2018年工作成
绩的肯定和鼓励。

长期以来，鄞州银行坚持服务区域
经济发展，服务小微企业，服务三农，为
当地经济社会的可持续发展作出应有的
贡献。 杨丹雅

鄞州银行

连续5年获鄞州区“大力神鼎”奖

2018年，中行宁波市分行积极践行
普惠，主动探索和拓宽民营小微融资新
渠道，深化小微企业融资模式创新。

瞄准保险创新。该行作为首批城乡
小额保证保险贷款业务试点推广金融机
构，通过“银保风险共担、政府适度补偿”
创新合作方式解决小微企业创业路上

“担保难”和“融资难”问题。自产品
2009年下半年开办至2018年末，已累
计投放小额保证保险贷款21.6亿元，累
计支持小微企业1716家，业务量四大行
排名第一。

瞄准科技金融。该行积极践行普
惠，逐步形成该行特有的“1+3+N”科技
金融业务发展“宁波模式”。“1”是指一
家科技金融专营机构—中行宁波市科
技支行；“3”是指三类风险共担业务模
式，市级科技金融风险池、县（市、区）
级科技金融风险池和高新区“一区多
园”风险池；“N”是指以三类基础业务
模式为核心，不断复制和推广。2013
年至2018年末，该行科技金融风险共

担业务项下累计支持科技型小微企业
750户，累计发放贷款金额超过20亿
元，已成为宁波银政合作共建普惠金融
典型案例之一。

瞄准资本市场。该行成为首家与宁
波股权交易中心建立业务合作的会员单
位，同时创新推出“挂牌贷”业务，并成功
发放宁波市首笔“挂牌贷”。截至2018
年末，该行累计服务近200家挂牌小微
企业,发放贷款20亿元，业务量稳居甬
股交合作金融机构首位。

瞄准国有担保。该行积极参与宁波
市融资再担保体系建设。积极推进代偿
基金“政银担”业务合作，通过提高融资
担保机构抗风险能力，加大对工业及生
产性服务业小微企业支持力度。通过再
担保为融资性担保机构增信，进而降低
小微企业融资成本。截至2018年末，该
行再担保业务范围实现宁波大市的全覆
盖，国有担保业务增量居担保协会合作
金融机构第一。

包佳

中行宁波市分行

积极支持民营小微企业

1月27日晚，奉化区醉墨书院走进
奉化万达广场开展“翰墨迎春，金猪纳
福——醉墨书院五周年庆典暨送春联
送福大型公益活动”，为广大市民献上
一份浓浓的爱心。

当天傍晚，奉化万达广场一楼大厅
里，书法老师带领60位醉墨书院优秀学
员挥毫泼墨、笔走龙蛇，书绘春联、福
字。活动的开展，吸引了学员们的积极
参与和广大市民的观赏，他们被中国传

统文化深深吸引。当夜就挥毫泼墨写
下了好几百对春联和福，这些春联都送
给闻讯前来的市民们。 张峰

翰墨迎春 书写自信


