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2019年6月5日 星期三 广告
责编/顾华达 楼世宇 审读/胡红亚

美编/严勇杰 照排/余佳维
经济 A12

进入6月，一年一度的电商年中618大战全面启动。今年这个号称史
上最优惠的618，哪些货卖得好？宁波企业备战情况如何？能否获取更多
的市场份额？记者作了采访梳理。

618大战启动后，两大电商平台销售井喷
进入6月，一年一度的电商年中618大战全面启动。从数据来看，两

大电商平台销售井喷，消费者的年中购物力爆表。
天猫数据显示，618大战启动后，天猫先后诞生了苹果、美的、耐克、奥

克斯、海尔、欧莱雅、兰蔻、阿迪达斯、小米等一系列成交过亿元的品牌。其
中，苹果全品牌2分45秒就成交过亿元，美的和耐克双双在4分钟时过亿
元。

从成交金额TOP榜单看，手机、美妆、个护是消费者最舍得花钱的三
个品类，13款千万元级单品中，手机占据5席，美妆占4席。此外，匡威
All Star 70帆布鞋也意外上榜，1小时卖掉近2万双，成交金额超1100万
元。科沃斯新品T5Max扫地机器人也在首小时内成交过千万元。

京东数据显示，按下单量统计，手机、空调、平板电视分别占据618大
促品类排行榜前三的位置；核心优势品类表现强劲，家电品类仅用3分47
秒成交额即突破8亿元，其中空调品类15秒成交额突破1亿元。

已有宁波企业卖了2000万元货
在生产方面，为了配合这次618大促的销售节奏，宁波不少电商企业

同样全力备货，力度甚至向双11接近。
宁波如山母婴是一家成立不久的小米生态链企业，今年首次参加618

电商大促，取得了开门红。6月1日凌晨，仅38分钟销售额突破20万元；6
月1日—2日，线上销售突破70万元，共拿下5384个订单，其中母婴电器
占80%。

“虽然是第一次参加此类全国性的电商大促，但我们提前做好了各项准
备工作。备货、生产、分装、打包，物流，都提前进行了内部压力测试。这一些
准备都是为了能够在买家付款之后可以直接打单发货。这两天，我们的订单
基本做到了当天下单，当天发货。”如山母婴首席产品官钱旭峰介绍说。

宁波服装品牌GXG自618启动首日到昨天，销售额突破2000万元，
同比去年增加30%。“这次618大促，为了大幅度增加备货量，我们不仅从
3月份就开始提前准备，还采取了与工厂合作备货的模式。一方面减少库
存压力，另一方面对订单可以做出更为迅速的反应。从实测来看，从工厂
下单到消费者端，整个产品生产周期可以缩短到15天。”GXG品牌电商有
关负责人魏甬杰说。

对于今年618的销售目标，魏甬杰也颇有信心。“从目前的情况来看，
在618加持下，整个6月年中销售额突破1亿元不成问题。对于客单价较
低的夏装来说，这是一个非常不错的成绩了。” 记者 史娓超

本报讯（记者 鲁威 通讯员 陈光曙） 清理水池、投饵喂养……这几
天，象山来发水产育苗场的工作人员忙碌不已。育苗车间的水泥养殖池
内，第一代拟目乌贼幼体正静静地躺在池底，工作人员正在给它们“搬
家”。

“这是今年成功大规模孵化的拟目乌贼。经过两个月的培育，一共孵
化了两三万尾乌贼苗。这也是全国首次大规模育苗成功。目前最大一批
胴长已经长到5至6厘米。”工作人员介绍，拟目乌贼在东海接近绝种，很
难捕捞到亲体，而且活的亲体不能长时间运输。因此只能到南海捕捞亲
体，在广东进行产受精卵，然后送到象山进一步培育。

根据计划，4至6月是拟目乌贼的育苗期，再经过3至4个月养殖，10
月份基本可以上市。目前，已有2000余尾幼苗销往福建、浙江苍南等地，
剩下的将全部用来育苗，确保明年拟目乌贼的培育产量。

上世纪70年代，东海渔业资源丰富，光乌贼就有多种：曼氏无针乌
贼、虎斑乌贼、拟目乌贼等。不过，由于过度捕捞，渔业资源衰退，这几类
乌贼一度在东海难觅踪影。

拟目乌贼由于其独特的生活习性，在人工培育方面一直存在着巨大
的难点。在宁波大学教授蒋霞敏带领的研究团队和宁波市科技局的帮助
下，曼氏无针乌贼、虎斑乌贼的人工育苗、养殖相继获得成功，增殖放流效
果显著，渔业资源明显恢复。去年，人工培育的虎斑乌贼成功上市，一只
活体乌贼卖到80元。今年虎斑乌贼的苗卖到了4元一只。

不过，曼氏无针乌贼个体较小，而虎斑乌贼对水域盐度的要求较高。
因此，蒋霞敏和团队将目光瞄准了个体较大、适应盐度相对较广的拟目乌
贼。据介绍，虎斑乌贼的适应盐度在千分之23至30之间，而拟目乌贼在
千分之20至30左右，更适合浙江一带水域养殖，而且拟目乌贼生长较快，
最大的可达10余斤。

2015年，象山来发水产育苗场开始培育拟目乌贼，初次尝试，由于对
饵料投喂方式、温度和盐度掌握不足，当时培育的拟目乌贼几乎“全军覆
没”。

培育团队经过3年的摸索，通过对光照、温度、饵料等进行不断调节，
目前，拟目乌贼的孵化率达到了85%，育成率达到70%。这标志着拟目乌
贼人工规模化育苗实现了零的突破，为拟目乌贼规模化养殖打开了大门。

“如果拟目乌贼培育养殖技术成熟，经济价值可能会比虎斑乌贼更
高！”蒋霞敏对人工养殖拟目乌贼表示看好。

“618”未到
已有宁波企业卖了2000万元货

全国首例！
人工培育拟目乌贼
在象山育苗成功
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