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本报讯（记者 史娓超）淘榜单联合淘
宝直播发布的《天猫618淘宝直播消费者画
像》显示，90后已经成为直播间的消费主
力，而00后异军突起，同样具有超强的购买
力。与此同时，小镇青年也在直播间贡献了
不少。边看边“剁手”已经成为越来越多人
的“618打开方式”。

阿里巴巴的统计数据显示，天猫618期
间，牛肉、豆腐干、山核桃成为卖得最火爆的
三大农产品，来自贫困县的爆款农产品销量
则涨了1591%。

来自贫困县的农产品中，销售涨幅排名
第一的多肉植物来自云南东川，同比去年销
量暴增11024%，位居第二、第三的海南琼
中香蕉，陕西吉县桃子，同比增长分别为
986%，721%。

销售大爆发的土味农产品，其背后的
“推手”，除了电商平台强大的用户触达，还
有数以十万计的摄像头。它们被架到几百
个贫困县的瓜田、鱼塘、果林里，网红主播各
种花式直播卖货，连县长们也纷纷扎堆直播
间，吆喝家乡农产品。

从不同年龄段最爱在直播间购买的商
品类型来看，90后、00后最爱买的前三名分
别是美容护肤、女装和彩妆香水。而60后、
70后则更喜爱在直播间剁手珠宝翡翠等。

小镇青年在直播间的购买力不容小
觑。除了一二线城市的消费者在直播间疯
狂“剁手”外，三线及以下的城市同样在618
期间贡献了近一半的直播成交。其中，六线
城市的直播成交占比甚至接近一线城市。
随着低线城市消费能力的释放，直播间也成
为品牌触达下沉市场消费者的重要渠道。

预算方面，00后的毕业旅行明显充足许多。
从各大旅行社的反馈来看，今年超半数的毕

业生选择3至6天的中短途旅行，与家人同游的
毕业生则不乏选择7天以上的长线游和出境游
产品。同时据记者观察，目前宁波市售旅游产品
的价格区间普遍在2500元至10000元不等。

据携程旅游网统计，从今年占比52.4%的00
后旅行者当中，毕业旅行人均预算达到5000元

以上。而且，“相比其他人群，年轻人也更愿意为
优质的旅游体验买单。”据介绍，在酒店入住方
面，今年的毕业生选择入住高星级酒店的占比超
过六成，而精品民宿、客栈的占比也超过了20%。

来自驴妈妈旅游网统计数据显示，今年毕业
旅行订单消费在5000元以上的占比高达五成。
其中，8000元以上的约占15%。

记者 谢舒奕

本报讯（记者 范洪 通讯员 李乐炯 张
慧珩）昨天早上，在宁波机场乘坐MU5177
飞往北京的沈先生和妻子拎着几筐杨梅来
到机场阳光服务台，询问杨梅是否可以随身
带上飞机。随着杨梅季的到来，这样的旅
客，宁波机场每天都会遇上好几拨。

沈先生和妻子都是在北京工作的宁波
人，这两天带着孩子回宁波参加杨梅节还摘
了杨梅，准备一起带回北京。不过，沈先生
碰到了麻烦：他们事先准备的杨梅包装，只
是市面上简单的塑料筐，而由于杨梅汁水偏
酸性，如果滴落在飞机客舱行李架、飞机货
舱或地毯上，容易滋生霉菌，腐蚀甚至穿透
机舱里的铝合金结构保护层，给飞机带来安
全隐患，因此这样的包装并不符合规定。

那么，坐飞机带杨梅，应该怎样包装
呢？宁波机场阳光服务工作人员表示，首
先要做到的就是密封。如果随身携带杨
梅登机，以每人两筐为宜，且要注意杨梅
连同其他随身物品的总重量不得超过随
身行李限额，要用大的塑料袋密封好，确
保杨梅受到挤压后，汁水不会渗出，而且
袋子里也不能夹带冰块和水。

除了随身携带，机场也提供托运杨梅的
服务。不过，托运杨梅的包装要求更为严
格，一般要求三层包装：内层为塑料袋，中层
为泡沫箱，外层为纸箱，包装完好牢固且抗
压。为了避免杨梅闷坏，可以在箱子内放上
专用的冰袋或塑料瓶装的冰块，不过须注意
冰块应放置在封闭的容器内（如把冰块放置
在矿泉水瓶内）或使用专用冰袋，再经过外
层的打包带捆扎加固，才符合要求。

本报讯（记者 周静）银行理财也可以“1元”
起买了！这个月，银行的理财市场因为理财子公
司的露面而显得分外热闹。随着银行系理财子
公司产品的开闸，门槛为1元的理财子公司产品
借由网银、银行网点等多种渠道与宁波百姓见面
了。这些产品不但丰富了百姓的理财选择，也将
进一步拉低银行理财产品的投资门槛。

资管新规发布以来，商业银行都踏上资管业
务的转型之路。按照监管规定，2020年底过渡期
结束后，商业银行将不再开展理财业务，全部由理
财子公司开展。目前开业的银行理财子公司已经
有三家。因为在过渡期，所以这些已经有全资理
财子公司成立的银行，目前仍有自营产品在售。

“对老百姓来说，买理财子公司的产品和原
先买银行的自营产品差不多，如果是首次购买理
财产品，需要亲自去网点做风险评估，这能帮助
你选择合适的理财产品。如果你之前已经在银
行买过理财产品，那么说明你已经在实体网点做
过风险评估了，即使到期，也可以在网上重新做，
并不需要为了买理财子公司的产品而特意去网
点做风险评估。”工商银行宁波分行个人部相关
人士向记者介绍说。目前理财子公司的产品与
银行自营产品一样，可以在网上银行、手机银行
和实体网点渠道购买。

例如，打开工行手机银行之后，在首页点开
“投资理财”，再点开“理财”，所售的理财产品即
可一一查看。前面加了“工银理财”前缀的即为
理财子公司推出的产品。从页面产品列表来看，
无论是自营产品，还是理财子公司的产品，均把

类型、风险等级、期限和起购金额作了重点标
注。工银理财发布了6款产品，分别为4款固定
收益类和2款混合类产品。具体来看，新产品起
购门槛最低1元，且产品期限普遍偏长。即使开
放式产品，开放周期也在季度或年度开放一次，
开放频次相对较低。

一家银行网点的理财师告诉记者，从目前来
看，选择这类产品的客户还不多。不过，未来要
买银行系的理财产品，肯定要迈过这个坎，因为
过渡期结束后，银行自己将不开展理财业务了。

理财子公司的产品使得银行理财的门槛越
来越亲民了。很长一段时间内，银行理财的购买
门槛是5万元起，而资管新规以及配套的理财细
则发布后，不少银行把理财产品的门槛下调为1
万元起。理财子公司开始发售1元门槛的产品
之后，银行自营理财产品的门槛也有进一步放低
之势。工行的一位理财师告诉记者，他们在理财
子公司成立后新发售的自营产品中，也有门槛1
元起的产品了。不过因为新发产品相对于处于
存续期的老产品来说，占比小，所以可能客户的
体验还没很明显。购买门槛也与具体产品有关
系，因为购买风险等级高的产品的投资者，需要
更好的风险承受能力。

截至目前，公开披露理财子公司设立计划的
银行数量已超过30家，包括6家国有大行、9家股
份行、16家城商行和2家农商行。市场人士预计，
除了目前开业的建行、工行等银行旗下理财子公
司，其他银行理财子公司也将在近几个月密集开
业并推出自家产品，届时投资者将有更多选择。

随着高考、中考等相继结束，毕业季大幕拉起！伴随着离别的不舍
和对未来的憧憬，旅行已然成为大多数毕业生的热门选择，甚至“标
配”。那么，今年的毕业大军将涌向何方？他们的喜好又有哪些新变化？ 直播间“带货力”

成618最大亮点

随身带杨梅乘飞机
应注意什么？

银行理财可以“1元”起买了

下月将迎出游高峰期

“毕业纯玩厦门4日之旅”“成都4日同窗慵
懒小时光”“毕业季泰国6日玩水季”……眼下，
适合毕业旅行的旅游产品在我市各大旅行社均
有销售，毕业游由此迎来全年的最高热度。“随
着小学、初中毕业考试相继结束、高考志愿填报
及相关学校的陆续落定，预计将于7月中下旬迎
来出游高峰期。”中国国旅宁波公司有关人士分
析道。

各大在线旅游平台更是热闹。记者注意到，

携程网、去哪儿网都开辟了专门的毕业游、亲子
游等不同主题的暑期专场。同时据马蜂窝发布
的毕业游调查大数据，有85.6%的高三毕业生选
择在高考后进行一场毕业旅行。

今年宁波毕业生群体庞大。来自宁波市教
育局官网数据，2019年参加中考的考生有5.6万
余人，参加高考的考生人数为3.8万。再加上幼
升小、小升初等毕业群体及相关毕业生背后的家
庭都将为这块旅游市场带来增量。

网红城市小众玩法受追捧

记者从甬上旅游机构了解到，在目的地选择
上，毕业旅行仍以国内城市为主。其中根据咨
询、报名热度，北京、上海、南京、西安、成都、重
庆、长沙、武汉、广州、天津跻身今年毕业游十大
热门目的地。

这一榜单与携程旅游网发布的相关毕业旅
行报告几乎吻合，“相比以往名校集散地最吃香
的情况，今年更多网红城市加入了毕业旅行目的
地阵营。”有关人士介绍称，6月9日—11日期间，
武汉的机票搜索量赶上了北京、上海和南京，环

比大增近50%。同时，探索重庆地下核工程，揭
秘成都的川剧变脸，体验西安的滑翔伞和汉服等
众多个性化产品深受年轻人的喜爱。

自由行方面也出现了爱好的转移。来自马
蜂窝大数据显示，相比90后毕业生偏爱的青海、
西藏、大理等中远途旅游目的地，00后更关注成
都、重庆、西安、武汉等网红城市。00后更愿意和
有共同爱好的朋友一起完成自己的毕业旅行，摄
影、动漫、音乐、美食等都可能成为他们结伴出发
的理由。

订单消费在5000元以上占一半


